
最新超市五一促销活动策划方案详解 五
一超市促销活动方案(实用5篇)

无论是在个人生活中还是在组织管理中，方案都是一种重要
的工具和方法，可以帮助我们更好地应对各种挑战和问题，
实现个人和组织的发展目标。我们应该重视方案的制定和执
行，不断提升方案制定的能力和水平，以更好地应对未来的
挑战和机遇。以下是小编精心整理的方案策划范文，仅供参
考，欢迎大家阅读。

超市五一促销活动策划方案详解篇一

20xx年4月29日——5月3日

“健康五一，快乐xxxxx”

xxxxx大型综合购物广场(全场)

1、主题：“1元=5元花”

凡在xxxxx1楼超市一次性购物满38元的顾客，凭当日单张购
物小票可在1楼兑奖处加1元可换取价值5元的商品，满58元的
顾客加2元可换购价值10元的商品，购物100元以上的顾客加6
元可换购“xxxxx时尚t恤运动版”一件。

凡在xxxxx2楼商场一次性购物满58元以上的顾客，凭当日单
张购物小票可在1楼兑奖处领取“遮阳帽”一顶。

2、主题：“购物积分双倍送”

凡在xxxxx1楼超市一次性购物满18元的顾客，凭当日单张购
物小票可到服务中心免费办理积分卡一张;在活动时间内可享
受双倍积分，(特价商品不参加积分活动)积分返礼奖品设在1



楼出口处。

3、特别企划

主题：首届“xxxxx杯全民长跑赛”

活动时间：20xx年5月1日—5月3日

参加活动条件：18周岁以上，身体条件优越，能够独立完成5
公里长跑。

参加活动办法：凡在xxxxx1楼超市一次性购物满38元，2楼商
场满68元的顾客凭当日购物小票可到免费在服务中心办理参
赛手续。每日限前100名，参加次日比赛。

比赛时间：次日早6：00从xxxxx购物广场出发。

奖项设置：

其他参赛选手可获得xxxxx遮阳帽一顶。

总经办：负责整场活动的监督与协调

外联部：负责协办单位的支持和交警部门协助和颁奖佳宾的
邀请

人事部：负责活动现场的人员安排及调班

营运部：负责活动奖品的提供和店外广场厂商促销联系及活
动实施

2f管理部：负责厂商运动装的提供及具体价位报何总审批

策划部：负责整场活动的具体操作和道具的制作联系及媒体



的宣传

服务中心：负责运动员参赛手续的办理与编号发放

资讯部：负责活动期限内的双倍积分后台的'调试

防损部：负责运动现场督察人员的调配，和维护活动现场的
秩序

2、电视台：新闻栏目“健康在xxxxx”等相关全民长跑健身内
容

3、遮阳帽(棒球帽)数量：1000顶

4、奖杯、证书：数量15对

5、xxxxx运动t恤衫：数量100件

6、店外巨副喷绘：6.3mxx4m=25.2平米

7、xxxxx购物卡

8、其他费用：xxxxxx元

9、预算费用总计：xxxxx元

1、本店所有员工不得参加本次活动。

2、对换商品的小票须盖章注名“已兑奖”字样，以免顾客再
次换购。

3、活动期间概不退换货，如有特殊原因须店长(店值班)签字，
并退回所赠奖品，方可进入退换货流程。



4、收银台员工到岗时不得携带个人的积分卡，以免积取顾客
商品的分数。

5、参加长跑的顾客每人发放“xxxxx运动帽一顶”再进行比赛。

6、参加比赛的人员需在服务中心填写“xxxxx杯”全民健身表
格一份。

7、每日长跑比赛前需警车开道(关警笛)防损抽出5人分别在
队伍的左侧2人右侧2人队尾1人，可骑(xxxxx形象自行车)现
场监督。

8、食品部每日提供特价矿泉水4箱，放置5辆监督车上。

9、颁奖台，裁判台设在店外广场东部，背景画面前。

10、兑奖人员应分清一.二楼购物小票.再进行盖章确认。

11、防勋人员在检验小票后应主动将小票归还给顾客,以防私
用领取奖品，如发现一次罚款100元。

12、xxxxx购物广场拥有本次活动的最终解释权。

超市五一促销活动策划方案详解篇二

20xx年4月29日——5月3日

“健康五一，快乐xx”

xx大型综合购物广场（全场）

1、主题：“1元=5元花”

凡在1楼超市一次性购物满38元的顾客，凭当日单张购物小票



可在1楼兑奖处加1元可换取价值5元的商品，满58元的顾客
加2元可换购价值10元的商品，购物100元以上的顾客加6元可
换购“xx时尚t恤运动版”一件。

凡在2楼商场一次性购物满58元以上的顾客，凭当日单张购物
小票可在1楼兑奖处领取“遮阳帽”一顶。

2、主题：“购物积分双倍送”

凡在xx1楼超市一次性购物满18元的顾客，凭当日单张购物小
票可到服务中心免费办理积分卡一张；在活动时间内可享受
双倍积分，（特价商品不参加积分活动）积分返礼奖品设在1
楼出口处。

3、特别企划

主题：首届“xx杯全民长跑赛”

活动时间：20xx年5月1日—5月3日

参加活动条件：18周岁以上，身体条件优越，能够独立完成5
公里长跑。

参加活动办法：凡在xx1楼超市一次性购物满38元，2楼商场
满68元的顾客凭当日购物小票可到免费在服务中心办理参赛
手续。每日限前100名，参加次日比赛。

比赛时间：次日早6：00从xx购物广场出发。

奖项设置：

季军1名：奖“xx杯”荣誉奖杯一个+证书+100元xx购物卡+积
分卡一张



其他参赛选手可获得xx遮阳帽一顶。

总经办：负责整场活动的监督与协调

外联部：负责协办单位的支持和交警部门协助和颁奖佳宾的
邀请

人事部：负责活动现场的人员安排及调班

营运部：负责活动奖品的提供和店外广场厂商促销联系及活
动实施

2f管理部：负责厂商运动装的提供及具体价位报何总审批

策划部：负责整场活动的具体操作和道具的制作联系及媒体
的宣传

服务中心：负责运动员参赛手续的办理与编号发放

资讯部：负责活动期限内的双倍积分后台的调试

防损部：负责运动现场督察人员的调配，和维护活动现场的
秩序

2、电视台：新闻栏目“健康在xx”等相关全民长跑健身内容

3、遮阳帽（棒球帽）数量：1000顶

4、奖杯、证书：数量15对

5、xx运动t恤衫：数量100件

6、店外巨副喷绘：6.3mx4m=25.2平米



7、xx购物卡

8、其他费用：xx元

9、预算费用总计：xx元

1、本店所有员工不得参加本次活动。

2、对换商品的小票须盖章注名“已兑奖”字样，以免顾客再
次换购。

3、活动期间概不退换货，如有特殊原因须店长（店值班）签
字，并退回所赠奖品，方可进入退换货流程。

4、收银台员工到岗时不得携带个人的'积分卡，以免积取顾
客商品的分数。

5、参加长跑的顾客每人发放“xx运动帽一顶”再进行比赛。

6、参加比赛的人员需在服务中心填写“xx杯”全民健身表格
一份。

7、每日长跑比赛前需警车开道（关警笛）防损抽出5人分别
在队伍的左侧2人右侧2人队尾1人，可骑（xx形象自行车）现
场监督。

8、食品部每日提供特价矿泉水4箱，放置5辆监督车上。

9、颁奖台，裁判台设在店外广场东部，背景画面前。

10、兑奖人员应分清一、二楼购物小票、再进行盖章确认。

11、防勋人员在检验小票后应主动将小票归还给顾客，以防
私用领取奖品，如发现一次罚款100元。



12、xx购物广场拥有本次活动的最终解释权。

超市五一促销活动策划方案详解篇三

活动内容：

在20xx年xx月xx日到20xx年xx月xx日期间，凡在某超市各分
店购物满300元的顾客，可进行现场抽奖，抽取幸运xx日游的
名额，到海南天涯海角去感受“海的味道”

特等奖2名（5个店共10名）各奖海南四日游名额一个

一等奖3名（5个店共15名）各奖美的吸尘器一个

二等奖10名（5个店共50名）各奖立邦电饭煲一个

鼓励奖100名（5个店共500名）各奖柯达胶卷一卷

在4月27日到5月26日期间，凡在某超市商场购买男装、女装、
睡衣等的顾客，凭电脑小票可转动幸运转盘，转到几折，顾
客即可享受几折的现金折扣。

活动期间还将有服装秀和服装限时抢购活动。

服装限时抢购活动，每天举行两次，最低达到2折。

一重奏：全城至低（各种商品价格全城至低，便宜至极）

二重奏：二十万积分卡顾客“五一”倾情大回馈

20xx年xx月xx日至20xx年xx月xx日期间，所有积分卡顾客凭
积分卡可以在某超市特惠购买指定商品。

三重奏：开心购物幸运有您



20xx年xx月xx日至20xx年xx月xx日，一次性在某超市购物
满30元的顾客可参加现场活动，奖品丰富，永不落空。奖品
有：精美盒纸、1公斤大米、500ml食用调和油。

五一期间某超市共推出了近千种的特价商品，包括了日用百
货、食品、电器、服装、生鲜等各种商品（具体定出特价商
品的价格）。（本次活动最终解释权归某超市所有）

超市五一促销活动策划方案详解篇四

欢度五一感恩回报千万家

20xx年5月1日-3日。

1、惊喜换购仅需1元。

超市一次购满元，凭发票到服务台加1元换购商品（价值3-5
元左右）。

注：服务台人员做好台帐登记工作、现金的`正确收取、小票
的正确收集，以免出现误差。每天将收取金额上交财务，活
动结束后，按照上交的现金核查换购商品。

2、献惊喜礼金送给您。

3、买30元送10元现金券。

超市一次购物满30元送价值10元的（超市专柜/联谊商业单位）
xx现金券一张，买60元送2张，多买多送。

1、现金券只能在指定专柜使用；

2、现金券在xx月xx日至xx月xx日期间消费有效；



3、现金券不找零，不兑换现金；

4、购买xx专柜满xx元时使用一张，满xx元时使用2张，依次
类推。

5、现金券盖有本公司公章均为生效；

6、本次活动的最终解释权归青云购物中心。

超市五一促销活动策划方案详解篇五

xx年5月主题：浪漫的五一温馨的金帝

一、活动主题：浪漫的五一温馨的金帝

二、活动时间：4月20日—5月20日

三、活动背景：

春节过后，“五一”节将是我们面对的第二个销售旺季。在
此期间，五一长假，客流增加，需求旺盛。旅游节、园艺展、
经贸会等活动和深圳新一佳超市开业都是市场的新亮点，为
抓住有利时机，整合企业内外资源，树立全新形象，抢市造
势，积极扩大销售，为引商招商，提升企业品牌形象，势在
必行。

四、活动内容：

1、有奖购物促销。

凡在金帝购物的消费者，均可凭当天的`购物小票连同身份证
号一道，通过电话特服号码和手机短信参加抽奖。每周开奖
一次，奖面宽奖品价值低，如t恤等；每月复式开奖一次，奖
面相对要窄，奖品价值高，可奖助力车等。开奖仪式设在金



帝广场现场举行拉动宣传，刺激购买。话费收入与电信、移
动四六分成，每月约xx元左右，可用于奖品支出费用。详案
见合作协议书。

2、“金帝采风，今夏清爽”——淄博金帝第二届空调节。

(1)购机抽奖，互赠空调。用户在金帝购物广场购买柜机或挂
机可享受抽奖互赠的优惠政策，即在您购买柜机时若中奖可
以享赠挂机一台，在购买挂机时若中奖可以享赠柜机一台。
此项活动只限部分品牌机型。

(2)销售排行榜。金帝购物广场联合消费者协会等有关部门，
对4月20日—5月20日之间金帝购物广场所销售的空调按购买
数量进行排行，并将通过媒体进行发布，指导消费。

(3)主题为“空调与我现代生活”的系列征文。顾客可以通过
文章表达自己对空调的相关见解，也可以购买空调前后的所
感所思，活动旨在倡导科学消费，推崇空调文化。征文与鲁
中晨报联办，择优在报纸上发表五一节的促销活动。

五、广告宣传

1、经济台《金帝信息港》栏目中全面介绍金帝购物广场五一
节的各项促销活动。

2、广播电台新闻台、文艺台利用半点、整点广告分别对单项
活动进行宣传。

3、利用淄博晚报、鲁中晨报各做一次整版广告。

4、营业现场广播滚动播出活动内容。

5、xx全程报道五一节系列活动。



6、与邮政合作组合各厂家出刊一期专送广告

7、利用上述媒体新闻报道。

六、营造卖场形象：

1、装饰店面。利用绢花制作浪漫五一彩门，费用600元左右。

2、天井和一楼天顶处，利用花球装点，撤下红灯笼。费
用1000元左右。

3、彩色气球装饰约xx元。

4、绿色仿真植物装点1000元左右。

七、整改卖场形象，加强营业人员现场促销力度。


