
2023年网吧营销策划(实用5篇)
每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
相信许多人会觉得范文很难写？下面是小编帮大家整理的优
质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

网吧营销策划篇一

情浓一生，真心表爱意

20xx年8月19日至8月26日

网友

活动一：情人节当天所有来网吧的女士充值即送一只玫瑰花
（共200支，送完为止）

活动二：情侣联袂跑跑、劲舞团比赛注意事项：活动所需的
玫瑰花为情人节当天的紧俏商品，必须提前拿到和平时最低
价的玫瑰花是本活动成本控制的关键。

跑跑卡丁车比赛细则

报名方式：凭会员卡免费报名、只接受情侣模式报名

比赛服务器：网通一区l3频道竞速赛城镇高速公路

比赛方法：分两场进行比赛，分别由一个蒙上眼睛操作赛车，
另一人指挥，共同完成比赛。

比赛方式：初赛为七对情侣为一小组，由报名先后顺序组成，
采用淘汰制。每个小组的前两名晋级到下一轮比赛，直至决
出7强，晋级总决赛，总决赛采用积分制，进行三轮比赛，按



总积分排名，取积分前三名为冠、亚、季军注：如果在比赛
中选手出现积分同分现象，比赛将进入加时赛。

名次得奖名称解释奖品设置

第一名冠军99朵玫瑰+精美礼品

第二名亚军89朵玫瑰+精美礼品

第三名季军69朵玫瑰+精美礼品

第四名纪念奖1朵玫瑰+精美礼品

第五名纪念奖1朵玫瑰+精美礼品

第六名纪念奖1朵玫瑰+精美礼品

第七名纪念奖1朵玫瑰+精美礼品

比赛注意事项：请比赛选手自备网通一区参赛账号，比赛用
车及角色、选手用车、装备及人物均无限制。

活动规则：（报名参加比赛者视为认同本活动规则）

1、玩家比赛中途退出的视为缺席弃权。

2、一旦发现使用非游戏本身支持程序，直接取消比赛资格。

3、网络状态不稳定或发生bug的时候，由现场裁判来判断相
应游戏的有效性。

4、在正常行驶途中发生的阻挡现象均判断为正常现象。

5、通过逆行驶进行拦截或以静止状态进行拦截等恶意拦路行
为的参赛者取消比赛资格。



6、比赛途中出现某种问题而一场游戏以非正常的方式结束时
（没有分出胜负就游戏结束的时候）此场游戏会经现场裁判
判断后变为无效。

7、通过聊天功能来污辱谩骂其他参赛者的选手，将取消其比
赛资格。

8、违反比赛规则，操控选手自行观看屏幕的，将取消其比赛
资格。

9、不得对现场裁判的判决产生任何异议，不可以抵制裁判的
判决，如有意见，应首先进行完本局比赛，再到组织方进行
申诉、抵毁、污辱、辱骂裁判者，取消比赛资格。

10、在指定时间（开始前10分钟）内未到场按弃权处理。

11、报名时须详细填写《报名表》。

此处：劲舞团细则略去案例分析：对于情人节的重要性，我
们已经不用讨论，而对于网吧情人节的营销活动是我们必须
花心事去努力考虑的事情，在本案中有一个是没有被提及的
事实就是—宣传，对于这个投资相对较大的网吧活动，宣传
的有效性直接影响活动的收益，在网吧活动中单纯为了活动
而做活动是不可取的，活动的目的是为了收益，所以此活动
最少在活动前做不低于20天的`店内店外，网上网下宣传是必
需的。

网吧营销策划篇二

1.来吧单身汪(1人)：

指定某款饮品半价

单身女士还送玫瑰花



单身玩家在这样的节日会有孤独感，有针对性地给单身玩家
特殊优惠，让单身顾客在自己网吧找到节日的气氛及温暖;另
外，单身女士来网吧上网还能获得玫瑰一支。

2.来吧真爱cp(2人)：

全场饮品第二杯半价/女士免单

针对网吧情侣玩家要抓住温情浪漫、互动等关键词来策划，
要把情人节网吧气氛炒热，还是要借助情侣玩家的势头。

3.黑夜的狂欢：

夜市小吃不定时优惠

情人节还在网吧夜市的顾客，是真正的忠实顾客，美味的小
吃是在夜场做优惠的最佳利器，优惠时段自己把握。

4.甜蜜的充值：

会员充值52元，送52元;充值520元，除赠送520元网费外，还
赠送一盒德芙巧克力。

5.带妹纸双排赢大礼：

活动期间，来网咖打双排lol情侣排位赛送好礼

连赢1盘,情侣两人各奖励10元网费;

连赢2盘,情侣两人各奖励20元网费，男生获得包机卡x2;

连赢3盘,情侣两人各奖励40元网费，男生获得包机卡x2通宵
卡x1;



连赢4盘,情侣两人各奖励80元网费，男生获得包机卡x2通宵
卡x2;

连赢5盘,情侣两人各奖励160元网费，男生获得包机卡x3通宵
卡x3。

网吧营销策划篇三

活动时间：20xx年8月13日

具体内容：

一、情侣进店有惊喜

情人节、凡是情侣上网者进店送精美礼物一份。另外上午9
点――晚上21点，每个小时的整点本店将抽出一名幸运客户
送惊喜，奖励神秘礼物一份。建议礼物可以是情侣小公仔，
手机吊坠等等。

二、充值有优惠

会员当天充值享优惠，充一送一，充30送30，充50送50，
充100送100，以此类推!

三、活动交友

策划一个可以互动的游戏，比如qq游戏连连看。网吧单身男
女均可自由搭配，情侣也可以参加，2人为一组。设定几个房
间，每个房间六组，比六盘，六盘分数相加最多的为第一名。

最后看比分，分数最高者可以获得价值200元的上网费和巧克
力一盒。所有参与的情侣玩家都可以获得糖果一袋。

四、情人节爱情大片



不少人选择去网吧是为了观看电影，网吧网管可以事先下载
好几部最热门的爱情电影，然后建立一个文件夹直接放在电
脑桌面上，方便网吧上网用户点击播放。

[七夕网吧活动策划方案]

网吧营销策划篇四

马上就要过年了，网吧要提前策划新年网吧活动主题方案，
这是网吧自我推广、增加新顾客群体、维系老顾客、并扩大
巩固市场主导地位的良好时机，下面为大家推荐几个20xx新
年网吧活动主题。

1，充值放大镜活动:充值50元送58元，充值100元送128元，
充值300元送418元，充值500元送688元，虽然充值活动很传
统，但是网吧还是有必要做的。

2，英雄联盟五杀季活动：在活动时间内，网吧(网咖)内玩英
雄联盟排位赛，并获取五杀的顾客，通知网吧管理人员，经
确认游戏的真实性后，可获得88元网费奖励，或者是更高的
奖励，这个根据网吧的自身情况来顶。

3，秒杀送惊喜活动：参与秒杀活动，可使用获取秒杀奖品。
奖品有：大型娃娃，中型娃娃，数码设备，q币，饮料，网费，
副食等。

4，收集新年祝福语活动：参与幸运大转盘活动，并成功收集
祝福语的顾客，可兑换奖品。

网吧营销策划篇五

根据网吧的情况，进行分析从而得出以下方案：



一． 网吧分析

（一）网吧的经营方式

通过联接多台电脑，对上网的人在每台机器的网络时间收费。

（二）网吧主经营产品

网吧经营对象是网络。

（三）网吧的收费标准

以顾客在线时间为标准，以小时为单位。

（四）网吧的其他经营产品

网吧还可以经营顾客的快速消费品，例如：饮品，食品，游
戏卡，游戏币，游戏点卡等到。

二． 网吧顾客分析

（一）顾客的群体

青少年居主

（二）顾客的生活特征

1． 有多余的时间

2． 消费能力不足

3． 知识水平比较低

4． 在现实社会中不被肯定



（三）顾客的消费心理

1． 追求时尚，个性

2． 思想活跃，富于幻想。

3． 力求在消费活动中充分表现自我三． 活动方案

（一）活动主题及口号：“我的网络，你做主！”

（二）活动地点：网吧

（三）走进网吧的所有人

（四）操作方式

1．根据时间不同，确定不同的上网收费标准

一般在网吧，星期一，二，三少，星期四，五有些多，星期
六，日最多

上午下午晚上

2．通常网吧在人多的时候收费标准降低，人多的时候提高。

但是，平时可以采用这样的方式，来吸引顾客，也是一个较
为常用远的促销方式，不过要控制周期，在个月之内必需拿
出一天来，晚上的网费降低。

4． 设置vip专座，必需是一个通风好，独立安全感强。

遇，而且可以成为会员，免费享受2个小时时间。并且可以
在vip专间里留下自己的亲笔签名。

以上就是活动策划方案。


