
2023年端午节商场活动策划书 商场端午
节活动策划(优质5篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。范文书写有哪些要求
呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？下面是小编帮大家整理
的优质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

端午节商场活动策划书篇一

6月1日―6月8日《端午节靓粽，购物满就送》

1，端午节靓粽，购物满就送

2，xx猜靓粽，超级价格平

3，五月端午节，xx包粽赛

一)商品促销

1，《端午节靓粽，购物满就送》活动

活动内容：凡五月端午当天，在xx各连锁超市一次性购物
满38元，即可凭电脑小票到服务中心免费领取靓粽一只，每
店限送200只，数量有限，送完即止.

2，商品陈列

1)采购部要求供应商或厂家(如三全凌，思念公司等)，制作
促销粽子的`小木屋或小龙舟，每店一个；(因为便于厂家的
销售，我们又免费提供位置，合作是可行的)

2)促销期间，要求场外有地理条件的门店将小木屋或小龙舟



放在场外进行促销；无地理条件的门店要求放在本店主通道
或客流较集中的地方，以便促进节日卖场气氛和商品销售(由
采购部联系洽谈).

3)除小木屋或小龙舟促销之外，各店在促销期间，应在主通
道摆放4x6个粽子堆头；

3，商品特卖

二)活动促销

1，《xx猜靓粽，超级价格平》

1)活动时间：6月1日―8日

2)活动内容：凡在6月10日―15日促销时间内，在xx各连锁超
市一次性购物满18元的顾客，凭电脑小票均可参加《猜靓粽》
活动.

3)活动方式

在商场入口处或冻柜旁边设促销台不打价格或不易分变的厂
商粽籽，让顾客进行粽籽品牌及价格竟猜；商品由采购部落
实价格一定要相当低，以顾客意想不到的价格出售给顾客，
使顾客感受到真下的实惠，为节子下一步的销售立下口啤打
下基础.

2，《五月端午节，xx包粽赛》

1)我司去年已经举行过，顾客凡响强烈，效果也不错，实施
与否敬请公司领导定夺；

2)操作步骤：采购部洽谈粽子材料――材料到位――活动宣
传――各店组织比赛；



3)参赛奖品：获得自己所包粽子，多包多得.

3，《五月端午射粽赛》

1)活动时间：6月1日―8日

2)活动内容：凡在6月1日―8日促销时间内，在xx各连锁超市
一次性购物满38元的顾客，凭电脑小票均可参加《五月端午
射粽赛》活动.

3)活动方式：

7)道具要求：气球，挡板，飞镖；

8)负责人――由店长安排相关人员.

1，两款《粽子吊旗》卖场悬挂宣传；

2，我司dm快讯宣传数量；dm快讯第一，二期各40000份，第
三期单张快讯40000份平均每店1800份(如祖庙丽园，莲花相
隔距离较近的店从成本角度出发可以适当减少数量)

3，场外海报和场内广播宣传.

1，采购部联系洽谈5000只粽子做顾客赠送；

2，采购部联系洽谈1000斤粽子材料，举行包粽比赛；

3，采购部联系洽谈2200只粽子，举行射粽比赛；

1，《端午节靓粽，购物满就送》活动：靓粽每店限送200
只/22店=4400只；

2，《xx猜靓粽，超级价格平》活动：(数量价格由赞助商在各



店促销决定)；

3，《五月端午节，xx包粽赛》活动：粽子散装米每店30斤/22
店=660斤；

4，《五月端午射粽赛》活动：粽子每店100只/22店=2200只.

费用总预算：

1，装饰布置，气球，横幅，主题陈列饰物，平均每店300元，
费用约6600元；

2，吊旗费用：10000元

六月份促销总费用：约16600元

端午节商场活动策划书篇二

6月1日―6月8日《端午节靓粽,购物满就送》

1,端午节靓粽,购物满就送

2,xx猜靓粽,超级价格平

3,五月端午节,xx包粽赛

一)商品促销

1,《端午节靓粽,购物满就送》活动

活动内容:凡五月端午当天,在xx各连锁超市一次性购物满38
元,即可凭电脑小票到服务中心免费领取靓粽一只,每店限
送200只,数量有限,送完即止.



2,商品陈列

1)采购部要求供应商或厂家(如三全凌,思念公司等),制作促
销粽子的小木屋或小龙舟,每店一个;(因为便于厂家的销售,
我们又免费提供位置,合作是可行的)

2)促销期间,要求场外有地理条件的门店将小木屋或小龙舟放
在场外进行促销;无地理条件的门店要求放在本店主通道或客
流较集中的地方,以便促进节日卖场气氛和商品销售(由采购
部联系洽谈).

3,商品特卖

二)活动促销

1,《xx猜靓粽,超级价格平》

1)活动时间:6月1日―8日

2)活动内容:凡在6月10日―15日促销时间内,在xx各连锁超市
一次性购物满18元的顾客,凭电脑小票均可参加《猜靓粽》活
动.

3)活动方式

在商场入口处或冻柜旁边设促销台不打价格或不易分变的厂
商粽籽,让顾客进行粽籽品牌及价格竟猜;商品由采购部落实
价格一定要相当低,以顾客意想不到的价格出售给顾客,使顾
客感受到真下的实惠,为节子下一步的销售立下口啤打下基础.

2,《五月端午节,xx包粽赛》

1)我司去年已经举行过,顾客凡响强烈,效果也不错,实施与否
敬请公司领导定夺;



2)操作步骤:采购部洽谈粽子材料――材料到位――活动宣
传――各店组织比赛;

3)参赛奖品:获得自己所包粽子,多包多得.

3,《五月端午射粽赛》

1)活动时间:6月1日―8日

2)活动内容:凡在6月1日―8日促销时间内,在xx各连锁超市一
次性购物满38元的顾客,凭电脑小票均可参加《五月端午射粽
赛》活动.

3)活动方式:

7)道具要求:气球,挡板,飞镖;

8)负责人――由店长安排相关人员.

1,两款《粽子吊旗》卖场悬挂宣传;

2,我司dm快讯宣传数量;dm快讯第一,二期各40000份,第三期
单张快讯40000份平均每店1800份(如祖庙丽园,莲花相隔距离
较近的店从成本角度出发可以适当减少数量)

3,场外海报和场内广播宣传.

1,采购部联系洽谈5000只粽子做顾客赠送;

2,采购部联系洽谈1000斤粽子材料,举行包粽比赛;

3,采购部联系洽谈2200只粽子,举行射粽比赛;

2,《xx猜靓粽,超级价格平》活动:(数量价格由赞助商在各店



促销决定);

3,《五月端午节,xx包粽赛》活动:粽子散装米每店30斤/22
店=660斤;

4,《五月端午射粽赛》活动:粽子每店100只/22店=2200只.

费用总预算:

1,装饰布置,气球,横幅,主题陈列饰物,平均每店300元,费用
约6600元;

2,吊旗费用:10000元

六月份促销总费用:约16600元

以上方案,妥否敬请领导批示:

端午节商场活动策划书篇三

xx月xx日—xx月xx日

1,端午节靓粽,购物满就送

2,xx猜靓粽,超级价格平

3,五月端午节,xx包粽赛

一)商品促销

1,《端午节靓粽,购物满就送》活动

活动内容:凡五月端午当天,在xx各连锁超市一次性购物满38
元,即可凭电脑小票到服务中心免费领取靓粽一只,每店限



送200只,数量有限,送完即止.

2,商品陈列

1)采购部要求供应商或厂家(如三全凌,思念公司等),制作促
销粽子的小木屋或小龙舟,每店一个;(因为便于厂家的销售,
我们又免费提供位置,合作是可行的)

2)促销期间,要求场外有地理条件的'门店将小木屋或小龙舟
放在场外进行促销;无地理条件的门店要求放在本店主通道或
客流较集中的地方,以便促进节日卖场气氛和商品销售(由采
购部联系洽谈).

3,商品特卖

二)活动促销

1,《xx猜靓粽,超级价格平》

1)活动时间:xx月xx日—xx日

2)活动内容:凡在xx月xx日—xx日促销时间内,在xx各连锁超
市一次性购物满18元的顾客,凭电脑小票均可参加《猜靓粽》
活动.

3)活动方式

在商场入口处或冻柜旁边设促销台不打价格或不易分变的厂
商粽籽,让顾客进行粽籽品牌及价格竟猜;商品由采购部落实
价格一定要相当低,以顾客意想不到的价格出售给顾客,使顾
客感受到真下的实惠,为节子下一步的销售立下口啤打下基础.

2,《五月端午节,xx包粽赛》



1)我司去年已经举行过,顾客凡响强烈,效果也不错,实施与否
敬请公司领导定夺;

2)操作步骤:采购部洽谈粽子材料——材料到位——活动宣
传——各店组织比赛;

3)参赛奖品:获得自己所包粽子,多包多得.

3,《五月端午射粽赛》

1)活动时间:xx月xx日—xx日

2)活动内容:凡在xx月xx日—xx日促销时间内,在xx各连锁超
市一次性购物满38元的顾客,凭电脑小票均可参加《五月端午
射粽赛》活动.

3)活动方式:

4)道具要求:气球,挡板,飞镖;

5)负责人——由店长安排相关人员.

1,两款《粽子吊旗》卖场悬挂宣传;

2,我司xx快讯宣传(分配数量见附件);dm快讯第一,二期
各40000份,第三期单张快讯40000份平均每店1800份(如xxx
店,xxx店相隔距离较近的店从成本角度出发可以适当减少数
量)

3,场外海报和场内广播宣传.

1,采购部联系洽谈5000只粽子做顾客赠送;

2,采购部联系洽谈1000斤粽子材料,举行包粽比赛;



3,采购部联系洽谈2200只粽子,举行射粽比赛;

2,《xx猜靓粽,超级价格平》活动:(数量价格由赞助商在各店
促销决定);

4,《五月端午射粽赛》活动:粽子每店100只/22店=2200只.

费用总预算:

1,装饰布置,气球,横幅,主题陈列饰物,平均每店xx元,费用
约xx元;

2,吊旗费用:xx元

x月份促销总费用:约xx元

小组成员对该促销方案的一些看法和建议:

xx:

1.方案中,活动实施的人员分配不够明确具体.

2.零售企业促销预算包括两项内容,一是需要资金量,二是资
金的来源.但本方案中,第七项费用预算中,并没有明确资金的
来源.除此之外,还要注明活动中要注意的事项,比如,在进行
场外促销时,尤其是客流量高峰期和客流较集中的地方,要注
意防损,包括时刻提醒顾客看好个人财物;促销粽子期间,要注
意冷柜的安全使用事项.还有,活动期间种种突发事件的即时
处理.

xx:

这个促销方案有几点做的不好:



1.促销场地的布置不够灵活,没有根据商场的不同设计方案,
有一些场地不允许这样布置,反而这样做了,可能会影响人群
量和销售量.

2.猜粽品牌这项,是可以让顾客更了解公司品牌和形象,但是
活动之前让顾客了解粽的品牌,这样会更有效果.

3.当天应该雇用一些兼职人员来帮忙.

4.预算之前应该在市场上调查一下,才估计比较有真实性,可
行性.

xx:

虽然主题是端午节,但是为吸引更多顾客的来临,应该让各专
柜也一起参加这次活动,可以通过打折促进整个活动的气氛.
每天活动结束后,应清点礼品数量,粽子数量等,作为一个活动
记录.

xx:

促销活动中要注意事项:促销商品是否齐全,数量是否足够;出
售场所人员是否均了解促销期限及做法.

最后,在促销活动后,零售企业要做好促销活动成效评估,通过
总结评估本次促销活动的效果,记录活动中的成功与不足之处,
改善缺点,以便下次促销工作做得更好.

xx:

注意事项:用电安全,兼职人员的培训及礼貌用语的使用,活动
区域的卫生,和活动后的善后.



端午节商场活动策划书篇四

的目的；并回馈顾客，希望能提高商场知名度，吸引人潮，
为顾客提供一个温馨的购物场所，以及提高活动日的营业额，
让顾客感受一个难忘的端午佳节。

增加人气，提高销售额

端午飘香，粽是情

xx年x月x日xxx日

有限公司

购物广场

(一)包粽子比赛，获购物卷

具体操作：

一、活动分三天举行，初赛、复赛、决赛，进入复赛的都可
以获得五十元的购物卷，进入决赛的都可以获得一百元购物
卷，夺冠军的可以获得三百元购物卷，并且可以把自己包的
粽子带回家。

二、比赛规则，粽子的形状、大小要以主办方要求的为准，
初赛每人包两条，复赛、决赛每人包三条，看谁包的又快又
好。通过第一天的初赛选出五十人进入复赛，第二天的'复赛
选出十个人进入决赛，第三天进行决赛，并选出冠军，给予
颁奖。

三、活动准备，报名的前两百名获得参赛资格，包粽子材料
由熟食部准备，场地的布置由市场部负责。场地的卫生由环
保科随时跟进，场地的秩序由防损部维持。活动主持在店内



选出。

(二)购物送xx粽

具体操作：

一凡活动期间在人人乐购物满200的就送xx粽五条，满xx送八
条，满xx送十二条。

二凭购物小票到服务台领取粽子，每天名额有限，先到先得，
送完即止。

三满xx送的名额为x，满300送的名额为x，满xx送的名额为xx。

1、店企划于6月3日将喷绘好的活动内容宣传板告示板摆在店
正门口显眼位置和服务中心做前期宣传。

2、活动期间，店内广播准确、简洁播放活动内容，播放频率
不得小于1次/30分钟。

3、活动期间，店收银员和员工积极主动告知顾客参加促销活
动。

4、加强对促销员的促销意识培训，让其明白搞好商场的促销
活动是互利的，积极主动地融入到商场的促销活动中来，做
好促销活动的口头宣传。

端午节商场活动策划书篇五

3、通过各项活动，吸引人气，拉动销售，增加商场效益，提
升员工士气。

6月9日x13日



五五端午“粽”情重义

真情一：真情相聚佳节共度(6月10日x11日)

凡活动期间开店的前100名顾客，每人赠送端午节大礼一份。
礼品为粽子及精美礼品一份，数量有限，送完即止。

真情二：深深父爱字字真情(6月9日x19日)

2、地址：海南三亚市xx河西路商场购物广场，邮
编：57200;email:略;奖项设置：一等奖(1名)：奖高档衬衣一
件;二等奖(2名)：奖名牌领带一条：三等奖(3名)：奖皮带一
条;参与者均有豪礼。

真情三：亲情陆地龙舟赛全家老少齐欢乐(6月11日)

1、为突出传统端午节日特色,融洽家庭亲情关系，促进家庭
和谐，6月11日晚8：00举行”亲情陆地龙舟赛”。

2、活动办法:将两人捆在一起(两人关系为亲情关系),比比那
队家庭组合最先到达终点即为获胜!每轮合由4组家庭比赛，
共2轮，每轮冠军奖电饭锅1个。

3、报名时间:6月8日~11日晚7点，报名地址：商场一楼总服
务台

电话：略

真情四：浓浓思乡情乡音大比拼(6月11日x12日)

1、凡参与者必须用方言来表现才艺，表演项目可为唱歌、相
声、小品等，可对歌词、台词进行部分更改，但整首歌曲须
用方言表达，以表现家乡特色，报名时间：6月8日x12日。



2、以现场投票方式评出最佳方言才艺奖1名，奖200元现金券，
参与者奖礼品一份。

真情五：激情端午节5天娱乐秀(6月11日x15日)

1、6月11日x15日，广场连续5天举行大型文艺晚会，以庆祝
端午佳节最后时段成交。


