
2023年输赢为话题 不在乎输赢的即兴演
讲稿(汇总5篇)

人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一
篇范文呢？下面我给大家整理了一些优秀范文，希望能够帮
助到大家，我们一起来看一看吧。

输赢为话题篇一

“我不在乎输赢，我就是认真”这句话是来自那个疯子一样
的传奇人物——罗永浩的一句话。我虽然没有看过他的书也
没有听过他的演讲，更没有看过他新手机的发布会，但是被
他的这一句话而触动，一直以来不够努力的付出，却妄想能
够突袭出来，赢得胜利，最后结果差强人意，自己就接受了，
有时候还洋洋自得。这种心态伴随了我度过了我的大部分生
活。

差不多的成绩，差不多的身材，差不多的饮食。我没有办法
追求我想要的生活，我够不着，因为我没有试过踮起脚尖。
而我又太想摘到那个苹果。这种结果就是我只能一直在不停
的.遗憾中度过。

昨天有人对我说了一些话，让我很是难过。他说，你说你啊，
真是在关键时刻你就帮不上忙，只会说一些没用的话，还让
我更加心烦不想理你。我知道我不是万能的，但我尝试帮助
每一个人，可惜我经历的事情太少太少。遇到状况都不知道
怎么办，更别提帮助别人了。固步自封的我选择逃避一切可
能出现在我生活中的所有问题。

之前提到过一个话题，什么叫成熟的男人，有人说冷静睿智，
有人说不畏惧，有人说责任感，有人说宽厚。后来有人说，



这些其实都是泛泛之谈的，真正的成熟的男人都有一个共性，
预知能力。智者能够从事物中寻找出发展变化的规律，寻找
的这些规律，都是为了能够有能力推测。这些种.种其实都是
指向一个事实，经历过。只有经历过，才知道往后会发生什
么，才能够预知，才能够作出冷静睿智的判断。所以为什么
看着很成熟的男人都看上去有点沧桑感，因为他们都经历过
很多事情。而反观我自己，只不过一个白面书生，普普通通，
什么都马马虎虎，就这样状态的人是没有办法成为一个成熟
的人的。

所以也很好理解为什么每一个曾经在乎的人都不愿意和我一
起，因为我太low了，懵懂少年，在世间跌跌撞撞地游走，根
本无法给那些女孩子安全感，人家凭什么和我在一起，在一
起也会分开的。或许可以找一个马马虎虎的女孩子，了此残
生，但是我自己又会开心么。

此外，说到未来，如果继续这样下去，就是马马马虎混到毕
业，找个马马虎虎的工作。生活就这样了。那不是我要的生
活啊，太单调，太无聊，太不值。我好不容易来这世上一遭，
一定要好好活，每一天都要比梦里过得还开心。

所以，不要管会不会失败，会不会被嘲笑，会不会鄙视。大
胆去尝试，经历过一切，等到什么时候都知道了，就可以预
知未来的发展，就能够淡定地去面对问题。慢慢就成为自己
想成为的那个男人——成熟的男人。这样的我才配活得更好，
吃得更好的，爱得更自信。应该要加油了，年轻的日子不多
了，一定要混得比国内那帮人好，才对得起我来过这里。

输赢为话题篇二

读完了《输赢》这部小说，真的很不错，这本书透过一个精
彩的案例体现了销售人员的辛酸、无奈、拼搏、永不言弃的
精神。



小说以两大夸国企业争夺银行的超级订单为背景，生动的讲
述了销售高手周锐、方威以银行的订单争夺为主线，冲刺销
售目标而引发的公司内部斗争、团队建设、业务攻关以及幕
后较量，深刻呈现了当代社会状况下业务销售人员的生存环
境和现状。

以前对付客户的方式无非是请客吃饭，给佣金，就像书中所
说的三板斧，读了此书，豁然开朗，茅塞顿开，精辟而实用。
需求、信赖、价值、价格和体验是客户采购的五个关键要素，
销售人员必需满足这五个要素才能够成功赢取订单，再加上
销售前的收集资料情报就构成了成功的六个关键要素，每个
步骤又包含四个具体的行为，共计六式二十四招，称为摧龙
六式，这是向客户销售的基本流程，尚需以内功心法为基础，
并以销售技巧为辅，销售人员方能够纵横天下，摧枯拉朽，
笑傲商场。

书中对销售情景的描述，一看就是销售精英所为，读罢让人
热血沸腾，找到了自己的好多不足之处，骆伽、方威都是我
们销售人员的榜样，在经信银行订单大局已定的状况下，方
威仍然毫不放下，寻找机会，最后彻底扭转乾坤，绝处逢生，
笑到最后。虽然不是每个人都能够遇到国家总理，但他不到
最后一刻决不放下的心态永远值得我们学习。

在我国现行法律法规还不是怎样完善，以及存在各种各样的
行业潜规则的状况下，无论你怎样会推销产品，做了多么好
的演讲或方案，招标时的表现多么突出，都不完全足以制胜，
正因左右结果的人和因素太多了。因此，书中骆伽的形为虽
以触犯了国家法律，但在现实状况中，她的业务流程，攻关
策略，仍然值得我们借鉴。

市场是残酷的，竞争是激烈的，我们既然选取了这充满挑战
性的职业，就要永不放下，永不言败，学习推销的技巧和方
法，并把它用运到实际的工作中去，必须会成为一名所向披
靡的销售精英。



输赢为话题篇三

1、一时的输赢并不重要，重要的是我们在重重的博弈中，不
要迷失自己。

2、用心打球。你做到了每个人要求你做到的事情。不管你是
输赢，你应该为自己感到骄傲。

5、我打球的动机是追求永恒的快乐，不是输赢的快乐。想明
白了一点，我的心灵就得到了神奇的安宁。这种神奇的安宁
带来了奇迹的表现。

6、有望得到的要努力，无望得到的不介意，那么无论输赢姿
态都会好看。

7、输就是输，赢就是赢，输赢的过程是否有值得骄傲和光彩
的地方，一点都不重要。关键在于，只要还有命，那输的就
要赢回。

8、命运就是一场无由的赌注，在看不到输赢的开始里，接受
的还是输赢的结局。

9、你的人生，掌握在自己手中。就像这一根细细的簪子，纵
然看上去弱小，它却可以撑起三千青丝，绾起万缕繁华。命
运是上天决定好的，但真正决输赢的是你自己。

11、天行健，君子以自强不息，相信自己，去拼搏才能胜利。
然而，输赢永不是唯一的结局，因为过程更加美丽，友谊更
值得珍惜。

12、够笑看输赢得失，而不只认最终的胜负，他们深信未来，
也不抱怨现状，能够利用自己的优势，发挥自己的潜能，一
步步向上攀登，而走向成功。



13、无论什么时候永远不要和至亲争执之言，因为没有输赢，
事后只会让自己感觉错了，或让至亲感觉错了，这样的结果
都是不适良好的感情长久的培养。

14、竞争随处可见，输赢是伴随着一生的事情，重要的是经
历过了，成长了，更重要的是无论输还是赢都不要忘记明天
还有饭吃！

15、竞争的本质是输赢，竞争的精神是参与，竞争的条件是
平等，竞争的旗帜是光明正大，竞争的本身是提高，竞争的
过程是丰富。

16、无论输赢，只要抱着积极的心态，淡泊名利得失，笑看
输赢成败，就会有勇气迎战突如其来的挫折，不会被艰难困
苦击垮。

18、因为傻，不去计较输赢得失，所以快乐。天下最傻的人，
是把别人当傻子的人。

19、一刻钟的时足以改变一个人的命运，往往取决于其中的
选择和争取，努力过，付出过，才有资格说输赢。

20、文凭不过是一个敲门砖，真正决定输赢胜负的，是你的
天赋以及你的思想行为。

21、爱情里没有输赢，只有爱与不爱，爱就要爱的痛快，不
爱就忘得干脆，哭哭啼啼挽回的不是爱而是同情。

22、天气变得真快，盛夏已经到来；空调舍得常开，记得防
蚊防晒；多吃水果青菜，骨头能够补钙；偶尔下棋打牌，输
赢不要耍赖！好好保持心态！老爸生日快乐！

23、有望得到的要努力，无望得到的不介意，这样无论输赢，
姿态都会好看。



24、自己输给自己，心烦。自己打败自己，心累。--所以说，
自己跟自己斗争，无论输赢，损耗的总是自己就对了。

25、在北京以侃谈论输赢；在上海以小资论输赢；在广州以
美食论输赢；在大连以足球论输赢；在深圳以速度论输赢。

26、模特大赛很残酷，百万佳丽都来赌；一轮一轮来pk，晋级
微笑淘汰哭；站上舞台就胜利，调整心态互祝福；比赛哪个
没输赢，敢于面对榜样树。

27、今生独走帝王路，英豪战马太迟暮。输赢不能太自负，
一杯一酒一座墓。

28、年轻人，别太任性，别太目中无人，别把面子推到至高
无上的位置。争一时输赢，伤一世情分划不来。记住:刚者易
折，柔则长存。

29、加油吧，健将们，无论成败输赢，去吧，和着汗水和泥
土，和着眼泪与热血，在蓝天白云下共同谱出一篇属于我们
自己的诗章！

30、不输不赢，一输一赢，输赢和局乃兵家常事。总怕输的
人，总赢不了;不怕输的人，总敢去赢。在乎的人，不明白;
明白的人，不在乎。

31、有望得到的要努力，无望得到的不介意，则无论输赢姿
态都会好看。

32、人生是一场游戏，输赢掌握在自己手中。看一个人不要
被表面所迷惑，而要看清这个人的本质。

33、我一点也不介意跟你打这个赌因为我知道无论输赢我的
心都属于你。



34、这个世界不会以一时的成功论英雄，也不会以偶然的失
误判输赢。人若没有连续持久的表现，往往很难被肯定。

36、坎坷的人生，输赢并不重要，重要的是拥有坚定的信心。
艰难的生活，苦乐并不在意，在意的是今后的人生。

37、生命没有输赢，只有值不值。任何事任何经历，包括爱
情工作，不是得到，就是学到。

38、我刚才在网上下棋输不起骂我，靠这人品真是没得说了。
弈棋者，输赢次之，棋风棋品才是最重要的。

39、人生就像打扑克牌，即使拿到坏牌，也得装作好牌继续
打下去，毕竟输赢不靠牌。

40、一个转身，眼底的笑不复存在，逢场作戏罢了，谁认真，
便已注定输赢。

41、生没有输赢。赢了，是生活；输了，也是生活。我们需
要追求的是享受和学习的过程，而不是最后输赢的结果。

42、工作是一场赛跑，过程紧张刺激，输赢终见分晓，不顾
一切争取，为了证明自己，职场就是赛场，比赛始终围绕，
要想脱颖而出，必须坚持到底！

43、生命没有输赢，只有值不值。人生在世，总会有些感情，
因失去而美丽；总人有些往事，因回不去而珍贵。

44、以前会觉得很遗憾，自己赢了很多，到头来却输了你，
后来才发现，原来人生本没有输赢，只有值不值得。

46、企业在市场竞争中输赢的关键在于其核心竞争力的强弱，
而实现核心竞争力更新的惟一途径就是创新。

47、流年里，还有什么值得信赖，没有争吵没有硝烟，一切



暗自较量的胜负，输赢都是一场悲凉。

48、争执在很多时候，并没有留下任何输赢，却失去了很多
本应珍惜的感情!

49、人生的输赢，不是一时的荣辱所能决定的。今天赢了，
不等于永远赢了;今天输了，只是暂时还没有赢。

50、最怕与夜色相遇，最怕与自己对峙，生命与灵魂的较量
是一场没有输赢的邂逅。

52、无论结果输赢，篮球赛场引燃的激情永不消退。无论实
力强弱，篮球运动带来的兴奋持久不息。国际篮球日，一起
打篮球，愿你释放活力，永葆青春。

54、很多人都曾告诉我“爱情里，爱的越多输得越惨。”，
我只是想知道，爱情是可以用输赢或者盈亏来衡量的吗。如
果真的是这样那我宁可孤独终老。

55、我们用情感拉近关系，却用比较制造距离，就像旋转木
马，彼此追逐却永远无法靠近，输赢还有什么意义。

56、人生的每个抉择都像是一个赌局，输赢都是自己的。不
同的是赌注的大小，选择了就没有反悔的机会。

输赢为话题篇四

这些年头，难得有一本书，让我读上头几行字便如打开一个
魔盒，立即被一股如百慕大般莫名的魔力吸引住了。每一个
字都象一个小吸盘，强有力地吸引住了我的眼睛、我的神经，
使我的大脑急速运转，与文字共振。我几乎忘记了周围一切
事物，以及我心爱的、流淌着的音乐。我被“付遥”，后来
在猫扑的“开火”的故事深深吸引住了，似乎我的灵魂都被
这个故事摄去了。



由于这三几天是工作上的空档，让我在几个月来终于有一个
间隙偷闲，正想好好读一本有助业务能力提高的书籍。却不
想地管理前线，这个我习惯于把烦恼和问题一股脑儿抛下、
并最终找到答案的地方，有一个贴子一再映入眼帘，便是
《输赢：一个实枪荷弹的营销案例》。一次偶然的好奇，打
开了这个贴子，一个有关天堂的平凡故事以后，真正故事拉
开序幕，旋即把我吸引住。一口气读下去，恨不能一下子把
故事全部吞下。

这些年来，我难得用心去静静地读完一本书。《输赢》却让
我迫不急待地推开一切事务，静下心来，全神贯注地读完了。

这是一本很值得读的书，尽管有一些瑕疵。但也如一块未尽
雕琢的良玉，在优秀的内质、大气的成作之下，掩饰不了作
者尚存的涉世、涉行不深的稚嫩。但那种层次、沉着与大气，
却远远在把俗气的、通抄一气的书籍抛在了脑后。

我们的社会就缺这种眩目的浪花，这种令人惊喜的、读来让
人心脾激荡、久久不能平静的东西。《输赢》里就反复强调：
我们的工作，就是要达到令人惊喜的程度!

总的来说，这是一部相当不错的小说，是基于一定实践基础
上的、对经济、社会、政治稍有思考的小说，而且侧重于阳
刚性的、理性的事件及其分析。我喜欢书中这种干净、利落
的办事方式和述事方式，读来心旷神怡，仿佛得到了书中几
位高手手把手的教导，立竿见影地对工作的方方面面指明了
方向，也明白了自己与高手们的差距在哪里，这是令我无限
惊喜的地方。

书中不足的地方是：正如一些在销售业界的朋友们所说，这
只能是一部小说，按下牵强的言情部分不说，作者对销售业
界的相对陌生，尤其是大项目销售的生疏，是本小说最大的
遗憾。我估计作者乃一很有奋斗目标的、非常积极向上的热
血青年，是社会的精英人物或渴望成为精英的人物，但在与



人相处、利益平衡以及对突破困难上经验尚浅。你要走的路
还很长很长，换句话，就是，你离想要达到的目标，还有很
长的距离，还要摔很多次跟斗，如果你象周锐和方威一样不
依不挠地追求目标，最后你还是会成为一个出类拔萃的精英，
可以给予社会很大的光芒。

好吧，我想把从《输赢》里看到的好与不好罗列一通，希望
能够得到高手们的指点，以及作者本人的指教!

输赢为话题篇五

米卢执掌中国国家队的时候，喊出的口号是：态度决定一切，
快乐足球!相比之下，中国近几年也就米卢执掌国足的时候，
大家能稍微从球场上队员的表现看出点希望。正如《输赢》
里周锐被调到北京工作，但是面临的却是看似拖沓的团队，
和毫无生气的局面。这里的每个人都因为这样那样的问题受
到过挫伤，积极性没有了，态度就很成问题。每个人的态度
有问题，最终就会导致团队战斗力的下降，这毫无疑问。而
周锐，就是那种可以带动甚至感动下属的领导，具有丰富的
专业知识却将这一切毫不吝惜的交给自己的团队，摒弃
了“小我”的概念，必然迎接“大我”的回归。周锐的态度
很明确，自己就是一个营销团队的领军人物，应该在大是大
非的问题面前保持清醒的头脑，应该在自己的队伍面前表现
十足的信心，应该“授之以渔”而不像陈明楷帮魏岩一
样“授之以鱼”，应该定位于和自己的团队共进退是做事而
不是做官;方威的态度很明确，作为周锐手下一员大将，冲锋
陷阵势不可挡，分析对手提供情报，在戏剧性地遇到总理的
时候还习惯性地交换名片，虽然这是细节但足以刻划这个人
的性格和对工作形成的自觉习惯;林佳玲的态度也很明确，作
为亚太地区的“内线”她不仅是能够站在公允的立场上客观
的评价林震威和周之间的矛盾，更重要的是在两人的矛盾升
级为对公司的损失的时候，她能够站在公司的高度上偏向正
义的一方，这比沉默更显得难能可贵。一个团队，正因为有
了主流的态度，才能够各司其职，发展壮大。



所以，成功不但需要想作为敢作为的态度，也需要正确的符
合游戏规则的方法。

林震威想赢所以利用，骆伽想赢抛弃了周锐，但是这样赢得
太累。可以说他们赢得了竞争却输了自己，得不偿失。在周
锐的营销策略中，没有拖谁下水的意思，只是在挖掘客户的
更深层次的需求。现在的好东西很多，可试用什么方法表现
出来，又用什么方法让客户更容易接受，才是一个营销团队
该去动的脑筋。可能“催龙六式”只是一些企业营销策略中
微不足道的一小部分，每个企业都有自己独到的占领市场分
额的方法，每种不同性质的企业也应该有自己独特的方法。

可是小说中还有比竞争更难堪的，就是背后放冷箭的陈明楷
和魏岩，他们认为自己能够玩转的是人际关系，总是把艰难
的骨头留给别人去啃，并自恋的认为这是将正确的人用到正
确的地方。读到比尔。罗林斯和林佳玲听到林震威在会上对
周锐的逼迫和排挤的时候，真是大快人心!可是这是小说，现
实中可能周锐就这样被内讧排挤出了公司，凭着自己的实力
又到别的公司打拼，那么他的团队就不能继续做强做大。那
么，能够挽留现实中周锐的是什么呢?是制度!有了制度的约
束，陈明楷可能更能任人唯贤而不是任人唯亲;有了制度的约
束，魏延可能会把目光投向市场而不是自己的同胞。当然，
制度是由人来制定的更是由人去监管执行，所以从很大程度
上讲，领导的态度——就像周锐，很可能决定了一批人的态
度——就像方威、肖芸、崔龙、谢伊等等;而陈明楷却怎么也
带领不出这样具有杀伤力的队伍。

每一个有斗志的人，都会渴望成功，但是在现在的社会化大
生产中，没有人能够独自成功。而且，竞争日益激烈的今天，
即使具备一切有利条件也不敢妄称一定成功。只能说，有了
积极的态度、正确的方法和完善的体制能够更接近成功。


