
最新带货主播工作计划内容 抖音带货主
播劳动合同(汇总5篇)

在现代社会中，人们面临着各种各样的任务和目标，如学习、
工作、生活等。为了更好地实现这些目标，我们需要制定计
划。我们在制定计划时需要考虑到各种因素的影响，并保持
灵活性和适应性。下面是我给大家整理的计划范文，欢迎大
家阅读分享借鉴，希望对大家能够有所帮助。

带货主播工作计划内容 抖音带货主播劳动合同篇一

视频运营的工作中主要包括4方面，内容策划、用户运营、渠
道推广及数据分析。具体来说，内容策划就是规划短视频内
容，准备选题及拍摄制作等相关工作，也是短视频运营人员
的工作重心所在，花费的时间和精力最多，毕竟泛娱乐化的
视频时代，去同质化是我们短视频运营突围的最好方向。

此外，用户运营也是短视频运营人员的又一工作重点，应该
说这是所有做运营工作的工作重点，了解用户画像和用户喜
好，才能更加精准的开展粉丝营销，更容易吸引精准的产品
用户，从而形成自己的社群，实现长期的营销转化。那么短
视频的用户运营工作主要有用户互动和反馈信息整理，策划
用户活动，社群运营等。

最后就是数据分析，这和我们之前做新媒体运营差不多，每
天都要看、博的运营数据，短视频运营也是一样，所有的平
台都需要数据化运营。比如某一条视频全渠道的播放量，单
渠道的播放量，收藏量等都需要分析。要找出影响这些点的
因素，针对我们制作的短视频进行优化。

这是一个相对庞大的工程，但是目前短视频运营人员需井喷，
如果你想进入这个行业，还不是很有方向，你可以去看看传
智播客新媒体短视频运营学科，学的还是很系统的，我就是



从那0基础学习出来的，目前在做短视频运营，每个月k多。

短视频不是一个让猪飞起来的风口，而是一个新出现并且未
来会长久且广泛存在的平台，它会越来越多地跟生活的方方
面面融合起来。它是新生代年轻人的语言表达方式，相较于
图文，年轻人愿意用短视频来记录生活，因为短视频更有趣、
更丰富、更轻松。专业抖音快手代运营，个人帐运营孵化，
直播带货。

带货主播工作计划内容 抖音带货主播劳动合同篇二

延迟或停止违约方一切或者部分推广、宣传等运作活动；

将部分收入全部缴付守约方；

罚款金额按照具体活动情况收入分配比例计算，并继续履行
合同；

免责条款。下列情况下，甲、乙双方不承担相应法律和经济
责任：

甲、乙双方协商不承担责任的情况：

特别约定。下列情况下，甲、乙双方合作关系自动解除：

带货主播工作计划内容 抖音带货主播劳动合同篇三

首先是选品，每次直播先列好清淡，按顺序一个个的讲解，
尽量避免在直播过程中插入其他产品，可能会打乱后续直播
的节奏，这是比较考验主播临场应变能力的。

选品之后就要明确优惠信息，有哪些折扣，以哪种形式展现，
是否吸引，这些都是直接触达消费者的利益点，不能含糊。



然后需要预热一波，公布直播信息到社群，或者社交平台。
包括直播的产品和优惠信息，毕竟前期多点人知道多点曝光
也是好的。前期还是不要在黄金时间去和大主播抢流量，错
开直播时间好点。

情况允许的话在直播过程中和进入直播间的粉丝打打招呼，
提醒关注，回复别人的问题。要多进行互动，不仅是你，粉
丝也是需要存在感的。另外刚开始直播，难免没什么人气，
在没有人为推广的前提下这是正常情况，所以不要觉得尴尬，
心态要好，直播的节奏可以放慢点，毕竟万事开头难。

如果一个人讲太枯燥，可以试试两人合作，以聊天对话的形
式讲解产品，但是两个人就比较考验默契度，所以最好准备
脚本，先按稿来演练，你会发现气氛会轻松很多。两人分主
次，主讲的讲解产品，另一个负责接入话题，做辅助。

关于产品卖点，先梳理好，适当的通过聊天话题引出来，这
样多直播几次，你就能锻炼好在镜头前的表达能力。好的主
播，心理素质都是比较强大的，你对自己有自信，别人才能
相信你。（前提是不卖假货）

还有一个比较关键的点，就是适时的引导下单，比如关注、
送礼、抽奖、催单这些，都是为了最后成交，所以要把控直
播的度，在讲述完产品和优惠信息时，需要有引导成交的步
骤。刚开始的引导是会比较生硬，因为根据优惠形式的不同，
引导下单的策略也会不同，没有太通用的方式，但是首先要
有这个意识，就是最后都是为了成交。

最后就是尾声了，结束之前，回顾一下产品，预告一下明天
的直播，再提醒关注，好好说再见，结束总比开始容易。这
就不赘述了。

还有就是经常复盘，除了看数据，也要看自己整场的表情动
作语言啊什么的.，包括机位的调整，灯光，镜像等问题，你



懂的。

最后一点，就是坚持，不要老想着一夜暴富。

带货主播工作计划内容 抖音带货主播劳动合同篇四

1、合作模式：前置费用+佣金(超出保量部分为佣金）

2、直播前甲方一次性支付乙方：元前置费用（含税）。佣金
具体结算时间以直播后平台结算时间为准。

3、直播服务期间超出保量计划范围内销售额，佣金升至，超
出平台结算部分应统计出数据后对公打款。

4、本协议签署后的3个工作日内，甲方需向乙方指定收款账
户中一次性支付全额服务费用，即人民币为____元（大
写：），乙方应在收到甲方支付的服务费后向甲方开具相应
类目的3个点增值税专用发票。

乙方账户：

户名：

账号：

开户行：

甲方：_____________

地址：_____________

电话：_____________

传真：_____________



电子邮件：_____________

联系人：_____________

乙方：_____________

地址：_____________

电话：_____________

传真：_____________

电子邮件：_____________

联系人：_____________

带货主播工作计划内容 抖音带货主播劳动合同篇五

第一条 合同期限

1.期限为______年。自______年______月______日至______
年______月______日有效。其中_______年_______月_______
日至_______年_______月_______日为见习期/试用期，试用
期为_______个月。

2.劳动合同期满前_______个月，经双方协商同意，可以续订
劳动合同。

3.本合同期满后，任何一方认为不再续订劳动合同的，应在
合同期满前_______个月通知对方。


