
直播吧如何盈利 娱乐直播工作计划(汇
总5篇)

计划可以帮助我们明确目标、分析现状、确定行动步骤，并
在面对变化和不确定性时进行调整和修正。怎样写计划才更
能起到其作用呢？计划应该怎么制定呢？以下我给大家整理
了一些优质的计划书范文，希望对大家能够有所帮助。
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1、较高的情商

情商的缺失会让你无法捕捉粉丝真实的想法，无法投其所好。
如果你在情商方面有所缺失，无论是你与粉丝的互动，还是
直播环节氛围的营造，都会驴唇不对马嘴。所以情商是很重
要的，这也是你跟粉丝沟通交流的基础。

2、有积淀有深度的语言表达和交流能力

如果你每天都是千篇一律的歌舞和鸡毛蒜皮的耍嘴皮子，缺
乏有积淀有深度的互动交流，那就会让粉丝觉得你的直播日
渐乏味，主播和粉丝的关系和情感也永远只能停留在一个浅
层次交流的水平。

直播互动交流一定要有内涵有价值，只有有价值的直播，才
能长远地留住粉丝。

3、熟练驾驭的直播技巧

直播技巧，包含很多方面的内容。不仅仅是一些低劣的直播
套路手段，更多的是包括风格设定、直播定位、直播节目策
划设计、不同粉丝的交流及运营策略。



4、不算很高超的才艺以及展示技巧

才艺是吸粉的敲门砖、是调节气氛的润滑剂。才艺不要很高
超，但是一定要有，如果加以优秀的直播展示技巧，再烂的
才艺，也能达到鬼斧神工的地步，让直播节目精彩连连。

但是，没有最基本的才艺，全靠尬聊段子，无论是谁都会疲
劳。记住，才艺不是最重要的，掌握才艺展示的技巧，才是
四两拨千斤的王道。

5、稳定充足的直播时长。

这是个硬道理。每天2-3个小时的直播时长，是一个主播的最
基本直播要求，低于这个时长，就不要做主播了。但是要想
优秀，无论如何也要播到4个小时以上每天。

前边四个技能可以教授，但是稳定的直播时长，这个只能靠
主播自己了。

过度自信、自以为是并不可怕，最最最可怕的是从来没有人
会认为自己是一个过度自信、自以为是的人，这才是这个世
界上存在很多自以为是的人的根本原因。

自以为是的人，从来不以为自己自以为是。所以，这部分人
永远得不到提升，你想塞给他他也无法接受，那是一种潜意
识里歇斯底里的拒绝。
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2、对测量设备推行“a、b、c”分类分级和彩色标志管理：

（2）对在用计量检测设备实行分类、分级管理。根据这些计
量检测设备的分布情况、使用频度、使用年限、使用环境、
准确度等因素合理确定检定周期，制定周期检定计划，安排



在年度大修进行全面的检定（校准），平时利用有停车的机
会进行抽检；并严格执行检定（校准）规程，同时对其检定、
校准、比对的结果分别贴上合格、准用、限用等状态标识，
确保在用计量检测设备始终处于受控状态。实现了在用计量
检测设备的管理有序不混乱。

3、车间自查与职能部门监督检查相结合，并和奖惩挂钩：

各车间、部门每月对生产过程控制用计量检测设备的运行情
况进行自查，职能部门定期或不定期的进行监督与检查，并
将检查结果（发现的问题），及时反馈到相关部门和电议车
间进行整改。同时，将整改的结果纳入工艺、设备管理的经
济考核中，真正做到计量管理工作的有奖有惩。
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在策划淘宝电商直播带货方案前，首先我们要了解用户需求，
深挖用户痛点，让用户明白最缺什么，最需要什么。将这些
反应到淘宝电商直播方案策划中，直击用户痛点，引起用户
共鸣，激发购买行为。

因此，我们做淘宝电商直播方案策划，切忌主观臆断，要从
观看用户者的角度出发，更多的为用户考虑，从而达到淘宝
电商直播方案更好的效果。

二、进行直播活动预热宣传

三、安排直播活动人员工作

直播内容选定之后，就是确定直播的人员了。包括直播的主
播、小助理以及直播管理员等。主播的选择需要根据行业的
特质来选。比如美容行业，最好选择长相好看的，最好是选
择有控场能力的人，要带动氛围，不能怯场，能够处理突发
事件。



在直播时设置一个活泼的管理员，帮你管理你的直播间。遇
到带节奏和恶意连线等突发情况，让他们做好直播间的场控，
及时调整和活跃直播间的氛围。

四、细分直播活动整个流程

我们都知道，做直播最忌讳的就是开播前才考虑直播内容，
如果主播没有预习，最终呈现出来的就是不停的尬播，尬聊。

因此，为了让直播有条不紊，通常需要细分直播流程，来为
直播整个过程做引导，让主播清楚的知道在某个时间该做什
么。
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你一定希望视频云的功能能够保证你的视频服务顺畅运营，
集成方便，能够快速上线，并且运维简单。但首先需要明确，
视频云服务包含当前最火热的直播和相对传统的点播服务。
除了行业特性，除了分发、安全等基础功能之外，直播和点
播需要的高级功能以及技术实现还是有很大差别的。总体说
来，直播技术难度比点播更大，但不代表直播好的点播就一
定好，因此需要根据视频业务的实际需求和自身技术实力进
行决策。

不难发现，各个视频云产品在核心功能上大同小异，但因为
分别和各自平台不同的云服务矩阵结合，这使得他们有着各
自的特点。

腾讯云视频：互动直播方案比较成熟，与腾讯云通信(im)结
合紧密，业务集成度较高。

七牛直播云：沿袭七牛云的精品路线，侧重于直播，开放云
端 api 实现透明播控管理，同时cdn节点相对要少一些。



金山视频云：点播数据挖掘、编码其特色(当然需要视频源高
清而且终端性能强劲才有明显效果)，客户端sdk集中在移动
端，不过直播还支持ott播放盒、超级电视等多屏播放。
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为贯彻落实中央、省市和管区决策部署，切实抓好冬小麦播
种工作，区农业农村局自我加压、主动担当，切实扛稳维护
国家粮食安全重大政治的责任。指导农民适时播种，落实落
细关键措施，确保种足、种满、不撂荒。

按照今年冬小麦播种面积高于去年的目标，抓紧谋划制定播
种计划和工作方案，及早将冬小麦播种任务分解到镇（公
司）、到村（队），落到地块、落到生产主体，压实各级责
任。

全面总结梳理、借鉴推广去年秋季冬小麦播种管理的成功经
验，在全区开展“冬小麦全程精细精准科学管理”行动，向
管理要产量、要效益，力争精细精准管理技术规范覆盖到每
一块麦田。

加强精细整地，推进玉米机收、深松整地、机械播种、播后
镇压“一条龙”作业模式。适时组织机手播种技术和安全生
产培训，全方位提升小麦播种质量，确保生产安全。

推动小麦良种更新换代，充分发挥良种增产作用。推广种子
包衣、药剂拌种等种子处理，提高拌种质量，小麦种子处理
率力争达到100%。根据天气条件和土壤墒情，科学有序推进
秋播，争取在适播期内完成播种任务。

成立农资保供专班，会同有关部门搞好农资调剂供应、信息
发布等工作，满足生产需要。深入开展农资打假专项治理，
严厉打击制售假劣农资违法犯罪行为，确保农民用上放心种、
放心药、放心肥。



坚持以市场为导向，进一步优化品种结构。开展整地、供种、
播种、施肥、病虫防控、机械收获等环节统一作业，促进标
准化生产。


