
2023年直播公会运营工作总结 直播运营
月度工作总结(通用5篇)

总结是对过去一定时期的工作、学习或思想情况进行回顾、
分析，并做出客观评价的书面材料，它有助于我们寻找工作
和事物发展的规律，从而掌握并运用这些规律，是时候写一
份总结了。优秀的总结都具备一些什么特点呢？又该怎么写
呢？以下是小编收集整理的工作总结书范文，仅供参考，希
望能够帮助到大家。

直播公会运营工作总结篇一

一．心境要高，姿态要低： 做有情趣有格调的人，不一味的
去追求名利。要清高不要高傲，优秀的人很多，但是又优秀
又接地气的人，才是大家愿意支持的。

二．理想要高，目标要低： 要有进取心和上进心，有明确的
追求。不好高骛远，给自己每时每刻设立阶段性可完成的小
目标，一步一脚印，踏踏实实完成。顺境不轻浮，逆境不屈
服。

三．自我要求高，对自家房管要求低： 对自己高要求，不断
学习，不断进步，不断推陈出新，你若盛开，清风自来。直
播间内容越丰富，对游客的吸引力越大，主播越优秀，留下
来的家人亦能优秀。主播对待房管，要同朋友一样，用心交
朋友，在困难时，朋友才会帮你。房管是你的朋友家人贵人，
不欠你什么，帮你是情分，不帮是本分，要用感恩的心去对
待帮你或者曾经帮过你的人 。

四．最好的一面留给观众： 大家看直播的目的无外乎几种，
工作压力大，打发富余时间感情寻找寄托，大家寻找的是能
让他们放松下来的直播间，有趣有才艺和谐和睦。无论你上
播之前或上播中遇到什么困难或者挫折，请保持微笑，保持



最好的状态面对大家。直播期间无论遇到什么事，保证泰然
自若，自信，自信的人最有吸引力，放松你自己，拿出最好
的状态面对大家，坚信你就是最好的！

五．做最大的努力。坚持才是王道：

六．万事开头难，没有人能一夜爆红，百万粉丝都是一位一
位粉丝积累起来的，在直播间起步时期，多努力，积累人气
为主，不要太注重榜单，在弹幕没人说话的时候，多找一找
话题，你是一位“主”播不是一个“客”服，要主动寻找话
题，线下做足功课，你的直播间有意思，才会有人留下来，
你的努力，也是感动游客成为你的粉丝的重要一部分，要记
住。天助自助之人。

直播公会运营工作总结篇二

首先是选品，每次直播先列好清淡，按顺序一个个的讲解，
尽量避免在直播过程中插入其他产品，可能会打乱后续直播
的节奏，这是比较考验主播临场应变能力的。

选品之后就要明确优惠信息，有哪些折扣，以哪种形式展现，
是否吸引，这些都是直接触达消费者的利益点，不能含糊。

然后需要预热一波，公布直播信息到社群，或者社交平台。
包括直播的产品和优惠信息，毕竟前期多点人知道多点曝光
也是好的。前期还是不要在黄金时间去和大主播抢流量，错
开直播时间好点。

情况允许的话在直播过程中和进入直播间的粉丝打打招呼，
提醒关注，回复别人的问题。要多进行互动，不仅是你，粉
丝也是需要存在感的。另外刚开始直播，难免没什么人气，
在没有人为推广的前提下这是正常情况，所以不要觉得尴尬，
心态要好，直播的节奏可以放慢点，毕竟万事开头难。



如果一个人讲太枯燥，可以试试两人合作，以聊天对话的形
式讲解产品，但是两个人就比较考验默契度，所以最好准备
脚本，先按稿来演练，你会发现气氛会轻松很多。两人分主
次，主讲的讲解产品，另一个负责接入话题，做辅助。

关于产品卖点，先梳理好，适当的通过聊天话题引出来，这
样多直播几次，你就能锻炼好在镜头前的表达能力。好的主
播，心理素质都是比较强大的，你对自己有自信，别人才能
相信你。（前提是不卖假货）

还有一个比较关键的点，就是适时的引导下单，比如关注、
送礼、抽奖、催单这些，都是为了最后成交，所以要把控直
播的度，在讲述完产品和优惠信息时，需要有引导成交的步
骤。刚开始的引导是会比较生硬，因为根据优惠形式的不同，
引导下单的策略也会不同，没有太通用的方式，但是首先要
有这个意识，就是最后都是为了成交。

最后就是尾声了，结束之前，回顾一下产品，预告一下明天
的直播，再提醒关注，好好说再见，结束总比开始容易。这
就不赘述了。

还有就是经常复盘，除了看数据，也要看自己整场的表情动
作语言啊什么的，包括机位的调整，灯光，镜像等问题，你
懂的。

最后一点，就是坚持，不要老想着一夜暴富，那么简单的话，
我就不用写这段内容了。

直播公会运营工作总结篇三

直播带货已成电商发展新风口，为了培育网络直播人才，进
一步拓展农特产品营销渠道，让更多企业和商家搭上网络直
播经济快车。



7月23日至25日，由延长县电子商务公共服务中心聘请明静、
徐超两位专业讲师，对全县电商企业、合作社、建档立卡贫
困户、创业个人、服务站负责人等从业人员进行为期3天的网
络直播带货技能培训。

明静讲师讲解了农副产品账号人设打造，如何拍摄优质作品
及手机剪辑软件教学，小店开通、商家号优势解析，第三方
平台解析、小店商品类目及售卖方法，快手小店的手机端操
作等内容。

明静：微商千人团队联合创始人，直播短视频拍摄剪辑实战
专家。

徐超讲师讲解了新人涨粉的方法及作品推广技巧，热门作品
的六要素，直播准备商品价格体系设计，直播间卖货的20种
方法，直播脚本、直播复盘等内容。

徐超：培训优秀电商主播3000余人，直播短视频电商实战专
家。

本次培训讲师们运用专业的直播及短视频带货技能，以实战
演练的方式授课，学员们以分组形式，跟随老师们的课程安
排完成了短视频拍摄剪辑制作，直播实战演练等。

各组间相互学习，相互促进，在一个半小时的直播实战演练
中实时下单量40余件，不仅鼓舞了学员们的士气和积极性，
也为后续的直播带货奠定了良好的基础和开端。

直播演练结束后，培训老师及工作人员根据各组的实战成绩
进行排名并分别给予了现金奖励，活跃了学员们的学习积极
性，同时也营造了良好的发展氛围。



直播公会运营工作总结篇四

一年的时间很快过去了，在一年里，我在电台领导、部门领
导及同事们的关心与帮助下圆满的完成了各项工作，在思想
觉悟方面有了更进一步的提高，本年度的工作总结主要有以
下几项：

一、认真学习，提高自身素质及业务水平。作为一名播音主
持人，我深知一举一动，一言一行都会对周围的同志产生影
响。

二、文字语言的表达上，注意口语规范化的练习。通过练习
使我具备了一定的文字总结、统计分析能力，在具体的工作
中也形成了一个清晰的工作思路，能够顺利的开展工作并熟
练圆满地完成播音主持。

三、学会总结经验和技巧，提高工作效率。电台播音主持对
我来说是一个全新的工作领域，我清醒地认识到，播音主持
工作是承上启下、沟通内外、协调左右、联系四面八方的枢
纽。

在工作的这段时间里，同事们教会了我很多行之有效工作方
法和技巧，自己就牢牢记住，在操作过程中面对出现的问题
也要好好思考分析。我想只有通过不断的.积累经验，总结失
败的教训，才能不断提高自己工作的能力。

面对繁杂琐碎的大量事务性工作，我注意加快工作节奏，提
高工作效率，主持节目时能冷静办，力求周全、准确、适度，
避免疏漏和差错。

虽然在我在工作上取得了一些成绩，但我认为还有一些不足
之处。一是我缺乏学习的紧迫感自觉性。二是在工作较累的
时候，有过松弛思想；三是工作中有些随意性，主观臆断，
这也是自己政治素质不高的表现。



新的一年里我为自己制定了新的目标，一是加紧学习，更好
的充实自己。＂严格把握好关口＂，在困难面前＂守住成果
才是胜利之道＂。

直播公会运营工作总结篇五

为做到“学历史、悟思想、办实事、开新局”，紧扣“我为
群众办实事”实践活动，4月17日至18日，由区商务局、区电
商综合服务中心具体承办的“巾帼电商直播助力乡村振兴”
直播带货活动在金昌镍都大厦门前隆重举行。

此次直播活动以金昌20多名电商主播形成主播矩阵，用短视
频、朋友圈、社群，结合微信视频号、抖音和快手等直播平
台，通过“互联网+短视频+直播”新型销售模式，对参展产
品展台进行立体式宣传、促销，以平台补贴、特价售卖、社
群团购等多种形式进行引流，带货金昌本地特色产品，以此
带动更多妇女抢抓电商发展新机遇，实现增收创富，助力乡
村振兴。

此次带货的`商品全部为金昌本地特色产品，有金昌白玉豆腐、
肯爱康铸铁锅、金镒康铸铁锅、康嘛咪酸辣粉、馥蕾歌系列
产品、原生态散养土鸡、土鸡蛋、原生爱特绵羊奶、宝明爱
心驼绒被、马记瓜子、沙漠茶、醉相思辣椒面、下四分村自
磨面粉和榆钱卜拉子、泡椒萝卜、油饼卷糕、史密特精酿啤
酒、桃脯、杏脯等30多类产品。

本次活动参与企业16家，销售额共70798元，主播21名，直播
间人气量达275800人次，参加本次直播带货的主播均是金川
区电商综合服务中心和新未来职业培训学校，组织开展
的“社交电商+直播技能培训”和“巾帼电商直播新秀选拔
赛”培训和选拔出的优秀主播。

此次活动的开展，不仅发展了一批带货达人，更充分发挥了



直播电商在拓宽农产品销售渠道方面的作用，丰富了线上线
下产销对接的形式，增加了本地生产企业的销售信心。


