
最新做内衣代理开场白(模板5篇)
人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文
吗？以下是小编为大家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

做内衣代理开场白篇一

年初销售淡季，适逢三八妇女节，正好是一年当中内衣销售
最好的'时节，同时也是季节交替时节，借此机会，拉动销量，
处理库存。

拉动年初销量，处理库存。

让您绽放美丽

打折、特价、抽奖

1、促销期间，十余款内衣特价38元销售。

2、店内设置专业的内衣导购专员指导消费者选择正确合适的
内衣。

3、3月8日当天，购买任何商品均可获得精美礼品一份。

4、部分转季产品低至3.5折起特价销售（内裤，文胸，家居
服、保暖衣）

5、凡是促销期间，消费达到138元以上，即可参加抽奖活动。

各大超市门口派发宣传单；店内设有吊旗、展板等。



做内衣代理开场白篇二

7月10日—7月25日有3个周末，共6天时间，这个6天时间是针
对会员及会员朋友的服务和滞销款的介绍。另外10天可以作
为会员朋友的接待日，2批接待的技巧是一样的，但她们享受
到的折扣不一样！

5个店其中的3个

洛溪店

（实操方向：在人流量及客流质量高的位置做活动！）

一、对内—消耗多少库存

1、定量：总共多少件，按人头平均

2、定款：一个不太畅销的+部分的滞销款

3、定色：针对历史数据来确定颜色。

二、对外—竞争对手的打压

1、同区域的竞争对手：

2、同风格的竞争：

我要表达什么：我对会员乳房健康的关注（所有的道具与话
术都是围绕乳房健康做话题！）

我要宣传什么：莎莲妮内衣（莎莲妮内衣与健康的关连）

促销的内容: （会员月）

一、具体的内容：



1、在现场布置一个会员专区及专柜；专区里可以放一些时尚
杂志、水果；专柜可以挂指定的几款内衣及内衣设计理念的
讲解！

2、会员将享受到6.8折，会员的朋友享受到7.5折

赠送中看型礼品一件，消费到400以上赠送”精致型“内裤一条
（指定或任选）

二、通过什么方式给予：会员折扣的方式；

促销的赠送：

实用型： 洗护袋、毛巾、袜子、乳房保健手册、

中看型： 透明肩带、

精致型： 男内裤、女内裤

执行的步骤：

一、赠品的陈列：

1、陈列在会员专柜的左右两边，包装为小礼盒的形式

2、陈列在会员洽谈玻璃桌下面

二、促销pop的陈列：

１、在眼睛的高度左右，能清楚辨读的位置，要显眼！

２、标示的位置不应破坏商品的整体美，或妨碍商品的提放。

3、利用天花板的空间及梁柱面的位置。



做内衣代理开场白篇三

1、确定销售目标人群 开内衣店，首先要选择正确的消费目
标人去，只有卖给正确的客户才能实现产品其本身的价值，
这样才能吸引更多回头客!

2、专业的导购

内衣导购是非常讲究专业知识的，这就要求导购人员不仅要
熟练掌握一般的导购技巧，还要对产品本身、穿着特点、搭
配方法、洗涤保养等具有全面专业的了解，还要比客户自己
更了解应该选购何种规格和式样的产品。另外导购人员要学
会把握顾客的心理，掌握市场的流行。一个非常专业的导购
员能深深赢得客户的信任并能建立忠诚的消费关系。但专业
的内衣导购人员需要长时间的培养，因此要多让导购人员参
加一些专业知识的培训，提高专业知识，并且经营者 做好适
当的人员储备，一方面可以防止人员管理工作的被动性，另
一方面也可以避员流动的风险!

3、产品品质+客户服务打动消费者 内衣行业是服装行业中公
认的朝阳产业，在近几年有非常好的发展态势。随着人们生
活水平的提高和消费者品牌消费观念的加强，投资经营内衣
专卖店的也日益增多，自然竞争力就随之的变大。那么如何
提高自己店内的销售业绩呢?那就从产品品质+客户服务打动
消费者。一家好的内衣店不仅要有高品质的产品，更要有一
支专业细心的服务团队，在为顾客挑选内衣的时候，可以通
过以“性价比”作为最为合理的挑选标准，这样做的好处在
与第一可以消除客户对导购人员只会推荐贵的产品的那种抵
触心理，第二可以更容易与顾客沟通，为其挑选到最合适的
内衣产品，提高销售业绩，而且还能够增强消费者的信赖，
赢得口碑!

4、进货量需要把控



对于经营者来说库存是最可怕的，因此要把控好进货数量，
要牢记开内衣店进货时50%的产品是常销款式，是能卖的
款，20%的产品是畅销款式，是需要及时补充、大量引进的款
式，30% 的产品是需要及时清理的产品 。

5、定期对店内货品进行库存盘点 做为经营者，货品库存的
合理性对专卖店很重要，货品不足浪费销售机会，货品过多
也会占用资金增加成本。而很多店主部经历过这样的事：好
卖的产品很快就断发了，再补货久久补不来。因为你好卖的
产品别的店可能也很好销，厂家得到信息再组织补单，肯定
需要一个过程。这就需要经营者一方面在销售信自上同厂家
加强沟通，保证信息得到及时的反馈;另一方面自身加强对产
品销售情况的预测能力，一款新款是否符合当地市场的消费
习惯，它的销售前景如何，自己要能够大体把握。因此需要
制作详细的销售统计报表: 日报表、周报、月报表，详细记
录断货、断色、断码、畅销、滞销等款式情况。

6、转季产品需要及时处理 由于季节转换、气候变化等因素，
会出现商品库存积压，必要时可以降价促销，抛货的同时也
是对内衣产品进行一次宣传。而且有效的促销活动，是企业
的一种重要营销手段。包括无偿附 赠、购买获赠、优惠券、
展销性等方式，缩短产品入市的进程，激励消费者初次购买
和再次购买的欲望，从而提高销售业绩。

7、激励

制定合理的销售任务指标，适当的奖励，提拔有能力的营业
员，或适当加薪。

8、多学习

做内衣代理开场白篇四

三八妇女节，内衣促销向来是三八节促销活动的主角，而这



一天的促销活动也为内衣商家们带来了丰厚的嘉奖，因此，
尽管离正日子还有一段时间，商家们也早早的就开始为内衣
的三八节促销做着准备。小编为大家准备了一份三八妇女节
内衣促销方案，希望可以为您的促销活动准备工作提供一些
帮助。

年初销售淡季，适逢三八妇女节，正好是一年当中内衣销售
最好的时节，同时也是季节交替时节，借此机会，拉动销量，
处理库存。

拉动年初销量，处理库存。

让您绽放美丽

打折、特价、抽奖

活动方案一：

活动主题：盛爱三八，xxx买一送一大酬宾!

活动期限：3-5天，前两天可以宣传预热。

买送商品为：

1、送同等价值的同品牌商品(赠送商品可谓滞销品);

2、送另品牌同等价值商品。

活动方案二：

活动主题：情系三八，xxx以旧换新大酬宾!

活动期限：7天，前两三天可以宣传预热。

活动内容：换新产品限xxx品牌文胸，旧款折价标准以正价文



胸3.8折优惠为准。

活动方案三：

活动主题：缤纷三八，xxx幸运大奖等你拿!

活动期限：3天，前两天可以宣传预热。

活动内容：买满xxx品牌正价产品100元可抽奖一次。

一等奖：数码相机(或时尚手机)一部;

二等奖：酷炫mp4一部;

三等奖：店内20元以内正价商品(指定商品)任选一件;

四等奖：节日指定小礼品一份。

(注：终端商可根据成本对以上奖品做调整，并需当地自采，
可提前和数码店老板商定好多少不限，可以现金退货。)

备注：为兼顾全国不同区域特性和要求，公司推出五项节日
促销方案供全国代理商及终端商参考实施。请各代理商广泛
征求终端商意见上报各区域促销方案，公司将针对各代理商
建议做好节假日促销物料和促销品配发工作!

各大超市门口派发宣传单；店内设有吊旗、展板等。

做内衣代理开场白篇五

：泰欣源三重豪礼，全家乐享“十一”

一，活动期间全场___折。



二，活动期间消费满___元可参加"再送一双"抽奖活动(制定
奖励的鞋子放独立区域。客户自行挑选。中奖率为75%以上，
可用乒乓球代替，三球二中)

三，活动期间消费满____元可参加抽奖活动（奖品为现金，
自制礼品，袜子，鞋垫，雨伞等）


