
最新房产销售的简历工作经验(实用5篇)
在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？以
下是小编为大家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

房产销售的简历工作经验篇一

在辞旧迎新的这个契机里，年对于重庆，对于楼市，对于置
业，还有对于我，都是充满期望的一年。我深知个人的发展
离不开公司的发展，而热爱则是做好每件工作所不可缺的。
所以，在这充满期望的新一年里，我必将全力服务公司。热
爱岗位，勤奋工作，严于利己，认真专研，继续学习。用使
命般的热情应对客户，用认真严谨的态度应对我的职业，为
客户制造感动，为公司制造利润。

自进入公司已逾三个半月，入职以来，从半知半解到此刻对
销售流程有必须的认知，背后其实少不了下功夫，也用了不
少时间，当然更少不了同事的帮忙。接触置业顾问的工作后
才明白，工作量不大却要学习的却无比的多，销售知识永远
是个无敌深渊。

也正因为如此，我才乐此不疲，越来越喜欢这份工作。以前
长听朋友说销售人员之间为了比拼业绩，争夺提成，经常是
不择手段，诡计迭出。幸运的是我们拥有一个成熟和谐的销
售团队，同事之间既有竞争更有帮忙。每次分歧总能在沟通
中消除。正因为有这样一群同事，我才能在新盘汇迅速提升
自我。俗话说：近朱者赤近墨者黑。因为有这样浓厚的企业
氛围和团队精神，才给了我成长所需的养分。

在即将过去的年，我虽然在这三个半月里没有什么业绩可是
总结出许多新的销售技巧和客户维护方式。并且还改变了我
一些习惯。事实证明，知识和创意永远是无穷无尽的。而如



何去开展我们的住房销售工作呢我想树立诚信是根本，我们
要以对待“家”的态度来对待公司，为顾客和业主供给真诚
的服务。

一旦有员工存在不诚信行为，公司必然应对损失，无形的是
信誉的受损，有形的是财产的流失，所有的这些都直影响公
司的利润。所以要树立诚信的态度，忠于公司，忠于顾客，
忠于自我的职责，也要忠于自我的业绩。

在日常工作中，除了诚信的态度，也要总结出切实可用的方
法来应对销售工作，对此我要做到以下几点:

1、不做作，以诚相待，客户分辨的出真心假意。得到客户信
任，客户听你的，反之你所说的一切都将起到反效果。

2、了解客户需求，第一时间了解客户所需要的，做针对性讲
解。

4、坚持客户关系，每个客户都有各种人脉，只要保证他们对
项目的喜爱，他们就会将喜爱传递。

5、确定自我的身份，我们不是在卖房子，而是顾问，以我们
的专业来帮忙客户。多与客户讲讲专业知识，中立的评价其
他楼盘，都能够增加客户的信任度。

6、要与同事团结协作，这是好的团队所必须的。

房产销售经验工作心得（精选篇4）

房产销售的简历工作经验篇二

基本资料



姓名：*****

出生年月：1988-6

性别：男

身高：cm

婚姻状况：未婚

籍贯：广东

政治面貌：中共党员

目前所在地：义乌

求职意向

期望职位：业务员销售代表

职位类型：全职

工作地点：义乌市

工资待遇：面议

住房要求：面议

工作经验

工作经验：1年

工作描叙：中源房产

教育背景



最高学历：大专毕业院校：广东新安学院

所学专业：英语毕业时间：-6

第一外语：英语水平：普通

计算机能力：普通其它能力：

所获证书：

教育培训经历：

教育院校：广东新安学院

所学专业：英语

获得学历：大专

教育内容：

-兴国平川中学

2007-武汉信息传播职业技术学院

自我评价

为人诚恳，具有良好的沟通和组织能力

做事踏实，工作兢兢业业

爱好：篮球，乒乓球，下棋

房产销售的简历工作经验篇三

在房地产工作的这一年里，我收获了很多，从一个懵懂的大



学生变成了一个能说会道的房地产销售员。

在这一年的时间里，给我最直接的感触就是认识到了理想和
现实的差距，同时也懂得了挣钱是件多么不容易的事情。还
记得刚刚大学毕业的事后，就憧憬着高薪资，但是在一次次
面试之后，我才一步步了解到大学生实习期的薪资大抵是个
怎样的情况，随后慢慢放低了自己的要求，认清现实，最后
选择了我喜欢的房地产销售行业。在刚开始的几个月里，我
斗志满满，想着的都是怎么挣大钱，想着拿提成，每天我都
非常努力地工作着，打着12分的精神，即使是大太阳的天气，
我也能够顶着炎热的气候出去发传单，一切都只为了我的理
想，在一个月发传单的工作中，并没有太大的收获，有的意
向客户也并不是真正想要购买房子的。在第一个月里，我收
到了来自现实生活的暴击，一下子将我从理想化的想象中拉
回了现实，我认识到了想要卖出去一套房子是多么的困难。

电视里的剧情，现实生活中根本不可能发生，即便有那也是
少数。在第一个月的打击之下，我反复总结了自己的不足和
并加以改进，在后来的几个月中，我不断锻炼自己的表达能
力，并积极在各个软件平台上宣传我们公司，终于在实习的
第四个月里，我接到了第一个忠实客户的电话，是诚心想要
买房子的，并且还是个大客户，客户来到我们公司看了一下
整体的环境和周边的交通情况以及人流量的情况。我牢牢把
握这次机会，非常有度地做好了那次销售工作。

这个客户相对与之前的客户大不一样，对房地产行业较为了
解，所以观察样板房的时候也是非常仔细的，最后的一轮谈
判中，我时刻观察这客户的表情和动作，谨慎着自己的一言
一行，最后客户终于是拍板了，那一刻就如同一枚定海神针
将我的心给定了一下，万万没有想到，我真的能够谈成一单
生意，而且客户还是选的面积最大的一类放心，简直把我高
兴坏了。

有了第一次的成功，我开始充满了斗志，于是在我工作的这



一年来，我陆陆续续的谈成了五单，在这一年中，我遇到过
反悔的客户不在少数，但是还是有犹豫了很久才拍板的，所
以做房地产销售需要很强的耐心和高情商，不但如此还要有
好的服务，这样才是一个合格的房产销售员。

房产销售经验工作心得（精选篇2）

房产销售的简历工作经验篇四

我还是销售部门的一名普通员工的时候，刚到房产，该同志
对房地产方面的知识不是很精通，对于新环境、新事物比较
陌生。在公司领导的帮助下，我很快了解到公司的性质及其
房地产市场。作为销售部中的一员，该同志深深觉到自己身
肩重任。

作为企业的门面，企业的窗口，自己的一言一行也同时代表
了一个企业的形象。所以更要提高自身的素质，高标准的要
求自己。在高素质的基础上更要加强自己的专业知识和专业
技能。此外，还要广泛了解整个房地产市场的动态，走在市
场的前沿。经过这段时间的磨练，我已成为一名合格的销售
人员，并且努力做好自己的本职工作。

房地产市场的起伏动荡，公司于__年与__公司进行合资，共
同完成销售工作。在这段时间，我积极配合__公司的员工，
以销售为目的，在公司领导的指导下，完成经营价格的制定，
在春节前策划完成了广告宣传，为5月份的销售高潮奠定了基
础。最后以3个月完成合同额50万元的好成绩而告终。经过这
次企业的洗礼，我从中得到了不少专业知识，使自己各方面
都所有提高。

下旬公司与其它公司合作，这又是公司的重大变革和质的飞
跃。在此期间主要是针对房屋的销售。经过之前销售部对房



屋执行内部认购等手段的铺垫制造出火爆场面。在销售部，
我担任销售内业及会计两种职务。面对工作量的增加以及销
售工作的系统化和正规化，工作显得繁重和其中。在开盘之
际，该同志基本上每天都要加班加点完成工作。经过一个多
月时间的熟悉和了解，我立刻进入角色并且娴熟的完成了自
己的本职工作。

由于房款数额巨大，在收款的过程中该同志做到谨慎认真，
现已收取了上千万的房款，每一笔帐目都相得益彰，无一差
错。此外在此销售过程中每月的工作总结和每周例会，该同
志不断总结自己的工作经验，及时找出弊端并及早改善。销
售部在短短的三个月的时间将二期房屋全部清盘，而且一期
余房也一并售罄，这其中与我和其他销售部成员的努力是分
不开的。

销售是有意义的、有价值的、有收获的。公司在每一名员工
的努力下，在新的一年中将会有新的突破，新的气象，能够
在日益激烈的市场竞争中，占有一席之地。

房产销售经验工作心得（精选篇3）

房产销售的简历工作经验篇五

姓名：

郭静

性别：



女

出生年月：

1982年5月4日

民族：

汉族

婚姻状况：

未婚

身高：

166cm

体重：

49kg

户籍：

新疆乌鲁木齐

现所在地：

新疆乌鲁木齐

毕业学校：



艺术学校

学历：

本科

专业名称：

表演系

毕业年份：

工作年限：

五年以上

职称：

中级职称

教育/培训

工作经历

技能专长

语言能力：

计算机能力：

技能专长：



求职意向

求职类型：

兼职

希望职位：

影视/媒体－演员/模特/主持人

职位名称：

车模；平面模特；

希望地区：

新疆乌鲁木齐；

待遇要求：

2500元/月可面议；不需要提供住房

到职时间：

可随时到岗

其他资料

自我评价：



本人性格开朗、稳重、有活力，待人热情、真诚；工作认真
负责，

发展方向：

其他要求：

五金，


