
2023年汽车营销活动策划书 汽车营销活
动策划(通用5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
相信许多人会觉得范文很难写？以下是小编为大家收集的优
秀范文，欢迎大家分享阅读。

汽车营销活动策划书篇一

传扬_车“突破科技，启迪未来”的品牌理念，将_车的“动
感、进取、尊贵”的品牌价值深入人心，从而提高销售量，
增加营业额。

20xx年10月1日——20xx年10月7日

_各大_汽车销售服务有限公司

（一）明星代言突价值

1、动感

运动，最能体现出动感的节奏。我们将邀请_为_的“运动”
理念做代言，他和品牌形象如出一辙。我们有信心其代言有
助于传递奥迪的品牌形象，为品牌注入新动力，并燃起奥迪
车迷、赛车迷以及爱车之人对奥迪品牌的热情。

2、进取

积极向上，最能体现进取的特征。我们将邀请_为_的“进
取”理念做代言，他对音乐积极向上的态度最能体现出_“进
取”的这一品牌价值。还有一个原因，_在世界上都有较为深
远的影响力，能带动全世界对奥迪的热情。



3、尊贵

大气，优雅，是尊贵的体现。我们将邀请影星_作为“尊贵”
这一品牌价值的代言人。突出_优雅的品质，不仅男人可以开，
女人也可以。不仅如此，女人也能体现出_的品质。

（二）五重好礼大相送

1、一重好礼

活动期间，订购_任意车型都可获得电视机一台。

活动期间，订购_任意车型都可获得车辆交通强制险一份。

2、二重好礼

_专属国庆特价精选车辆。

_高功率专享型厂家指导价1347000，国庆专享特价8折优惠购
车。

_型厂家指导价519000，国庆专享特价8折优惠购车。

_高功率舒适型厂家指导价1158800，国庆专享特价8.2折优惠
购车。

3、三重好礼

_特装车直降3万元，置换旧机动车订购a4l还能获得价值8000
元车辆商业险。

_直降2.8万元，置换旧机动车订购q5还能获赠一年银质延保。

全新进口_q3直降2万元。



4、四重好礼

活动期间，来店咨询、置换旧机动车可获得价值1000元的车
辆置换代金券。

5、五重好礼

活动期间，来店赏车试驾就有机会抽取精美_汽车模型。

1、_电视广播连续播放三天

2、各大广场广告银屏连续播放三天

3、在体育广场车展2天

1、10月1日国庆节当日，只要拨打x之旅活动报名电话，您就
能参加在x之旅展厅举行的“赏车、试车，x之旅品鉴团购会”，
届时我店还会推出让您心动的_三款车型的国庆节团购政策。

汽车营销活动策划书篇二

满足用户合理需求、减少用户抱怨、降低用户投诉、提高用
户满意度、确保不发生媒体曝光事件、保障市场稳定，确保
顺利渡过xx年度“3·15”消费者权益保障日。

（一）重点用户的排查及处理：

定义

1）用户的背景特殊性

2）用户直接致函、电至新闻媒体

3）用户因同一性故障投诉800热线两次以上且问题未处理完



毕。

4）重大责任事件，但迟迟未完全处理完毕。

5）服务网点因技术类问题一直未能解决，致电/函我部要求
处理类。

6）保修期内同一辆车单月索赔次数在3次以上的；

7）三包期内非正常损坏的同一故障，在二个月内更换过二次
以上的。

8）用户将车放置服务站内拒绝维修的。

级别分类

1）aaa级用户，定为急需处理，处理周期不得超过5天；

2）aa级用户，定为协商处理，处理周期不得超过3天；

排查

销售服务经理对网点填报的真实和有效性进行审核后，报大
区经理和协理，同时于2月25日前统报一次，25日之后出现的
重点用户另行当日申报，以e—mail方式申报。

本通知将纳入服务站日常考核顶，如逾期不报的，公司将根
据考核结果给予处罚。

（三）售后服务活动的实施

必须督促服务商根据上海xx汽车“3。15”服务活动进行仔细
作业，（具体操作按照服务活动通知执行），达到以下目的：



1）作好用户参与活动的登记工作，完善终端客户档案。

2）提前发现重点用户，及时处理，杜绝用户投诉或抱怨的升
级。

3）筛选出忠实用户，进行正面宣传。

4）为服务商增加客户保有量，防止用户流失。

汽车营销活动策划书篇三

理论学时：4学时

掌握：汽车营销促销方式选择与策划的设计步骤。

熟悉：汽车销售渠道模式。

了解：汽车销售渠道概述。

6.1汽车促销概述

6.2汽车产品促销方式

6.3汽车营销促销方式选择与策划

6.4案例与分析

通过ppt课件讲授本章节知识点和技能案例引导课堂讨论

ppt演示、引导法教学、讨论分析

1.什么是汽车促销策划？

2.汽车产品促销方式有哪些？



3.汽车营销促销方式选择与策划的设计步骤是什么？

汽车营销活动策划书篇四

理论学时：4学时

掌握：汽车销售渠道策划的设计步骤。

熟悉：汽车销售渠道策划的.选择和模式。

了解：汽车销售渠道策划概述。

5.1汽车销售渠道概述

5.2汽车销售渠道模式

5.3汽车销售渠道选择与策划

5.4案例与分析

通过ppt课件讲授本章节知识点和技能案例引导课堂讨论

ppt演示、引导法教学、讨论分析

1.什么是汽车销售渠道策划？

2.汽车销售渠道策划的模式有哪些？

3.写出销售渠道策划大纲。

汽车营销活动策划书篇五

理论学时：4学时



掌握：汽车营销促销方式选择与策划的设计步骤。

熟悉：汽车销售渠道模式。

了解：汽车销售渠道概述。

6.1 汽车促销概述

6.2 汽车产品促销方式

6.3 汽车营销促销方式选择与策划

6.4案例与分析

通过ppt课件讲授本章节知识点和技能 案例引导 课堂讨论

ppt演示、引导法教学、讨论分析

1.什么是汽车促销策划？

2. 汽车产品促销方式有哪些？

3. 汽车营销促销方式选择与策划的设计步骤是什么？


