
2023年七夕珠宝活动内容 七夕节珠宝活
动方案(汇总10篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。大家想知道怎么样才
能写一篇比较优质的范文吗？下面我给大家整理了一些优秀
范文，希望能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

七夕珠宝活动内容篇一

：20xx七夕节

：岁月无声——真爱永恒

：古典情人节优惠服务

主题突出了金嘉利借中国情人节这一隆重主题，为顾客送去
温馨浪漫的服务心愿。

：金佳美店面及周边区域

贯穿于活动，形成主体表现。

有效地互动演绎及内容传达。

所有用品标示。

所有宣传表现。

社会影响与口碑传播。

活动预期目标



目标一：树立七夕期间活动影响力珠宝业强劲品牌。

目标二：通过本次活动，使公司形象和社会美誉度进一步提
升。

活动地点区域针对人群。

温馨、浪漫和狂欢。

：以温馨、浪漫、狂欢及游戏类活动为主，配合七夕中国古
典情人节这一主题。密切公司与新老业主、客户之间的`关系，
树立公司口碑，增强客户对于及公司的认同。

七夕珠宝活动内容篇二

缘定今生，爱在七夕

xxxx年xx月xx日——xxxx年xx月xx日

由于淡季美容院的业绩不够理想，为了促使经济效益得到增
长，这次的活动主旨就在于通过七夕情人节来为美容院扭转
颓势提升业绩。依靠多种渠道对美容院进行宣传，扩大美容
院加盟店的品牌影响力，从而提升店面形象和人气，达成刺
激顾客的消费行为。

1将客户的信息资源进行全面整合后，通过平台渠道发布活动
的具体方案。比如说利用店外led灯、电话短信、网络媒体等
形式向顾客发布此次情人节优惠活动。

2在情人节那天，必然会有大量的情侣们互相之间赠送礼物，
而这些礼物大部分都是鲜花、玩偶、巧克力、珠宝首饰、音
乐盒、香水、化妆品、打火机等等物品。那么美容院就可以
联合周边其它店面例如电影院、鲜花店、餐厅、珠宝店等商
家来共同举办这次的促销活动，从而提升美容院的影响力号



召力。

3活动方案要灵活，而不是墨守成规地死板执行。每家美容院
都应该根据自己店面的实际情况来调整、更改或补充促销计
划。

1大家都知道，七夕情人节是为了纪念牛郎织女两之间凄美的
爱情故事。牛郎与织女真心相爱却不能长相厮守，那么我们
通过这个故事就要更加珍惜自己的爱人。美容院可以举办一
个情侣或夫妻间的合影活动，从客户的微博、qq、微信等通讯
工具或是在现场收集并征集情侣照、夫妻照、全家福等等。
在x月x日的当天，随机抽取10张照片出来，即可获得美容院
价值一定金额的护理卡一张。

2联合当地附近的各大商家、比如珠宝首饰、婚纱摄影店、化
妆品店等联合冠名提供活动礼品。凡是活动期间在美容院内
消费满520元的顾客，均可以享受到周边商家优惠活动。

3许多情侣在情人节当天都会选择去电影院看一场符合气氛的.
影片，比如爱情片。那么美容院就可以针对这个现象，在活
动期间每天给消费金额排前10名的顾客免费赠送电影票兑换
卷两张。

在活动期间做好宣传工作是非常重要的，特别是对于宣传内
容的标语和图片一定要精心设计，着重强调符合情人节的浪
漫气氛。另外要制定好业绩目标，将任务合理安排给美容院
的工作人员，要做到人岗匹配，各司其职。在活动结束之后
要及时地为美容师们进行奖励，鼓舞团队士气，使大家在淡
季中也能用斗志昂扬的精神面貌去迎接每一天的工作。

七夕珠宝活动内容篇三

中国浪漫情人节，成为男女们表达爱意的时机，而珠宝饰品
是表达爱意的礼物。



相约佳瑞浪漫一生

x月x—x月x日

黄铂金：

1、千足金优惠x元/克铂金优惠x元/克。

钻饰：全场x折，寓之爱情天长地久。

1、“爱之永恒”—为每一位情侣所购买钻戒内刻上名字，倡
导爱情的永恒。并发放“情归深处”卡一张。

“情归深处”—在爱情结晶出生时，凭“情归深处”卡领取
千足金生肖吊坠。（2克以内）

2、有爱就有奇迹

买了珠宝你自己送，而我们会在您想要的时间、您想要的地
点将鲜花送到您想要送的人手中。

“甜言蜜语传真情”我们将设计一些精美卡片，将您写下的`
甜言蜜语随同鲜花一同送到您想送的人手中。

3、“xx不舍“

xx钻饰特推出“xx不舍”特价套餐，让您体验不一样的爱情。

七夕珠宝活动内容篇四

提升品牌形象，推进服务及品牌影响力

20xx七夕节



岁月无声——真爱永恒

古典情人节优惠服务

主题突出了金嘉利借中国情人节这一隆重主题，为顾客送去
温馨浪漫的服务心愿。

金佳美店面及周边区域

主题传达表现：

贯穿于活动，形成主体表现。

有效地互动演绎及内容传达。

所有用品标示。

所有宣传表现。

社会影响与口碑传播。

活动预期目标

目标一：树立七夕期间活动影响力珠宝业强劲品牌。

目标二：通过本次活动，使公司形象和社会美誉度进一步提
升。

活动诉求对象：活动地点区域针对人群。

诉求元素：温馨、浪漫和狂欢。

活动形式：以温馨、浪漫、狂欢及游戏类活动为主，配合七
夕中国古典情人节这一主题。密切公司与新老业主、客户之
间的'关系，树立公司口碑，增强客户对于及公司的认同。



七夕珠宝活动内容篇五

中国浪漫情人节，成为男女们表达爱意的最佳时机，而珠宝
饰品是表达爱意的最佳礼物。

相约xx浪漫一生

7月28—8月2日

黄铂金：

1、千足金优惠10元/克铂金优惠30元/克。

钻饰：全场9折，寓之爱情天长地久。

2、“爱之永恒”—为每一位情侣所购买钻戒内刻上名字，倡
导爱情的永恒。并发放“情归深处”卡一张。

“情归深处”—在爱情结晶出生时，凭“情归深处”卡领取
千足金生肖吊坠。(2克以内)

3、有爱就有奇迹

买了珠宝你自己送，而我们会在您想要的时间、您想要的地
点将鲜花送到您想要送的人手中。

“甜言蜜语传真情”我们将设计一些精美卡片，将您写下的
甜言蜜语随同鲜花一同送到您想送的`人手中。

4、“11不舍“

xx钻饰特推出“11不舍”特价套餐，让您体验不一样的爱情。



七夕珠宝活动内容篇六

中国浪漫情人节，成为男女们表达爱意的时机，而珠宝饰品
是表达爱意的礼物。

相约佳瑞浪漫一生

x月x—x月x日

黄铂金：

1、千足金优惠x元/克铂金优惠x元/克。

钻饰：全场x折，寓之爱情天长地久。

1、“爱之永恒”—为每一位情侣所购买钻戒内刻上名字，倡
导爱情的永恒。并发放“情归深处”卡一张。

“情归深处”—在爱情结晶出生时，凭“情归深处”卡领取
千足金生肖吊坠。（2克以内）

2、有爱就有奇迹买了珠宝你自己送，而我们会在您想要的时
间、您想要的地点将鲜花送到您想要送的人手中。

“甜言蜜语传真情”我们将设计一些精美卡片，将您写下的
甜言蜜语随同鲜花一同送到您想送的人手中。

3、“xx不舍“

xx钻饰特推出“xx不舍”特价套餐，让您体验不一样的爱情。

七夕珠宝活动内容篇七

提升品牌形象，推进服务及品牌影响力



20xx七夕节

岁月无声——真爱永恒

古典情人节优惠服务

主题突出了金嘉利借中国情人节这一隆重主题，为顾客送去
温馨浪漫的服务心愿。

金佳美店面及周边区域

活动预期目标

目标一：树立七夕期间活动影响力珠宝业强劲品牌。

目标二：通过本次活动，使公司形象和社会美誉度进一步提
升。

活动地点区域针对人群。

温馨、浪漫和狂欢。

以温馨、浪漫、狂欢及游戏类活动为主，配合七夕中国古典
情人节这一主题。密切公司与新老业主、客户之间的关系，
树立公司口碑，增强客户对于及公司的'认同。

七夕珠宝活动内容篇八

中国浪漫情人节，成为男女们表达爱意的最佳时机，而珠宝
饰品是表达爱意的最佳礼物。

相约xx 浪漫一生

7月28—8月2日



黄铂金：

1、千足金优惠10元/克 铂金优惠30元/克。

钻饰：全场9折，寓之爱情天长地久。

1、“爱之永恒”—为每一位情侣所购买钻戒内刻上名字，倡
导爱情的永恒。并发放“情归深处”卡一张。

“情归深处”—在爱情结晶出生时，凭“情归深处”卡领取
千足金生肖吊坠。(2克以内)

2、有爱就有奇迹

买了珠宝你自己送，而我们会在您想要的时间、您想要的地
点将鲜花送到您想要送的人手中。

“甜言蜜语传真情”我们将设计一些精美卡片，将您写下的
甜言蜜语随同鲜花一同送到您想送的人手中。

3、“11不舍“

xx钻饰特推出“11不舍”特价套餐，让您体验不一样的爱情。

七夕节珠宝店活动方案12

1、提高品牌知名度、美誉度、赞誉度;

2、提高产品销售量。

诗“情”“花”意漫步七夕

三、活动时间：

7月30日。



策果网珠宝各卖点。

（略）

面向社会征集关于“诗词”方面的作品。要求：作品力求以
反映时尚文化(珠宝)为主，每人限1-3首，评审办法：来稿均
由策果网聘请的专家评选，由中华诗词学会组织专家终评。
大赛结果与获奖作品将公布在策果网上。

奖项设置：

一等奖一名，二等奖三名，三等奖十名，优秀奖二十名，

时间地址：

(1)、截稿时间为20xx年7月31日

(2)、投稿地址、

(3)、颁奖时间待定。此单元的活动是策果网珠宝宫殿开业庆
典活动的一个延续，作为一个活动的开展，不是单单的无中
生有就完毕，而必须要有延续。宣传语：策果网和您一起过
一个有意义的情人节。“情人节联谊贫困地区的孩子们”活
动形式：由报纸作宣传，召集一批有爱心的青年朋友，由策
果网组织到鲁家裕村希望小学与孩子们共度一个有意义的情
人节。活动内容：包饺子、玩游戏、合影等、活动时间：上
午9：00出发、11左右到现场、11：00-2：30包饺
子、2：30-4：00玩游戏、合影等、5：00返程。

活动意义：

与孩子们共度情人节，让生活在大都市中的青年人了解到贫
困地区孩子们的疾苦，从而激发他们内心深处的爱心，由单
纯的宣扬爱情升华到了更广阔含义的爱，实在是一件非常有



意义的活动。

挂旗、宣传单页、柜台内水晶展架、展架

此时活动主要是七夕期间的一个全方位宣传。时间：7月25
日—7月31日。

地点：策果网各卖点。

宣传方式：

1、各大报纸、电波类宣传，聚集人气，提高销售量的主要武
器。

2、各大活动现场销售人员现场宣传，以及活动现场布置的宣
传轮番轰炸，给到现场的消费者以感官上合心理上的强烈刺
激，从而促成才销售。

3、活动期间所作公益活动宣传，既是对公司店庆活动的一个
延续，也表示策果网一直是关注社会贫困群体的主体。

电视台合作的费用、电台宣传费用、报纸宣传费用、场地布
置费用、服装费用、人工费用等。

1、人员安排

活动当天工作人员的具体安排(包括工作负责的内容，地点
等);

策划人员进一步的市场调查，进一步完备策划方案;

联系确定方案中的合作单位。

2、物资准备：活动期间需要的所有物品。



工作人员严格按照活动要求来做;另一方面主要策划人员要做
现场调查，根据实际情况，做适当修改以及补充。

各个新闻媒体的延续报道。

七夕珠宝活动内容篇九

七夕情人节是一个浪漫的`节日，现在已然被认为是中国的情
人节。在距离七夕越来越近的日子，各大商家都在密锣紧鼓
地准备着各项七夕节活动，七夕活动策划更是拼新点拼热点。
现在就以某珠宝店的七夕情人节活动策划方案为例，希望给
商家七夕情人节活动策划提供参考。

某珠宝店七夕情人节活动方案

活动背景：中国浪漫情人节，成为男女们表达爱意的最佳时
机，而珠宝饰品是表达爱意的最佳礼物。

活动主题：相约__ 浪漫一生

活动时间：7月28—8月2日

活动内容：

黄铂金：

1、千足金优惠10元/克 铂金优惠30元/克。

钻饰：全场9折，寓之爱情天长地久。

1、“爱之永恒”—为每一位情侣所购买钻戒内刻上名字，倡
导爱情的永恒。并发放“情归深处”卡一张。

“情归深处”—在爱情结晶出生时，凭“情归深处”卡领取



千足金生肖吊坠。(2克以内)

2、有爱就有奇迹

买了珠宝你自己送，而我们会在您想要的时间、您想要的地
点将鲜花送到您想要送的人手中。

“甜言蜜语传真情”我们将设计一些精美卡片，将您写下的
甜言蜜语随同鲜花一同送到您想送的人手中。

3、“11不舍“

__钻饰特推出“11不舍”特价套餐，让您体验不一样的爱情。

__七夕活动方案

活动主题：__

活动时间：7月28—8月2日

活动内容：

黄铂金：

黄铂金消费满1500元送77元钻石

黄铂金消费满3000元送177元钻石

黄铂金消费满4500元送277元钻石

以此类推。

银饰：

__银饰全场9折。



钻饰：

挑选一系列产品，取名“携手永恒”并准备结婚纪念品。

1、相约__—“一生的约定”

凡购买“携手永恒”系列钻石产品者，可获得由__银楼送出
的价值288元结婚礼品一份。

2、相约__—“七年之痒”

凡购买“携手永恒”系列钻石产品者，可获得由__银楼送出
的价值588元结婚纪念日礼品一份。

3、你购钻饰我送金

凡购买钻石产品，

实付20__元者，送红绳千足金转运珠手链一颗。编织费另计

实付5000元者，送红绳千足金转运珠手链两颗。编织费另计

实付8000元及以上者，送送红绳千足金转运珠手链三颗。编
织费另计

4、__钻石特价

在七夕情人节当天，挑选两款钻饰，以7.7折特价销售。

活动准备：

1、 店铺布置，店门放置粉色心形拱门。

2、 礼品定制，契合结婚纪念，相守永恒为主题。



3、 活动宣传：活动前期可短信发放(每店数量约2万条，__
县两店合为一起。)

4、 网络宣传：常德论坛、同城交易网等宣传。

5、 dm单宣传。

七夕珠宝活动内容篇十

中国浪漫情人节，成为男女们表达爱意的时机，而珠宝饰品
是表达爱意的礼物。

相约佳瑞浪漫一生

x月x―x月x日

黄铂金：

1、千足金优惠x元/克铂金优惠x元/克。

钻饰：全场x折，寓之爱情天长地久。

1、“爱之永恒”―为每一位情侣所购买钻戒内刻上名字，倡
导爱情的永恒。并发放“情归深处”卡一张。

“情归深处”―在爱情结晶出生时，凭“情归深处”卡领取
千足金生肖吊坠。（2克以内）

2、有爱就有奇迹

买了珠宝你自己送，而我们会在您想要的时间、您想要的地
点将鲜花送到您想要送的人手中。



“甜言蜜语传真情”我们将设计一些精美卡片，将您写下的
甜言蜜语随同鲜花一同送到您想送的人手中。

3、“xx不舍“

xx钻饰特推出“xx不舍”特价套餐，让您体验不一样的爱情。


