
最新医学沙龙会方案策划(实用5篇)
“方”即方子、方法。“方案”，即在案前得出的方法，将
方法呈于案前，即为“方案”。大家想知道怎么样才能写一
篇比较优质的方案吗？下面是小编帮大家整理的方案范文，
仅供参考，大家一起来看看吧。

医学沙龙会方案策划篇一

4月1日星期四，心理协会举办了心理沙龙活动，这次活动主
要针对心理协会会员和心理保健员举行的。

心理沙龙是心协一年一度必办的活动，在活动前也准备了不
少的时间，因此整个活动总体来说还是不错的。首先我觉得
策划还是蛮不错的，一是活动的名字能够吸引大家。二是活
动有组织性，把每个部门，每个人员的工作都分配到位，其
次我觉得会场的气氛也很好，这多亏了大家的努力，在半个
小时左右就把会场布置得很漂亮，这也体现了心协的团结，
另外，活动的气氛也很活跃，大家能踊跃地参加游戏。

唯一不好的就是学校停了电，致使大家在说游戏的过程中根
本看不清楚，而且多媒体不能用，以致准备好的东西不能播
放，这是个遗憾，麦克风也不能用，致使主持人必须竭尽全
力的喊，但后面的人还是听不太清楚。

我想在外界条件不理想的情况下这个活动还能有这个效果，
我觉得很不错。若是学校不停电，我想这个活动会办得更出
色。

希望我们心协还能多举办类似的活动，让大家在枯燥无聊的
大学生活能够放松自己，使自己的心理能够更加健康。达到
我们心协的宗旨。



医学沙龙会方案策划篇二

我们创办这个学术沙龙，主要是为大提供交流学术心得和展
示学术成果的平台，同时也是一个发现人才、锻炼人才和培
养人才的地方。一个具有影响和成功的学术沙龙，当然首先
是需要推出学术方面的创新思想与新的研究成果，创新型智
慧人才，我们将与政协、政府相关部门和大专院校建立资源、
信息与人才交流渠道与合作关系，为社会发展与进步提供服
务，解决一系列人类社会各个领域存在的实际题。

中国化民间沙龙为北京正一康体俱乐部道养生院从事中国化
民间学术研究交流活动的场所，同时也是对外弘扬中华传统
道养生健康化，传授健康知识的窗口。该院位于北京市南二
环清芷圆会所，院内具有容纳200人的会场和练功房，开设有
心理调摄室、药善房、茶室、药浴、美容、按摩等传统养生
康体服务项目。各民间化团体、学生社团、研究机构、化企
业、保健服务行业的单位和爱好传统化的个人合作、加盟、
举办各类公益性学术、健康化交流活动。

平台名称：中国化民间沙龙；专题活动名称“中国化xxx沙龙
活动（讲座）”

弘扬中华传统化，开拓创新思维，建树人类完全整体新化体
系，传播“天人合一”的自然生命哲学理念，服务人类健康
与和谐社会可持续发展事业。

公议公允公用的民间社会公益学术团体。沙龙立足民间，面
向社会各阶层，服务中国及世界和谐社会事业。

开展学术活动必须形成“百齐放”的和谐氛围，讲座必
须“有教无类”，广招人才。学术性质：“儒、佛、道”及
诸子百，中西新诸子百学术交流。

活动围：经典学术交流、学术专题研究、学说专题评论、学



术成果培训、化产业项目洽谈、艺交流、时事评论、学术动
态信息发布。

建立与各民间宗教团体、学术团体、科研团体、大中学校、
培训结构、艺术团体、化健康类企业、新闻媒体、健康行业
的联系，发展成为团体会员做到平台互动，资源共享。

团结民间专人才：宗教、哲学、科学、教育、策划、艺术、
演讲、医学、美容、企业。

提供会员服务项目：本沙龙为加盟会员单位和会员个人提供
人才培训、技术咨询、信息共享、集出版、推荐项目等资源
共享，互助互学等服务内容。

会员资格：

1、必须具备中华传统化基础；

2、必须认可和谐化理念；

3、必须承担中华传统化道义，为促进世界和谐奉献智慧，担
当新时代的历史使命！

会员来源：各民间化、艺术、培训、学术团体推荐有成就人
士，自愿参加。

会员档案：保存会员简历、登记会员年鉴、个人传记、学术
成果介绍等个人资料。会员具有坚守共同理念、维护团体荣
誉、服从集体分工、提供相关信息资源的义务。会员具有优
先参加各种学术交流活动的权利；具有提出建议的权力；具
有获得学术赞助、成果奖励的权利；具有选举和被选举担任
职务工作的权利；颁发会员证。

专顾组委会：争取一批认可“沙龙”理念的各类专，成为学



术研究讲座的固定资源，建立长期加盟与合作关系。根
据“专成员”的'研究成果和需求，本沙龙为他们提供专题演
讲、学术研究、出版专著、宣传等方面的服务。这样，才能
调动他们积极参与公益学术方面的活动。

学术研究小组：a、宗教化研究组；b、哲学化研究组；c、科学化
研究组。根据三个主要化研究组的实际课题需要，再设立专
题分组。

根据复兴中华化、创新学术、整合东西方化为目标，制定研
究方向、研究课题、实现目标，分别吸收社会各界各类学术
研究和爱好者，成为会员，提出新人新作新思想。

a、设立“王成亚学术研究基金奖”以及鼓励其他化企业和社
会各界对本沙龙提供赞助或者独立开设奖项；这样，可以真
正利用社会力量的资金支持，才能使“中国化系列沙龙活
动”实现有效有成果的可持续发展，并为推动中国化走向世
界做出贡献。

a、通过专会评估，对突出学术科学成果的转让、开发，按所
获纯利益的10-20%比例提成，并提供国内外各种学术交流机
会。这样真正使研究成果实现资源共享与有效转化为社会生
产力，成为积极影响世界的新化主要力量。

b、收费性讲座经费；

c、销售相关化资料收入。

a、推出当今在各学术领域具有创新能力的新人；

b、推出具有前瞻性的学术研究成果；

c、推广、传播、普及创新化，解决人类面临的世纪难题；



e、关注社会时事，引导社会化思想，服务当代社会实践。

我们必须广泛开展与其他各类化单位、艺术部门、社会团体
的学术交流活动，实现信息资源共享、平台互动的机制，为
赞助事企业提供化策划、艺表演，化产品介绍与展示等服务
活动。每年召开一次大型年终成果总结发布会。

医学沙龙会方案策划篇三

一、活动主题：

“睿智人生品位生活”

——西安巴威商贸红酒沙龙

活动目的：

以高品质的红酒品鉴沙龙形式，塑造巴威商贸高端红酒供应
商形象；借政界、商界领袖的势，通过本次活动提升巴威商
贸荣誉感，引起口碑传诵；通过互动交流，加强与巴威商贸
高端客户的沟通，展示巴威商贸诚意；展现西安巴威商贸红
酒供应商实力，增强客户信心；加强西安巴威商贸的形象宣
传。

二、活动地点：三、活动时间：

四、参与人群：政界、商界高端人士（预计100人）

五、红酒沙龙形式：红酒沙龙+红酒文化推介+文艺表演+互动
环节+抽奖六、红酒沙龙内容：

整体活动以在品酒和红酒文化交流上做文章，吸引跨政界、
商界高端人士，从而带来新客户资源为目的，不刻意进行红
酒推介，以讲述红酒的文化，通过红酒品尝及抽奖环节形式



等进行，提升客户在红酒方面的品味，从而提升双方美誉度，
增加各界人士对西安巴威商贸的钟爱度。

七、活动步骤：第一部分：筹备阶段

第二部分：活动正式启动（流程暂定晚餐时间另定）

地点：

内容：设置迎宾台，迎接嘉宾群体、引导嘉宾进入宴会大厅
等。

地点：酒店大厅

19：40—19：45西安巴威商贸总经理致辞19：45—19：55大
提琴演奏

19：55—20：05红酒品鉴专家述红酒的起源文化，红酒的常
识等20：05—20：35红酒品尝（期间萨克斯及古筝表演）20：
35—20：45抽奖环节（详见抽奖方案）

20：45—21：00现场交流、红酒品尝八、抽奖方案：

1、奖品：红酒或相关奖品；2、抽奖设定：

抽奖依据：嘉宾签到时工作人员将嘉宾名字誊抄到卡片放入
抽奖箱；抽奖方式：现场手工抽取；抽奖人员：

一等奖：

二等奖：西安巴威商贸总经理三等奖：

领奖方式：现场上台领奖。3、奖项设定：

总计奖品费用：元。



九、人员配置：

现场红酒顾问5-10人（负责与嘉宾交流、红酒的介绍）主持1人
（现场氛围营造、串场、红酒沙龙会主持）礼仪10人（迎宾、
现场服务、礼品发放）

形象墙：正对大堂入口处，展示活动主题。

签到墙：大堂右侧，参与嘉宾签到处，让嘉宾通过此仪式，
进入活动参与的状

态，嘉宾也会倍感荣耀，体现西安巴威商贸对客户的尊重和
重视。物料：（签到墙、签名笔三支、宣传资料手提袋、抽
奖箱等）。

念。

（二)动线区(大堂进入活动大厅）

礼仪佳丽：形象展示作用，实用功能为嘉宾做动态的指引。

（三）活动大厅

投影设备：播放相关宣传片展示活动主题。

音响设备：3只无线麦克风。高质量音质音响2对、调音台、
调音师。礼仪佳丽：此处礼仪佳丽会场引导。

宣传展板：x展架6个，摆放签到大厅两侧，主题内容加红酒及
西安巴威商贸理念。

红酒台：摆放红酒及酒杯等。



医学沙龙会方案策划篇四

首先分享的是背包客张，上学，给大家讲述了他大学四年精
彩的阶段性流浪式的旅行。真正的说走就走的旅行，一段行
程，一段心灵的沉淀，虽然我也曾经在大学毕业以后完成了
自己一个人的旅行，但是张故事还是让我对自己蹉跎的大学
生活觉得无限遗憾。张真正完成了读万卷书，行万里路的求
学时光，他有一句话说的很好，往往我打开了一个车门，也
就打开了一个司机师傅的心。

我们缺少的就是这份勇气吧，我们缺少的不是时间和金钱，
当年我毕业以后去云南和西藏的时候花掉了一万块，可是张
走了全国10几个省份，33天，才花了1500块。所以别再抱怨，
也许一场说走就走的旅行，就能拯救你，让你不再沉沦，不
在蹉跎，内心在一场旅行中得到救赎，生活找到新的可能，
新的方向。

改变生活，改变自己，永远都不晚，只要有心，此时此刻，
就是一个崭新的起点。

听从自己内心的招呼，做自己想做的事，惊喜也许就在不经
意间。

xx大哥也给我们分享了他摩旅的`经历，骑行去西藏，作为玩
户外的前辈，给我们分享了他的旅行中一些有意思的事情，
介绍了一些有意思的景点，一些旅行中的人情冷暖。

刀合伙人小最后给我们分享了她自己一个人去泰国的旅行经
历。

更多的觉得这不仅仅是一场旅行的分享，这是为我们打开一
扇门，给生活另一种选择。

给我们一种全新的勇气，拥抱未知的世界，教会我们从无字



处读书，不再做井底之蛙，走向世界，遇见未知的自己。

走出安逸之乡，以一种全新的方式感知世界，顿悟你的志向
所在，使你的精神更加富足。

xx大哥最后说的一句话，我觉得很赞，当你年轻的时候，就
应该多去外面走走，而且因为年轻，也有更多的经历去做这
件事情。

如果非要说旅行的意义是什么？我觉得不是为了看绝色美景，
名城古迹，而是能有一段完完全全属于自己的漂泊的时光，
流浪式的随心所欲，无所事事的发呆，聆听内心的声音，随
意的在小巷里迷路，看看当地人的幸福和满足，听陌生人的
传奇故事，定义自己真正渴望的生活。

看到世界有多大，有多绚烂多姿，而自己是那么渺小，那么，
我们生活中所执着的那些悲伤和痛苦，有多么的不值一提。
那一刻，我们的心也变得和世界一样辽阔。

医学沙龙会方案策划篇五

1、让家长进一步了解学校的办学理念，学校毕业班工作目标
及措施。

2、让家长了解六年级各班的建设目标和策略，各种以激励为
主的、调动学生积极性的方法和主要措施。

3、集合前一阶段学生的表现向大家作一下汇报。

4、针对学生目前存在的生理、心理状态发生的一些变化，引
导大家走近孩子，让健康、快乐相伴孩子的一生。

才艺展示式家长会，可分为静态和动态两类。静态：首先，
班主任把学生一段时间以来的学习情况展示给家长，包括学



生的作业、课外练习册、写字本、日记本、英语单词薄等，
让家长了解在平时的学习中还存在哪些问题，孩子的综合能
力在班级处于什么位置。其次，把学生的小制作、图画、手
抄报等创造成果展示给家长。别小瞧这些“土货”，它可以
培养学生多方面的。能力，如写字能力、绘画能力、搜集整
理资料和使用能力、审美能力、辨别能力、创造能力等综合
能力。看着浸满孩子智慧和汗水的小发明、小创造，家长们
都会乐呵呵的。最后，班主任把学生的成长档案展示给家长。
每个学生都有一本成长档案，里面记载着他们一天、一周、
一月、一个学期以来的成败得失，包括思想道德表现、学习
态度表现、学习方法表现、日常生活表现、身体状况表现等。
这其中应有他们自己对事件的分析，也应有教师的鼓励和家
长的寄语。

动态的：例如题为“他真棒”的家长会上，小作家、小歌手、
小画家都出来了，朗诵、唱歌、画画……又如为了让家长了
解子女在学校参加活动的情况，可让家长通过看照片、看录
像来了解学生参加的“现场小制作比赛”“演讲比赛”“朗
诵比赛”“课本剧表演”“学校运动会”“校园歌曲卡拉ok
赛”“到敬老院慰问老人”“参加访问”等课外活动，不少
家长发出这样的惊叹：想不到孩子还有一手。

这种新形式的家长会可让每个学生展示自己最突出的一项才
能，或文艺，或体育，或科技；或演，或讲，或制作；面对
所有同学，面对所有家长，每个孩子都登台献艺。这样做的
最大好处，就是让每一个家长都看到自己孩子的闪光点，让
每一个孩子都认识到自己的独特价值，自信的更加自信，自
卑的看到优势，改变心态，面对学习，面对生活。这种家长
会成功的关键是所有学生要在下面积极准备，在台上大胆展
示，这就是班主任善于发现学生的亮点，给学生信心，使他
们敢于展示自己。


