
2023年鞋店开张促销活动方案策划 鞋店
的促销活动方案(精选5篇)

为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。方案的制定需要考
虑各种因素，包括资源的利用、风险的评估以及市场的需求
等，以确保方案的可行性和成功实施。以下是小编给大家介
绍的方案范文的相关内容，希望对大家有所帮助。

鞋店开张促销活动方案策划篇一

喜迎新春,元旦感恩大回馈。

中国已经连续12年成为全世界最大的女鞋消费市场。未来十
年中国中小城市女鞋市场将以超常速度发展，巨大市场容量，
超乎商家的想象。到20xx年，女鞋消费总量将超过80亿双，
市场总交易额估计高达3000亿元。这组惊人的数据足以证明
女鞋背后蕴藏着巨大的商机。故将元旦作为突破点，通过促
销迅速扩大销量，占领市场，提升知名度。

1) 针对目标人群，强化品牌的宣传力度，形成搞品牌知名度。

2) 让广大居民了解雪迪羊的独特魅力，发展更多的客户群体，
拥有更多的潜

在客户。

3) 开展品牌个性化宣传，寻求女鞋差异化生存。

4) 严格把关产品质量，不断提高产品里，强化目标消费群体
对雪迪羊女鞋的品牌印象。



5) 用良好的品牌形象，卓越的产品品质，平稳的市场价格，
倾力打造“人人买得起的品牌”。

6) 提高雪迪羊在女鞋行业的市场占有率，增加其销售量。
7) 减少库存，利于资金的再生周转。

四、时间地点

时间：201x年1月1日——201x年1月3日

鞋店开张促销活动方案策划篇二

喜迎新春,元旦感恩大回馈。

二、活动背景

中国已经连续12年成为全世界最大的女鞋消费市场。未来十
年中国中小城市女鞋市场将以超常速度发展，巨大市场容量，
超乎商家的想象。到_年，女鞋消费总量将超过80亿双，市场
总交易额估计高达3000亿元。这组惊人的数据足以证明女鞋
背后蕴藏着巨大的商机。故将元旦作为突破点，通过促销迅
速扩大销量，占领市场，提升知名度。

三、活动目的

1) 针对目标人群，强化品牌的宣传力度，形成搞品牌知名度。

2) 让广大居民了解雪迪羊的独特魅力，发展更多的客户群体，
拥有更多的潜

在客户。

3) 开展品牌个性化宣传，寻求女鞋差异化生存。



4) 严格把关产品质量，不断提高产品里，强化目标消费群体
对雪迪羊女鞋的品牌印象。

5) 用良好的品牌形象，卓越的'产品品质，平稳的市场价格，
倾力打造“人人买得起的品牌”。

6) 提高雪迪羊在女鞋行业的市场占有率，增加其销售量。
7) 减少库存，利于资金的再生周转。

四、时间地点

时间：20_年1月1日——20_年1月3日

鞋店开张促销活动方案策划篇三

首先要有鲜明的主题，把季节、五一假日特点结合起来，再
结合有力的促销工具（利润底线之上的价格策略和推广策略）
重磅出击。比如：“五”媚“一”夏，满x元减xx元，另加送
代金券（面值51元）和礼品券各一份，特价商品除外。

促销战不仅要有诱人的创意，还得要先入为主的攻势，并且
能营造全面的`氛围。

其次要精于促销攻略，并不是每个具体时间的促销你都能快
到第一，这就必须采取策略争取全局或部分的主动权，主要
如下：

一、进攻：作为当地的促销发起人，快字领先，抢占前2―3
天的优势市场份额。

二、模仿：追随战略，还击对手，不甘落后。模仿也要快，
因为僧多粥少啊。

三、智攻：找到敏感点，采用细分谋略，整合资源，另辟蹊



径，打垮对手。

四、墨攻：新闻营销、文字游戏或媒体炒作。

五、借攻：借重点话题、热点事件等树立人气，提高销量。

六、价攻：用特价促销聚集人气，打击低价倾销商，保住淡
季的店铺生存。

鞋业竞争不管是谁引领，关键在于一个“快”字，快是把关
键时间段创造出色业绩的速度，快就是地位，就是领先，就
是效率，快到一天单店能吃掉几百双的销量，让自已之门庭
若市，彼呢，门可罗雀。快，就是领先对手一步。下手要狠，
找到着力点。

“全”，是一种聚焦做大销量的措施，要全得让竞争对手无
懈可击，要一炮走红，促销系列元素要及时到位，对重点客
户或重点的卖场进行聚焦，考虑成本因素放大销量，具体如
下：促销要全，也要考虑因地制宜，做到辩证促销。另外，
商家还得搞好当地关系，为促销目标开路放行。

促销作为货品快速周转的阶段性举措，越来越受到商家的重
视，一些商家会提前一个多月的时间去策划，苦寻创意，以
期促销达到门店能日进斗金、逼杀对手、消化库存和保护自
己的市场地位的目的，增加与顾客的沟通频率，提高顾客的
忠诚度。

2、橱窗物料创意；

3、横幅、竖幅；

4、与司仪或演艺或庆典公司合作的相关内容；

5、气球拱门、充气拱门或空飘（氢气球）；



6、礼品采购、辅料及其堆头式陈列；

7、铺红地毯、室内外地贴；

8、宣传车及乐队；

9、营业用音响；

10、滚动字幕电子显示屏；

11、门店门柱温馨提示牌；

12、其它：车体广告、广播电台、电视广告、帐篷安排、现
场演示等。

鞋店开张促销活动方案策划篇四

喜迎新春，元旦感恩大回馈。

中国已经连续12年成为全世界最大的女鞋消费市场。未来十
年中国中小城市女鞋市场将以超常速度发展，巨大市场容量，
超乎商家的想象。到20xx年，女鞋消费总量将超过80亿双，
市场总交易额估计高达3000亿元。这组惊人的数据足以证明
女鞋背后蕴藏着巨大的商机。故将元旦作为突破点，通过促
销迅速扩大销量，占领市场，提升知名度。

1）针对目标人群，强化品牌的宣传力度，形成搞品牌知名度。

2）让广大居民了解雪迪羊的独特魅力，发展更多的客户群体，
拥有更多的潜在客户。

3）开展品牌个性化宣传，寻求女鞋差异化生存。

4）严格把关产品质量，不断提高产品里，强化目标消费群体



对雪迪羊女鞋的品牌印象。

5）用良好的品牌形象，卓越的产品品质，平稳的市场价格，
倾力打造“人人买得起的品牌”。

6）提高雪迪羊在女鞋行业的市场占有率，增加其销售量。

7）减少库存，利于资金的再生周转。

时间：20xx年1月1日——20xx年1月3日

鞋店开张促销活动方案策划篇五

1、准确定位，主题鲜明。你要明白你的鞋店做促销到底是传
达给消费者品牌形象还是现实售卖。

2、确定最佳的促销方案。除了事前周密的计划和人员安排，
还要有一个好的方案把活动目的和主旨深入到每一个人心中，
充分调动其积极性，还要对促销人员进行详尽的促销方案及
细节培训。

把详细的促销方案传达给促销人员，明确分工，避免到时候
手忙脚乱;其次为了激发他们的销售激情，可以适当提出物质
激励的策略。

3、确定时间，鞋店促销时间宜早不宜迟。最好比对手早三天，
以免被对手抢先。再好的策划也要把握好时机。同时还要提
前做好宣传，光靠促销期间的吸引客流是不够的，你需要提
前就让消费者知道具体的促销时间和吸引人的促销方法，最
好是提前散发一些宣传单之类的。

4、营造好现场氛围。如pop海报要出彩，店堂音乐要恰到好
处，刺激顾客的购买欲望。同时把促销的商品摆在最显眼的
地方，便于顾客一进店就能看到。



5、制定一个恰当的销售目标和激励方案。总的来说，促销成
功有序地进行，依靠的还是销售人员的努力，因此要充分调
动起他们的积极性。

7、作好评估总结，为下次促销活动积累经验。鞋店促销写促
销总结从以下方面着手：

(1)促销主题配合度.促销主题是否针对整个促销活动的内容;
促销内容、方式?口号是否富有新意、吸引人,是否简单明确;
促销主题是否抓住了顾客的需求和市场的卖点。

(2)创意与目标销售额之间的差距.促销创意是否偏离预期目
标销售额;创意很好,然而是否符合促销活动的主题和整个内
容;创意是否过于沉闷、正统、陈旧,缺乏创造力、想象力和
吸引力。

(3)促销商品选择的正确与否.促销商品能否反映超级市场的
经营特色;是否选择了消费者真正需要的商品;能否给消费者
增添实际利益;能否帮助超级市场或供应商处理积压商品;促
销商品的销售额与毛利额是否与预期目标相一致。

总之鞋店做促销是个完整的过程，促销前要把促销目的、促
销方法、促销宣传、促销实施、促销总结等一步步呈现出来，
这样更方便与施行。


