
销售培训会议主持词(实用5篇)
在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？以下是小编
为大家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

销售培训会议主持词篇一

七月八号--七月十号深圳之行的学习，让我挑战了自己的极
限，跨越了自我最低的心理防线。通过这次“我是销售冠
军”深圳之行的培训，使我树立了正确的从业观念，具备了
我成为一名过硬的销售人员的意志和端正了我的工作态度。

这次“我是销售冠军”学习是由深圳xx公司举办的一次难得
的学习机会，学习由主教练xx老师主讲，总教练是xx公司老
总xx先生。

学习第一天晚上就布置作业给我们，要求策划好“野人销
售”的活动，那天晚上我顶着疲惫和我们二组成员在一起策
划这次活动{因为没买到硬座火车票，我和同事是站在火车车
厢17小时由安庆到深圳的，策划、排练到凌晨五点才回房休
息，清早七点钟就聚到一起整装，我担任小组的化妆师，把
小组八名成员化妆成野人部落的男女，每个人身穿泳装，头
上戴上夜晚采来的树叶编制的花环，用橡树叶绑在身上，越
凌乱越出彩，脸上画满浓烈的油彩，每个人的样子都很惊人，
很炫!五个小组的每个人都这样“盛装待发”了，这样不带分
文，只带上爱慕公司的邀请函和文化衫在深圳街头发放和销
售，凭借自己的能力售出文化衫换得饭吃和水喝，发出的邀
请函多、售出的文化衫件数多，小组加分。对于我从没穿过
泳装有点内向的人来说，如此这般销售真的挑战了极限、跨
越了自己的心理底线。第二天是各小组准备节目演练如何疯



狂销售床垫，主题是吸引人气，营造氛围，各小组为单元，
全员参与表演，我们二组表演的是“美女与野兽”一见钟情
后选中爱慕床垫结婚，突出的是夸张、搞笑，带动全场人员
上台参与尝试床垫的舒适性和弹力，整个节目贯穿了激情的
音乐，这个节目也是在晚间利用休息时间去准备的，尽管只
休息了两三小时，但成绩是令人欣慰的，我们二组猎鹰队在
这一环节取得294分，满分为三百分，仅氛围分就拿了个满
分100.这中间离不开小组团队分工、合作和凝聚力，尽管小
组成员相识很短，准备策划活动很辛苦，牺牲了睡眠时间，
但都很开心。学习最后一天，我们在庾总的`率队下参观了爱
慕公司生产床垫的整个流程，在洁净的车间，我们看到了很
多细微之处，值得我们学习和借鉴。在最后一天学习的晚间，
我们的毕业晚会上，我们看到了很多我们着泳装在深圳街头
邀请来的顾客参与我们的毕业典礼，晚会上有授奖、有现场
签单、有相互学习、有激情共舞，气氛很高昂。两天三夜的
学习很短促，临别时有太多的感动，有太多的收获的喜悦。

通过回顾学习的每个细节镜头，我总结了以下几点心得与同
事们共同学习：

1.热爱自己的工作，你就会快乐地更容易做好你的工作，热
情、真诚地接待每一个到我们馀庆家家居的每一位顾客。

2.迅速熟悉工作方法，在日益激烈，市场不好的竞争中获胜，
我们必须尽快投入工作并胜任工作，做好售前、售中、售后
的每一个细节工作，提高工作效率。

3.积极参与各种培训学习，只有进一步加强学习，强化自身
素质，才能立足于市场。

4.要有勤奋的精神，只有主动地工作，成功大门才能为你敞
开。作为销售人员，不要畏惧每一次的调查市场、每一次的
小区推广，只有打开市场，我们才能成功销售。



销售培训会议主持词篇二

各位新老师：

大家上午好！

今天，我校xx年新教师岗前培训在这里开班了，借此，我
向17位新教师的到来表示热烈的欢迎。很高兴，我x学校教师
队伍里又增加了一支新的生力军，我x学校又注入了一股新鲜
的血液。今天，是你x人生的一个转折点，也是你x职业生涯
的一个新的起点。新教师参加岗前培训是促进新教师早日进
入教师角色，更好地履行岗位工作所采取的一项重要举措，
之前，大家参加了区里组织的培训，今明两天，我x结合区里
的培训内容，并结合了学校实际，安排了更具针对性和实效
性的`培训内容（简单介绍培训内容安排），希望大家认真学
习，学有所获。

出席今天开班式的学校领导有：吴爱明校长、万丽兰副校长、
汪明副校长、校办公室杨斌主任、教务处王丽芳主任、政教
处余娴主任、总务处周明霞主任、公会主席赖翡珠老师、教
研处刘美老师等。

今天上午的培训有三项议程：

首先，有请吴爱明校长致欢迎词。

第三项是各部门组织大家学习了解学校的各项规章制度……

各位新教师：上午的开班式即将结束，再过几天，你x即将奔
赴各自岗位，从事育人的伟大事业，这里我想向大家提出几
点要求：

1、要深刻领会吴校长的讲话精神，牢记领导的谆谆教导和殷
切期望，走好新征途的第一步。



2、培训期间要积极参与，认真学习，努力消化。

3、在新的工作岗位上，要自觉投入到我我校教育教学的实践
中去，用新课程理念武装自己头脑，指导自己的教学行为。

4、加强师德修养，树立新课程理念下的教师专业精神，要有
乐业、勤业、创业、献业的意识；要有理解与宽容、博爱与
尊重的品格和丰富的情感；要有实事求是的态度、追求真理
的勇气和好学探究的精神。

5、服从组织需要，施展大家的才华，为学校的教育发展奉献
青春与热血。

最后祝大家身体健康、工作愉快、心想事成。

销售培训会议主持词篇三

会议议程：

参 加 人：

客服部：孙丽华 吴 薇 王俊杰 张 晴

孟 金 张 艳 张秋荣 潘娟娟 销售部：侯雨凡 梁薇薇 宋北
燕 王 利

李 岩 付江月 周彦秀 鲍建秀 李文荣 贺维 黑薪菊

策划部：张魁俊 陈爱丽 张伟丽 赵雄川 李 伟

行政部 施 展 杜金英 齐艳艳

财 务 纪海英 王 静



特此通知，请以上人员提前到达会场，做好参会准备！

集团综合部

二0一二年六月十日日

商场如战场，企业有如在战场上的一支军队，市场营销人员
就是企业的士兵，一旦开战，决定胜负只有两个关键因素，
第一为士兵的战斗能力，第二为团队的协作能力，这两个因
素直接决定了企业的生存与发展，所以一家企业的核心是市
场营销人员，而市场营销人员的培养是企业的`必修课。

为了让广告营销部员工更好的开展工作，发掘自身的潜能，
提高销售人员的团队意识，市场营销部执行每周一次营销分
析会，每周一次市场营销培训。

营销分析会：

会议当天上午10点前，销售人员提交【指定配发、意向客户
信息反馈表】至商务内勤处，商务内勤整合后提交至营销总
监助理郁贇处，会议围绕【指定配发、意向客户信息反馈表】
展开，进行如下会议流程安排：

1、上周与这周增加工作的对比；

2、上升了多少意向客户；

3、针对意向客户进行讨论分析。

会议时间安排：

市场营销部周例会：周四下午3:30（每月最后一周为营销部
业务分析会议）

注：每月第三周的营销分析会，隶属市场营销部全体同仁在



周三前提

交下月度【客户意向投播计划时间轴】至商务内勤处。 （邮
件）

培训：

营销部门培训本着交流、学习、进步为原则，加强业务员实
战能力和团队协作能力。

培训时间安排：每周四下午3：30至5：30点

培训内容：

1. 业务员基础能力培训；

2. 业务员基础礼仪培训；

3. 社交心理学培训；

4. 电话营销培训；

5.拜访营销培训；

6.案例分析和总结。

注：培训的目的在于能尽快的让业务人员熟悉媒体及目标客
户，在此前提下快速进入状态，争取在短时间内能有业绩表
现；因此每期培训是需要视实际情况适时进行调整的；培训
纲要每周三上午在群里发布；以便参与人员进行准备。

培训的师资安排：

1.公司及市场营销部部门内部解决；



2.部门领导、资深销售人员轮流承担培训；（事先通知并作
准备） 会议纪律：

1. 会议与培训由总监助理郁贇安排开展；

2. 参会人员提前入场，不得无故迟到、早退；

4. 坐姿端正，不随意走动，不允许打瞌睡，做与会议无关的
事情；

6. 会议内容要求“精”“短”“实”。

7. 发言人员会前要做好充分准备，要做到发言思路清晰、调
理清楚、突出重点、表述明白。要本着发现问题、解决问题、
杜绝问题再度发生为原则。

8. 未经主管领导同意，不得安排他人代会。

附表：

总经理（签字）：

2012年5月18日星期五

总经办

销售培训会议主持词篇四

xxx：

大家好！

我宣布北方公司冬季农业生产技术培训班动员大会，现在开
始。



会议议程有两项：一是请公司吴副总经理作指示，二是发放
《北方公司农业生产技术培训教材》。

农业生产技术培训是公司农业生产工作的重要组成部分，是
实施科技兴农，促进农业可持续发展的有力举措，开发农业
人力资源，提高全体职员工生产能力的重要手段。为切实保
障这次培训班的安排更加科学、内容更加实用、效果更加明
显，办班的形式更为贴近基层、贴近员工、贴近农民。

会，集中精力，安下心来，真正按照公司领导的重要指示和
要求，把这次培训班上的农业实用技术学懂、学好、学进去，
争做一个有文化、懂技术、会经营的新型员工，切实提高科
技推广的普及率、应用率和贡献率，早日实现职工增产增收、
生活富裕，公司效益提高、健康发展的总体目标。

销售培训会议主持词篇五

你们好！

首先我代表全校师生向今天来参加会议的家长朋友们表示热
烈的欢迎和衷心的感谢！！！今天我们有机会聚在一起，都
是为了一个共同目标——那就是孩子的未来。可以说，今天
各位的到来，是对孩子学习的关心，也是对学校工作支持配
合的最好表现。请允许我代表学校、代表孩子向在座的各位
真诚地说声“谢谢！”

今天的家长会共有三项议程：

会议第一项由刘校长就本次家长会的召开作相关介绍

会议第二项我们荣幸地邀请到了北京师范大学心理学专业，
知名青少年心理教育专家，中国关心下一代家长教育工程专
家讲师团高级讲师韩丽老师为我们作今天的专题讲座。



会议第三项是家长互动环节。

一、 下面进入大会第一项：

掌声有请刘校长讲话！！

二、 下面进入大会第二项：

让我们以热烈的掌声欢迎韩丽老师为我们作今天的 “做现代
父母，育杰出人才”专题讲座

三、感谢韩老师今天为我们带来的精彩讲座，相信在座的每
一位都会受益匪浅。下面是我们的互动时间，家长朋友们有
任何教育上困惑和疑问，都可以请教我们的韩老师。

四、会议总结

我相信一个真正优秀的学生不仅学习成绩好，而且从小就养
成良好的学习习惯和行为习惯，他应该是懂礼貌、孝顺父母、
尊敬师长、学习刻苦、团结同学的。各位家长朋友们，我们
深信通过这次家长会，学校和家长们之间的联系会更加密切，
为了孩子的健康成长，为了孩子的美好明天，让我们共同努
力吧！！愿我们的学生，你们的孩子都能成功、成人、成才！

最后，祝愿在场各位身体健康，心想事成！


