
2023年汉堡充值活动方案 店铺搞充值活
动方案(通用5篇)

方案在解决问题、实现目标、提高组织协调性和执行力以及
提高决策的科学性和可行性等方面都发挥着重要的作用。写
方案的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？以下
是我给大家收集整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希
望可以帮助到有需要的朋友。

汉堡充值活动方案篇一

活动地点：

活动主题：

活动内容：

1、国庆节期间酒店节日环境、氛围布置

(1)在酒店中、西餐厅、娱乐部悬挂小国旗

(2)在酒店大堂门口上方悬挂横幅一条(热烈庆祝^v^成立66
周年)

(3)节日期间(10月1—7日)酒店音乐播放以传统爱国题材的经
典红歌为主。

2、西餐厅推出国庆“国宴”美食套餐，套餐单价为：128
元(64_2国庆双赢价)，一次性购买3位套餐者可享受2支青岛
纯生啤酒(大瓶装)赠送，套餐美食具体搭配内容由西餐厅厨
房设计推出。(产品组合中食材成本须有合理控制)

(1)活动期间凡客房部住宿夫妻客凭身份证、结婚证到中餐厅



就餐可一次性享受20元减价优惠，由策划部制作国庆黄金周
优惠劵，优惠劵由前厅部负责核对证件后发放，优惠劵只能
一餐使用一张。

(2)活动期间在酒店客房住宿由旅行社组织的节日观光团队一
次性开房达10间以上的团队可享受每间30元减价优惠，由旅
行社组织者负责办理，此项优惠除客房之前推出的“528”套
餐价之外的各类房价均可享受。

(3)活动期间每天推出5—8间国庆旅游情侣度假房，房间布置
以鲜花、巧克力、欢迎小国旗为主。(所布置房不加价，先订
先布置，订完为止)

(4)中餐部自201_年10月1日起特别推出“秋冬进补”系列美
味及“秋交会商务套餐”。(具体详见中餐广告)

活动渠道推广：

1、将以上活动内容做成4米_2米的喷绘广告放在酒店大堂门
口外侧。(活动广告架4米_2米由工程部负责制作，今后酒店
重大活动可长期重复使用。)

2、在西餐厅入口处做一块国庆“国宴”套餐内容宣传广告水
牌

3、前厅、销售部、中餐、西餐部负责营销人员以国庆问候、
祝福短信形式将活动主要信息向相关客户群发送。

4、在酒店led显示屏上投放活动优惠信息。

活动工作安排：

1、营销策划部于201_年9月29日前完成节日环境布置及led宣
传广告、喷绘广告、水牌的设计、制作及摆放。活动短信内



容统一为：“国庆旅游到嘉逸 黄金假期送惊喜，为庆祝伟大
的^v^成立64周年，佛山南海嘉逸国际酒店特推出如下惠客
行动：

b、酒店客房部联合中餐部推出“嘉逸国庆家庭游温馨之旅”、
“嘉逸国庆团体游欢快之旅”优惠活动(具体详情见店内活动
广告)。

2、西餐厅厨房于9月27日前完成对活动期间“国宴”套餐菜
式搭配具体内容的设计，可根据需要，由策划部美工做
成“国宴”套餐菜式宣传小水牌。

3、管家部活动期间每日与前厅联系，当晚需要布置的房间名
号及具体数量。

基本预算分列：

1、100米长的连贯国庆小红旗布条，按每米/4—5元，
计400—500元;

2、10米_1米的横幅1条，140元;

3、广告喷绘4米_2米=8平米，每平米15元，计120元。(广告
架作为酒店广告基本设施投入，另行计算)

4、情侣房鲜花、巧克力等小礼物布置另计。

汉堡充值活动方案篇二

一、加油卡的特点有哪些？ 1.技术先进、交易安全

加油卡能够有效地协助您加强对车队用油的管理。通过加油
卡进行用油管理，分配加油额度、查询每张卡详细的交易记
录等等，将为您的车辆加油提供完善的管理服务。



加油卡客户服务热线87831118将为您提供专业的业务咨询、
帐户查询、对帐单、投诉等服务，尽享加油卡给您带来的便
捷服务。

二、记名卡和不记名卡分别指什么？ 1.记名卡

不记名卡具有记名卡的各项功能，但用户不能挂失，不能办
理销户手续。

三、怎样购买加油卡?

您可带有效证件到加油站领取并填写《加油卡客户业务申请
表》，表中申明事项须经申办人本人签字（单位客户需加盖
单位公章或持单位证明）确认办理加油卡的开户手续。

四、怎样给加油卡充值？

在加油卡的使用过程中，您可到加油站加油卡付款充值业务，
卡内充值金额不计利息、不能提现。付款充值时，款项可自
动储存至加油卡的卡帐户和卡钱包上，充值成功后即可加油。

五、如何挂失加油卡？

您可以通过拨打加油站加油卡客户服务热线87831118挂失加
油卡。

六、如果在使用加油卡时出现损坏，应该怎么办？

您的加油卡在使用时如因各种原因不慎损坏，应及时到加油
站办理换卡手续。加油卡若在使用期内发生损坏，您可凭坏
卡、本人有效证件（单位证明）到加油站更换新卡。在规定
的转帐时间后凭新卡将原卡中的余额转入新卡。

七、加油卡的有效期限是多长时间？应该怎样办理延期与换
卡手续？ 加油卡的有效期为三年，到期时您可到加油站办理



延期或换卡手续，卡延期与换卡时间为卡到期前1个月至卡到
期后2个月。

办理换卡业务时，您需携带有效身份证件，交回旧卡，领取
新卡。

八、如不再使用加油卡，应该怎样办理清户手续？

您因故不再使用加油卡，可以到加油站办理清户手续。办理
清户手续时，应出具本人有效证件（单位介绍信），填写
《加油卡客户业务申请表》。清户时必须交卡，如果用户将
卡遗失无法交回，需先办理加油卡挂失手续。您在办妥清户
手续30日后，凭《加油卡客户业务申请表》和有效证件到加
油站办理退款手续，已开具增值税发票的用户需开具当地税
务部门提供的退税证明，开具普通发票的用户需携带原发票
原件。个人用户卡清户退款时付现金，单位用户卡清户退款
时只能将款项退还到单位帐户上，不付现金。

九、如何查询和更改加油卡信息？

可查询加油交易记录、礼品兑换记录等，如需要详细资料，
可通过客户服务电话等方式进行查询。

十、怎样管理加油卡密码？

您可为加油卡设定密码以防范卡遗失或被盗后产生意外损失，
加油卡可在开户时选择设置密码，也可在日后使用过程中添
加密码。在使用过程中您如需要对加油卡使用密码进行修改
或调整，可通过以下操作： 1.更换密码：如您在使用加油卡
过程中需要更改密码时可到加油站办理更换密码手续，先输
入正确的旧密码通过验证后，再输入新密码代替旧密码。2.
密码解锁：用户持卡消费时，如果输入三次密码均错误时会
造成加油卡不能继续使用，用户可持卡到加油站进行密码解
锁。



3.密码重装：如您遗忘加油卡使用密码时，可持卡到加油站
使用此功能，直接输入新的密码覆盖原有的旧密码。

办理密码解锁和密码重装业务时，您必须持本人有效证件或
单位证明，由发卡经办人员验证无误后方可办理。

注：若您在使用过程中输入密码三次，系统仍提示密码有误，
您不能再次输入密码，否则卡将被永久性锁定成为坏卡而无
法使用。

十一、积分增值服务活动有什么内容？

只要您持有加油卡加油，就可以享受以下超值回报：

1、“加油得积分，积分换好礼”，点滴积分，兑换超值积分
好礼；

2、节日举行幸运大抽奖活动，带来连连惊喜；

十二、怎样获得积分？

加油卡用户使用加油卡每加1元，即可获得1个积分。不足1元
的部分不计积分。积分将在您加油后，自动记入加油卡。

十三、积分帐户有何类型？

积分帐户分为“可用积分帐户”、“已用积分帐户”、“过
期积分帐户”和“总积分帐户”。

十四、积分累计时间从何时开始？

自加油卡记名卡持卡人办公卡之日起的首次加油记录开始累
计积分。

十五、积分有效期如何计算，积分过期无法兑换的情况怎样



处理？ 积分有效期为自积分获得月份起的18个月，按月往后
顺延，前面积分将被清零。

十六、积分增值服务活动的积分规则有哪些？ a.积分不能转让。
b.积分不能兑换成现金。

十七、怎样申请礼品兑换？ 您可去加油站直接兑换礼品并签
收。

汉堡充值活动方案篇三

8月6日

“情系七夕、相约星际”

1）“愈夜愈美丽、七夕不孤单”大型郎才女貌亲密约会派对

酒店南广场500*方精心布置，摆放各种休闲桌椅，广场播放
舒缓浪漫的背景音乐，住店宾客凭房卡免费入场，其他客户
凭入场券进场。现场配设饮品销售点、小吃点心销售点、七
夕商品销售点等。凡莅临的宾客皆有机会抽取七夕意外惊喜
大奖一份，价值5000元珠宝首饰。此外凡约会成功的男女可
获赠精美礼物纪念一份。

2）客房：

活动当天特别推出“七夕”特价客房，一号楼高级大床房428
元/间夜，赠送次日双人自助早餐、赠送精品玫瑰一支、赠送
精品红酒一支、精美棒棒糖一支、演出门票二张。

3）餐饮：

银河餐厅推出



277元七夕情人套餐（包含双人套餐、红酒一支、玫瑰一支、）

577元七夕情人套餐（包含双人套餐、高档红酒一支、玫瑰花
一束、巧克力一盒）

777元七夕情人套餐（包含超值双人套餐、进口高档红酒一支、
玫瑰花一束、大河秀典门票2张）

月宫食府

凡活动当天，在月宫食府消费满77元，即可获赠玫瑰花一支。

1）请采购部联系购买活动所需礼品（如：玫瑰花、巧克力、
红酒等）

2）请餐饮部出列不同的.套餐菜单，对餐台餐位进行适当装
饰。请餐饮部小吃城及九曲餐厅负责人领取相关物品，并按
活动内容配合执行。

3）请财务部知会各餐饮收银，做好折扣优惠。

4）请前厅部针对步入散客积极销售七夕特价房，并介绍相关
内容；请房务部领取相关礼物，并按活动配合执行。

5）策划部设计制作派对入场券（抽奖券），1座、2座大堂海
报及相关宣传。

6）请宴会部提前做好派对现场的摆放，并配合策划部、工程
部对现场的装饰。

酒店店内海报、单页。

汉堡充值活动方案篇四



推销项目一定要讲究时期。时期不好，好项目也会泡汤。当
顾客有为难之处时，一定要体谅别人，不要让顾客为难。比
如他正在有事，他认为那样做会不合适或不能做等，你就要
马上停止你的要求，并告诉他不管怎么样，你都非常感谢他。
你的善解人意会让他觉得很抱歉甚至内疚，下次一有机会他
就不会忘记补偿你。当然，除了维护顾客外，更重要的是如
何获得新顾客。

我们与顾客做服务一定要追求双赢，特别是要让顾客也能漂
亮地感受到你所推荐的项目给她带来的好处。我们是为发廊
做事，希望自己做出业绩，顾客作为花钱买服务的人，他也
希望自己花的钱可以得到超值的服务。

因此，我们在推销项目就要注意，不要把顾客没有用或不需
要的东西或项目卖给他，也不要让顾客花多余的钱，适当减
少顾客不必要的开支。

每个人都需要尊重，都需要获得别人的认同。

对于顾客给予的合作，我们一定要心怀感激，并对顾客表达
出你的感谢。而对于顾客的拒绝甚至无礼，则要表示出你的
宽容，而不是责备，并立即共同探讨下，找出补救和解决的
方法。这样，你的顾客会从心底里认同你。

一个信守原则的人最会赢得顾客的尊重和信任。

因为顾客也知道，满足一种需要并不是无条件的，而必须是
在坚持一定原则下的满足。只有这样，顾客才有理由相信你
在推荐项目或卖东西给他时同样遵守了一定的原则，他们才
能放心与你合作和交往。

带给你的效益不亚于你重新开发一个新的顾客。理由如下：

如果你前面的工作尚欠火候，还不能从服务关系提升到朋友



关系的话，这个时候这样做就能很好地实现这个目标。如果
前面的合作可能有些不如意的话，这更是个很好的补救方案。
因为大部分的人都认为既然服务做完了，那么我们与顾客的
关系也自然结束了，所以对这种不求回报的最后感谢，他们
马上就会把你从生意关系提升到朋友关系上来。那么下次头
发再有需求时肯定跑不了就是你的。

汉堡充值活动方案篇五

岁月无声—真爱永恒

20xx年5月20日

店面及周边区域

具体活动方案1：进门有喜

凡活动当天前10名购物者，送价值688元的钻石戒指一枚;

并于活动当天定时限量发售价格68元的彩金戒指100枚;

并送玫瑰花一枝。

具体活动方案2：吸乒乓球表演赛

主题：“吸引力”的秘密

所获奖项：最具吸引力奖

奖励机制：获奖者可得到由公司奖励的精美钻饰一件。

具体活动方案3：女士盖上红盖头为男士打领带。

主题：我们的爱如此默契



所获奖项：最佳默契情人奖

组织方式：随机抽取4对情侣或者夫妇，女士用红盖头盖住头
部，蒙面为男士打领结，有偷看者算为违例，取消比赛资格
速度最快、打的最好的为胜者。本比赛分为两轮，每轮四对，
获胜者均可获得最佳默契情人奖。

比赛监督：现场客户报名或者随机抽取

奖励机制：获奖者可得到由公司奖励的精美钻饰一件。


