
圣诞节活动方案策划书 圣诞节节日活动
策划方案(实用5篇)

当面临一个复杂的问题时，我们需要制定一个详细的方案来
分析问题的根源，并提出解决方案。方案的制定需要考虑各
种因素，包括资源的利用、时间的安排以及风险的评估等，
以确保问题能够得到有效解决。以下是小编精心整理的方案
策划范文，仅供参考，欢迎大家阅读。

圣诞节活动方案策划书篇一

活动目的：

通过圣诞促销活动，全面提高公司各连锁店的销售，同时树
立公司的品牌形象，使广大消费者了解该美容连锁店，同时
也增加各代理商对公司的信心。

活动时间：

12月20日-12月30日。

活动形式：

购物送礼，产品特惠。

活动内容：

1、回报贵宾顾客豪礼大满罐

凡是活动之前的所有老顾客，只要累计消费达3000元以上者，
均视为贵宾顾客，通知她们统一来领礼品，礼品为零售价
为500元左右的三件套妆和一张价值200元消费卡。组织她们
现场排队领奖品，然后合影留念。在活动当天购买满3000元



者，也将视为贵宾顾客，享受贵宾待遇，即可参加领礼品与
合影留念活动。

举办此项活动的目的是，在老顾客当中形成极好的口碑，通
过口碑相传来吸引新顾客。

2、白白美一回

选中新款美白套装，在活动当天限100名，购买新款美白套装
者，一年后可以赠送价值相同的套装产品。此项活动一方面
为了推广新款美白套装产品，另一方面也是为了促进新顾客
购买。

备注事项：

1、美容院店内须进行适当布置，营造节日促销氛围，刺激顾
客的购买欲望；

3、制定活动销售目标，并分解给各美容师(美容顾问)相应任
务，活动结束后按照达成率情况进行奖赏。

4、提前准备好营销话术，以便应对顾客提出的各种问题。

圣诞节活动方案策划书篇二

20xx年xx月xx日晚

xxx人左右、各关系单位、协议单位高管及相关人员、常住客
等。

中国人接触圣诞节还是最近几年的事，全过各地的气氛也不
一样，象是一些沿海地区比较有节日气氛，象是地处最南的
深圳、广州一带，由于毗邻香港，开放城市，年青一辈的人
虽有不同的宗教信仰，但已将圣诞节作为一个普天同庆的日



子了。现在就让我们大家一起看看圣诞节的一些固定节目吧。

x月xx日这一天，各教会都会分别举行崇拜仪式。天主教与东
正教举行圣诞弥撤，新教举行圣诞礼拜。有些教会的庆祝活
动从午夜零点就开始。除崇拜仪式外，还演出圣诞剧，表演
耶稣降生的故事。圣诞节作为一个隆重庆祝节日，不能少了
好吃美味食品。圣诞party作为圣诞节必不可少的节目，有家
庭式的，朋友式的，情人式的各种歌样party。一种友情，亲
情，爱情聚会的好时光。戴着圣诞帽，唱着圣诞歌，说说大
家的圣诞愿望。

游戏1、幸运大白鲨

用具：幸运大白鲨

人数：两人

方法：幸运大白鲨的构造非常简单，但玩起来却趣味无穷。
方式是将大白鲨的嘴掰开，然后按下它的下排牙齿，这些牙
齿中只有一颗会牵动鲨鱼嘴，使其合上，如果你按到这一颗，
鲨鱼嘴会突然合上，咬住你的手指。当然，鲨鱼牙是软塑料
做的，不会咬痛您的。

你可以在酒桌上把它作为赌运气的酒具，几个人轮流按动，
如果被鲨鱼咬到罚酒。

兴奋点：适合男孩女孩一起玩，对于胆小的女孩子来说比较
惊险。

缺点：首先你要先去买一个“大白鲨”，虽然价钱不贵

游戏2、拍七令

用具：无



人数：无限制

方法：多人参加，从1-99报数，但有人数到含有“7”的数字或
“7”的倍数时，不许报数，要拍下一个人的后脑勺，下一个
人继续报数。如果有人报错数或拍错人则罚酒。

兴奋点：没有人会不出错，虽然是很简单的算术。

缺点：无

游戏3、心脏病

用具：无

人数：越多越好

方法：将一副扑克牌给酒桌上的每个人平均分发，但是不能
看自己和他人手里的牌。然后以酒桌上的人为序，按照人数
排列。例如，酒桌上有5个人，可编为1-5的序号。如果该人
出的牌和自己的序号相同，那大家的手就是拍向那张牌，可
以手叠手的拍，最后拍上去的人是输家。

兴奋点：非常刺激，经常是大家的手红的一塌糊涂。

缺点，对桌子不利

游戏4、开火车

用具：无

人数：两人以上，多多益善

方法：在开始之前，每个人说出一个地名，代表自己。但是
地点不能重复。游戏开始后，假设你来自北京，而另一个人
来自上海，你就要说：“开呀开呀开火车，北京的火车就要



开。”大家一起问：“往哪开？”你说：“上海开”。那代
表上海的那个人就要马上反应接着说：“上海的火车就要开。
”然后大家一起问：“往哪开？”再由这个人选择另外的游
戏对象，说：“往某某地方开。”如果对方稍有迟疑，没有
反应过来就输了。

缺点：无

借着分工合作来完成任务 （这样在游戏的过程中也可以增加
同事之间的友情）

人数：每组限六人

场地：不限

道具：主持人准备每组各六张签，上写：嘴巴；手（二张）

圣诞节活动方案策划书篇三

1、正方、侧门玻璃上贴圣诞装饰画，门弧型顶围吊旗等。

2、领位台区域:背景装饰大圣诞快乐字贴。领位台用小吊旗
装饰台边。

3、领位台等位区:装饰3米高圣诞树，缠绕装饰彩灯，悬挂满
圣诞装饰物品。

4、大厅的灯光布置，要有节日气氛（可挂些星星形状的串
灯）。

5、柱子，墙面粘贴图象。

6、屋顶区域采用吊顶装饰，屋顶无装饰区域采用放射状彩旗
装饰。



7、圣诞老人或1米以上奥运福娃放于门口。

1、平安夜赠送客人苹果果盘以示平安。

2、圣诞节可安排抽奖活动，礼品可是代金卡或打折卡及各种
带有xxxktvlogo的小礼品（可用传统的圣诞老人袜装好以给
客人惊喜，结帐后抽奖）

3、可推出一些具有-xxxktv特色的套餐及情侣套餐。

4、包房可赠送（xxx品牌啤酒，葡萄酒或洋酒任选一种）或果
盘或xxxktv的特色小吃。

5、等候区厅内内可放些各种水果及糖果，以示节庆氛围！

1、给各营业区发圣诞小姐的服装由圣诞小姐为客人服务。

2、安排两名圣诞天使迎宾。

3、安排圣诞老人给每个来ktv的小朋友发送小礼品。

4、20号之前做好布置及各项准备。

圣诞节活动方案策划书篇四

这是圣诞节的主要装饰品，往圣诞树上挂满五颜六色的彩灯、
礼物和纸花，圣诞气氛立刻就显现出来了。

树顶星是插在圣诞树上的一颗星，就像是圣诞树的皇冠一样，
有了树顶星的装扮，戴上“皇冠”的圣诞树也会颇具几分仙
气。有的树顶星还可以充电发光，一闪一闪的非常夺目。

在装扮华丽的圣诞树的树枝上挂上一个个漂亮的圣诞小布偶，
会让孩子们爱不释手。



在绿色的圣诞树上挂满了各种色彩的装饰品后，你仍会感觉
到好像少点东西。对了，就是洁白的雪花片（可用塑料泡沫
代替）。同时还可以再买些大的雪花挂在屋顶，可以在房间
中享受到大雪纷飞的感觉。

（1）也可把我们的教学卡片剪下来挂在树上，然后请幼儿点
读，既有趣又起到了复习的作用。

很有创意的圣诞树！好好喜欢哦、原来梯子还可以这样用。

（2）将每个窗口打扮起来，也是圣诞装饰重要的一项，它把
人带进一个童话般的世界，用铁丝将松枝串扎在一起，挂在
窗户周围，串上彩灯，或各色灯笼或在玻璃窗上喷上雪花
和“merrychristmas！”的字样。明亮的玻璃窗前，挂上圣诞花
环、圣诞袜、圣诞铃铛、金银星星等小饰物，孩子们会特别
的喜欢，孩子们很容易被环境所感染，所以学起英语来也是
特别的感兴趣。

（3）可用彩条在墙壁上围成一个圣诞小屋，还有小雪人等。

圣诞节活动方案策划书篇五

活动目的：

通过圣诞促销活动，全面提高公司各连锁店的销售，同时树
立公司的品牌形象，使广大消费者了解该美容连锁店，同时
也增加各代理商对公司的信心。

活动时间：

12月20日-12月30日。

活动形式：



购物送礼，产品特惠。

活动内容：

1、回报贵宾顾客豪礼大满罐

凡是活动之前的所有老顾客，只要累计消费达3000元以上者，
均视为贵宾顾客，通知她们统一来领礼品，礼品为零售价
为500元左右的三件套妆和一张价值200元消费卡。组织她们
现场排队领奖品，然后合影留念。在活动当天购买满3000元
者，也将视为贵宾顾客，享受贵宾待遇，即可参加领礼品与
合影留念活动。

举办此项活动的目的是，在老顾客当中形成极好的口碑，通
过口碑相传来吸引新顾客。

2、白白美一回

选中新款美白套装，在活动当天限100名，购买新款美白套装
者，一年后可以赠送价值相同的套装产品。此项活动一方面
为了推广新款美白套装产品，另一方面也是为了促进新顾客
购买。

备注事项：

1、美容院店内须进行适当布置，营造节日促销氛围，刺激顾
客的购买欲望；

3、制定活动销售目标，并分解给各美容师（美容顾问）相应
任务，活动结束后按照达成率情况进行奖赏。

4、提前准备好营销话术，以便应对顾客提出的各种问题。


