
2023年销售早会励志小故事 销售早会演
讲稿(通用7篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
相信许多人会觉得范文很难写？这里我整理了一些优秀的范
文，希望对大家有所帮助，下面我们就来了解一下吧。

销售早会励志小故事篇一

竞聘演讲稿国旗下演讲稿开学典礼演讲稿学雷锋演讲稿师德
师风演讲稿妇女节演讲稿首先在这个阳光明媚,生机昂然的早
晨给亲爱的同仁们问声好,大家早上好,非常荣幸能给大家开
这个晨会,首先做一下自我介绍,我叫xx.希望大家能够记住我,
在记住我的同时我愿意与大家成为生活当中最知心的朋友以
及事业上最愉快的`合作伙伴!

后来，我发现蜘蛛走了许多弯路--从一个檐头起，打结，顺
墙而下，一步一步向前爬，小心翼翼，翘起尾部，不让丝沾
到地面的沙石或别的物体上，走过空地，再爬上对面的檐头，
高度差不多了，再把丝收紧，以后也是如此。温馨提示：蜘
蛛不会飞翔，但它能够把网凌结在半空中。它是勤奋、敏感、
沉默而坚韧的昆虫，它的网制得精巧而规矩，八卦形地张开，
仿佛得到神助。

这样的成绩，使人不由想起那些沉默寡言的人和一些深藏不
露的智者。于是，我记住了蜘蛛不会飞翔，但它照样把网结
在空中。

奇迹是执着者造成的。谢谢，我的晨会到此结束！



销售早会励志小故事篇二

各位优秀的伙伴们，大家早上好!我叫xxx，来自xxxx，很高兴
能有这次机会为大家服务，希望在今天的晨会上，能够得到
大家最大的支持与配合。(讲述小笑话)在开心之后，让我们
一起进入今天的早会。

二、纪律宣导：早会开始之前，还是不忘提醒各位调整好您
的坐姿，将手机打至振动或关闭状态。好的，再次道早问好：
各位亲爱的伙伴们，早上好!(好)

三、俗话说：没有规矩，不成方圆。一流的团队，自然要有
一流的风范，让我们一起来看看出勤情况。我们要求回应呼
声振奋响亮，起立动作整齐划一，请各团队做好准备。一区
掌声鼓励!让我们给正常出勤的自己以及满勤的团队一个热烈
的掌声。

四、唱国歌(唱司歌)：(串词)太阳每天都是新的，历史才会
蓬勃向前。我们每天都是新的，才会迎接时代的挑战，站在
寿险业的最前沿，今天，又是一个希望的开始，又是一个新
的开端，就让我们迎着初升的太阳，抖擞精神，共唱国歌(司
歌)，请全体起立。

五、韵律晨操：冲冲冲，咬紧目标不放松，每当听到这首节
奏宣明强劲、充满现代青春气息的《向前冲》，都不禁使我
们想活动活动筋骨，接下来就有请我们今天的动感舞星来为
大家带操，掌声请出……伙伴(3位)(配乐、掌声感谢)。请音
效准备!

六、喜讯报道：在跳完一首欢快的《向前冲》后，让我们来
一同关注昨天的举绩情况。经过了一天的辛勤展业，我们有
位伙伴成为了今日的耀眼星辰。接下来，请点到名的伙伴起
立接受大家的掌声恭贺!伙伴xxxx件xxxxx元!再一次掌声恭贺
以上开单举绩的伙伴!



七、心得分享：我们说，每一张保单都来之不易，每一次的
成功都源于我们的付出，而最快接近成功的方法就是模仿成
功，接下来让我们一同走进xxx伙伴的心路历程，借助各位热
情的双手，掌声有请展业冠军伙伴!(1-3位，栏目结束后必须
总结)

八、信息窗口：风声、雨声、读书声;国事、家事、天下事，
听世界新闻，读天下文章，让我们一起走进今天的天下事!掌
声有请信息导读员伙伴!掌声有请!(总结大纲)

九、专题论谈(包装：题、重、人、名)：

今天的专题栏止又为您打开，今天为大家带出的专题是《a》;
究竟什么是a?为什么要做a?然而又如何能做好a?作为一名业
务代表，做好a对我们究竟意味着什么呢?我们今天非常荣幸
地请到t伙伴(经理、老师。下同)为我们带出今天的专题;t伙
伴xx年入司，曾在xx活动中获得xx，对于a，有着他非常独到的
见解。接下来，就借助各位热情的双手，掌声有请t伙伴!

总结：一个人的态度会影响到日常的行为，而改变了行为时，
就会改变了旧的思维模式，其实当你换个方式与角度看问题
时，一切都将迎刃而解。t伙伴告诉我们：xxxxxxxxx!让我们再
一次用热烈的掌声感谢我们的t伙伴!

十、政令宣达：今天，我们公司的h主任(经理)也在百忙之中
抽闲来到我们的职场，并且有重要的`事项对我们宣达，掌声
有请h主任(经理)。

十一、业务联系：又到了我们每日业务联系时间，掌声有请
宋经理!

十二、工作指示：我们都知道，公司的领导总是日理万机，
为了伙伴的利益，为了团队的发展，为了公司的辉煌而终日



忙碌奔波。今天，我们公司的m经理也不辞辛苦来到我们的
早会现场，接下来，请各位伙伴用最最热烈的掌声，有请m
经理为我们作工作指示!

十三、轻松节拍：我们的团队奋发向上、我们的团队朝气逢
勃，那是因为有你、有我、有他、有我们大家，因为们每天
都在享受快乐。在早会接近尾声时，让我们的一起进入今天
的轻松节拍，掌声有请xxx伙伴!

十四、群体激励：今天的晨会到此马上就要结束，(若有通知，
放臵在此处)——今天的欢呼口号是“风雨同行，全员破零，
加油加油!ye!”当我喊到全体优秀的伙伴时，请各位跟我一起
欢呼今天的口号!请全体起立，各位优秀的伙伴：“风雨同行，
全员破零，加油!加油!ye!”(亲爱的伙伴，从这里开始，从这
里出发，我们即将踏上各自征程，无论前方是浊浪排空，还
是惊涛赅浪，我们都将义无反顾、风雨兼程。让我们每一个
人都点燃心灯，共同点亮我们灿烂的星空，让我们每一个人
共同书写我们无悔的人生。把握生命里的每一分钟，全力以
赴我们心中的梦，不经历风雨，怎么见彩虹，没有人能随随
便便成功。伙伴们，让我们肩并肩，手牵手，齐声高唱《真
心英雄》。)请各团队分头召开二次晨会。

相关精彩文章推荐：

1.四个合格专题组织生活会主持词

2.早晨会主持词

3.公司周年庆典主持词

4.产品发布会主持人开场白台词

5.怎么开早会比较有创意



6.欢迎宴会主持词

7.办公会议主持词

8.2016记者节主题晚会主持词

9.晨会主持词大全

10.2017年早会主持稿开场白

将本文的word文档下载到电脑，方便收藏和打印

推荐度：

点击下载文档

搜索文档

销售早会励志小故事篇三

他从小兴趣广泛，梦想能在文学、音乐方面有所建树。在哥
伦比亚大学教书时，他仍未放弃梦想。但繁重的工作使他无
法抽出整块时间来创作。尽管他为自己找到了“没有时间”
的理由，但梦想始终拨动心弦，让他无法释然。

几度彷徨后，他想起了儿时的钢琴老师爱德华。那时，爱德
华得知他每天都空出完整的几小时来练琴，便建议他一定要
养成另一种习惯——只要有几分钟空闲，就拿来练琴。“步



入社会后，每天不会再有这么长的空闲时间供你支配。你得
把练习时间分散在一天中，弹琴就成了日常生活的一部分，
才可以持之以恒地弹下去。”爱德华说。

当时，他对老师的话并不理解，现在却豁然开朗。此后，就
算只有5分钟，他都会坐下来写一两句诗歌。他很快就积攒了
一些稿子。在坚持了无数个“5分钟”后，他写下了一本诗集。
后来，他又用一个一个“5分钟”去创作长篇小说，去练习钢
琴。终于，他成就了自己的梦想。他就是美国近代诗人、钢
琴家及教育家厄斯金。

学会利用零碎时间，化零为整，让“没有时间”不再成为借
口，为梦想找到实现的道路。

销售小故事早会2:什么影响你成功

什么影响你成功字数：708来源：龙源语音文摘20xx年12期字
体：大中小打印当页正文智商虽然是成功的极其重要的因素，
但是影响你成功的，更多的还是你的性格、你的世界观、你
的价值观、你的耐心、你的信心、你的毅力、你的情绪、你
的情感这些品质。

涅卡耶夫是苏联科学院院士，也是苏联赫赫有名的大学者，
他曾经对一位中国留学生十分欣赏。

一次，苏联茹科夫斯基空军工程学院三年级进行航空发动机
理论考试，担任主考官的就是涅卡耶夫。涅卡耶夫采取单个
提问的考试方法进行考核，当轮到一位中国留学生时，涅卡
耶夫拿错了考卷，他将学生从未学过的“航空发动机静态下
主要性能的推导”的问题，向这位留学生提问，没想到这位
留学生竟然引经据典地作了正确的回答。

这位中国留学生的名字叫孙家栋。孙家栋平时好学、好奇和
好动脑筋，他自己也没有想到自己的好学、好奇和好动脑筋



在这时真正派上了用场。如今，孙家栋已名扬四海，是我国
探月工程的总设计师。

美国的心理学家曾经对150名很有成就的人的性格进行过研究，
他们发现，这些人都具有三种优秀品质：一是性格坚忍，二
是善于为实现自己的目标进行成果积累，三是很自信，不自
卑。成功人士与失败者之间的差别是：成功人士始终用最积
极的思考、最乐观的精神和最辉煌的经验支配和控制自己的
人生。一言以蔽之，成功人士的一切成功源于做人的成功。
由此我们也就不难理解美国的哈佛大学为什么把“自信、奋
进和博大”作为自己的校训了。

毫无疑问，成功属于珍惜时间、爱惜光阴的人，属于脚踏实
地、一丝不苟的人，属于坚持不懈、持之以恒的人，属于勇
于探索、勇于创新的人。

销售小故事早会3:什么影响你成功

什么影响你成功字数：708来源：龙源语音文摘20xx年12期字
体：大中小打印当页正文智商虽然是成功的极其重要的因素，
但是影响你成功的，更多的还是你的性格、你的世界观、你
的价值观、你的耐心、你的信心、你的毅力、你的情绪、你
的情感这些品质。

涅卡耶夫是苏联科学院院士，也是苏联赫赫有名的大学者，
他曾经对一位中国留学生十分欣赏。

一次，苏联茹科夫斯基空军工程学院三年级进行航空发动机
理论考试，担任主考官的就是涅卡耶夫。涅卡耶夫采取单个
提问的考试方法进行考核，当轮到一位中国留学生时，涅卡
耶夫拿错了考卷，他将学生从未学过的“航空发动机静态下
主要性能的推导”的问题，向这位留学生提问，没想到这位
留学生竟然引经据典地作了正确的回答。



这位中国留学生的名字叫孙家栋。孙家栋平时好学、好奇和
好动脑筋，他自己也没有想到自己的好学、好奇和好动脑筋
在这时真正派上了用场。如今，孙家栋已名扬四海，是我国
探月工程的总设计师。

美国的心理学家曾经对150名很有成就的人的性格进行过研究，
他们发现，这些人都具有三种优秀品质：一是性格坚忍，二
是善于为实现自己的目标进行成果积累，三是很自信，不自
卑。成功人士与失败者之间的差别是：成功人士始终用最积
极的思考、最乐观的精神和最辉煌的经验支配和控制自己的
人生。一言以蔽之，成功人士的一切成功源于做人的成功。
由此我们也就不难理解美国的哈佛大学为什么把“自信、奋
进和博大”作为自己的校训了。

毫无疑问，成功属于珍惜时间、爱惜光阴的人，属于脚踏实
地、一丝不苟的人，属于坚持不懈、持之以恒的人，属于勇
于探索、勇于创新的人。

销售早会励志小故事篇四

一年之计在于春，一日之计在于晨。早会集全日的管理于20
分钟之内，全方位地对每个人、每件事进行清理和控制，达
到改善员工精神面貌，创建组织学习文化,建立相互检查、监
督考核机制，聚焦公司品牌文化引导企业行为,提高核心竞争
力。

一、欢乐开场：道早问好+一则小笑话

各位优秀的伙伴们，大家早上好!我叫xxx，来自xxxx，很高兴
能有这次机会为大家服务，希望在今天的晨会上，能够得到
大家最大的支持与配合。(讲述小笑话)在开心之后，让我们
一起进入今天的早会。

二、纪律宣导：早会开始之前，还是不忘提醒各位调整好您



的坐姿，将手机打至振动或关闭状态。好的，再次道早问好：
各位亲爱的伙伴们，早上好!(好)

三、俗话说：没有规矩，不成方圆。一流的团队，自然要有
一流的风范，让我们一起来看看出勤情况。我们要求回应呼
声振奋响亮，起立动作整齐划一，请各团队做好准备。一区
掌声鼓励!让我们给正常出勤的自己以及满勤的团队一个热烈
的掌声。

四、唱国歌(唱司歌)：(串词)太阳每天都是新的，历史才会
蓬勃向前。我们每天都是新的，才会迎接时代的挑战，站在
寿险业的最前沿，今天，又是一个希望的开始，又是一个新
的开端，就让我们迎着初升的太阳，抖擞精神，共唱国歌(司
歌)，请全体起立。

五、韵律晨操：冲冲冲，咬紧目标不放松，每当听到这首节
奏宣明强劲、充满现代青春气息的《向前冲》，都不禁使我
们想活动活动筋骨，接下来就有请我们今天的动感舞星来为
大家带操，掌声请出……伙伴(3位)(配乐、掌声感谢)。请音
效准备!

六、喜讯报道：在跳完一首欢快的《向前冲》后，让我们来
一同关注昨天的举绩情况。经过了一天的辛勤展业，我们有
位伙伴成为了今日的耀眼星辰。接下来，请点到名的伙伴起
立接受大家的掌声恭贺!伙伴xxxx件xxxxx元!再一次掌声恭贺
以上开单举绩的伙伴!

七、心得分享：我们说，每一张保单都来之不易，每一次的
成功都源于我们的付出，而最快接近成功的方法就是模仿成
功，接下来让我们一同走进xxx伙伴的心路历程，借助各位热
情的双手，掌声有请展业冠军伙伴!(1-3位，栏目结束后必须
总结)

八、信息窗口：风声、雨声、读书声;国事、家事、天下事，



听世界新闻，读天下文章，让我们一起走进今天的天下事!掌
声有请信息导读员伙伴!掌声有请!(总结大纲)

九、专题论谈(包装：题、重、人、名)：

今天的专题栏止又为您打开，今天为大家带出的专题是《a》;
究竟什么是a?为什么要做a?然而又如何能做好a?作为一名业
务代表，做好a对我们究竟意味着什么呢?我们今天非常荣幸
地请到t伙伴(经理、老师。下同)为我们带出今天的专题;t伙
伴xx年入司，曾在xx活动中获得xx，对于a，有着他非常独到的
见解。接下来，就借助各位热情的双手，掌声有请t伙伴!

总结：一个人的态度会影响到日常的行为，而改变了行为时，
就会改变了旧的思维模式，其实当你换个方式与角度看问题
时，一切都将迎刃而解。t伙伴告诉我们：xxxxxxxxx!让我们再
一次用热烈的掌声感谢我们的t伙伴!

十、政令宣达：今天，我们公司的h主任(经理)也在百忙之中
抽闲来到我们的职场，并且有重要的事项对我们宣达，掌声
有请h主任(经理)。

十一、业务联系：又到了我们每日业务联系时间，掌声有请
宋经理!

十二、工作指示：我们都知道，公司的领导总是日理万机，
为了伙伴的利益，为了团队的发展，为了公司的辉煌而终日
忙碌奔波。今天，我们公司的m经理也不辞辛苦来到我们的
早会现场，接下来，请各位伙伴用最最热烈的掌声，有请m
经理为我们作工作指示!

十三、轻松节拍：我们的团队奋发向上、我们的团队朝气逢
勃，那是因为有你、有我、有他、有我们大家，因为们每天
都在享受快乐。在早会接近尾声时，让我们的一起进入今天



的轻松节拍，掌声有请xxx伙伴!

十四、群体激励：今天的晨会到此马上就要结束，(若有通知，
放z在此处)――今天的欢呼口号是“风雨同行，全员破零，
加油加油!ye!”当我喊到全体优秀的伙伴时，请各位跟我一起
欢呼今天的口号!请全体起立，各位优秀的伙伴：“风雨同行，
全员破零，加油!加油!ye!”(亲爱的伙伴，从这里开始，从这
里出发，我们即将踏上各自征程，无论前方是浊浪排空，还
是惊涛赅浪，我们都将义无反顾、风雨兼程。让我们每一个
人都点燃心灯，共同点亮我们灿烂的星空，让我们每一个人
共同书写我们无悔的人生。把握生命里的每一分钟，全力以
赴我们心中的梦，不经历风雨，怎么见彩虹，没有人能随随
便便成功。伙伴们，让我们肩并肩，手牵手，齐声高唱《真
心英雄》。)请各团队分头召开二次晨会。

注：

1、可根据不同的早会内容，套用不同的主持词。

2、可根据个人不同主持风格，灵活加用一些主持词，使内容
更加丰富。

3、注意主持词语承上启下的连贯性。

1.最新销售早会主持词

2.销售公司早会会议主持词

3.销售公司早会主持词

4.销售公司早会主持词

5.公司早会主持词



6.最新保险公司早会主持词

7.2017保险公司早会主持词大全

8.2017保险公司早会主持词

9.公司总部早会主持词

10.公司早会主持词2015

销售早会励志小故事篇五

1、很荣幸今天由我给大家主持晨会，首先在这阳光明媚的早
晨送上我第一声真诚的问候：亲爱的伙伴们早上好！

在咱们晨会开始之前先请各位经理把您的手机调至震动或者
静音状态，谢谢您的配合。

2、晨操健康美丽的身体从运动开始，让我们舞动起来，有请
美丽的李老师、常松梅经理、杨冬冬经理和李翠老师给我们
带出今天的晨操—最炫民族风。

3、健康养生我们的几位经理跳的好不好？我们把热烈的掌声
送给她们。好，谢谢。健康生活从养生开始，下面有请经理
给我们带出健康养生知识让我们以热烈的掌声对经理的精彩
讲解表示真诚的感谢！我们要进一步增强我们保健意识，自
觉养成良好的生活、工作习惯，从而以强健的体魄、充沛的
精力投入到繁忙的工作和生活中去，愉快地工作，幸福地生
活。

4、专题时间成功的经验告诉我们：“学习就像吃饭一样”这
说明学习有多么的重要，请大家以最热烈的掌声欢迎我们今
天的专题老师：。



5、好的，谢谢老师。

总结昨天，把握今天，是为了更好的明天。接下来有请经理
为我们做工作安排。

6、谢谢王经理的'指导，让我们的工作有了更加明确的目标
和方向。新的一天，新的开始，新的一天，追求更好。今天
的早会到此结束，谢谢大家！

销售早会励志小故事篇六

二、本周破零，笑口常开，重诺守信，受益无穷

三、行销起步，天天访问，事业开展，用心学习

四、技巧提升，业绩攀升，持之以恒，业绩骄人

五、今天付出，明天收获，全力以赴，事业辉煌

六、经营客户，加大回访，用心专业，客户至上

七、成功决不容易，还要加倍努力不吃饭不睡觉，打起精神
赚钞票

八、风起云涌，人人出动，翻箱倒柜，访问积极

九、服务客户，播种金钱，增加信任，稳定续收

十、(团队名称),愉悦,九月争优，勇争上游

十一、工作高效服务真诚无私奉献优质服务

十二、一马当先，全员举绩，梅开二度，业绩保底

十三、今天付出，明天收获，全力以赴，事业辉煌



十四、行销起步，天天拜访，事业发展，用心学习

十五、客户满意，人脉延伸，良性循环，回报一生

十六、落实拜访，本周破零，活动管理，行销真谛

十七、春光乍现，拜访争先，客户服务，情义无限

十八、用心专业，身先神显，季度达标，奋再向前

十九、主动出击，心里不急，习惯拜访，习惯活动

二十、风起云涌，人人出动，翻箱倒柜，拜访积极

二十一、从业有缘，借福感恩，坚定信念，行销一生

二十二、全员齐动，风起云涌，每日拜访，铭记心中

二十三、(部门名称)一零订单起，团结一致夺第一

二十四、全员实动，开张大吉，销售创意，呼唤奇观

二十五、服务客户，播种金钱，增加信任，稳定续收

二十六、忠诚合作用心乐观发奋开拓勇往直前

二十七、追求品质，只争朝夕，全力以赴，矢志不移

二十八、本周破零，笑口常开，重诺守信，受益无穷

二十九、抱怨事件速处理，客户满意又欢喜

三十、情真意切，深耕市场，全力以赴，掌声响起

三十一、正因有缘咱们相聚，成功靠大家发奋



三十二、经营客户，加大回访，用心专业，客户至上

三十三、情真意切，深耕市场，全力以赴，掌声响起

三十四、目标明确，坚定不移，天道酬勤，永续经营

三十五、素质提升，交流分享，精耕深耕，永续辉煌

三十七、观念身先，技巧神显，持之以恒，芝麻开门

三十八、目标明确，坚定不移，天道酬勤，永续经营

三十九、回馈客户，从我做起，心中有情，客户有心

四十、主动出击，抢得先机，活动有序，提高效率

四十一、行销起步，天天拜访，事业发展，用心领悟

四十二、全员齐动，风起云涌，每日拜访，铭记心中

四十三、产品的品牌就是品质的象征

四十四、目标明确，坚定不移，天道酬勤，永续经营

四十五、服务只有起点，满意没有终点

四十六、不绷紧质量的弦，弹不了市场的'调

四十七、坚持不懈，积极心情;协作一致，共同努力;相信自
己，我会成功

四十八、巅峰之队，舍我其谁;纵箭出击，谁与匹敌，蓝天一
对，奋力冲刺

四十九、本周破零，笑口常开，重诺守信，获益良多



五十、失败与挫折只是暂时的，成功已不会太遥远

五十一、红五月里拜访忙，业绩过半心不慌

五十二、愉悦工作，心中有梦，齐心协力，再振雄风

五十三、技巧提升，业绩攀升，持之以恒，业绩骄人

五十四、三心二意，扬鞭奋蹄，四面出击，勇争第一

销售早会励志小故事篇七

1、破零保底不着急大单小单不介意。

2、集体喊成功的秘诀是“信心、决心、毅力”（目的：振奋
当天士气）

3、诚信服务，认真做车

4、索取说，功夫老道，热忱为本，永续经营

5、以人为本，择贤任能，合规经营，务实高效

6、微笑是一缕和煦的阳光，微笑是一架友谊的桥梁

7、行动是治愈恐惧的良药

8、每一天多卖一百块!

9、每一个电话都是学习的'机会。

10、在电话中我是受欢迎的。

11、要我学，等于零。我要学，才有用



12、革去不良习惯，提升服务质量。

13、团队口号：团结一致，再创佳绩!

14、领：美思达震撼开始。

15、众：好、很好、非常好、越来越好、明天会更好！

16、对昨日表现做好的团队或者个人进行公开的表扬，号召
大家学习！并对昨日大家的工作表示肯定。

17、以人为本，德才兼备，任显其能，酬显其绩

18、有能力：思路清晰

19、坦然应对，微笑置之

20、今日付出，明日收获，尽力以赴，必定辉煌。

21、兼济天下之大爱，为国为民之保障。

22、真诚微笑，从心开始

23、4s始于素养，终于素养;

24、聚众人之力，塑品牌形象;

25、我一定要和任何跟我通电话、我确认要见面的、有趣的
人会面。

26、顾客反馈勤分析，品质改善有主意

27、笑一笑，十年少微笑能够展现你的魅力

28、领：再来一遍！


