
最新某商场十一期间搞优惠促销活动满
送 商场双十一促销活动方案(通用5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？以下是我
为大家搜集的优质范文，仅供参考，一起来看看吧

某商场十一期间搞优惠促销活动满送篇一

一、活动主题：

光棍节不孤单 没有他，你还有我

二、活动档期划分

前期(11月1日-11月10日)活动前期宣传招募，物料准备

中期(11月11日)活动进行时(采取一组控制活动进行，另一组
到街道现场访问等形式吸引人气，以达到人气吸引最大值。)

后期(11月11日之后)后期船舶上“炒冷饭”，回顾活动，进
行二度传播。

三、活动具体细节

活动参与者：女性(须带上其闺蜜)

活动具体内容：参与者(一组6人)在女人城任意商铺选择衣服，
来组成搭配，来装扮自己的闺蜜。然后由评委(从围观者众随
机抽取9人)，搭配最佳者将从自己所选的搭配衣服任意选2件。
其他参与者则送小礼品。活动不可重复参与。



活动参与方式：现场评选

其他优惠：

1、凡事当天活动参与者，在女人城消费满30元，加10元送电
影票1张(可选热门电影)。

2、凡是当天活动参与者，在女人城消费满60元，加10元松电
影票2张(可选热门电影)。

某商场十一期间搞优惠促销活动满送篇二

我光棍，我快乐

二、活动口号

让光棍节见鬼去吧

三、活动目的

提升餐厅营业额，提升餐厅知名度

四、活动地点

__餐厅大厅

五、活动时间

20__年11月11日

六、活动背景：

11月11日是光棍节，每年的光棍节都格外引人关注，社会上
越来越多的光棍们，想脱离光棍的生活状态，因为我们餐厅
推出光棍节活动满足光棍们的需求，避免下一个光棍节的光



棍。

七、活动内容

1、活动当晚两人男女通行，免费一个。最低消费需要150元。
时间在当天7点至23点。

2、凭埋单收据，参与大转盘，（奖品设计有玫瑰花、公仔、
精美小礼品）。

八、活动宣传

1、一楼大门口大型海报一张、店内k展架3幅、电梯小海报4
张；

2、策划部市场单位x展架13幅、不同规格海报3张。

某商场十一期间搞优惠促销活动满送篇三

1、xx买手机，称心又满意!

2、十一购物嘉年华，百万螃蟹大请客。

3、轻松自在mp3,迷我音乐魅力!

4、庆国庆七天乐，**最快乐。

5、盛世迎国庆实惠在**。

6、双节购机有礼，(xx手机城名称)十分满意。

7、颗颗甜心糖，粒粒xx情，国庆当日光临xx店的顾客均可免
费品尝甜心糖，感受xx真情!



8、金秋豪礼，红动中国。

9、举国同欢庆大家都高兴。

10、今秋“豪”礼拿到你手软。

11、情满月圆举国同庆**好礼重重送!

12、十一期间购物满500元的顾客，均可参加店内抽奖，中奖
率100%。

13、xx承诺、保证：送得比别家多。

14、六十华诞“机”不可失。

15、盛世欢歌畅享生活。

16、手机最怕贵，**最实惠!

17、为您的出游尽我所能。

18、新的带回家，满意传万家。

19、十一狂欢豪礼派送全天不停。

20、让我的.十一亮起来，***(名字)。

21、诚信铸就、十九辉煌;众店齐庆、礼礼俱到。

22、精彩华诞，举国同庆。

23、汁越浓，爱愈浓!国庆必饮!

24、国庆有惊喜，优惠乐翻天。



25、火红金秋，购物好精彩。

26、十一乐翻天，购物休闲两不误。

27、购xx家电，迎甲子华章。

28、国庆无限精彩，尽在**手机。

29、新姿绽放，好运四选一。

30、欢乐金秋购物节实惠满意在**。

31、质优价廉的手机，称心满意的**!

32、与祖国一同亮起来。

33、金秋十月，您准备好了吗去**时尚内衣馆购物赢千元大
奖吧!

34、买手机、送大礼，**天天有惊喜!

35、特价服装，只限五天，只限国庆!

36、买家电送现金，千元家电送多少，现场来了就知道。

37、您购物我付车费：国庆期间购物满500元的顾客可凭当日
车票报销车费。(10元以内)

38、十一交好运大礼奖不停。

39、抽号购买，手机免费送(超特价)。

40、十一带着我，晒不黑，晒不干。

41、国庆普天同庆、倾情打造手机抢购盛宴。



42、黄金周---品牌装机豪礼送不停。

43、买家电用品，逛比三家，**肯定更实惠。

44、国庆购机有礼，xx(手机城名称)十分满意。

45、xx璀璨九周年，感恩回报顾客情。

46、休闲国庆节，娱乐在南华。

47、与国庆甲子，携手奏华章。

48、红动中国，国庆我放“价”。

49、抽号购买，手机免费送。

50、与你一起同领时尚潮流。

某商场十一期间搞优惠促销活动满送篇四

随着春节的到来，商业销售逐渐到了销售高峰，如何抓住销
售高峰，如何合理安排操做促销活动，以是目前头等大事，
良友广场做为烟台商业的领头羊，促销活动方面也应以全新
的观念，引导顾客消费，通过良友广场领导及员工的通力合
作支持，力争把销售高峰牢牢把握住，为全年销售计划，划
上一个圆满的'句号。活动重点说明：

针对生鲜、食品商场，逐步推行滚动降价及每周从周一至周
六，每天推出周一蔬菜日，蔬菜的特价品，周二熟食日，周
三粮食日、周四面包日、周五海鲜日，每天推出不同主题的
特价，吸引顾客天天到良友广场购买不同的特价，对自制品
加大投入与开发，用其独特的商品吸引顾客。

针对服装，逐步推广良友服装品牌，通过软文、电视逐步把



良友服装品牌，鞋类推广起来。

引进4---5家国内、国际知名品牌，在条件及个方面可适当放
宽，使良友广场服饰类商品结构调整更合理，吸引不同年龄，
不同层次的消费者，使良友广场的服饰类商品更具竞争优势。

第一部分：20xx年元旦—春节促销计划总体主题：良友广
场“新年欢乐送”“九礼贺新春”

活动日期：20xx年12月27日—20xx年1月31日也可分为二个促
销阶段：第一阶段元旦12月27日---元月5日第二阶段为春节
阶段20xx年1月10日—20xx年1月31日总体布置：

1、印制1300面吊旗，3000面小吊旗，悬挂在中厅，及各连锁
店内容为“新年欢乐送”“九礼贺新春”颜色以红色为主，
突出节日欢乐的气氛。

2、共享空间借用圣诞布置，再点缀一些汽球礼包等。

1、门头玻璃幕墙，换上“新年欢乐送”“九礼贺新春”主题。

2、南、北、墙体悬挂两条巨幅3、东墙楼顶、灯箱换上喷绘。

1、dm广告配合，元旦—-春节，做两期dm海报配合，以“年
货大采购”为主题，以食品、生鲜、酒类、糖果、干货、礼
品、保健品为主。

2、锅、碗、筷子、厨房用品，清洁用品，家用电器为辅，并
配一期：新年换新衣“为主题的服饰类、鞋类广告。

1、采购部—提前做出年货备货计划。

2、日用采购部---把过年锅、碗、筷子、盘子、清洁用品，
厨房用品等商品，提前采购到位，外调商品保证库存量。



3、家电采购部—提前做好家用电器的采购计划，并针对郊县
区居民做好配送计划，保证春节前销售不断货。

4、营运部—规划商品区域摆放，黄金海岸线堆头端头以年货
陈列为主，并规划出“年货一条街”主题陈列，仔细核对商
品与标签是否一致，细致过滤每一件商品，如发现问题及时
通知采购，电脑部及时修改，确保商品销售的顺利进行。

5、人力资源部：组织一批临时工，并组织后勤人员在销售高
峰期及时协助一线，确保一线销售顺利。

6、电脑部：根据客流、人流、合理、安排、收款机，不定时
派人员巡场，及时维修pos机，确保销售顺利。

良友广场“新年欢乐颂”“九礼贺新春”。

超市：—首届“糖果、干货美食节”并配合“甜蜜一把
抓”—-黄金免费送活动。

超市拾宝城—精明眼—慧眼拾宝—特价活动。每天推出不同
特价---滚动降价。周一蔬菜日；蔬菜特价周二熟食日；熟食
特价周三粮食日；特价周四面包日；特价凡当日购物30元以
上抓糖果一把，抓多少送多少，并设有黄金戒指两枚，包好
放进箱内，抓中18、28、30块，另有礼品赠送。

2、碰碰乐—-碰出无限欢乐凡当日在超市购物50元即可参加，
设立一游戏看板，从顶部，投放小球，小球经过多种碰撞，
落到下面奖品盒中，奖品设有饮料、牛奶、可乐、香皂、花
生油等，让顾客在购物的同时，享受一片购物的欢乐。

3、年货大采购：推出年货一条街，在食品商场主题陈
列，(以酒类、食品、礼盒、干货、花生油、肉礼盒等为主)

一、新年欢乐颂—喜包、福包、大派送。20xx年1月1日。2日



购物20元以上送喜包一个(内装糖果)会员持卡购物20元以上
送福包一个(台历，礼品)

二、新年送福大行动凡当日购物10元以上送福字一对，为您
新春添福。

三、新年送“财”大惊喜凡当日在超市购物50元以上
送“财”包一个(内装配菜或无公害蔬菜，同搭配送)

四、新年送“鲤”—-年年有“鱼”

凡当日在超市购物50元以上。送鲤鱼一条(1.5—2斤)祝您年
年有鱼整体促销活动；促销的目的是配合商品销售，而不是
主流方式，不能用促销活动为主流，而应以商品及价格吸引
顾客。如以促销活动为吸引顾客的主流，那么会走入一个销
售的误区。

促销本是：薄利多销—-是指超市以低价位，平价吸引客流走
量，薄利多销。

厚利促销—是指百货、服饰类，毛利高用促销活动加以辅助，
促进销售。

元旦，春节、整体促销活动：

方案一；“新年欢乐送”点“十”成金。点“十”成金—积
点换礼大惊喜。

积点制是良友广场推出的新举措，顾客可根据购物金额，按
点数换取相应的礼品，点数从10点、30点、50点、100
点、8000点，礼品从日用品、礼品、微波炉、手机等，应有
尽有。

购物金额超市以20元为一个点，服饰类为10元为一点家电



以100元为一个点(累计)

方案二；新年红运照—百万红包大赠送红色摇钱树—-红包任
您选设立一个发财树，上面挂满各种红包凡顾客当日购物50
元—300元任选一个红包300元以上限二个，内设各种礼品及
礼券。

某商场十一期间搞优惠促销活动满送篇五

爆竹声声辞旧岁，欢欢喜喜过大年。新春佳节即将来临，春
节、元宵节是我国民间最重要的传统节日，是我国人民庆贺
丰收、祈福风调雨顺、家人团聚的日子。为认真贯彻落实平
顶山卫东区关于在全区教育系统开展“我们的节日春节、元
宵节”主题活动的通知精神，以“我们的节日春节、元宵
节”为主题，深入挖掘春节、元宵节所凝结的优秀传统文化
内涵，鼓励学生积极参加形式多样的群众性民俗活动和文化
娱乐活动，引导学生弘扬中华优秀文化，推动中华文化历久
弥新、不断丰富我校学生的寒假生活，为此特制订本活动方
案如下：

以春节辞旧迎新、平安团圆、孝老爱亲、感恩祈福、健康文
明为主题，突出“喜庆祥和过大年，传统文化再继承”，遵
循简洁、节俭的原则，深入挖掘春节的`文化内涵，以活动为
载体，吸引全体学生广泛参与，培养和树立学生认知传统、
尊重传统、继承传统、弘扬传统的思想观念，增强学生对中
华优秀文化的认同感和自豪感，着力营造欢乐、祥和、平安、
健康、文明的节日氛围。

丰富小学生节日精神文化生活，培养和树立认知传统、尊重
传统、继承传统、弘扬传统的思想观念，增强对中华优秀文
化传统的认同感和自豪感。

活动时间：20xx年x月x日——20xx年x月x日



活动地点：各班教室、操场、家庭

活动形式：围绕春节、元宵节辞旧迎新、团圆平安、孝老爱
亲的主题，遵循简洁可行、就近就便，力所能及的原则开展
活动。

1、利用寒假，让学生在家读一本好书、学一首好歌、干一天
家务、一件好事。

（一）读一本好书：一至六年级由老师布置任务，每个学生
寒假读一本书，做好读书笔记，由学校组织印发读书调查表。
（附读书表）

（二）学一首好歌：学生自己学唱一首积极向上的歌曲。

（三）做一件好事：学校印发“做一件好事”表格，让学生
自己填写事情经过和事后感想。让学生懂得付出，学会给予。
（附表格）

2、合理分配压岁钱：结合各班班队会开展“用好自己的压岁
钱、争当理财小能手”主题班会活动，促使学生养成良正确
的消费观和良好的价值观。

（1）传统节日知多少：假期让学生自主的了解有关春节、元
宵节的历史典故和名族风俗，收集春联和灯谜等。

（2）文明礼仪我知道：开展文明餐桌行动，使学生懂得健康
文明的餐桌文化，养成节俭的消费习惯，推广餐桌文明。

为加强组织领导，确保我校20xx年元宵节文化活动圆满成功，
特成立“我们的节日”传统文化活动领导小组。


