
2023年烟草公司演讲稿题目(模板5篇)
演讲稿也叫演讲词，是指在群众集会上或会议上发表讲话的
文稿。演讲稿是进行宣传经常使用的一种文体。演讲的作用
是表达个人的主张与见解，介绍一些学习、工作中的情况、
经验，以便互相交流思想和感情。我们想要好好写一篇演讲
稿，可是却无从下手吗？以下是我帮大家整理的演讲稿模板
范文，欢迎大家借鉴与参考，希望对大家有所帮助。

烟草公司演讲稿题目篇一

自xx年7月，我在丰县局(营销部)从事会计工作，在领导和同
事们的关心、支持和帮助下，我从一个初出茅庐的学生逐步
成长为一个有较强的专业技能和强烈责任心的会计人员，在
这近五年的工作当中，我时时刻刻感受到了烟草公司这个大
家庭的温暖。

在工作中，我严格执行《徐州烟草商业系统关于加强财务管
理的暂行规定》，在费用报销、现金管理、商品销售以及缴
纳各种税费上能做到有条不紊、及时准确。经历了我公司近
五年的各项变革，我能从容应对工作中出现的突发事件，能
较好地协助财务委派室主任做好预算与执行工作。

在提高自己专业技能的同时，努力把自己培养成为一专多能
的人才，我先后参加了丰县统计局组织的统计知识培训，市
局组织的用友财务软件培训，国家局组织的会计人员培训，
均取得了较好的成绩。

我信奉诚实待人，严于律己的处世之道。在日常生活和工作
中，不断加强个人修养和业务锻炼，以老老实实做人，勤勤
恳恳做事为信条，严格要求自己，尊敬领导，团结同志，得
到了领导和同事们的肯定。



近五年的财务工作经历，培养了我雷厉风行，求真务实的工
作作风，养成了我遇事不含糊，办事不拖拉的工作习惯，造
就了我求真务实的工作态度。不管做什么事都要做到三个负
责，即对国家负责、对领导负责、对自己负责。

工作以来，我严格遵守公司考勤制度，只有在结婚时请了两
天假。寒来暑往，无数次往返于公司与银行、税务局之间，
风雨兼程，一路走来，圆满完成领导交办的各项工作，一份
耕耘，一份收获，由于工作出色，我每年都被评为先进个人，
尤其是最近三年连续被评为市局(公司)先进个人。

一是要摆正位置，搞好服务。

二是要完善会计内部烟草专卖科长竞聘稿控制制度。

三是要加强预算的执行和监督，形成以负责人、分管领导、
部门负责人为一条线的预算保证体系。

四是要建立会计人员考核细则。

五是要以高度责任感，加强自身的勤政、廉政建设。

六是要加强财务人员的政治和理论学习。

尊敬的各位领导、各位同仁，无论这次烟草专卖竞聘稿结果
怎样，我都能欣然接受!因为失败孕育着成功，成功则面临着
更大的挑战。失败也好，成功也罢，都是人生的一次经历，
我会在一次次的经历中慢慢成长。如果失败了，说明我还有
很大的差距，我向成功者表示由衷的祝贺!同时我将继续努力，
完善自我。在今后的工作当中，一如既往，兢兢业业地工作。
如果成功了，我绝不会沾沾自喜，因为我深知这个岗位任重
而道远，我将不辜负大家的期望，以昂扬的工作热情和高度
的工作责任心，加倍努力的工作，使财务委派室的工作扎实
有力的进行，上升到一个新的台阶。请相信我会以百倍的努



力来回报组织和同志们的。

谢谢大家!

烟草公司演讲稿题目篇二

大家好！今天我心情非常激动。很高兴能够参加这次烟草客
户经理竞聘稿。

说起我们客户经理，平时做的都是些小事，从事的也都是些
具体工作。一位哲学家说过：“一件平凡的事做一千遍就是
伟大”。其实，维护国家利益和消费者利益这样的大道理往
往是通过一件件小事体现的，并不一定都是轰轰烈烈的壮举。
更多的烟草人像我们客户经理一样都是平凡人，做的都是简
单事。我想，只要持之以恒，把平凡人做好了就不平凡，把
简单事做好了就不简单。

客户经理是走在市场最前沿、服务最终端的烟草公司形象代
言人。我们既要当好公司与零售户之间的信息员、卷烟新品
牌的推销员、卷烟经营知识的辅导员，又要当好为客户排忧
解难的服务员、烟草专卖法律法规的宣传员等，国家利益要
靠我们的工作来实现，消费者需求要靠我们的汗水来满足，
面对着我辖区的71位客户，自己的心理素质、语言表达能力、
沟通能力和协调能力都得到了考验，让自己从中收获很多，
这是我在大学三年里没学到过的，给我的人生划上了最精彩
的一笔。

在周而复始的工作环境中，最容易产生的便是厌倦心理，如
何才能让自己每天都充满激情，保持最佳的工作状态，我觉
得应该把与客户交流作为一件愉快的事，把客户的事当成是
自己的事。

但是要想把每一件简单的事做好是不简单的，但我相 大家好！
今天能有机会参与烟草竞聘报告，我心情非常激动。



1、我曾经先后在瓢井、核桃、百纳、长石、马场担任过不同
的工作岗位。

2、我只有近六年营销工作经验。

3、我营销员四级证书于xx年就获得，有担任客户经理的理论
基础。

4、多次参加过省、地、县局公司举办的学习。

5、我有过硬的计算机操作知识，懂得计算机各种表册的制作，
更加熟悉卷烟营销系统。

6、我正年轻，“俗话说年轻就是资本”我有足够的经力和时
间去做好自己的烟草专卖竞聘稿工作。

7、我爱岗敬业，对工作负责,工作近六年以来，每从事一个
岗位，我都兢兢业业、认认真真地做，特别是在物流分库工
作以来，我只要是接到办公室或各级领导的电话，我不分时
间和地点都能往办公室赶，完成领导交给的工作任务。

1、根据客户经理工作质责，完善客户信息资料。

2、按照客户分类及服务标准为零售客户提供服务。

4、在服务时间上争取差异，每天走访市场，能够为零售客户
提供及时地、周到的服务。

5、在零售客户心中要树立深刻的印象。

6、和客户沟通的烟草办公室主任竞聘演讲稿及时性。

7、学会双赢思考。

8、把零售客户当作我的亲戚、我的朋友一样的对待，为客户



提供“温暧般”的服务。

9、对客户采用个性化服务，提高客户满意度。

如果我能竞聘到客户经理这一工作岗位，我将努力学习，认
真执行各级领导的相关精神，按照我竞聘客户经理的工作思
路去开展工作；如果我竞聘失败了也不气妥，服从领导的安
排，将在自己的岗位工作上发挥自己的特长，将工作做得更
好、更实。

烟草公司演讲稿题目篇三

大家好!今天我心情非常激动。很高兴能够参加这次烟草客户
经理竞聘稿。

说起我们客户经理，平时做的都是些小事，从事的也都是些
具体工作。一位哲学家说过：“一件平凡的事做一千遍就是
伟大”。其实，维护国家利益和消费者利益这样的大道理往
往是通过一件件小事体现的，并不一定都是轰轰烈烈的壮举。
更多的烟草人像我们客户经理一样都是平凡人，做的都是简
单事。我想，只要持之以恒，把平凡人做好了就不平凡，把
简单事做好了就不简单。

客户经理是走在市场最前沿、服务最终端的烟草公司形象代
言人。我们既要当好公司与零售户之间的信息员、卷烟新品
牌的推销员、卷烟经营知识的辅导员，又要当好为客户排忧
解难的服务员、烟草专卖法律法规的宣传员等，国家利益要
靠我们的工作来实现，消费者需求要靠我们的汗水来满足，
面对着我辖区的71位客户，自己的心理素质、语言表达能力、
沟通能力和协调能力都得到了考验，让自己从中收获很多，
这是我在大学三年里没学到过的，给我的人生划上了最精彩
的一笔。

在周而复始的工作环境中，最容易产生的便是厌倦心理，如



何才能让自己每天都充满激情，保持最佳的工作状态，我觉
得应该把与客户交流作为一件愉快的事，把客户的事当成是
自己的事。

但是要想把每一件简单的事做好是不简单的，但我相 大家
好!今天能有机会参与烟草竞聘报告，我心情非常激动。

一、工作回顾

二、竞聘客户经理的先决条件

1、我曾经先后在瓢井、核桃、百纳、长石、马场担任过不同
的工作岗位。

2、我只有近六年营销工作经验。

3、我营销员四级证书于__年就获得，有担任客户经理的理论
基础。

4、多次参加过省、地、县局公司举办的学习。

5、我有过硬的计算机操作知识，懂得计算机各种表册的制作，
更加熟悉卷烟营销系统。

6、我正年轻，“俗话说年轻就是资本”我有足够的经力和时
间去做好自己的烟草专卖竞聘稿工作。

7、我爱岗敬业，对工作负责,工作近六年以来，每从事一个
岗位，我都兢兢业业、认认真真地做，特别是在物流分库工
作以来，我只要是接到办公室或各级领导的电话，我不分时
间和地点都能往办公室赶，完成领导交给的工作任务。

三、竞聘客户经理上岗后的工作打算及思路

1、根据客户经理工作质责，完善客户信息资料。



2、按照客户分类及服务标准为零售客户提供服务。

4、在服务时间上争取差异，每天走访市场，能够为零售客户
提供及时地、周到的服务。

5、在零售客户心中要树立深刻的印象。

6、和客户沟通的烟草办公室主任竞聘演讲稿及时性。

7、学会双赢思考。

8、把零售客户当作我的亲戚、我的朋友一样的对待，为客户
提供“温暧般”的服务。

9、对客户采用个性化服务，提高客户满意度。

如果我能竞聘到客户经理这一工作岗位，我将努力学习，认
真执行各级领导的相关精神，按照我竞聘客户经理的工作思
路去开展工作;如果我竞聘失败了也不气妥，服从领导的安排，
将在自己的岗位工作上发挥自己的特长，将工作做得更好、
更实。

烟草公司演讲稿题目篇四

大家好!作为一名普通专卖员，能有机会参与城区局副局长岗
位的竞争，我心情非常激动。在这里，非常感谢局党组为我
们提供了一个这么好的竞争平台，让我们可以在这里展现风
采，同时，更要感谢多年来一直关心、帮助和爱护我的领导
和同事们，是你们给了我信心和勇气，让我敢于站到这个烟
草公司订单部主任竞聘演讲稿上畅想未来。

首先作一个简要的自我介绍：

省略。



第一、我有十多年的烟草工作经历，有多个岗位的工作经验
和多年的基层管理工作经验，了解专卖管理工作的基本要求
和重点环节，有带好队伍管好市场的能力。

第二、近五年来，我主要负责整个市局专卖管理工作计划的
制订，方案的起草，总结的撰写，对行业发展形势和上级各
项方针政策有较深入的理解，对本地专卖管理工作中的薄弱
环节也有较清楚的认识。

第三、本人对《烟草专卖法》和相关法律法规较为熟悉，经
常参与组织培训，经常参加违法案件的查缉和审理，了解违
法分子的各种作案手法，有管好市场的基本工作思路。

第四、本人熟识本地风土人情，掌握多种方言，并且有多年
的卷烟销售烟草物流中心副经理竞聘演讲稿工作经历，对市
场动态有较强的敏感性，具备多方收集信息，科学分析和预
测市场的有利条件。

第五、本人为人坦诚，性情随和，容易和人取得沟通，与同
事关系融洽，能够妥善处理和协调部门之间的关系，可以促
进辖区专卖管理工作的协调开展。

第六、在工作中，本人与当地政府、相关执法部门和新闻媒
体的工作人员建立了友好关系，尤其是与工商行政管理人员
联系密切，工作上容易取得相关部门的支持和协助。

一、以提高队伍凝聚力和战斗力为核心，大力锤炼专卖队伍。

二、以证件管理为中心，全面巩固卷烟销售网络。

三、以打击源头、窝点为重点，倾力打造良好的卷烟市场环
境。

四、以诚信等级管理为切入点，全力营造规范有序的卷烟经



营秩序。

五、以加强监督考核为手段，全面规范各项工作流程。

六、以专销结合为操作平台，全面推动企业的持续健康发展。

这次竞聘演讲，如果竞争上了，那对我是一种鼓励，如果竞
争不上，那对我将是一个鞭策，但无论结果如何，不论在什
么岗位，我都会坚决支持和拥护局党组的各项决策，始终保
持昂扬的斗志，不断自盛自警、自励，加倍努力，全身心投
入烟草行业的改革与发展大潮中，为烟草行业的全面、持续、
快速、健康发展作更大的贡献。

最后，祝大家合家幸福，万事如意!

烟草公司演讲稿题目篇五

尊敬的各位领导、各位同事，亲爱的朋友：

大家好!我是来自烟叶生产经营分部的姚策耀，今天我演讲的
题目是“青春奉献烟草，你准备好了吗?”。首先我想问问大
家，在你们看来，我们烟草行业什么职位最辛苦?是客户经
理?是专卖稽查?还是烟叶技术员呢?有位同事的总结让我印象
深刻。他说：客服是最累的，稽查是最危险的，而我们烟叶
技术员，则是最寂寞的。

我们以青春奉献烟草，需要准备好心理状态。作为烟叶战线
的成员，我们用心对待每一件事，把细节做到最好，努力的
贴近烟农，更好的服务于烟农。我们需要守在基层烟站最偏
远的地方，遥远的路途，让我们以烟站为家;无数个宁静的夜
晚，我们都伴着虫鸣入睡。少了城市的喧哗，我们需要沉下
心来，以良好的心态面对工作挑战。



青春奉献烟草，我们需要准备好工作状态。刚参加工作的我
们已身兼数职，报表统计、文秘接待、信息宣传、烟用物资
管理等等，这些工作就像家里的家务事儿一样，很琐碎，总
也做不完。面对这些琐碎，我们像对待雕塑一样，精心雕琢：
每一份报表，每一个数据我们都反复核对;每一项政策，每一
分精神我们都耐心解释宣传。没有细心负责的工作态度，没
有精神饱满的工作状态，要完成一项工作可不容易。

青春奉献烟草，我们需要准备好自己的专业技能。烟草离不
开烟叶，我们烟叶技术员伴随着烟叶的`生长与她共同成长。
从烤烟育苗、移栽、大田管理，到病虫害的综合防治，从成
熟采收、三段式烘烤，到烟叶的分级储存，我们用最实用的
技术方案来解决烟农所面对的实际难题，用专业的技术和贴
心的服务，为烟农的利益护航。

在自然界中，有一种生命力十分旺盛，名为木槿的花，它不
需要人们浇水、施肥和养护，即使生长在贫瘠的沙土中，即
使是久旱无雨的盛夏时节，依然枝繁叶茂，它以自己的根和
枝叶养育着坚强翠绿的身躯。我们，就像绽放在衡南烟草线
上的一朵朵木槿花，把自己的青春融进了自己热爱的烟草事
业，处处以一名合格的共产党员的标准，严格要求自己，在
自己平凡的岗位上，默默地奉献着自己的青春和智慧，为衡
南烟草的腾飞贡献着自己微薄的力量。

在我们的心中，衡南烟草不是一个发祥之地，而是实现人生
理想、甘于为之奉献青春和热血的一方热土。我们的心中都
飘扬着一面旗帜，坚持“国家利益至上，消费者利益至上”。
这是我们共同的行业价值观。我们与烟草同呼吸，共命运，
每个员工都是企业的一份子，我们用青春的奉献来践行行业
两个至上。

民族复兴，指日可待;中华腾飞，势不可挡。为此，我们应当
珍惜在衡南烟草的工作机会，不断完善自我，挑战自我，超
越自我，争做用青春奉献来践行两个至上的优秀员工。机遇



和成功总是留给有准备的人，朋友们，来吧!快快加入我们的
行列吧!我们将自信的说，青春奉献烟草，我们时刻准备着!
我们一定会交上一份让烟草人满意的答卷!

让我们为自己，为衡南烟草，为我们的祖国谱写一首无悔的
青春之歌!我们坚信，我们的加入一定会让烟草事业更加辉
煌!我们衡南烟草的形象一定会成为全国烟草业一道亮丽的风
景线!让我们共同期待!践行两个至上，青春奉献烟草!


