
年底感谢代理的致辞(通用5篇)
在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？接下来小编就给大家
介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看吧。

年底感谢代理的致辞篇一

尊敬的天津中海船务代理有限公司领导：

首先非常感谢贵公司领导和工作人员在协助我司处理“盛旺
海”轮木匠徐方国病亡善后工作中给予的大力支持和帮助。

四月十四日凌晨，我司派员船舶“盛旺海”轮木匠徐方国在
船因病猝死，当时该轮正由菲律宾驶往天津港途中。得知此
情况后，我司立即与贵公司联系，进一步了解情况并就协助
处理善后工作进行沟通。

四月十六日，中海海盛船舶管理有限公司和中海国际大连分
公司应急处置工作小组抵达天津港。贵公司总经理赵勇亲自
主持召开专题会，通报天津中海船务代理有限公司在前期处
理及后期工作的准备情况，认真听取并详细了解了中海海盛、
中海国际大连分公司及船员家属的有关意见，形成了谨慎周
全的善后工作处理预案，确保了善后工作的妥善处理。

“盛旺海”轮木匠徐方国病亡善后工作之所以能快速妥善处
理，离不开贵公司领导和工作人员的支持和帮助，尤其是得
到了贵公司总经理赵勇的高度重视，在第一时间启动应急反
应程序，成立应急工作小组。指派总经理助理华南任组长，
统筹全局，提供一切必要的人力、物力、财力保障；船务部
经理助理孙立强负责联络港口相关管理部门，提前落实遗体
入境的申报事项、业务流程及特殊要求，并联系港务集团落
实泊位情况，力争船舶尽快靠岸；办公室经理助理张玉庆负



责联络当地公安机关，落实死亡证明及遗体转运的后续安排。
通过应急小组的努力工作为妥善处理好善后打下了坚实的基
础。为我司在与天津口岸办、卫生检疫、边防检查、天津海
关、天津海事局、天津港集团等有关单位的工作联系提供了
便利条件，使善后工作得以快速稳妥处理。

在本次突发事件的处置过程中，我们充分感受到贵公司恪守
以人为本，积极主动专业高效为客户着想的服务理念，充分
感受到贵公司员工的职业素养和极强的敬业精神。

再次真诚感谢贵公司的大力支持和帮助！

此致

敬礼！

xx

20xx年x月x日

年底感谢代理的致辞篇二

尊敬的各位代理商：

你们好!

欧姿泳衣承蒙各位代理商的厚爱与支持，目前泳衣销量节节
高升，公司一步一个脚印稳步发展。回顾已经过去的20xx年，
我们欧姿泳衣在与各个代理商的精诚合作下，取得了可喜的
成绩，这和大家的努力是分不开的。我们深知欧姿泳衣所取
得的每次进步、成功都离不开你们的关注、信任、支持与参
与，你们的理解和信任是我们进步的最大动力。为了今后更
好的合作，我们将为所有代理免费提供全方位的技术指导，
包括数据包上传、店铺装修、宝贝上架等，这些问题都可以



在q群或者私聊群主等途径寻求解决办法。

再次向尊敬的各位代理商，表示衷心的感谢和敬意!并由衷地
祝愿大家工作顺利、身体健康、家庭幸福!

此致

敬礼!

xx

20xx年x月x日

年底感谢代理的致辞篇三

亲爱的全国加盟商合作伙伴：

您们好！

值此雅致轩十二周年庆典之际，雅致轩国际集团对全国雅致
轩加盟伙伴致以节日的问候和崇高的敬意！正是因为您们，
我亲爱的雅致轩家人们，12年来有您们的支持、帮助与呵护，
雅致轩从一棵幼小的小树成长成参天大树。20xx年4月21日，
雅致轩品牌史上又一伟大而幸福的时刻，新老加盟商共聚一
堂，一起见证与分享雅致轩12年来历史的辉煌。

雅致轩感谢百忙之中不远千里参会的雅致轩新老伙伴们！感
谢您们对雅致轩的支持与厚爱，正是您们的信任与支持，雅
致轩才得以更快、更好的发展，您们的支持是所有雅致轩人
前进的动力！因名额限制，很多尚未参会的雅致轩伙伴们以
短信、电话、礼物的形式表达了心意，在这里，再次致以深
深的谢意！

在这次雅致轩12周年感恩答谢会上，雅致轩大家庭里又迎来



了几十名新成员。雅致轩人用我们最大的热情和真诚，欢迎
您们的加入，我们已经准备好了！

20xx年是雅致轩是快速发展的一年，雅致轩国际集团会推出
多种营销模式让加盟商能够快速盈利，雅致轩的'发展离不开
各位的努力，只有合作共赢，才能促进企业的长久发展！最
后，让我们同舟共济，携手共进，乘势而上，共同缔造更加
美好的明天！

香港雅致轩国际集团

20xx年4月24日

年底感谢代理的致辞篇四

各位代理商朋友们：

您好！

金羊开泰，贺岁迎春，值此辞旧迎新之际，我司向您及家人
表示最诚挚的问候和最衷心的祝福，恭祝您身体康健，万事
胜意，同时感谢各位一直以来的信任和支持。

刚刚过去的20xx年，诸多不利因素使行业市场走入困局，但
身处销售前沿的各位代理商朋友仍不畏逆境，以灵活多变的
销售手法和丰富的开拓渠道经验为我司刷新了又一个销售高
峰，完满地完成艰苦的销售任务，为创造我司销售业绩添砖
加瓦，使我司主营销售收入实现x万元辉煌地载入史册。

展望20xx年，我们殷切期盼品牌影响力逐步扩大，跨地区的
销售份额占比提升，主营肉制品业务收入稳步增长，休闲食
品和低温肉制品业务两翼齐飞的繁荣景象，20xx年*万元的销
售任务有耐于各方共同努力，互助共赢。



在新的一年里，我们由衷地希望和您一起携手进步，追求卓
越。愿能在未来的日子里，各位能给予我司更多的建议和意
见，帮助和协作。

再次感谢您的信赖和配合，祝您阖家幸福，事业兴旺，好运
连连！

此致

敬礼！

20xx年x月x日

年底感谢代理的致辞篇五

尊敬的各位久福代理商：

你们好!

经过我们一年多共同的努力，久福以迅猛的发展步伐走向国
内市场，截止到目前全国久福卫浴专卖店已开业102家，正在
筹备和预备开业的有2家，久福以它的独特魅影，在卫浴行业
里杀出了一条光明之路。众目所见，久福每走到一个城市，
卫浴行业销售冠军非久福莫属。金融危机来袭时，我们佳绩
不减;销售淡季来临时，我们淡季不淡。在这些困难局面下，
在众商家都争相降价的情况下，我们价格一直都稳若泰山，
有力的保证了代理商的经营利润。是什么原因让久福这
样“鹤立鸡群”?是什么秘诀让付出了赔钱代价仍见效不大的
众商家羡慕的“红”了眼?我想在四个方面的原因是功不可没
的。

首先是产品。过硬的产品质量是任何企业生存、发展的基础，
久福陶瓷卫浴是经过多年研制开发才达到今天“纳米纯瓷”
的诞生，质量上通过各种现场实验相信大家都有目共睹，并



且久福创造出了别人没有的独特产品，从开始便走了一条差
异化道路，寻求到一种没有竞争的竞争之路，质量毋庸质疑，
久福产品天下无双，所以我们才会走的这么顺、走的这么快。
正所谓“走别人没有的路，让别人羡慕去吧”。

第二是装修。打造出与我们产品特色相得益彰的装修风格，
凸显出我们产品的艺术特点，这也是我们总体战略上不可或
缺的重要一步，独特就要皆独特，产品独特，装修风格也要
独具匠心，使得消费者只需要看一眼便能对久福形成一种长
久的记忆，如今，在多次的试验、修改后，我们久福已经形
成了自己独有并成熟的装修风格。坚持久福专卖店全国装修
形象统一，经营品牌文化路线方针。

第三是宣传，原来是“酒香不怕巷子深”，然而现在随着经
济发展，造就现代高速发展的信息数字时代，在信息涌动的
大潮中跳出来展现自我，才能让更多的人了解你从而喜欢你
进而产生购买欲望，“酒香也要靠吆喝”，所以，有效又到
位广告宣传也是至关重要的。

第四是营销终端。营销终端永远是企业利润来源的第一线，
建立稳固的营销中心、打造优秀的营销团队是每个企业将付
出长久努力的一项重任。所以此次将营销中心确定为北京，
也是出于这一重要因素的考虑。健康出色的营销终端直接取
决于销售人员素质，很多同仁朋友都有目共睹，大家开业期
间，正是因为有了北京优秀的销售人员协助配合，才有了那
一个个令人欣喜的销售数据，由此可见，销售人员的素质水
平是至关重要的，一个优秀的销售团队也是企业制胜的重要
法宝。

伴之强大的'市场吸引力，久福的市场占有率不断扩大，然而
人们对我们这种独特卫浴产品的需求在不断膨胀，目前我们
的产品是处在供不应求的局面之下，这就客观上需要我们久
福的队伍水平、人员素质要能够呼应这种市场的强烈需求呼
声，跟得上公司的发展节奏。然而，整体来讲，我们现在的



团队力量与公司的发展速度还是不匹配的，从部门结构、人
员分工、素质提高等各方面还存在着很多问题，有问题就要
求快速果断的解决问题，此次的人员工作调整就是公司做出
的解决此问题的其中一步。大家都知道，一直以来，全国各
地的前期指导工作都是我一个人在做，一个人的力量毕竟是
不够的，而且不能尽如人意的服务大家，本着对广大同仁认
真负责的态度，现在将全国分为南、北两大区域，并配派两
个区域总经理负责这两大区域的具体工作，这样会使得对大
家的服务更全面、更到位，她们两位都是公司骨干，有丰富
的工作经验和杰出的组织领导才能，希望各位同仁能积极配
合她们的具体工作，使得我们全国能步调一致，更紧密的联
系起来，更高效的工作起来。

“众人拾柴火焰高”，有了更合理的人员调配安排，有了广
大同仁的密切配合，目前最紧要的工作就是增强产品质量，
加大产品生产数量，以满足日益扩大的消费需求，下一步，
我们还要将工作重点投入到新产品的研发及生产上去，不断
推陈出新，使久福永远立于不败之地，相信明天，我们久福
将会取得更大的辉煌，谢谢大家!

xxx

20xx年x月x日


