
小酒馆营销方案(汇总5篇)
为有力保证事情或工作开展的水平质量，预先制定方案是必
不可少的，方案是有很强可操作性的书面计划。方案对于我
们的帮助很大，所以我们要好好写一篇方案。以下是我给大
家收集整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮
助到有需要的朋友。

小酒馆营销方案篇一

康巴什酒吧餐饮文化街为游客及消费人士提供优雅、恬静的
休息场所，仿如进入欧洲某个小镇，让身心最大程度放松。
谨借开业之际，以高规格、高层次的开业仪式提升社会对酒
吧餐饮文化街的关注度、知名度和美誉度，充分利用已经打
造好的商业环境、休闲环境展示酒吧餐饮文化街的良好形象，
一个时尚生活的人文地标，一个释放激情魅力的不夜城，最
大限度的吸引、感染消费群，增强投资者信心，迅速确立酒
吧餐饮文化街的行业领先优势。

一、活动主题：

时尚生活新地标 激情魅力不夜城

二、活动时间： 2017年8月20日上午

三、活动地点：

康巴什酒吧餐饮文化街（天安公交公司旁）

四、活动场地布置

五、活动内容

8:00-8:30 会场全部布置完毕，现场音响调试完毕，礼仪小



姐到岗位

宾，项目负责人、商家代表、相关领导依次致辞，主持人
（或者领导）宣布酒吧餐饮街开业（21响鸣礼炮齐鸣）、请
企业领导喷香槟，同时喷放彩带礼花（奏乐）

六、活动筹备工作安排

1.落实邀请人员名单及领导讲话顺序 2.安排临时用电设施

3.采购必要的物品和礼炮（香槟、签名笔、彩带）4.舞台搭
建工作（背景喷绘布、签名墙、红地毯、音响设备、主席台、
空飘12个）

5.联系商家赞助游戏环节奖品

6.演员、主持人、乐手、演艺节目的对接 7.停车场位置的划
分与安排

8.邀请媒体、记者、各重要微信公众平台编辑的（鄂尔多斯
日报、鄂尔多斯晚报、鄂尔多斯新闻网、鄂尔多斯发布、康
巴什发布、康巴什旅游等）

9.活动照片资料的留存（安排专人负责拍照）10.活动后新闻
稿的编辑与发布任务安排

七、活动演艺目单（待定）

1.开场舞狮表演 2.蒙古哈达迎宾舞 3.时尚旗袍走秀 4.独唱

5.马头琴表演

6.爵士舞（宣布开业后）



小酒馆营销方案篇二

以五一劳动节为契机，以吸引客户为活动目的，与社区客户
互动，进行项目社区文化营造与感受，带动新老客户，提高
我行社区银行人气，吸引客户群的关注度，扩大社区银行的
影响力与认知度。

1、活动内容

1）体感游戏吸眼球

为达到吸引新老客户群认识我社区银行，走进我社区银行，
特举办此项游戏活动以达到令人瞩目的效果。每周安排固定
时段，在我社区银行门口（或能力可及范围内）开展体感的
游戏互动项目。此项游戏内容活动方式新颖脱俗，另外又起
到一个全民健身的效果，定能吸引路过的客户，而这些驻足
的客户，必定有我行正在寻找客户群体。另外：参加体感互
动游戏的客户需在活动参加详情登记簿上签字留电话以作为
我行客户信息来源。

2）当客户吸引人群吸引至一定规模的时候，可继续开展有奖
抢答环节。

到访客户既可体验体感游戏的乐趣，又可参加抢答问题的有
奖回馈，宣传定能达到预期效果。

2、交流话题建议

抢答问题建议如下：

1）某银行是哪年成立的？

2）某银行的经营理念是什么？



3）某银行理财产品产品规格有几种？问题可选择一些针对客
户需求方面的。

3、宣传方式

（1）在社区银行周边小区的报箱内投递活动广告；

（2）在社区银行周边小区的电梯内、宣传栏张贴营销活动广
告；

（3）通过微信宣传活动信息；

4、活动反馈与跟踪销售行动计划

根据活动的开展情况，由现场人员总结客户回答问题情况进
行分析，有针对性的服务客户。对于参加游戏互动的客户，
待游戏结束之后再进行有针对性的深度挖掘。

1、目标客户

2、客户组织

约访的新老客户当日来我我行，由接待人员进行简单了解后
进行分流引导，咨询客户带到咨询区，参加游戏客户带至游
戏区登记，游戏开始时间由固定人员讲述游戏方式及注意事
项后开始互动游戏和抢答游戏，对于回答正确我行问题的客
户给与渤海银行专属纪念品。

1、时间

社区银行开业后的节假日或法定休息日均可

2、地点

我行社区银行门口（或能力范围可及内）



xbox360体感游戏机1台3000元

纪念品100份0——500元（可用我行现有水杯或其他）

平板电视1台3000元（社区银行应自有此设备）

1、通过本次活动预计带来的业务量

业务量不敢保，人气量肯定暴增

2、通过本次活动预计带来的影响

预期影响给客户留下深刻印象的同时，配合理财及储蓄产品
的销售，大幅增加网点存款和业务量。

小酒馆营销方案篇三

就地理位置看，xx酒吧位于一条酒吧街的其中，对于泡吧一族
来说，可方便的找到休闲好去处;但于商家来说既有处于商业
圈的地理优势，又处在激烈的市场竞争环境的劣势。全市酒
吧的广告宣传方面，做得都不够理想，酒吧与消费者之间还
是缺乏一种沟通的桥梁。

引领酒吧新时尚

20xx年1月1日(恰逢元旦，一年新的开始)

广州市xx酒吧

引领酒吧新时尚主打时尚休闲酒吧品牌文化，提升酒吧的知
名度，创一流的服务理念，树立酒吧良好的社会形象。

时尚一族：追求放松，释放工作压力，或许每周变换地方，
但只要有特色的酒吧，肯定在考虑之中，他们是泡吧中狂热



的一份子，要high出激情，high出状态，简单一句话，要的就
是high!

商务一族：追求高雅的格调，绝不到震耳欲聋的迪吧去折磨
耳朵，他们要的是恰当的灯光，适合氛围的音乐，或欢声笑
语，或侃侃而谈，或轻声耳语，他们绝不允许别人的打扰。

广告的目的：

(1)树立良好的酒吧形象;

(2)提高知名度和美誉度;

(3)扩展销路，巩固客源。

a、宣传单、海报(告之开业时间地点及系列活动)各2万份，由
公司组织全体员工对一些繁华街道，商业街，高档住宅区，
针对性的人群和车辆进行发放宣传。

b、横副宣传。针对市郊区的一些街道进行横挂宣传。

c、贵宾邀请函(附加可享受优惠的促销活动)。主要是以邮寄
的方式针对一些大型企业公司的白领阶层和政界的一些人员。

d、邀请大牌明星到场演出。(待定)

e、电台或电视传播或媒体宣传。

f、全市出租车的广告位。

g、繁华街道的招商广告位。图片主要以酒吧的效果图或是邀
请来的大牌明星的形象照片综合在一起的大型pop放入广告位
中。再加入公司的一些精简的宣传广告语。



f、酒吧光碟的宣传。

可刻录一些酒吧cd片带包装上面印制利客满标志(主要发放给
一些高档轿车，或有音响设备的一些高档服装店等等)后期可
赠送来酒吧的消费客人。

a、酒吧联合酒商做出一些促销，赠送活动。赠送酒水必须是
酒吧以后营业中的主打酒水。

b、酒吧自身也可做一些带酒吧标记的小礼品对消费的客人进
行赠送。物品如：时尚打火机，钱包或一些有纪念意义的水
晶制品等。

小酒馆营销方案篇四

酒吧，是都市休闲消费的闪亮的经济增长点!在广州这座城市，
追求时尚、高品位的生活已经成了现代都市人的生活目标。
在一天忙碌的工作之后，酒吧便成为一个休闲、放松、娱乐、
会友的好去处。良风习习的夜晚，邀上三五好友，伴着轻音
乐，轻泯一口杯中红酒，品味这个城市夜的气息!接下来，由
广州活动策划公司-广州影响力演艺公司为您提供一份2013年
酒吧开业庆典活动策划方案!

一、酒吧开业庆典活动背景

就地理位置看，xx酒吧位于一条酒吧街的其中，对于泡吧一族
来说,可方便的找到休闲好去处;但于商家来说既有处于商业
圈的地理优势,又处在激烈的市场竞争环境的劣势。全市酒吧
的广告宣传方面,做得都不够理想,酒吧与消费者之间还是缺
乏一种沟通的桥梁。

二、酒吧开业庆典活动主题

引领酒吧新时尚



三、酒吧开业庆典活动时间

2013年1月1日(恰逢元旦，一年新的开始)

四、活动地点：广州市xx酒吧

五、活动目的：

引领酒吧新时尚主打时尚休闲酒吧品牌文化，提升酒吧的知
名度,创一流的服务理念,树立酒吧良好的社会形象。

六、目标群体

时尚一族：追求放松,释放工作压力,或许每周变换地方,但只
要有特色的酒吧,肯定在考虑之中,他们是泡吧中狂热的一份
子,要high出激情,high出状态,简单一句话,要的就是high!

商务一族：追求高雅的格调,绝不到震耳欲聋的迪吧去折磨耳
朵,他们要的是恰当的灯光,适合氛围的音乐,或欢声笑语,或
侃侃而谈,或轻声耳语,他们绝不允许别人的打扰。

七、开业前期广告宣传(开业前一个月)

广告的目的：

(1)树立良好的酒吧形象;

(2)提高知名度和美誉度;

(3)扩展销路，巩固客源。

a、宣传单、海报(告之开业时间地点及系列活动)各2万份，由
公司组织全体员工对一些繁华街道,商业街,高档住宅区,针对
性的人群和车辆进行发放宣传。



b、横副宣传。针对市郊区的一些街道进行横挂宣传。

c、贵宾邀请函(附加可享受优惠的促销活动)。主要是以邮寄
的方式针对一些大型企业公司的白领阶层和政界的一些人员。

d、邀请大牌明星到场演出。(待定)

e、电台或电视传播或媒体宣传。

f、全市出租车的广告位。

g、繁华街道的招商广告位。图片主要以酒吧的效果图或是邀
请来的大牌明星的形象照片综合在一起的大型pop放入广告位
中。再加入公司的一些精简的宣传广告语。

f、酒吧光碟的宣传。

可刻录一些酒吧cd片带包装上面印制利客满标志(主要发放给
一些高档轿车,或有音响设备的一些高档服装店等等)后期可
赠送来酒吧的消费客人。

八、开业当日活动

a、酒吧联合酒商做出一些促销,赠送活动。赠送酒水必须是酒
吧以后营业中的主打酒水。

b、酒吧自身也可做一些带酒吧标记的小礼品对消费的客人进
行赠送。物品如：时尚打火机,钱包或一些有纪念意义的水晶
制品等。

小酒馆营销方案篇五

中国石化陕西榆林石油分公司油库站即将开业(为尽快赢得客



户的认可(进一步扩大中国石化在当地的知名度和影响
力(以“开业有礼”为契机开展营销活动(实现20xx年零售、
非油经营开门红，经研究(拟在油库加油站开展“开业大酬
宾”促销活动。

油库站开业大酬宾喜迎“双节”欢乐购

20xx年5月1日至20xx年5月31日

中国石化油库加油站

所有进站加油站的客户

一，准备宣传物料

1、活动拱门一组！含2-4个空飘，。

2、活动宣传横幅2条(横幅内容；

1，热烈祝贺中国石化油库站开业！悬挂在营业室门口，

2，油库站开业大酬宾喜迎“双节”真情大奉送！悬挂在拱门
上，。

2、员工披绶带9条(绶带内容；开业优惠大酬宾。

3、宣传海报(主要内容；中国石化油库加油站简介及网点分
布、中国石化开业优惠活动宣传、“迎双节”促销活动宣
传(详见效果图。

4、促销品展示台1组。

5、加油站开业优惠活动及“迎双节”宣传彩页数份。

6、彩旗、三角旗、代金券、抽奖箱、奖球、刻章、烟花爆竹



等。

7、奖品及活动促销礼品。

二，促销政策

1、开业大酬宾

1，加油送便利店代金券

进站车辆加油金额每满100元送便利店代金券1元(多加多送。

2，加满参与幸运大抽奖

抽奖规则；凡是汽油满300元(柴油满1000元均有一次抽奖机
会。

共设一个奖箱共有50颗奖球(其中特等奖1颗、一等奖3颗、二
等奖6颗、三等奖40颗。

奖品如下；

特等奖；汽油燃油宝套装或柴油燃油宝两瓶！价值120元，

一等奖；长城玻璃水1瓶！价值10元，，

二等奖；便利店代金券5元、开米100g全面清洁乳和洗漱袋
任选一，

三等奖；便利店代金券2元、开米60g洗手液和香泽高级面纸
巾任选一，

备注；特等奖每天只抽取一次，活动！1，和活动！

2，可同时进行。



2、乐享三重好礼

1，加97#享好礼

在活动期间(加油站97#汽油价格执行低于到位价0.15元/
升(且一次性加97#汽油200元及以上的客户(赠送价值2元礼品
一份，凡是一次性加97#汽油300元及以上的客户(赠送价值3
元礼品一份，凡是一次性加97#汽油400元及以上的客户(赠送
价值5元礼品一份。建议赠送礼品为；康师傅矿泉水、饮料等。
先到先得(赠完为止。

2，喜充值享优惠

活动期间(一次性充值500元以上(个人单用户加油卡享受1%的
优惠。

3，油中感谢加油享礼

活动期间(按照汽油0.05元/升(柴油0.03元/升的标准开
展“油非互动”活动。活动赠品除保留常规的手套、钥匙扣、
纸巾、洗漱包外(新增康师傅矿泉水、饮料等富有节日特点的
赠品为主(烘托节日气氛。

三，员工现场宣传

要求各加油站员工对每位进站顾客主动进行口头宣传(统一宣
传用语为；

1、高标号汽油；“师傅您好(我们正在开展开业大酬宾及迎
双节97#汽油促销活动(97#汽油每升优惠0.15元(还有礼品相送
(请问您97#需要加满吗：”

2、加油卡充值；“师傅您好(我们正在开展开业大酬宾及迎
双节促销活动(加油卡充值最高可享1%返利(请问您需要充值



吗：”

3、油非互动；“师傅您好(我们正在开展开业大酬宾及迎双
节促销活动(加油送春联、福字等(多加多送(请问您需要加满
吗：”

4、便利店商品特惠；“师傅您好(我们易捷便利店正在开展
开业大酬宾及迎双节促销活动(多种商品正在优惠促销(欢迎
您进店选购”。

五、组织机构及分工

为确保此活动的顺利进行(特成立开业促销领导小组(小组成
员如下；

组长；韩吉生

副组长；朱兆云王伟谢德胜杨欣桐张茹

成员；零管科、榆南县公司、富康路站、银沙路站全体员工

具体分工如下；

活动总负责人；张茹

经营组；

成员；杨欣桐、任晓娜、薛亚琴

负责对加油站进行市场调研

1、效果评估等，

2、负责促销费用申请、结算工作，



主数据维护指导，

4、与省司协调加油卡上线等事宜。

非油组；

成员；谢德胜、艾春利、曹超、张潇月、姬文岗、张瑶、加
油站员工


