
2023年装修公司电话销售说 电话销售话
术开场白(大全5篇)

在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？以下是小编为大
家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

装修公司电话销售说篇一

如：

顾客朱：可以，什么事情？

——顾客也可能回答：我很忙或者正在开会或者以其他原因
拒绝。

销售员必须马上接口：那我一个小时后再打给你，谢谢。然
后，销售员要主动挂断电话！

当一个小时后打过去时必须营造一种很熟悉的气氛，缩短距
离感：朱小姐/先生，你好！我姓李。你叫我1小时后来电话
的……)

装修公司电话销售说篇二

a您好！

b您好，哪位？

a我们是做投资理财咨询的！b你有什么事，直说？

b您好，哪位？



a您好，先生/女士/大哥/姐，这边是大连富尔道推广处。b有
事吗？/干吗？

a有就更好啦，我们公司呢刚刚高薪聘请了海归的金融学教授
和大连经济台特聘的投资专家，希望您能来公司坐坐，分享
下投资增值保值的心得。

a您好！

b您好，哪位？

a先生/女士/大哥/姐，请问您之前是否做过哪方面的投资
呢？b有/没有

a是，我知道您很忙，难道您最近没感觉到您的资产在不断的
缩水吗，物价上涨的那么快，收入却丝毫未变。

a您好！

b您好，哪位？

a您好！

b您好，哪位？

a您好，先生/女士/大哥/姐，这边是富尔道贵金属的。我是
小xb有事吗？/干嘛/做什么的？a不好意思打扰您了，相信您
最近也发现了目前资金量上涨的速度已经赶不上物价上涨的
速度啦，最近这周呢我们公司将举办一个小型的交流会，主
要就是针对如何让我们手中的资金不再贬值的，相信您一定
有兴趣参加。您看您哪天方便参加？周x还是周x(我们是做投
资理财咨询服务的，卖的是服务）



a您好！

b您好，哪位？

b可以

a（是否做过投资啊，年龄，行业。）

a：喂你好

b：xxxx

a：先生你好，相信您也感觉到了，我们的财富越来越缩水，
钱越来越不值钱了

b：xxxx

b：xxxxx

b：xxxx

a：那您看您是明天下午两点还是三点过来呢？

b：xxxx

a：那好先生，一会我把公司地址通过短信的方式发给您。我
明天下午三点准时在公司门口等您。

b：xxxx

a：那好，先生明天见。明天中午我会给你再去个电话提醒您
一下。那先这样。打扰您了先生。

a您好！



b您好，哪位？

a哦，是的，某总，像您这样的成功人士一定是很忙的，可以
理解，不过时间是可以安排出来的，而时机却是稍纵即逝的。
我有很多客户和您一样，工作非常忙，但是他们认为白银现
在是一个很好的投资时机，而且充分了解是不需要花您太多
时间的，所以我建议您还是安排一下。

a您好！您最近有没有发现我们的财富在不断的缩水，钱越来
越不值钱了呢？b有/没有

a您好！请问您最近关注中国以及全球经济吗？

b有/没有

b有/没有

b有/没有

a那不知道您那边其他的投资像股票之类的有没有在做？

b有/没有

装修公司电话销售说篇三

顾客朱：是的，什么事？

销售员：我是某公司的医学顾问李明，我打电话给您的原因
主要是不少顾客都反映现在的美容产品多是治标不治本，一
旦停止使用，马上就会反弹，想请教一下您对这种问题的看
法。

顾客朱：是的。.。.。.



——顾客也可能这么回答：不好意思，我不清楚。

销售员要赶快接口：那请问朱小姐/先生目前使用的是什么品
牌的产品？

创业经营，思路和经验都很关键，企业发展、经营需要成功
的模式和策略！

装修公司电话销售说篇四

销售：是指以销售、租赁或其他任何方式向第三方提供产品
或服务的行为，包括为促进该行为进行的有关辅助活动，例
如广告、促销、展览、服务等活动。下面是小编为你带来的
别出心裁的电话销售话术开场白 ，欢迎阅读。

1．

现代心理学表明，好奇是人类行为的基本动机之一。美国杰
克逊州立大学刘安彦教授说：“探索与好奇，似乎是一般人
的天性。神秘奥妙的事物，往往是大家所关心的对象。”那
些客户不熟悉、不了解、不知道或与众不同的东西，往往会
引起人们的注意。电话营销员可以利用人人皆有的好奇心来
引起客户的注意。

装修公司电话销售说篇五

销售员：小姐/先生，您好，我是某公司的xxx。不过，这可是
一个推销电话，我想你不会一下子就挂电话吧！

顾客：推销产品，专搞欺骗，我最讨厌推销的人了！

（顾客也可能回答：你准备推销什么产品，若这样就可以直
接介入产品介绍阶段）



销售员：那我还真的要小心了，别让您再增添一个讨厌的人
了，呵呵。

顾客：呵呵，小伙子，还挺幽默的，准备推销什么产品，说
来听听。

2、故作熟悉开场法

销售员：小姐/先生，您好，我是某公司的xxx，最近可好？

顾客：还好，您是？

顾客：你可能打错了，我并没有使用你们的'产品？

顾客：看你们对用户挺关心的，你介绍一下吧。

3、巧借东风开场法

销售员：您好，请问是小姐/先生吗？

顾客：是的，什么事？

销售员：您好，小姐/先生，我是某公司的xxx，今天给您打电
话最主要是感谢您对我们公司一直以来的支持，谢谢您！

顾客：这没什么！

销售员：为答谢老顾客对我们公司一直以来的支持，公司特
准备一次优惠酬宾活动，我想您一定很感兴趣的！

顾客：那说来听听！


