
创业类项目策划书 大学生创业项目策划
方案(大全5篇)

范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？以下是小编为大
家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

创业类项目策划书篇一

“布波”族是继嬉皮、雅皮之后，现代城市最时髦的一群。
他们具备高学历、高收入，是现代新经济社会的精英分子，
但在休闲和心灵生活方面向往自由超脱的“消费享乐”。创
业他们的消费特点表现在两个方面：非常重视物质的“质
感”；在经济能力可负担的范围内，相信“千金散尽还复
来”。

经营建议：装修简洁明快，位置宜闹中取静，布波族的价值
观决定了他们不喜欢“扎堆”。创业商品分类要精细，要有
品位。可选择某一类细分市场，而商品本身要精致，是一等
品。客源维护要精到。保证购物氛围自由闲适，创业急于推
销和大声讨价还价都应避免。

创业类项目策划书篇二

投资鲜花食庄和开一般的餐馆区别不大。食庄的装修要下番
工夫，总体格调要突出高雅，总体格调要突出高雅、幽静的
氛围，使人步入庄内就能体会到一种秀色可餐的意境。花卉
是现代人的优良膳食，欧美一些国家已兴起一股食花热。我
国可供食用的花卉很多，现已开发的适宜食用的鲜花品种多
达上百种，其中菊花、玫瑰、桂花、梅花、荷花、茉莉、百
合、玉兰、牡丹花、紫荆花、夜来香、墨兰等均属上品。春
季可食用的花卉很多，有白玉兰、玫瑰、月季、石斛花、紫



葳、梨花、中国杨花、侧柏叶花、金银花等。夏日能吃的花
卉，包括百合、薄荷花、白莲、茉莉、珠兰、玳玳、晚香玉、
黄花等等。秋天常食的花卉是菊花、南瓜花、木槿花和桂花；
冬季可食用的花卉有腊梅花、墨兰、梅花、家养山楂花等。

创业类项目策划书篇三

创业社会员联谊活动

20xx年10月31号晚上7点至9点

b座5楼的一个教室

创业社

创业社社员、其他愿意参加的同学

本次舞会以提高广大同学的综合素质为宗旨，致力于为大家
提供一个更好的交流、学习和娱乐的机会，培养个人气质修
养，丰富我们的娱乐活动，扩大社交范围、结交友人，也是
为了提高社团知名度，增进学友之间友谊，共同营造一个美
丽和谐的西南财经大学。

舞会

活动流程策划：

1、海报：介绍活动主题、时间和地点

2、宣传计划：分二个阶段。

第一阶段，10月29日---31日，活动海报

第二阶段，11月1日---3日，舞会结束后的第二天起，做后续



宣传，布置展板，把精彩照片展览。

1、安全和卡片发放（4人）：主要工作是进场发放卡片，现
场安全维护工作，以及退场时的秩序的维护等。

2、奖品、礼品管理（1人）：负责奖品、礼品的管理、发放
等工作。

3、现场协调工作（1人）：负责协调各项事务，宏观把握节
目进度及处理突发事件

4、现场音响设备、灯光控制（2人）

5、选定并准备现场音乐（2人）

6、现场布置及活动后清扫（10人）

7、人事通知（5人）

8、主持人（1男1女）：主持舞会，活跃气氛

9、机动组（若干人）

提前预约嘉宾、确定节目

1、主持人开场白、社长讲话（5分钟）

2、做游戏（15分钟）

3、街舞、华尔兹、拉丁等助兴（7分钟）

4、自由跳动（群体性舞蹈，如兔子舞等）（20分钟）

5、相声、小品、乐器、唱歌等（30分钟）



6、男女舞伴配对（10分钟）、评奖（5分钟）

7、恶作剧（10分钟）

8、抽幸运奖、社长颁奖（10分钟）

9、放结束曲，大家踩气球（10分钟）

2、宣传海报和展板：60元

3、入场券（用于抽奖）：15元

4、音响设备租用：200元

5、奖品：100元

总计元：455元

创业类项目策划书篇四

随着人们对于美的追求越来越高，美甲店已经深入到爱美女
性的生活当中，无论是参加婚礼还是朋友聚餐，甚至出门逛
街，女孩子们都爱把自己打扮的漂漂亮亮的，因此，对于创
业者来说开家美甲店是个不错的选择。

面对这样一个巨大的女性消费市场，各行各业的投资者都在
摩拳擦掌准备进入或已经跨入，但是单纯依暴利和投机经营
的初级模式已不可行。那么，靠什么来吸引顾客呢？专业，
诚心，超值，未来的美甲行业经营发展将以品牌化，专业化
和规模化为主流方向。

美甲店铺经营定位将呈现以下的几种形式：实力雄厚的品牌
经营、产品公司的美甲服务示范店、整合美甲服务的综合美
甲店铺、个人品牌命名的信誉店。



注意：美甲店铺的定位越准确，越容易被顾客记住。可以提
供个人化的超值服务能力是美甲店铺经营的制胜之本！

消费者在选择美甲店铺的时候一般会注意这样几点：

（1）看美甲店铺的专业水平；

（2）看美甲店铺的服务水平；

（3）看美甲店铺的环境；

（4）看美甲店铺的美甲师的能力和名气；

消费者对美甲店铺有这样几个要求：

（1）普遍的消费者都希望美甲店铺在专业技术方面有所提升；

（2）一部分人希望美甲店铺的服务环境有所改善；

（3）大多数人希望美甲店铺提升美甲师服务水平；

（4）很多的消费者都希望美甲店铺提升美甲师整体素质；

（5）也有一部分顾客希望美甲店铺可以改善服务种类

超过百分之六十的顾客对我们美甲师的服务和整体素质不满，
希望得到改善，这也从侧面反秧出我们顾客流失的原因。

顾客选择美甲店铺的途径；

（1）通过自己的详细了解和亲身体验而接受的人数占大多数；

（2）通过美甲师的介绍而接受的占一部分；

（3）通过朋友介绍而接受的又占一部分；



（4）还有的是通过看杂志，电视，广告慕名而来的。

绝大数的顾客认为美甲师的服务水平一般，这就给我们行业
提出了一个挑战；谁能够让大多数的顾客满意，谁就有机会
拥有着巨大的市场。是我们每一位经营者都要深思的问题。

（1）从业人员的年龄偏小，缺乏社会经验；

（2）工作技能不高，可又随时想找一个好一些的工作；

（3）美甲店铺太小，环境单调，渴望去大的美甲店铺；

（4）老板经验不足，频繁的变动员工的工资和提成，给员工
一不信任感；

（5）不断出现新的竞争对手，她们的工资水平高，店铺装修
的环境好，材料和设备领先，这些都对年轻的美甲师有着强
烈的吸引力。

在这个行业中，好的店铺还是人员培训上下了很多工夫的，
同时也有自己的方法留住那些优秀的美甲师。但是，在那些
缺乏管理，缺乏诚心的店铺，依然有大量的美甲师流失。其
中原因固然很多，单做为我们经营者，是否应该检讨一下自
己呢，我们的员工在我们心中到底处于一个什么样的位置？
了解我们员工心中的理想选择是什么，需要怎么样去解决现
实存在的最根本问题。

（1）在美甲店铺中，美甲师与美甲师助理的技术和服务要与
顾客的需求有很好的配合，不管是哪个店铺，要想创造出良
好的服务环境都需要全体员工的积极配合。

（2）每一位美甲师都要很清楚自己的工作并能够很好的完成
它。



（4）美甲师可以准确的抓住顾客的需求，并建立起顾客对自
己的信任，从而使客户相信这是一家专业的美甲店铺。

（5）每一位美甲师都应该相信；她为顾客所提供的服务是顾
客所需要的，并且是对顾客有利的，而不是认为自己是在欺
骗顾客的钱财。

诚心，不仅仅是美甲师对客户的表现，同时也是每一位美甲
师建立在人品上的一种信誉，而每一位美甲师都是老板人格
品行的见证人，她们因此判断，选择自己的前途，单从这一
点上看，人员流失很大的美甲店铺，不是美甲店铺老板的能
力有问题就是老板的人品有问题。

（6）美甲师要学会与顾客的有效的沟通，在学会有效沟通技
巧的同时，也要学会换位思考，站在顾客的角度来领会顾客
的需求，从而真正的满足顾客的需求。

（7）美甲师与顾客之间应该保持一种信任与信服的关系。美
甲师对客户展露的亲情和热情只能让顾客产生信任，其实，
这也是种敬业的态度，大部分的美甲师是可以做到这一点的，
然而，我们的顾客还需要我们在沟通的过程中表现出专业的
一面，这样才会让顾客有信服感。

但要注意，顾客与美甲师之间太亲热，会使顾客失去对美甲
店铺的距离，从而没有办法谈价格，同时也失去了我们的专
业性。因此，我们要提高我们的专业性，让客人为我们的专
业而买单。

（8）美甲店铺应该拥有自己的价值观和文化准则，所有的美
甲师都应该明白和了解企业的经营及服务的目标和方向。

（9）美甲店铺要有一个准确的而独特的经营定位，这样才可
以使企业在竞争中立于不败。



创业类项目策划书篇五

随着70、80、90后的慢慢长大变老，会变得怀旧，一件童年
的玩具或者小物件都能深深的勾起我们深藏的童年记忆。但
是它们不只是可以勾起我们记忆的东西，怀旧杂货也存在着
很大的市场空间的，现在中青年人是社会的主要力量，也是
主要的消费群体，而他们也是最怀旧的一群人，怀旧杂货店
将是他们童年情感宣泄的地方，绝对是一个钱途不错的选择。


