
最新教师节营销活动方案设计(实用5篇)
方案在解决问题、实现目标、提高组织协调性和执行力以及
提高决策的科学性和可行性等方面都发挥着重要的作用。方
案的制定需要考虑各种因素，包括资源的利用、风险的评估
以及市场的需求等，以确保方案的可行性和成功实施。以下
是我给大家收集整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希
望可以帮助到有需要的朋友。

教师节营销活动方案设计篇一

金秋九月，温情四溢，一年一度的教师节又如期而至。作为
餐饮经营者，“金九银十”的说法已是业内经营圣典，九月
是播种的季节，九月是收获的季节，九月是营销的黄金季节。
鉴于此，刘一手公司运营中心特制定了教师节的营销宣传策
划，希望对重庆刘一手各分店的经营能提供部分参考建议。

9.10教师节的营销宣传对于我们来说，并不只是针对教师这
一特定的群体，而是要以教师节为契机，为秋季及冬季消费
旺季的登场鸣锣开道。针对这一节日，各分店可做好此次活
动的宣传工作，借此次机会获得广大消费者的认同，为日后
经营做好前期的铺垫工作。

一、：

千声赞语谢师恩，一片真心刘一手——祝老师们身体健康、
节日快乐!

二、：

1、扩大刘一手火锅的知名度、提升连锁经营的品牌效益;

2、借助教师节做好日后经营的宣传工作，打开刘一手火锅的
销售局面;



3、庆祝“教师节”，让教师们过一个有滋有味的节日，提高
刘一手的亲和力。

三、活动时间：9.8-9.10

四、：

1、感恩榜

针对对象：9月8日---9月10日来店消费的顾客;

设计制作：在店外张贴“感恩榜”，格调要庄重、大方，让
上榜的顾客有荣誉感。

费用预算：100元

2、感恩“连连跳”、感恩“连连跳”

针对对象：9月8日---9月10日来店消费的顾客;

具体内容：

9月8日，中午菜品6.8折，晚上菜品7.8折;订座包席获
赠1.25l可乐1瓶，啤酒2瓶。

9月9日，中午菜品7.8折，晚上菜品8折;订座包席获赠1.25l
可乐1瓶及1.25l统一鲜橙多1瓶，啤酒2瓶。

9月10日，中午菜品6.8折，晚上菜品7.8折;

订座包席获赠1.25l可乐1瓶及1.25l统一鲜橙多1瓶，啤酒2瓶，
并可在包房用餐，免收包房费。

9月8日---9月10日，凭教师证可享受6折优惠，并可享受其他



优惠活动。折优惠，并可享受其他优惠活动活动。

执行方式：活动所赠送的酒水、饮料可与供应商协商合作，
把本店的费用降到最低;

费用预算：1000元

3、幸运数字9、10

活动对象：9月10日来店消费的顾客;

具体内容：9月10日，来店消费的消费者的年龄(整十、带九)、
生日(9.10过生日)、手机号(尾数为九)、车牌号(带九)、证
件号码(尾数为九)、本次消费金额(整十、带九);执行方式：
满足上述条件的顾客均可获得幸运礼品一份，但须持有效凭
证并在前台登记，方可领取礼品;礼品设置：夏季消暑、降温
败火、刘一手小礼品。

费用预算：300元

4、赠送活动

活动对象：各大中小学校的老师;

执行方式：每位教师凭教师证到前台登记后，即可领取礼物
一份;

礼品设置：金嗓子喉宝、夏季消暑药等物品，礼品的设置主
要侧重于与教师的执教活动相关的物品，并体现对教师教学
活动细节的关心，提高刘一手的亲和力。

费用预算：300元

5、真情点歌(有条件的店可选用)、真情点歌(有条件的店可
选用)



执行方式：凡来店内消费的顾客要求点歌，均可到前台或是
向服务员说明所点歌曲的名称，所送对象等相关信息。再由
店内人员加以播报，同时送出刘一手亲情卡;设备配置：店内
须提供主持人、歌单、音响设备等。

费用预算：200元

1、店面设计

(1)整个店内要布置得喜庆、欢乐、温馨，可用大型海报、广
播及气球、彩带、花束进行装饰,主要表现在：大量气球悬挂
于店堂顶端;大型海报张贴于店内墙壁、墙柱上;彩带、花束
可贴于店内植物盆栽及墙壁上。

(2)并可在店内粘贴有关教师节的温馨问候语及祝福语。

(3)店前入口处粘贴大型pop海报，悬挂大型条幅，以配合店
内的气氛。(4)在活动期间，店内员工的发饰、化妆应活泼、
欢快。

2、dm宣传单派发

(1)各店根据实际情况，确定所派发的传单的数量;

(2)人员派发：由店内的工作人员在人员聚集的广场或学校派
发宣传单及刘一手的餐巾纸，宣传单应包括此次优惠活动的
内容，工作人员须着工作服。

3、分店各部门按策划方案做好营运工作，按此次教师节进行
海报、传单样图的制作，做好活动前赠品、礼品的准备并保
证质量。

4、店内员工须熟悉活动的具体内容及操作方法，并能熟练地
向顾客解释说明。



5、礼品可以统一放置在前台或是橱窗内，顾客持有效凭证领
取时，应及时登记备份。

1、以上方案仅供参考，具体实施方案由各分店决定。

2、活动期间客流量增加，应做好人员的安排和菜品的配备。

3、因此次活动既是留住老顾客也是发掘新顾客的良好时机，
活动期间菜品的质量、份量应有保证，获得良好的口碑，建
立长期店客关系。

4、海报及宣传单的版面设计由各店在当地制作商处进行制作。

六、设计参考：设计参考：

1、横幅(丝印)，规格：2mx0.6m

2、感恩榜的制作，规格：2mx2m

教师节营销活动方案设计篇二

1、负责：董事会成员、总经办、企划部

2、成员：各部门负责人

9月6日至9月30日

借助中国的传统节日“中秋节”国人的第二个长假“国庆
节”营造商场第二个销售高峰，以及针对长假后的冷淡市场
有的放矢，减缓及减小销售下降趋势。

庆中秋，迎国庆，送大礼！

略



（一）场外布置：

大门对联：万家团圆迎中秋，四海欢腾庆国庆，横联：欢度
佳节；

外墙悬挂巨幅：宽：高=10—13m，宣传活动内容；

在门上方悬挂大红灯笼8个。

（二）场内布置：

1、分别在一、二、三、四楼电梯两端悬挂宣传指示牌。

2、在一楼大厅设立一个大月饼（由采购部洽谈）；

4、在各楼层主通道、电梯口、月饼堆头上端悬挂相应的`宫
廷灯笼；宫廷灯笼300个。

5、在各楼层主通道悬挂中秋、国庆节吊旗（各一面）；吊
旗1000张。

6、楼梯护栏以金黄色绒布围边，同时加强对电梯口布置。

7、中厅中央吊一个大型（2、5米宽）的灯笼（用kt板制做），
在大灯笼下方吊方块字样“中秋节快乐”，在从再加上其它
的装饰物。

1、dm海报宣传（具体操作明细见附表）；

2、电视媒体宣传：a、宣传内容：月饼上市、团购、大宗购月
饼以及相关活动内容；b、时间：9月20日26日；c、费用收取：d、
宣传形式：动画图片加文字。

3、场外巨幅、展板宣传；



4、场内播音宣传；

教师节营销活动方案设计篇三

9月10日，中成伟业酒店为感谢辛勤的园丁――"世界上最光
荣的职业人"而准备了特别的礼物。在中成咖啡厅推出以海鲜
为主题的"教师节自助晚餐";伟业楼的姝茵咖啡厅则推出特别
增加中式美食的'东南亚主题"教师节自助晚餐"。当天，两个
咖啡厅都专门为来用餐的园丁们增加圣廷苑特有的另类甜品，
如奥利奥芝士蛋糕、榴莲慕斯等，给教师们一个甜蜜难忘的
浪漫味觉体验。教师们凭教师证用餐可享受8.5折优惠。

餐厅教师节促销活动策划方案参考二

为迎接教师节的到来，自9月9日至11日，中成伟业大酒店特
推出教师节系列优惠活动，与全市教师学生共度佳节。具体
内容如下：

1、4人同行享受每人优惠38元。

2、特推出礼品卡--面值1000元。(3张起售)

3、教师就餐每桌赠送"群英荟萃"一份，"桃李满天下"精美蛋
糕一份。

4、当天举行感恩抽奖活动。

酒店餐厅教师节促销活动策划方案参考三

桃李满天下，师恩如海深。

为迎接教师节的到来，自9月9日至11日，伟业中成大酒店特
推出教师节系列优惠活动，与全市教师学生共度佳节。具体
内容如下：



1、4人同行享受每人优惠38元。

2、特推出礼品卡--面值1000元。(3张起售)

3、教师就餐每桌赠送"群英荟萃"一份，"桃李满天下"精美蛋
糕一份。

4、当天举行感恩抽奖活动。

本次活动仅限中成伟业集团北京王府井店，最终解释权归中
成伟业大酒店所有。

酒店餐厅教师节促销活动策划方案参考四

教师——如太阳般温暖如春风般和煦如清泉般甘甜

比父爱更严峻比母爱更细腻比友爱更纯洁

在教师节来临之际中成伟业大酒店祝全体教师节日快乐，并
在此期间推出教师节特惠活动，活动内容如下：

9月10日——9月17日期间，凭教师证在酒店内入住可享受门
市价4.5折优惠(周末除外)，在酒店餐厅用餐可享受9.5折优惠
(烟酒、海鲜及特价菜除外)。

教师节营销活动方案设计篇四

9月10日，中成伟业酒店为感谢辛勤的园丁――“世界上最光
荣的职业人”而准备了特别的礼物。在中成咖啡厅推出以海
鲜为主题的“教师节自助晚餐”;伟业楼的姝茵咖啡厅则推出
特别增加中式美食的东南亚主题“教师节自助晚餐”。当天，
两个咖啡厅都专门为来用餐的园丁们增加圣廷苑特有的另类
甜品，如奥利奥芝士蛋糕、榴莲慕斯等，给教师们一个甜蜜
难忘的浪漫味觉体验。教师们凭教师证用餐可享受8.5折优惠。



餐厅教师节促销活动策划方案参考二

为迎接教师节的到来，自9月9日至11日，中成伟业大酒店特
推出教师节系列优惠活动，与全市教师学生共度佳节。具体
内容如下：

1、4人同行享受每人优惠38元。

2、特推出礼品卡--面值1000元。(3张起售)

3、教师就餐每桌赠送“群英荟萃”一份，“桃李满天下”精
美蛋糕一份。

4、当天举行感恩抽奖活动。

酒店餐厅教师节促销活动策划方案参考三

桃李满天下，师恩如海深。

为迎接教师节的到来，自9月9日至11日，伟业中成大酒店特
推出教师节系列优惠活动，与全市教师学生共度佳节。具体
内容如下：

1、4人同行享受每人优惠38元。

2、特推出礼品卡--面值1000元。(3张起售)

3、教师就餐每桌赠送“群英荟萃”一份，“桃李满天下”精
美蛋糕一份。

4、当天举行感恩抽奖活动。

本次活动仅限中成伟业集团北京王府井店，最终解释权归中
成伟业大酒店所有。



酒店餐厅教师节促销活动策划方案参考四

教师——如太阳般温暖如春风般和煦如清泉般甘甜

比父爱更严峻比母爱更细腻比友爱更纯洁

在教师节来临之际中成伟业大酒店祝全体教师节日快乐，并
在此期间推出教师节特惠活动，活动内容如下：

9月10日——9月17日期间，凭教师证在酒店内入住可享受门
市价4.5折优惠(周末除外)，在酒店餐厅用餐可享受9.5折优惠
(烟酒、海鲜及特价菜除外)。

看过2017教师节餐饮活动营销方案的人还看了：

教师节营销活动方案设计篇五

终生为父——祝老师们身体健康、生活快乐

积极参与社区的活动，提高饭店的亲和力

1、赠送活动

针对对象—各大中小学校的老师；

执行方式—每位教师凭教师证到前台科赠品组登记后，即可
领取一份礼物；

2、征文比赛

针对对象—各中小学以及幼儿园的学生；

具体内容―以记自己与老师间的一件事为线，体现真事、真
情，题材不限，字数不限；



执行方式—即日起接受到9月9日结束，作文统一交到前台科；

9月10日，进行评选；评出奖一等奖1名；

二等奖3名；三等奖5名；

鼓励奖10名；参与奖。

3、有奖问答

针对对象—9月10日的顾客

具体内容―结合活动2的颁奖活动，在现场进行颁奖与有奖问
答相结合的活动（或确认要消费就送问答卷进行有奖问答），
使现场顾客积极参与到“尊师重教”的.宣传活动，也使现场
教师的感受饭店的感恩之情。


