
最新连锁经营计划书(通用5篇)
制定计划前，要分析研究工作现状，充分了解下一步工作是
在什么基础上进行的，是依据什么来制定这个计划的。我们
在制定计划时需要考虑到各种因素的影响，并保持灵活性和
适应性。下面是小编带来的优秀计划范文，希望大家能够喜
欢!

连锁经营计划书篇一

一、便利店的潜力及趋势

近年来，由于大型卖场的数量不断增加，中小型卖场由于在
商品品种以及经营项目、经营理念的落后，加上经营成本居
高不下，导致生存空间越来越小，从而引发了业态的变革，
从而产生了居于超市和小型杂货铺另外一种业态——便利店。
便利店主要是为方便周围的居民或是人群而开设的一种小型
超市，是生存于大型综合卖场及购物中心的商圈市场边缘的
零售业态。

以经营项目齐全及经营日用快速消费品为主的一种零售业态，
主要开设于各社区及流动人口教多且以快速消费商品的地方，
或学校附近。商圈范围一般只覆盖周围200m的范围。便利店
的经营应紧紧抓住大型卖场的市场空白点，以方便消费者为
前提，为消费者提供一个方便、快捷的购物环境，以此来赢
得消费者。主要经营快速消费食品，日用品，书报，收费业
务代办，面点，果蔬等商品。

因为他具有超市的经营特点，杂货铺的经营成本价格优势及
便利优势，迅速赢得了消费者的青睐，因而得以快速发展，
并形成了连锁化经营。未来随着生活节奏的不断加快，一是
综合的大型卖场，一是方便快捷的便利店经营应是零售行业
发展趋势。国内由于经济收入水平比较低下，起步较晚，所



以在便利店业态目前尚没有很突出的企业，大家都在边做边
摸索，导致业态的发展缓慢。

二、选址

(二)经营选址：一般都在社区(拥有自己的商圈)及路边的人
气比较旺的地方，或是大卖场旁边(借助人家的商圈)，以此
来达到自己的经营赢利。

三、投资计划

(一)ci设计

1、企业标识：要明显的体现出便利店的经营信息，要符合便
利店的经营特点，并且要能有效的结合现有的资源来设计企
业的ci。既要体现出阳光超市的经营特点来设计连锁经营的便
利店的企业标识。

(二)投资计划

1、固定设施

天花——便利店的装修不必讲究奢华，只要符合自己的经营
特点，且能达到给顾客留下清洁，舒适的环境即可，一般只
需要使用白色天花顶或者其他暖色的天花顶即可，但是在布
局装饰时比较讲究搭配，比较常见的`有白色腻子顶，或者是
石膏板。

地面——便利店由于营业的时间比较长，加上其基本都是以
销售日常食品为主(食品的销售占50-60%)，要求店堂的色彩
要比较淡雅明快清新，地面由于灯光的反射效果，一般要求
店面地板以素色，浅色为主，一般使用乳白色或是米黄色的
地板。



招牌——便利店的招牌一般等同于店面的临街宽度，制作时
不用考虑豪华，只需符合自己特点，能有效的契合企业的经
营特点，且能符合便利店本身的特征，必要时为节约成本还
可以考虑由企业赞助制作。

店前的地面——只要平整，容易搞好卫生，不至于使灰尘太
多即可，一般会用素色地板或是直接使用水泥地面。

墙面——为保证店堂的光度，便利店一般使用白色仿瓷作为
墙面的装饰色调，还可以以突出商业气氛为目的，使用广告
图来装饰，使用广告图时一般要求使用反光度较高的灯箱片。

音响——为保证顾客的舒适的购物心理情绪，便利店一般都
配备有小功率的音响，并且主要以开放舒缓的背景音乐。

2、经营设备

电脑――一般每店配备收银机一台，其功能兼具前后台，无
需另行配备专门的后台操作系统。

连锁经营计划书篇二

超市--超级市场（supermarket）的简称，属于零售业中一种
以实行自助服务和集中式一次性付款为特点的销售方式。超
市的出现，便以其综合优势和合理性获得社会的普遍认可，
成为一种风行全球的商业业态，被称为零售业的一场革命性
变革。

任何一个产业的发展，都离不开自身的正确定位--即恰当的
确定其在消费者心中的位置、在市场的位置，以及在产业空
间的位置。

社区便利店，是近几年迅速发展起来的一种零售业态。它以
连锁店形式开设在社区内，其营业面积不大，商品种类不多，



规模相对较小，属于小型简易商店类，但是便利店自有其特
点：

三是满足了消费者就近购物、低价购物、诚信购物的消费需
求。社区便利店将是即大型百货超市后，又一种新兴的零售
业态，是零售业发展的趋向。

谈到社区便利店的形式，又分为两种：一是百货便利店；二
是分类商品便利店。国内百货便利店以台资经营的7-11、喜
事多等；合资的联华快客、可的、统一便利等为主。济南市
内以统一银座等品牌为主。而分类商品便利店的形式在济南
市还没有实质的发展起来，目前只存在烟酒超市、鲜花店、
食品店、蛋糕店等形式。它们是销售某个单一类型商品的门
店，也是分类商品便利店的初级形式。

本报告将着重于分类商品便利店中的水果便利店为主要研究
对象，试图分析和挖掘市场，掌握开设济南市水果连锁超市
的可行性方案。

连锁经营计划书篇三

2017连锁餐饮管理公司年度工作计划1 2017连锁餐饮管理公
司年度工作计划

6，在10月初做好龙虾下市前的准备工作新的一年意味着新的
起点、新的机遇、新的挑战，我决心再接再厉，努力打开一
个工作新局面。

公司年度人事工作计划范文

连锁经营计划书篇四

猜这篇连锁便利店商业计划书范文对你应该有所帮助。



便利店商业计划书范文

一、便利店的潜力及趋势

店。便利店主要是为方便周围的居民或是人群而开设的一种
小型超市，是生存于大型综合卖场及购物中心的商圈市场边
缘的零售业态。以经营项目齐全及经营日用快速消费品为主
的一种零售业态，主要开设于各社区及流动人口教多且以快
速消费商品的地方，或学校附近。商圈范围一般只覆盖周
围200m的范围。便利店的经营应紧紧抓住大型卖场的市场空
白点，以方便消费者为前提，为消费者提供一个方便、快捷
的购物环境，以此来赢得消费者。主要经营快速消费食品，
日用品，书报，收费业务代办，面点，果蔬等商品。因为它
具有超市的经营特点，杂货铺的经营成本价格优势及便利优
势，迅速赢得了消费者的青睐，因而得以快速发展，并形成
了连锁化经营。未来随着生活节奏的不断加快，一是综合的
大型卖场，一是方便快捷的便利店经营应是零售行业发展趋
势。国内由于经济收入水平比较低下，起步较晚，所以在便
利店业态目前尚没有很突出的企业，大家都在边做边摸索，
导致业态的发展缓慢。

二、选址

（一）商圈理念

便利店的商圈一般是位于店铺的直线距离0---200米内，超
过200米的效果就比较差了，经营面积一般在60---200平方。

（二）经营选址

三、投资计划

（一）ci设计



1、企业标识

要明显的体现出便利店的经营信息，要符合便利店的经营特
点，并且要能有效的结合现有的资源来设计企业的ci。

2、企业理念

为大众提供便利购物条件

为消费者提供优质的服务

为消费者提供适合的商品

（二）投资计划

1、固定设施

天花——便利店的装修不必讲究奢华，只要符合自己的经营
特点，且能达到给顾客留下清洁，舒适的环境即可，一般只
需要使用白色天花顶或者其他暖色的天花顶即可，但是在布
局装饰时比较讲究搭配，比较常见的有白色腻子顶，或者是
石膏板。

地面——便利店由于营业的时间比较长，加上其基本都是以
销售日常食品为主(食品的销售占50-60%)，要求店堂的色彩
要比较淡雅明快清新，地面由于灯光的反射效果，一般要求
店面地板以素色，浅色为主，一般使用乳白色或是米黄色的
地板。

招牌——便利店的招牌一般等同于店面的临街宽度，制作时
不用考虑豪华，只需符合自己特点，能有效的契合企业的经
营特点，且能符合便利店本身的特征，必要时为节约成本还
可以考虑由企业赞助制作。



店前的地面——只要平整，容易搞好卫生，不至于使灰尘太
多即可，一般会用素色地板或是直接使用水泥地面。

墙面――为保证店堂的光度，便利店一般使用白色仿瓷作为
墙面的装饰色调，还可以以突出商业气氛为目的，使用广告
图来装饰，使用广告图时一般要求使用反光度较高的灯箱片。

照明――白色或暖色的色彩为主，比较多的都是使用白色的
日光灯管，正常情况下，需要保持10－15平方一根灯管即可
使光度符合经营需要。

音响――为保证顾客的舒适的购物心理情绪，便利店一般都
配备有小功率的音响，并且主要以开放舒缓的背景音乐。

2、经营设备

电脑――一般每店配备收银机一台，其功能兼具前后台，无
需另行配备专门的后台操作系统。

连锁经营计划书篇五

时光荏苒，xx年即将结束，新的一年就要到来。回首过去的一
年，感慨万千，很感谢xx餐饮管理公司再次给我一个充满自
我挑战和魅力前景的合作机会，这对我来说是一个很好的工
作平台，能带出一批高技术、高素质的厨师队伍是我工作能
力地体现，只有努力的工作，拿出好的效益，才能回报公司
领导对我的信任。十月份再次来到公司，到现在三个多月过
去了，在这段时间内，我对菜品做了一次全面的调整，在公
司的大力管理培训和大家的共同努力下，营运部的支持下，
完成了公司下达的在年前完成现有菜品的规范化，统一化的
任务!为此感谢门店各位同事的配合。下面就把我对明年即将
开展的工作思路和安排分两部分做一个扼要的概述：

一 关于门店和公司



1、配合公司的全年计划，为明年迎接我们的旺季，在xx年2
月底做好xx上市所有的准备工作，培训好厨师团队。

2、对每家门店的厨房菜品操作进行有效监督与指导，严格按
公司规定的标准提高执行力。

3、通过专业化培训与管理，对我们的厨师技术力量进行合理
储备，合理推出适合季节的新颖菜品，菜品的设计开发，是
我们厨师`及公司适应市场需求，保持旺盛竞争力的本钱，菜
品创新是餐饮业永恒的主题，做到真正的“会聚随心”，不
时开发新品去适应市场的需求，为企业创造更大的发展空间
和利润。

5，主动收集各门店基层了解到对菜品的意见和信息，做出及
时相应的调整

二 关于xx店

1，通过对一些和xxx路店地理位置，周边主要消费群体，经
营模式大概一致的店的考察，根据营运部领导给出的大致方
针，结合我们的实际情况，在一月中旬将完成整个菜单的组
成，包括午市套餐的搭配，到时候上报公司领导审核!

3，菜单确定后，完成菜单所有菜品的标准化和规范化，并对
厨房人员和前厅服务人员分别做全面系统的菜品知识培训!

4，了解原材料，调料的市场价格，根据对菜品毛利的要求核
算，做出单个菜品的市场售价

6，在10月初做好龙虾下市前的准备工作新的一年意味着新的
起点、新的机遇、新的挑战，我决心再接再厉，努力打开一
个工作新局面。2018酒吧光棍节活动策划方案（经典）

xx酒吧光棍节活动策划方案（经典）



活动主题：给单身的你找寻另一“半”的机会

活动口号：但愿人长久/光棍不在有

活动目的：稳步提升太子娱乐品牌

活动地点：酒吧

活动时间：xx年11月11日

活动背景：因“万圣节”的大型活动刚过，且“光棍节”在
雁城这样的二线城市发展空间不是很大，加上一年一度
的“圣诞节”即将到来，综合考虑，决定此节日不做大,但一
定要做细，做得深入人心。

活动内容：

1、活动当晚凡20：30前到达酒吧的女士均可获赠鸡尾酒一杯。

2、全场互动环节，如有光棍男士相中喜欢的女士可写小字条
由服务生传递dj台，由mc现场传达客人心声。

3、时尚性感美女多名现场上台激情助兴表演。

4、晚十一点抽取幸运消费奖，一等奖1名：芝华士洋酒一套；
二等奖2名：百威啤酒一套；三等奖3名：长城干红一套。

活动宣传：

1、一楼大门口大型海报一张、店内k展架3幅、电梯小海报4
张；

2、策划部市场单位x展架13幅、不同规格海报3张


