
2023年充值活动设计图 饭店开业充值活
动方案(汇总5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？下面是小
编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助
到有需要的朋友。

充值活动设计图篇一

在酒店市场强烈的竞争下，为了稳固酒店客户群体，留住新
老顾客，提高酒店营业额，拟定酒店充值卡操作方案如下：
一、充值卡客户范围：

1.酒店门市散客、上门散客；

2.与酒店签署客户消费协议的单位客户和个人客户

3.预存费用在酒店消费的客户 二、卡使用的范围：

餐饮、客房（团队住房、团队用餐、婚宴不能使用）三、充
值卡优惠

1、一次性充值5000元-10000元： * 送10%卡金；

2、一次性充值10001元-50000元： * 送12%卡金；

3、一次性充值50001元以上； * 送13%卡金；

四、充值规定和使用规定（一）充值规定：

a、顾客可现金及刷卡充值消费卡； b、顾客可选择充值多张消



费卡；

c、顾客充值必须持身份证或有效证件，登记个人信息，以避
免丢失挂失； d、顾客挂失补办时，出示办理充值卡时的身份
证或有效证件。（二）使用规定：

a、顾客消费时提前出示消费卡；

b、充值卡里的金额不可以兑现，不可找零；

c、充值金额不设有效期（自助餐券6个月有效）；

d、如充值卡里金额不够当次消费，可补差额（现金或刷卡形
式付款）；

四、销售奖励政策

1.推销出去的充值卡，根据充值金额的予以现金奖励。

2.客户在持有充值卡后，需续充值时，应请之前推销此卡的
人员续充，或转交至市场部。3.充值卡充值后，不得换取现
金。

4.由于此卡可享受特殊折扣，任何未使用的金额都是不可以
退款的。5.财务部门用于抵扣货款，不予奖励。

部 门：市场销售部 审核部门：财务部 批准人： 准备人：
审核人：

日 期： 日 期： 日 期：
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一、



爱心玫瑰，爱的传递——“把爱播种在心里”

1、帮助别人，快乐自己；赠人玫瑰，手留余香。

2、扶贫救困，片片爱心；净化心灵，升华人格！

我们准备玫瑰，分会组织进行义卖,而此次“爱心义卖”的收
入除去成本全部纳入到春蕾计划——贫困学生救助基金中，
并向社会公布、反馈，接受大家的监督.

20xx年2月13、14日

各分会自定

宣传部准备好活动条幅和活动倡议书；总务部准备玫瑰花；
各分会负责所需的桌椅、募捐箱 音响设施。

安排人员提前20分钟到场，准备所需物品，在义卖地点摆放
物品，发放活动倡议书进行宣传；分组并安排每组成员分组
负责鲜花的`包装、售卖、宣传单发放以及对问题的解答；安
排专人负责鲜花的批发和补送。同时通过音响设施向广大市
民宣传。

1、通知协会会员参加此次活动；

2、参与义卖活动的义工统一服装；

4、参加活动所有人员的交通费、餐饮费用自理，不得挪用所
募捐的资金；

5、活动过程中每个成员应注意保管好自己的贵重物品如钥匙、
电话、钱包等

各分会核对账目，报总会汇总



充值活动设计图篇三

以充值卡（可起其他名字如：会员卡｛vip、svip｝一卡通｛以
下以充值卡代替｝）的形式进行推广使用，消费便捷、实用
（特点）1、通过“充值卡”的推广，建立起会员机制，培养
忠实顾客群体。树立新形象，赢得口碑。

促销策略

1、采用即充即送的促销手段进行充值卡充值卡的推广，提高
办卡率。

宣传策略 1、5月上旬起（开业期间）进行充值卡的预热宣传。
前期主要通过宣传单设置悬念。

2、推广期制作宣传单页2万份，1万份通过报纸进行夹报投放，
其余1万份用于美食街各门店周围商住楼和住宅区派发，进行
充值卡的推广宣传。

3、设计制作5000份充值卡消费指南，随餐厅发放（主要针对
办卡顾客）进行充值卡“卡的优点、使用说明、优惠政策、
门店地址电话”的信息传达。（上菜的时候或等人的时候服
务员进行发放解说）

4、门店设计制作橱窗海报、收银台卡、桌卡进行充值卡优惠
政策宣传推广。

5、门店营业员重点宣传促销，对点餐的顾客重点宣传办卡的
优惠和好处，鼓励其办卡。

活动时间2016年5月1日活动主题：开业大酬宾，美味齐分享

方案二



1、利用原有店铺即江南灌汤包，在店铺进行宣传（进行发传
单，优惠券）凡在本店消费的顾客可获优惠券（具体优惠情
况根据在本店铺的消费情况决定1-10元不等）2、可在本店进
行充值卡宣传和办卡“一卡两用”既可在该店消费也可在新
店消费办卡消费可享8折优惠（只能使用充值卡才能享八折）

3、也可充值多少元赠店铺优惠券，充值多少为vip、svip

充值活动设计图篇四

元旦是一年中第一个重要节日，此时消费者经济比较宽裕，
购买能力强.我们通过^v^现金^v^即时回报提升入店人气，
烘托喜庆气围，且^v^抓钱能手^v^寓意感强，使消费者产
生联想和期盼，易刺激消费者的购买欲望，最终达到冲刺年
终销售高锋的目的.

12月28日至1月6日

金虎嘉奖抓钱能手

手有多大，奖金就有多大

看^v^谁^v^是抓钱能手

过年恒源祥全家喜洋洋

1、通过当地电视台，当地商报针对目标消费群作信息告知；

2、通过手机短信一对一告知活动信息，达到有效针对vip客
户；

3、通过别致的店内外布置，使销售终端气氛隆重热烈。
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8月6日

“情系七夕、相约星际”

1）“愈夜愈美丽、七夕不孤单”大型郎才女貌亲密约会派对

酒店南广场500*方精心布置，摆放各种休闲桌椅，广场播放
舒缓浪漫的背景音乐，住店宾客凭房卡免费入场，其他客户
凭入场券进场。现场配设饮品销售点、小吃点心销售点、七
夕商品销售点等。凡莅临的宾客皆有机会抽取七夕意外惊喜
大奖一份，价值5000元珠宝首饰。此外凡约会成功的男女可
获赠精美礼物纪念一份。

2）客房：

活动当天特别推出“七夕”特价客房，一号楼高级大床房428
元/间夜，赠送次日双人自助早餐、赠送精品玫瑰一支、赠送
精品红酒一支、精美棒棒糖一支、演出门票二张。

3）餐饮：

银河餐厅推出

277元七夕情人套餐（包含双人套餐、红酒一支、玫瑰一支、）

577元七夕情人套餐（包含双人套餐、高档红酒一支、玫瑰花
一束、巧克力一盒）

777元七夕情人套餐（包含超值双人套餐、进口高档红酒一支、
玫瑰花一束、大河秀典门票2张）

月宫食府



凡活动当天，在月宫食府消费满77元，即可获赠玫瑰花一支。

1）请采购部联系购买活动所需礼品（如：玫瑰花、巧克力、
红酒等）

2）请餐饮部出列不同的.套餐菜单，对餐台餐位进行适当装
饰。请餐饮部小吃城及九曲餐厅负责人领取相关物品，并按
活动内容配合执行。

3）请财务部知会各餐饮收银，做好折扣优惠。

4）请前厅部针对步入散客积极销售七夕特价房，并介绍相关
内容；请房务部领取相关礼物，并按活动配合执行。

5）策划部设计制作派对入场券（抽奖券），1座、2座大堂海
报及相关宣传。

6）请宴会部提前做好派对现场的摆放，并配合策划部、工程
部对现场的装饰。

酒店店内海报、单页。


