
圣诞节元旦美容院活动方案 美容院圣诞
元旦促销活动方案(模板5篇)

婚礼策划师需要具备创意、策划能力和项目管理的技巧。在
这里我整理了一些经典营销策划案例的精华，希望能够给大
家带来一些灵感。

圣诞节元旦美容院活动方案篇一

圣诞(元旦)欢乐行，现金礼品大放送

b、促销目的

1、利用竞品换购优惠拓展新客源;

2、提升顾客消费金额(客单价)，促进美容院销售业绩;

3、加强与顾客之间的情感交流，巩固客户的忠诚度;

c、促销时间

20__年12月23日-20__年1月6日

d、促销形式

换购+抽奖+情感+送大头贴

e、促销内容

3.抽奖：活动期间，凡在美容院美发店消费金额在___元以上
的顾客均可参加“幸运大转盘”一次转盘机会，(即转盘里划
分50至200元不等，由顾客转动转盘，指针指向哪个区域，就
可以往她会员卡里充多少钱。)



5.送发型图或大头贴：很多客人都想看到一些自己没有过的
发型，如果能采用《旺点发型设计软件》给他们设计几个发
型，或几个大头贴，在他们做完头发时送给他们，或发qq给
他们，客户一定会很高兴。

f、备注事项

1、美容院美发店店内须进行适当布置，营造节日促销氛围，
刺激顾客的购买欲望;

3、制定活动销售目标，并分解给各美容师(发型师)相应任务，
活动结束后按照达成率情况进行奖赏。

4、采用《美容美发管理软件》给顾客建立好档案。

圣诞节元旦美容院活动方案篇二

圣诞老人送礼啦!

二、活动时间

20__年12月x日-26日。

三、圣诞背景音乐

《铃儿响叮当》、《雪绒花》、《平安夜》等。

四、圣诞节活动道具

美容院要摆设与圣诞节主题相关的饰品，如圣诞树、圣诞彩
灯、主题横幅、彩带、礼品包装袜子、圣诞帽、彩色小气球、
活动宣传单、海报、小蝴蝶结等等。另外，要准备圣诞老人
的服装一套，活动当日安排人员假扮圣诞老人派发礼品，全
体美容院员工都要在活动期间佩带圣诞帽子，营造圣诞气氛。



五、圣诞节活动内容

活动期间，美容院要推出不同品牌的超低折扣商品或项目，
限时购买。(商品或项目最好可以低于4折以下);其他具体内
容可根据美容院本身的需求来拓展。

六、圣诞节活动宣传

1、提前宣传，限时限量促销一定要把活动的宣传海报提前散
发，对时间进行严格规定，同时限时限量，人们需要进行排
队等候换购，自然显得人气极旺，也会产生从众或跟风效应，
引起抢购，活动效果可想而知。

2、加强促销员培训，筛选有质量客户。对促销人员严格培训，
让她们在活动期间要关注到店顾客，要千方百计把顾客变成
美容院的会员。

3、加强使用具有销售力的刺激性语言。促销人员要讲出成为
美容院会员的诱人之处。例如，“这样大力度的圣诞节促销
活动，特别是几元或几角钱就把十几元甚至几十元的产品买
走的情况，以后肯定不会再面向普通消费者。这样的促销做
下去谁都会赔死，所以以后只会面向会员。而成为我们的会
员不光每次活动都能优先抢购，还可以享受会员特价产品，
一段时间下来能够省很多钱，得到很多实惠!”这样的宣传一
般会让很多顾客动心。

4、说服顾客成为会员，便于以后继续换购。一定要让顾客觉
得促销人员介绍的产品很好，反正迟早都要用，不如先购买
了产品成为会员。

5、设置会员门槛，增强活动销售力。要成为会员就要先购买
一定数额以上的产品。入会购买额度要定在一个单品的价格
之上，这样顾客就会至少一次购买两瓶以上的产品，从而实
现了连带销售。也就是说在发展了会员的同时，我们已达到



了销售的目的。

6、尽一切努力让顾客留下联系方式。尽量留手机号码，微信
号、便于发短信。建立公众平台，做活动时，群发微信信息
通知顾客参加，效果极佳。

圣诞节元旦美容院活动方案篇三

促销主题：圣诞老人送礼啦!

活动时间：____年_月_日-_日(写明活动时间，建议最好把时
间定在圣诞节的前一周或前三天，以及活动截止时间定为圣
诞节当日)

地点：___(详细写明美容院的地址)

圣诞背景音乐：《铃儿响叮当》、《雪绒花》、《平安夜》
等。

圣诞节活动道具：

美容院要摆设与圣诞节主题相关的饰品，如6棵圣诞树、圣诞
彩灯10串、主题横幅2条、彩带200条、礼品包装袜子__只、
圣诞帽200个、彩色小气球200个、活动宣传单3000份、海
报20张、小蝴蝶结1000个等等。另外，要准备圣诞老人的服
装一套，活动当日安排人员假扮圣诞老人派发礼品，全体美
容院员工都要在活动期间佩带圣诞帽子，营造圣诞气氛。

圣诞节活动促销内容：

活动期间，美容院要推出不同品牌的超低折扣商品或项目，
限时购买。(商品或项目最好可以低于4折以下);其他具体内
容可根据美容院本身的需求来拓展。



圣诞节活动宣传：

1、提前宣传，限时限量促销一定要把活动的宣传海报提前散
发，对时间进行严格规定，同时限时限量，人们需要进行排
队等候换购，自然显得人气极旺，也会产生从众或跟风效应，
引起抢购，活动效果可想而知。

2、加强促销员培训，筛选有质量客户。对促销人员严格培训，
让她们在活动期间要关注到店顾客，要千方百计把顾客变成
美容院的会员。

3、加强使用具有销售力的刺激性语言。促销人员要讲出成为
美容院会员的诱人之处。例如，“这样大力度的圣诞节促销
活动，特别是几元或几角钱就把十几元甚至几十元的产品买
走的情况，以后肯定不会再面向普通消费者。这样的促销做
下去谁都会赔死，所以以后只会面向会员。而成为我们的会
员不光每次活动都能优先抢购，还可以享受会员特价产品，
一段时间下来能够省很多钱，得到很多实惠!”这样的宣传一
般会让很多顾客动心。

4、说服顾客成为会员，便于以后继续换购。一定要让顾客觉
得促销人员介绍的产品很好，反正迟早都要用，不如先购买
了产品成为会员。

5、设置会员门槛，增强活动销售力。要成为会员就要先购买
一定数额以上的产品。入会购买额度要定在一个单品的价格
之上，这样顾客就会至少一次购买两瓶以上的产品，从而实
现了连带销售。也就是说在发展了会员的同时，我们已达到
了销售的目的。

6、尽一切努力让顾客留下联系方式。尽量留手机号码，微信
号、便于发短信。建立公众平台，做活动时，群发微信信息
通知顾客参加，效果极佳。



圣诞节元旦美容院活动方案篇四

圣诞共欢型，感恩礼物大放送!

二、活动目的

1、利用竞品换购优惠拓展新客源，推广新产品;

2、提升顾客消费金额，促进美容院销售业绩;

3、加强与顾客之间的情感交流，巩固客户的忠诚度。

三、活动时间

12月__日-12月26日

四、活动形式

换购+抽奖+情感。

五、活动内容

3、 活动期间，凡在美容院消费金额在__x元以上的顾客均可
参加“幸运大转盘”一次转盘机会;(即转盘里划分50元、60
元、70元、80元、90元、100元的区域，由顾客转动转盘，指
针指向哪个区域，当场兑现获奖现金，永不落空。)

4、 活动期间，顾客凡在美容院消费均可填写兔年心愿卡一
张，悬挂于美容院内圣诞树上;老顾客均赠送精美圣诞贺卡一
张。

六、备注事项

1、 美容院美发店店内须进行适当布置，营造节日促销氛围，



刺激顾客的购买欲望;

3、 制定活动销售目标，并分解给各美容师(发型师)相应任
务，活动结束后按照达成率情况进行奖赏。

圣诞节元旦美容院活动方案篇五

活动主题：

欢度圣诞 献美容大餐

活动时间：

20__年12月20日至12月26日

活动内容：

1、限时一元秒杀区。凡是进店消费的顾客，在美容院特定的
时间里参加圣诞秒杀活动。这段时间内，所有的顾客只需要
一元，就能够参加抽奖。活动的奖品有产品试用装、体验券、
纪念品以及会员卡等，目的是为了汇聚人气，炒热美容院的
气氛。

2、活动抽奖。凡是在活动期间中在美容院中消费达到68元，
就能够获得一张抽奖券。消费者每满68元就能够获得一张抽
奖券，满136元送两张，以此类推。多买多送。特定奖一名，
奖品为港澳双人游一份;一等奖两名，美容院内冬季家庭护理
消费券;二等奖四名，美容院特色产品一套;安慰奖50名，带
有美容院logo的纪念品一份。

3、圣诞惊喜。凡是在圣诞节当天进店消费的顾客，有机会凭
借号码牌赢取美容院提供的惊喜大奖。而进店消费的前100名
顾客，都能够获得美容院内免费提供的圣诞礼品。礼品共只
有100份，先到先得，送完即止。



注意事项：

1、渲染氛围。在西方圣诞节是一个盛大的`节日，其重要性
好比我们国家的春节一样。圣诞节有很多标志性的物件，比
如说圣诞帽、圣诞树以及圣诞老人等。为了营造节日的气氛，
大型的美容院可以在大门外放置较为高大的圣诞树，或者圣
诞老人。对于小型 的美容院，就室内添置小型的圣诞树即可。
所有的员工在活动期间换圣诞装，佩戴圣诞帽。门口、门窗
上做好圣诞喷绘，同时在美容院内划分出圣诞礼品的区域，
搭配各种彩灯等装饰，以此来渲染节日的气氛，刺激顾客的
消费。

2、活动宣传。在美容院的各个服务平台中，提前一周进行活
动促销的方案的发布。制作相关的海报、宣传单以及横幅。
醒目的想大众展示这次活动。如果人员充足的情况下，比如
说美容院生意较清淡的时候，可以安排员工去周边人流量较
大街道去发宣传单和优惠券。

3、活动备注。在本次活动的优惠券印上一些节日祝福、活动
最终解释权以及裁定权归本美容院所有。并且做好进店的前
台登记，将顾客的资料详细记载好。


