
最新讲师开场白台词(优质8篇)
安全标语应该针对不同的场景和人群，采用恰当的语言和表
达方式。分析安全隐患排查的成果，制定整改计划。安全警
示，刻不容缓。

讲师开场白台词篇一

今天的课程非常重要，我们要跟大家一起学习人体皮肤方面
的知识，从皮肤类型的分类，皮肤的结构，皮肤的作用，已
经皮肤日常护理等几个方面一点点阐述。这堂课的内容是美
容师必须掌握的基础知识哦，希望大家能够认真听，做好笔
记，下次上课我会抽查大家的学习效果的。好了，下面正式
开始。

以上是三种不同的开场白风格，第一种比较亲切，谦逊，一
般是作为嘉宾邀请去讲课的时候比较适合，作为一个嘉宾，
应该有自己的谦逊礼仪，这样就更容易让别人接受。第二种
开场白风格中规中矩，当然，也是非常有文采的，语言表达
比较华丽，如何配合适当的演讲技巧，效果也会不错。第三
种开场白风格是一种内部培训，一般是上级对下级培训的语
气，显得比较严厉，比较专业，这种开场白一上来就点名培
训重点，培训的要求，以及说明下次要检查，让每一个学员
都不敢马虎。以上三种开场白各有风格，适合不同的场合，
不同的身份，希望能够对大家有所帮助。

讲师开场白台词篇二

我刚才走在街上时受到一个持枪人的攻击，现在我问大家...

2.引用，语录

女士们先生们，富兰克林罗斯福说过...



3.提问

在我介绍之前我有一个基本问题请大家考虑...

4.直述论题

我坚信通过使用...杂草将会被从田里全部清除

5.使人惊奇的表述

你知不知到有4000多种方式来烹饪豆腐?

6.直陈相反观点

比尔。盖茨曾说：微软的目录服务领先于任何厂家，我今天
将在这里向您证明这不是真的。

7.论题的历史

您们知道1986年一台ibm的机器要卖多少万美元，今天又是多
少呢?

8.不寻常的事实

俄军是通过蜂窝电话信号找到杜达耶夫并用导弹击毙他。。。

9.状态假设

假如和大家的意见相反，世界是平坦的

10.标题解释

“sensitivity”就是“敏感度”。。。

11.术语或者主题的定义



比如感受性训练sensitivity的解释、起因、来源等等

12.直陈需求或大家提出问题

情况是这样的...

13.感叹或要求：今天天气很

讲师开场白台词篇三

小编为您整理了关于培训讲师开场白台词，希望对您有帮助，
想了解更多请继续关注小编为您带来的整理。

我在做培训的时候开场白有几种方式，其中一种是透过问句
的形式，有次针对一百多人的团队讲课时，我发现我被介绍
上场时，现场听众情绪状态并没有达到理想状态，当然对我
也不够了解，于是我经过简单而富有激情的问候以后，而且
是很快取得下面听众的呼应，马上我就抛个问题给我的听众
了：请问各位亲爱的伙伴，今天是个什么特殊的日子呢?我一
问完，大家思路马上被引导去想今天是什么日子，可当天并
不是什么样节日，有的说是不是谁生日，有的说是不是冬至，
有的说是第一次听你讲课，等等各种有趣猜想，气氛逐级升
温，我不断点头微笑附和，最后我看时机已到，于是我方面
语速告诉我的听众：各位伙伴，你们回答的都很好，而我~要
告诉你的是，今天是你人生当中从来没有经历过的~全新的一
天，同意吗?台下伙伴听完以后豁然开朗，全场大笑，我马上
接上去：所以各位我们应该给我们全新的一天，热烈掌声鼓
励一下!于是大家开心积极，精神百倍认真聆听我下面的分
享!

培训师开场白

各位优秀的伙伴大家下午好!很高兴有机会和大家一起学习一
起成长。



首先要感谢我们的公司给我们这样一个好的机会学习沟通。

借各位热情的双手对他们的付出表示感谢!谢谢! 最重要的是
要感谢你们的到来、因为有你们的到来才会有我们的今天，
把掌声送给优秀的你们自己。

大家以为我会怎么样其实也不怎么样，首先是海拔不
高165cm的高度，但也不要太失望，据目前最新科学调查这
个高度是目前地球最适合生存的高度，大家要不要给我这个
最适合的高度热烈的掌声鼓励一下?谢谢!在坐各位是第一次
来听我演讲的请举手给我看一下好吗?好 把手放下，居然有
这么多的新朋友、我们用掌声对新朋友的到来表示热烈的欢
迎、同时也欢迎我们的老朋友、让我们的新朋友和老朋友成
为我们一生的好朋友、大家说好不好?(好)

讲师在台上的第一印象象发射火箭一样重要,所以讲师除了在
培训前做好充分准备以外,还有一些技巧可以帮助讲师提高开
场白的效果:

一、夸奖你的听众

众不是迎合,献媚,这种虚假的不真实的夸奖会引起观众的反
感.有效的夸张观众的方法是了解当地大风土人情,历史纪录
或者很知名度的人物等,一定注意不要用负面的东西作为夸奖
的素材.记住.讲正面的可以树立你的正面形象,除非你自己愿
意当反面教材.

二、关注听众的反应

关注观众的反应在整个培训过程中都应注意,而一开场就很关
注观众可以随时做好调整.始终把观众纳入你的势力之内.及
时反馈,一定不要硬梆梆讲那准备好的东西,不管现场情况就
搬出来.一定用观众喜欢的方式和内容和他们交流.这要求讲
师在做开场白准备时要准备几个备选方案.



三、对听众进行询问

询问是一种拉近双方关系的很好手段,所谓老师平易近人就是
这一手段.注意的是,询问时态度要真诚,,在保持姿态的同时
不要盛气凌人.某些老师为了确立自己的威信经常会拿学员尤
其是第一排的学员开涮,以为自己姿态很高,很有底气,其实是
基本尊重观众的礼貌都不懂,这是貌是强大,实则虚弱的表现,
让很多人反感,一开场就给人不好的印象.只有弱者才会靠攻
击他人获取信心.讲师尊重观众,也会赢得尊重!

有这诘难癖好的讲师最适合在精神病院演讲和做培训.

四、修辞性提问

修辞性提问也是一种很好的提升开场白的方式.这种问题不用
回答.有很好强调效果,对于你的主题的辅助功能很好.提问题
是最让人注意力集中的,而不用回答的问题让观众在注意力集
中的同时又能适当的放松.问一些观众感兴趣又与主题相关同
时又无须回答的问题吧.

五、夸张的陈述或者数据 “.营销魔法师王最常用的”

夸张的目的是为了引起重视,引出一些比较特殊,引人注目,让
人震惊的事实或者数据,能一下子引起观众的重视.尤其是对
本次培训主题的重视.但是夸张必须有度,而且引用数据一定
是真实的.选择那些特殊的本身就比较有震撼力的事实或者数
据.

六、(自己的)成功故事

讲他人的成功故事要注意,第一与主题相关;第二,要有真实性
和代表性.

七、准备接受听众的挑战



培训既是游戏,更是象一场战斗,现代人习惯性的"pk",同时现
在的讲师又很多,学员们可以说是见多识广,可不是象以前那
样的容易忽悠的,所以讲师一定要引起充分的重视,从一站上
讲台,就告诉自己,战斗开始了.注意力一定要集中,随时准备
接受挑战.讲师一旦有"我的地盘我做主"的自我感觉,通常状
况是没有人敢来挑战.

如果讲师感觉自己对控场能力不太自信,那末在培训前可以多
了解学员的情况,注意几个重点照顾的人物.这类人如果没有
处理好,可能会让老师下不了台.如果做好了,会成为讲师最重
要的支持者.这类人一般坐在第一排或者最后一派.

某些培训机构在大型点的公开课中会安排一些"无间道",很会
配合,甚至专门培训过如何鼓掌,这阵仗有点吓人.很多学员会
对此很反感.个人觉得,真实最好.适度为佳!

八、权威理论树权威

引用的理论或者话在确保真实的同时没有漏洞和争议.记住,
你的台下的'有专门想找岔的活跃分子.

国内很多讲师喜欢说"某中国富豪."一夜之间可能就出问题了.
讲师如果在一开场就带来争议性的话题,后面的进行就会遇到
很大的阻力.类似问题在以后的案例选择中也会专门讲到.所
以一般引用某世界级的某某大师,某某世界级的企业家.

九、适当的幽默 “.营销魔法师王其老师最赞赏的”

幽默不是滑稽.这两者很相似,但是不一样,记住,讲师永远都
不是小品演员,更不是马戏团的小丑.

好的幽默能一下子活跃气氛,拉近距离,增加吸引力,所以很多
讲师会用,尤其是在开场白用,但往往陷入滑稽的陷阱.在台上
装腔作调,上蹿下跳,引来哄堂大笑,还以为很受观众欢迎.真



正的幽默是让观众捧腹大笑,甚至于满地打滚.真正的幽默是
让观众略有思考,然后豁然开朗会心的微笑.这点在后面讲"运
用幽默的力量"还会讲到.

十、声音是最好的武器

声音是上天给培训师最好的武器.一个好的声音本身就来无穷
的魅力,尤其是在咱们这个不太重视说话发声的国度,如果是
优美的,悦耳的,有磁性,抑仰顿挫,厚实又有穿透力的声音,那
观众自然会追随你。

一、夸奖你的听众

夸张观众是一个很有效的方法,但是夸奖必须是真诚的,真实
的,一定不要为了夸奖而夸奖,更不能虚假;同时夸奖听众不是
迎合,献媚,这种虚假的不真实的夸奖会引起观众的反感.有效
的夸张观众的方法是了解当地大风土人情,历史纪录或者很知
名度的人物等,一定注意不要用负面的东西作为夸奖的素材.
记住.讲正面的可以树立你的正面形象,除非你自己愿意当反
面教材.

二、关注听众的反应

关注观众的反应在整个培训过程中都应注意,而一开场就很关
注观众可以随时做好调整.始终把观众纳入你的势力之内.及
时反馈,一定不要硬梆梆讲那准备好的东西,不管现场情况就
搬出来.一定用观众喜欢的方式和内容和他们交流.这要求讲
师在做开场白准备时要准备几个备选方案.

三、对听众进行询问

询问是一种拉近双方关系的很好手段,所谓老师平易近人就是
这一手段.注意的是,询问时态度要真诚,,在保持姿态的同时
不要盛气凌人.某些老师为了确立自己的威信经常会拿学员尤



其是第一排的学员开涮,以为自己姿态很高,很有底气,其实是
基本尊重观众的礼貌都不懂,这是貌是强大,实则虚弱的表现,
让很多人反感,一开场就给人不好的印象.只有弱者才会靠攻
击他人获取信心.讲师尊重观众,也会赢得尊重!

同时问题也不能太难,询问的目的是引起重视而不是让学员出
丑,除非讲师确定自己的智商比学员都高.所以有这诘难癖好
的讲师最适合在精神病院演讲和做培训.

四、修辞性提问

修辞性提问也是一种很好的提升开场白的方式.这种问题不用
回答.有很好强调效果,对于你的主题的辅助功能很好.提问题
是最让人注意力集中的,而不用回答的问题让观众在注意力集
中的同时又能适当的放松.问一些观众感兴趣又与主题相关同
时又无须回答的问题吧.

五、夸张的陈述或者数据

夸张的目的是为了引起重视,引出一些比较特殊,引人注目,让
人震惊的事实或者数据,能一下子引起观众的重视.尤其是对
本次培训主题的重视.但是夸张必须有度,而且引用数据一定
是真实的.选择那些特殊的本身就比较有震撼力的事实或者数
据.

六、(自己的)成功故事

这不用讲了,很多准大师级的讲师常用的是这点.为什么是准
大师,因为真正的大师是不用介绍自己的成功故事的,因为地
球人都知道了.刚出道的讲师不敢讲,因为没有成功,所以出道
比较久的,有点小成就的,还需要更大提升名气的准大师会用
这招.人们也习惯了这点,也喜欢听成功故事.只是讲自己的成
功故事时要注意,第一,要真实.如果造假恰好台下有你的老熟
人可能就有点麻烦了.第二,要适度.如果讲他人的成功故事要



注意,第一与主题相关;第二,要有真实性和代表性.

七、准备接受听众的挑战

培训既是游戏,更是象一场战斗,现代人习惯性的"pk",同时现
在的讲师又很多,学员们可以说是见多识广,可不是象以前那
样的容易忽悠的,所以讲师一定要引起充分的重视,从一站上
讲台,就告诉自己,战斗开始了.注意力一定要集中,随时准备
接受挑战.讲师一旦有"我的地盘我做主"的自我感觉,通常状
况是没有人敢来挑战.

如果讲师感觉自己对控场能力不太自信,那末在培训前可以多
了解学员的情况,注意几个重点照顾的人物.这类人如果没有
处理好,可能会让老师下不了台.如果做好了,会成为讲师最重
要的支持者.这类人一般坐在第一排或者最后一派.

某些培训机构在大型点的公开课中会安排一些"无间道",很会
配合,甚至专门培训过如何鼓掌,这阵仗有点吓人.很多学员会
对此很反感.个人觉得,真实最好.适度为佳!

八、权威理论树权威

为了树立权威,好让培训顺利进行,讲师一开始就可以来一个"
下马威",引用某些很权威人士的权威理论来树立权威..这是
很多新培训师最常用的方式和技巧.这里要注意,第一,权威人
士一定是真的有权威.不要用有争议人物.第二,引用的理论或
者话在确保真实的同时没有漏洞和争议.记住,你的台下的有
专门想找岔的活跃分子.

国内很多讲师喜欢说"某中国富豪."一夜之间可能就出问题了.
讲师如果在一开场就带来争议性的话题,后面的进行就会遇到
很大的阻力.类似问题在以后的案例选择中也会专门讲到.所
以一般引用某世界级的某某大师,某某世界级的企业家.



九、适当的幽默 .

幽默不是滑稽.这两者很相似,但是不一样,记住,讲师永远都
不是小品演员,更不是马戏团的小丑.

好的幽默能一下子活跃气氛,拉近距离,增加吸引力,所以很多
讲师会用,尤其是在开场白用,但往往陷入滑稽的陷阱.在台上
装腔作调,上蹿下跳,引来哄堂大笑,还以为很受观众欢迎.真
正的幽默是让观众捧腹大笑,甚至于满地打滚.真正的幽默是
让观众略有思考,然后豁然开朗会心的微笑.这点在后面讲"运
用幽默的力量"还会讲到.

十、声音是最好的武器

声音是上天给培训师最好的武器.一个好的声音本身就来无穷
的魅力,尤其是在咱们这个不太重视说话发声的国度,如果是
优美的,悦耳的,有磁性,抑仰顿挫,厚实又有穿透力的声音,那
观众自然会追随你。

讲师开场白台词篇四

我是公司的培训讲师。去年夏季的一天，从早上天气就非常
炎热，温度很高，阳光非常明媚。那天，我给公司新招员工
做基础培训，我就在考虑如何开场。突然，我想到何不借鉴
今天的天气状况做个开场呢？于是，培训开始时：

各位，大家早上好，欢迎您来到我们xxx公司。今天的天气呢，
阳光明媚，温度非常的炎热，祝愿各位每天心情像今天的阳
光一样，永远开心明媚！对待生活、工作、学习像今天的温
度一样，永远激情澎湃！（我的声音音调逐渐高上去）这时，
我发现很多学员露出了微笑，现场变得轻松，拉近了与学员
的心理距离，我就从容的展开了课题。



讲师开场白台词篇五

1、简单直白形：

各位，大家早上好，欢迎您来到我们xxx公司。

今天的天气呢，阳光明媚，温度非常的炎热，祝愿各位每天
心情像今天的阳光一样，永远开心明媚!对待生活、工作、学
习像今天的温度一样，永远激情澎湃!......

2、富有诗意

做培训的时候开场白有几种方式，其中一种是透过问句的形
式，有次针对一百多人的团队讲课时，我发现我被介绍上场
时，现场听众情绪状态并没有达到理想状态，当然对我也不
够了解，于是我经过简单而富有激情的问候以后，而且是很
快取得下面听众的呼应，马上我就抛个问题给我的听众了：
请问各位亲爱的伙伴，今天是个什么特殊的日子呢?我一问完，
大家思路马上被引导去想今天是什么日子，可当天并不是什
么样节日，有的说是不是谁生日，有的说是不是冬至，有的
说是第一次听你讲课，等等各种有趣猜想，气氛逐级升温，
我不断点头微笑附和，最后我看时机已到，于是我方面语速
告诉我的听众：各位伙伴，你们回答的都很好，而我~要告诉
你的是，今天是你人生当中从来没有经历过的~全新的一天，
同意吗?台下伙伴听完以后豁然开朗，全场大笑，我马上接上
去：所以各位我们应该给我们全新的一天，热烈掌声鼓励一
下!于是大家开心积极，精神百倍认真聆听我下面的分享!

3、永远坐在前排

有时候参加培训的人员较少，只有五、六人或者十几人，可
是，我发现，他们普遍坐在教室的后面(中国人的特性
吧)，“这个现象我发现很久了，为什么大家都愿意坐在后面
呢?我想这大概是中国人的本性吧。



在这里，我首先讲一个故事吧”。

(想知道是什么故事吗?请回复“永远都要坐前排”或者回复
数字“1”)讲完故事后，然后我就用高昂的声调说：“‘永
远坐在前排’是一种积极的人生态度，激发你一往无前的勇
气和争创一流的精神。

在这个世界上，想坐前排的人不少，真正能够坐在“前排”
的却总是不多。

许多人所以不能坐到“前排”，就是因为他们把“坐在前
排”仅仅当成一种人生理想，而没有采取具体行动。

那么现在在座的各位，有没有想坐前排，并且愿以自己的行
动真正的做到前排来呢?!”

这样，员工都坐到前面来，并且达到了心与心的碰撞!

这个故事——永远都要坐前排:

4、经典的开场白：

这是我参加一次内训课时讲师的开场白：分享俄国伟大的`作
家托尔斯泰的三句话。

投影：(一句一句投)

这世界上最重要的人是谁?(学员思考、讨论片刻，打出答案)

--现在在我眼前的人。

这世界上最重要的事是什么?(学员思考、讨论片刻，打出答
案)

--现在我要做的事。



这世界上最重要的时间是什么?(学员思考、讨论片刻，打出
答案)

--此时此刻。

结论：

此时此刻，我们做最重要的事，因为我们是最重要的人!(全
体学员一起说)

这样的开场白，能鼓舞人心、振奋士气，可堪称精典!

5、无没开场白的开场：

开场白真的那么重要么，要是说：各位，现在开始了，很多
人把开始的一刻做成誓师，但很多人会中途而废，古人讲：
每成功者半九十，就是说到90%的工作完成的时候，事情才算
有一半的成功可能，所以我不想做开场白之类的东西，今天
和以后的所有日子都一样，我们要养成习惯，有耐心，坚持
每一天，直到目的地。

讲师开场白台词篇六

在举行会销活动的时候，讲师应该如何去开场?怎么样的开场
更能吸引消费者?下面小编为大家整理了几篇会销讲师开场白
台词，希望可以帮到大家。

各位来宾，亲爱的叔叔阿姨，大家早上好~!一句轻声的问候，
它能使人如遇春风，一声真诚的祝福，它也能让您幸福永久。

在这里您的朋友——，也要送上对你最真最美的声声祝福，
祝愿您的身体健健康康，祝愿您的生活红红火火。



请允许我代表.......全体员工，再次的对您们的到来表示热
烈的欢迎和衷心的感谢，欢迎你们!

a可以说今天到场的每一位叔叔阿姨年轻时为了工作您鞠躬尽
瘁，养育儿女更是让你们含辛茹苦。

b在经历了历史的沧桑、生活的磨砺之后。

昨天的一切往往给今天的身体留下了众多的疾病。

a那么为了让您能够拥有一个健康、和谐、幸福的晚年。

我们xxxx特意从全国各地聘请了多科系的专家，组成了今天
的专家组。

b那今天所有来到我们活动现场的叔叔阿姨我们都将为您做一
个全方位健康检测和健康咨询。

下面就有请我们全场的叔叔阿姨在次全体起立，让我们以热
烈的掌声欢迎专家组的到来。

a那我也仅代表我们全场的叔叔阿姨对远道而来的专家表示我
们最衷心的感谢。

b并让我们用掌声欢送几位专家稍做休息。

健康舞。

相信我们的叔叔阿姨都听过这样一段话，权利是一时的，荣
誉是过去的，金钱是留给子孙后代的，只有健康才是属于我
们自己的。

相信我们叔叔阿姨一听到健康首先就会想到运动。



我们叔叔阿姨坐了这么长时间或多或少都有一些累了。

接下来还是有请美丽的健康使者再次上台。

为你们再次演示一组健康舞，还是先由她们示范。

然后我们再来一起学做。

也许有的叔叔阿姨会问，为什么今天的两组健康舞中击掌的
动作特别的多，接下来我就告述我们叔叔阿姨原因。

那就是在我们人体握拳时左手无名指所对应的位置有一个穴
位，叫做劳宫穴，据有关资料记载平均每击打一次劳宫穴我
们人类的寿命将会延长0.015秒，那么好我现在想问问我们的
叔叔阿姨你们想不想要健康长寿?那就跟着我一起击打劳宫穴，
同时进入我们今天最激动人心的环节，有奖知识问答。

如果你回答正确我就把送给您。

明媚的阳光，权威的盛会，健康的起航，欢乐的海洋。

现场的各位亲爱的中老年朋友们，今天在这洋溢着欢笑和喜
庆的日子里，我们再次又和我们的所有新老朋友相聚在美丽
的—————共同渡过这美好的一上午。

今天是喜悦让我们来相聚在一起，是共同的唱响让我手拉起
手，看阳光灿烂，这是新年亮丽的色彩，听金钟朗朗，这是
新年动人的旋律。

20xx年己经过去了，20xx年也正式的来到了，我们将再度奋
起共同踏上幸福的更高的阶梯。

也让我们一同与xxxx欢笑，共同畅想20xx年美好的未来，下



面也让我们动起来，跳起来。

健康，今天在这个与大家团聚的日子进而，自然也少不了一
路陪伴我们的专家们，叔叔，阿姨可能不知足，在您身边的
这些可爱的孩子们，因为工作的关系与父母总是聚少离多，
和叔叔，阿姨在一起的时候得到了您贴心的关怀与照顾就感
受了那种久违的`亲情，不是亲人胜似亲人，这些孩子们，他
们不怕风雨，不怕严寒，走大街，串小巷，不怕有些叔叔，
阿姨，冷漠的眼神与不理解我，我们只希望让更多的父母，
从病魔手中解救出来，让每一位儿女都有一个幸福的家，因
为我们坚信，我们可以与叔叔阿姨姨，携手共同创造生命的
奇迹。

下面让我们的工作人员和叔叔阿姨共同互动起来，一起进入
我们今天最动人的环节有奖知识问答。

一份快乐，当与一千人分享时，它就变成了一千份快乐。

一个爱心，当传递给一千人的时候，它就成变成了一行份爱
心。

一个健康，当介绍给一千人的时候，它就可以使一千人获得
健康。

尊敬的各位嘉宾，亲爱的叔叔阿姨，大家上午好。

a载着祝福，伴着盛夏的赤诚，在歌声的欢乐中我们又一次欢
聚一堂。

b为生命，为健康，为有一个幸福的晚年生活而喝彩。

合让我们在这里一起点燃健康的资采，照亮幸福的未来。



a我是主持人——b——

这篇主持稿的优势就是语言简练，适合初学者。

推荐主持语气全篇的欢快语调。

推荐音乐好日子。

各位来宾，尊敬的叔叔阿姨，所有关心健康追求健康的叔叔
阿姨，大家上午好!

是缘分让我们走到了一起，是健康让我们有了共同的话题，
非常高兴在这充满吉祥和喜庆的日子里与现场这么多热爱生
活渴望健康的叔叔阿姨欢聚一堂共同度过一个难忘的时刻!我
是主持人----------我们都说健康是喜;健康是福;健康是我
们人类真正的春天!首先我代表xxxxxx全体工作人员对各位叔
叔阿姨的到来表示热烈的欢迎和诚挚的问候。

欢迎你们!

没什么说的，同上。

各位来宾，亲爱的叔叔阿姨，大家早上好~!

一句轻声的问候，它能使人如遇春风，一声真诚的祝福，它
也能让您幸福永久。

在这里您的朋友——，也要送上对你最真最美的声声祝福，
祝愿您的身体健健康康，祝愿您的生活红红火火。

请允许我代表xxxxxx站的全体员工，再次的对您们的到来表
示热烈的欢迎和衷心的感谢，欢迎你们!



我最喜欢的一套主持稿。

用一种极富激情的语气读过之后，可以引动全场气氛。

明媚的阳光，权威的盛会，健康的起航，欢乐的海洋。

现场的各位亲爱的中老年朋友们，今天在这洋溢着欢笑和喜
庆的日子里，我们再次又和我们的所有新老朋友相聚在美丽
的—————共同渡过这美好的一上午今天是喜悦让我们来
相聚在一起，是共同的唱响让我手拉起手，看阳光灿烂，这
是新年亮丽的色彩，听金钟朗朗，这是新年动人的旋律。

20xx年己经过去了，20xx年也正式的来到了，我们将再度奋
起共同踏上幸福的更高的阶梯。

也让我们一同与xx欢笑，共同畅想2015年美好的未来，下面
也让我们动起来，跳起来。

典型的迎新大会开场。

冒失最近很流行~毕竟快开大会了。

这篇稿子的优势就是朗朗上口。

尊敬的各位嘉宾，亲爱的叔叔阿姨，大家上午好!

凛冽的寒风吹不去您对健康执着的渴望，漫漫的长途留不下
您对长寿不懈的追求。

为了生命，为了健康!我们相聚在这寒天冻地的冬天，不为昙
花一现的生命闪光而喝彩，只求能在疾病无穷的困扰中获得
那通往健康的道道通途。



在这里主持人将献上对您最深切的祝福。

相关阅读：

股票讲师开场白

保健品讲师开场白

销售培训讲师开场白

美容讲师开场白

讲师开场白和自我介绍

保险公司讲师开场白

会销讲师开场白

净水器讲师开场白台词

讲师开场白台词

讲师开场白台词篇七

过多的解释和强调为什么要参加这堂培训的的做法和上面的
比较相似的错误。这是讲师为了引起观众的重视和注意，制
造一个“师出有名”的感觉，实际上只会适得其反。太多的
强调只会说明内心的心虚，其实既然组织了这次培训，大家
都已经来到这里，说明大家至少在“这次培训是值得的”这
点是达成了一致的，至少是暂时一致。学员继续呆下去，是
看美业讲师实实在在的演讲培训内容和提供给学员真实有效
的东西。只是靠嘴里大谈重要性，那只是讲师自己认为的，
并不是学员真正感受到的。没有实在的内容会让学员反感。



讲师开场白台词篇八

与第一点“直奔主题”相反的是，美业讲师容易犯的另一个
错误是：美业讲师开场白没完没了，好象永远进入不了主题。
这有几种原因：第一是因为性格原因，活泼型性格的讲师天
性好侃，尤其是善于讲故事和笑话，也深受观众喜好，所以
就更大的发挥，有时会忘了进入主题。

另外一种情况是讲师准备不充分，对于主题内容的内容不是
太丰满。但是为了满足课时，所以只有在美业讲师开场白上
多下功夫。还有一种情况是：某些讲师自我表现欲望很强。
尤其是在讲自己的成功故事时侃侃而谈，得意忘形。等等。

美业讲师开场白就是开场白，就像开胃菜一样，吃了开胃菜，
不要忘了主菜。


