
合作方案应该(模板5篇)
无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。那么我们该如何写一篇较为完美的
方案呢？下面是小编帮大家整理的方案范文，仅供参考，大
家一起来看看吧。

合作方案应该篇一

为进一步推动该项工作，使校企合作向深层次发展，提高校
办学水平和技术应用能力，提高人才培养质量，为社会经济
发展作出更大的贡献，制定以下校企合作工作方案。

为顺应广东经济发展和省委、省政府关于加快技工教育发展
的要求，为社会主义现代化建设培养技能型专门人才的教育
方针;培养具有良好职业道德与创新精神的高素质、高技能人
才的专业定位要求，进一步加强校企合作，加快推进校人才
培养模式的根本性改变，扩展和密切行业、企业的联系，加
强教育与生产劳动和社会生产实践相结合;找准专业与企业的
利益共同点，建立与企业之间长期稳定的组织联系制度，实
现互惠互利、合作共赢的目标。

1、服务企业原则

为企业服务是学校的指导思想，也是打开校企合作大门的前
提和基础，决定着合作成败和成功率的高低。学校主动深入
企业调研，了解企业人才需要状况、用人标准、技术需求，
进取为企业开展培训，急企业之所急。

2、校企互利原则

校企合作双方互利是校企合作的基础。企业有权优先选拔留
用学生，有权根据学生能力对学生就业进行部分淘汰。



3、统一管理原则

校企合作是双项活动，校企双方的利益与职责必须高度统一，
必须统一领导、22统一管理、统一规划、统一实施、统一检
查考评。

4、校企互动原则

学校定期组织专业理论教师到企业现场培训，请企业高级技
师或能工巧匠来学校讲座。经过校企互动，学校教师在企业
学到了实践知识和能力，企业技术人员增长理论知识，实现
理论与实践互补，实现理论与实践一体化。

成立以校长为组长，副校长为副组长，以各科室正、副科长
为成员的领导小组。

领导小组主要职责：

1、研究、确立校企合作的指导思想、方式及步骤;

2、领导、组织校企合作的实施工作;

3、建立、完善校企合作的相关制度、机制，加大宣传力度;

4、及时总结经验，加以改善，保证持续提高。

根据学校的要求，每一专业方向要至少建立两至三家有实质
性合作、专业对口、相对稳定的校外合作基地。校外合作基
地应是该行业有必须规模和影响力的企事业单位，技术、生
产、经营、管理等方面处于同行业领先的地位。

校外合作基地的基本任务：

1、理解学生参观、生产实习、顶岗实习等实践教学环节;



2、理解教师参观、调研、双师型教师的培养;

3、实现资源共享，互派专业人员讲学、培训;

4、共同参与人才的培养;

5、优先满足合作基地的用人需求;

6、其它方面的合作。

校企合作，其根本目的在于经过学校和企业的合作，实现资
源共享、优势互补，共同发展。合作模式能够灵活多样，检
验的标准是是否促进了双方共同发展，是否双方满意。以下
是几种合作模式。

1、”订单”合作模式

招生前与企业签订联合办学协议，录取时与学生、家长签订
委培用工协议，录用时与学生综合测评成绩挂钩，实现了招
生与招工同步，实习与就业联体。校企双方共同制订教学计
划、课程设置、实训标准;学生的基础理论课和专业理论课由
学校负责完成，学生的生产实习、顶岗实习在企业完成，毕
业后即参加工作实现就业，到达企业人才需求目标;具体设有
定向委培班、企业订单班等。

2、工学交替模式

是企业因用工需求，向学校发出用人订单，并与学校密切合
作，校企共同规划与实施的职业教育。其方式为学生在学校
上理论课，在合作企业理解职业、工作技能训练，每学期实
施轮换。学分制专业为企业员工优先录取，实施阶段性教学。

3、教学见习模式

是学生经过必须的在校专业理论学习后，为了解合作单位的



产品、生产工艺和经营理念及管理制度，提前理解企业文化
职业道德和劳动纪律教育，培养学生强烈的职责感和主人翁
意识，到合作企业对企业工作过程和生产、操作流程等进行
现场观摩与学习;并安排学生实地参与相关工作、亲自动手制
作产品、参与产品管理，较为系统地掌握岗位工作知识，有
效增强协作意识、就业意识和社会适应能力。

4、顶岗实习模式(2+1模式)

2+1模式是指在校专业学习2年，第3年专业顶岗实习，即学生
前二年在校完成教学计划规定的全部课程后，采用学校推荐
与学生自荐的形式，到用人单位进行为期半年以上的顶岗实
习。建立标准化的流程(教学―实习―就业)，它的实质是：
一是注重实用技术;二是毕业可拿双证(毕业证和资格证);三
是保障就业。学校和用人单位共同参与管理，合作教育培养，
使学生成为用人单位所需要的.合格职业人。

5、合作建立职工培训基地

根据各企业职工培训特点及不一样培训方向或培训教学的需
要，与相关企业建立三种合作模式的职工培训基地，一是企
业独立设定的职工培训基地(培训地点在企业或学校);二是不
一样企业同类工种的职工培训基地(培训地点在学校或企业);
三是特殊工种的职工培训基地(培训地点在学校)，如电工、
电焊、工程机24械操作工培训基地。

6、成立专业教学指导委员会

根据学校长设专业的不一样特点，聘请行业专家、企业领导
与学校教师共同组建”专业教学指导委员会”。明确专业人
才的培养目标，确定专业教学计划的方案，供给市场人才需
求信息，参与学校教学计划的制定和调整，根据企业、行业
的用工要求及时调整学校的专业计划和实训计划，协助学校
确立校外实习、实训基地。



7、举办校企联谊会及企业家报告会。学校每年举办校企联谊
会，聘请有较高知名度的企业家来校为学生作专题报告，让
学生了解企业的需要，尽早为就业做好心理和技能准备。

1、合作企业实行挂牌，签订协议，仪式明确职责，规范双方
的行为。

学校保证人才培养质量，保证企业用人的优选权，为企业供
给培训、技术等方面的支持。企业保证在设备、场地等条件
上的支持及人员的支持，保证学生实训任务的安排。

对已签订合作协议书的单位，建立定期联系，了解校企合作
信息(包括合作资料、模式、进展情景、顶岗实习情景、招工
信息等)，实现资源共享。

2、全面推行劳动就业引入制度和职业资格证书制度，调动学
生参与校企合作的主动性。

3、学校制定相关制度规范校企合作工作，明确各部门职责，
建立校企合作考核指标和奖惩措施。将开展校企合作工作情
景纳入学校教学质量保障体系中，不断检验、改善校企合作
工作。

合作方案应该篇二

剩余计划：30人

1.补报补录对象

分数达到莆田市一级达标校最低控制线(541分)且尚未被录取
的考生,根据补报志愿情况择优补录取。

2.补录说明



如“中美高中课程出国班”补录后仍未能完成招生指标，剩
余的指标转为“中美高中课程双选班”招生指标。从原先填
报莆田一中“中美高中课程双选班”志愿且符合招收条件的
考生中，按照从高分到低分原则依次递补录取。

2仙游一中中澳合作班

剩余计划：中澳合作班30人

补录方案:

莆田市省一级达标学校统招线下70分(含70分)且尚未被录取
的考生,根据补报志愿情况择优补录取。

3莆田五中中加双选班、出国班

剩余计划：中加双选班7人，中加出国班15人

补录方案:

1.补报补录对象

中加双选班：莆田五中统招线下30分(含30分)且尚未被录取
的考生,根据补报志愿情况择优补录取。

中加出国班：莆田五中统招线下80分(含80分)且尚未被录取
的考生,根据补报志愿情况择优补录取。

2.补录说明

如“中加高中课程出国班”补录后仍未能完成招生指标，剩
余的指标转为“中加高中课程双选班”招生指标。从补报莆
田五中“中加高中课程双选班”志愿且符合招收条件的考生
中，按照从高分到低分原则依次递补录取。



4莆田十中中英合作班

剩余计划：中英合作班47人

补录方案:

莆田市省一级达标学校统招线下40分(含40分)且尚未被录取
的考生,根据补报志愿情况择优补录取。

省一级达标高中中外合作办学补报志愿，考生需要同时满足
以下四个条件：

1.应届初中毕业生;

2.综合素质评定达到b等级以上(含b等级);

3.学校考查科目成绩合格;

4.等级学科成绩均达到c等级以上(含c等级))

一、莆田擢英中学

剩余计划：198人

补录方案:

中考投档分达到565分及以上，未被录取的应届初中毕业生,
根据补报志愿情况择优补录取。

二、莆田哲理中学

剩余计划：167人

补录方案:



1.未被录取的初中毕业生。

2.综合素质评定等级达b级(含)以上，等级科目成绩不限，学
校考查科目合格。

3.补录最低控制线为520分,根据补报志愿情况择优补录取。

三、仙游县4所民办学校

1.仙游县现代中学剩余计划：134人

2.仙游县金石中学剩余计划：47人

3.仙游县私立一中剩余计划：18人

4.仙游县山立学校剩余计划：124人

补录方案:

中考投档分达到302分以上，未被录取的初中毕业生，根据补
报志愿情况择优补录取。

四、莆田砺青中学

剩余计划：181人

补录方案:

中考投档分达到302分以上，未被录取的应届初中毕业生，根
据补报志愿情况择优补录取。

五、莆田市私立实验中学

剩余计划：360人



补录方案:

中考投档分达到302分以上，未被录取的初中毕业生，根据补
报志愿情况择优补录取。

合作方案应该篇三

手机娱乐虽然只是一家中型手机，但我们不会放弃任何商业
机会，在我们重新启动对外合作工作，竭诚寻找商业合作机
会，我们根据本站特点，制定以下合作建议案供意向合作人
参考：

1、方案特点

2、广告投放时限

以一周为基数，俗称“包周广告”

3、计费模式

1、方案特点

2、广告投放时限

以一个月为基数，俗称“包月推荐”

3、计费模式

1、方案特点

2、广告投放时限

以一个周为基数，俗称“包周套餐”

3、计费模式



5月1日前投放广告，合作费用超过500元一次性预付，将可获
得9.5折优惠。

广告咨询的qq：xxx（注明广告投放咨询）

1、以上价格与本站当前人气流量挂钩，计算基数不低于平均
千人访问成本5元

2、本站已停止下载收益分成的合作方式

合作方案应该篇四

太原横店影城位于王府井百货6层，注资3000万元，占地3800
平方米，是全市唯一一家五星享受视听场所，拥有视听最豪
华的国际顶级设备。是太原高层次的观影去处，横店影视致
力于异业合作，资源嫁接、资源置换、创新发展，以获得合
作共赢，为合作企业单位有效达到预期效果，横店始于1995
年，被美誉为“东方好莱坞”。

从开业至今，平均每日所接待的顾客高达3000人，其中贵宾
厅、vip客户占1500人左右，消费能力可观，客流稳定，不光
是生活闲暇的好去处，更受年青男女所青睐。

鉴于横店的高端定位，横店在选择客户上也很挑剔，为达共
赢，希望结识高端营业，共谋发展。

1、客户群有价值

横店致力打造高端视听场所，集合了所有类型、职业、状态
的高消费群体，其中，青年男女占70%，中年人占25%，孩子
占5%，分别对家装、居家、购买建材的目标消费群体及潜力
消费群体占有高达45%的比例，结合高消费层次，价值无庸置
疑。



2、馈赠有价值

电影票是文化附属品，并且价格低廉，爱好群广泛，形成变
化多样，受用客户群大而广、广而全，顾客易于接受，性价
比高。

3、服务客户高端

至今横店异业合作中成功案例有：十二院城、清海湾、中国
电信、北大青岛、山西音乐广播、万达广场等。

4、dm更有效

合作单位的dm广告单页在横店内部影城卖品、票房放置，通
过直投，效果更显著，有效条件约束顾客免费领取电影票，
达到到店顾客高百分比提高人气，再通过横店内部广告渲染，
质量高、效果好，宣传到位、人气极高。

1、购买团体票10万元以上（分20元和25元券）。

赠送2个月dm全店发放。

赠送2个月展架大厅摆放。

享受原价5万元的30秒电影片头广告1个月，5.5折（2.8万）

赠送价值200元每张vip贵宾票8张

2、购买团体票10万元以下，5万以上（分20元和25元券）。

赠送1个月dm全店发放。

赠送1个月展架大厅摆放。



享受原价5万元的30秒电影片头广告1个月，7折（3.5万）

赠送价值200元每张vip贵宾票4张

3、购买团体票5万以下（分20元和25元券）。

享受原价5万元的30秒电影片头广告1个月，9折（4.5万）

赠送价值200元每张vip贵宾票2张

更广泛的合作空间，请观注同志人及贵都店即将开业。

关于合作合同范文合集十篇

关于合作合同范文合集七篇

关于项目合作合同范文合集九篇

关于项目合作合同范文合集八篇

关于项目合作合同范文合集七篇

关于合作经营合同范文合集六篇

合作方案应该篇五

随着社会的发展，教育培训机构越来越多，造成现在的教育
培训行业招生困难，首先是因为现在的教育培训机构越来越
多，同类或者同性质的教育机构也在增加，这就使家长为孩
子在选择培训机构上会产生错感；其次，是因为现在的市场
主要依靠传单，广告等形式，最后是因为义乌这座城市的独
特性，商业气氛浓，家长选择一家培训机构的时候很难与之
建立信任感，所以很难选择。



如果长时间停留在以前固有的模式上，我们将会落后于其他
的机构，有的甚至直接淘汰，因此，我们需要改变这种模式，
实现强强联合，希望利用各方的优势和资源，建立互利互惠
的合作关系，建立共同市场，奠定行业基础。

2、合作形式双方本着平等互利，共同发展，优势互补的原则，
严格按照协议规定开展合作。经前期友好协商，达成口头合
作意向。

第一，我方组建一支家庭教育专家团队，为合作机构的家长
们提供家庭教育方面的指导，包括亲子关系、孩子的教育、
孩子心理辅导等，联盟后的机构里如果有家长对于教育有困
惑，专家团队提供咨询指导，前提是需提前预约，得到家长
认可后可免费在各中心做家庭教育讲座。

第二，将双方的宣传资料与展架互相摆在对方学校供家长了
解选择，如有家长进行咨询，需将他们的信息记录下来给予
对方机构进行跟进。

第三，双方市场部门可一起商讨，（对内学员）合资举办一
些线下活动来服务家长，各种大型公益活动，以及节日活动
均可一起举办。（对外学员）一起组织户外活动，进行户外
新生招生。(切记，前期只做服务，勿急功近利，此目的只是
为了让家长更深入的了解我们，给他们留下一个好的印象，
前期工作最少得做足两到三个月，之后，才可真正的进行招
生。）


