
五一服装店活动宣传语 服装店五一广告词
(汇总9篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？
以下是小编为大家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

五一服装店活动宣传语篇一

五一的时候，各种服装店都在打折促销，那么这些服装店的
广告词是怎样的呢?下面是本站小编带来关于服装店五一广告
词的内容，希望能让大家有所收获!

“××开业打折让您瑰丽不打折”。

五一开业期间服装店购满300元，获赠xl化装品送出试用装，
享受特别九折;购满500元，获赠xl化装品送出x品牌化装品一
支，享受特别八折;五一开业期间买指定款式服装赠xl化装品
送出试用装，享受特别八八折;购满380元，获赠xl化装品送
出试用装，享受特别九折。

亲爱的顾客朋友，欢迎光临女人空间，女人空间火爆促销正
在进行，为回馈广大顾客五一期间，天天都有惊喜等着您,会
员积分有礼品回赠，折扣不断!高档皮草最低三折，，内衣最
低五折，品牌女装低至2折,特价鞋10元起，价格绝对让您心
动,来女人空间逛逛,每款只有一到两件,先到先得!消费满百
元我们还有优惠券相送!多买多送，千逢机会，机不可失，失
不再来!心动不如行动，女人空间“买一 送一”， “买一
送一”哦，快快行动吧!时间有限,数量有限,请大家抓紧时间,
抓住机会,千万不要错失良机.女人空间欢迎您,快快抢购!



五一服装店活动宣传语篇二

1、服务客户，播种金钱，增加信任，稳定续收！

2、客户满意，人脉延伸，良性循环，回报一生！

3、风起云涌，人人出动，翻箱倒柜，拜访积极！

4、目标明确，坚定不移，天道酬勤，永续经营。

5、客户满意，人脉延伸，良性循环，回报一生。

6、主动出击，抢得先机，活动有序，提高效率！

7、业务规划，重在管理，坚持不懈，永葆佳绩！

8、全员实动，开张大吉，销售创意，呼唤奇迹！

9、不吃饭不睡觉，打起精神赚钞票！

10、全员实动，开张大吉，销售创意，呼唤奇迹。

11、经营客户，加大回访，用心专业，客户至上。

12、赚钱靠大家，幸福你我他。

13、行销起步，天天拜访，事业发展，用心学习。

14、主动出击，抢得先机，活动有序，提高效率。

15、落实拜访，本周破零，活动管理，行销真谛。

五一服装店活动宣传语篇三

借特殊的日子,进一步把握销售旺季，特为服装店五一节做出



以下促销活动方案策划：

五一节惊喜无限多

提升销售，降低库存，发展vip客群

(针对某某品牌专卖店)

口号双节同欢，惊喜无限多

幸运大转盘，凡在专卖店购买某某品牌服装的顾客均可参加
幸运转盘游戏活动，所买产品按照幸运数字享受折扣优惠(先
买单再做游戏根据结果给与结算)，另加128元赠军靴一双，
台历一份vip一张。

全场服装参与活动，平均折扣约：(58%+68%+78%+88%)73%

活动对象：周边潜在消费群体

利润说明：

58%折扣(最低档)

1件400元(吊牌均价)58%(幸运数字)+128元(军靴平均成
本)=360元

商品成本：400元(服装吊牌均价)0.35+128元(军靴平均成
本)=268元

毛利润：360元x268元=92元

88%折扣(中高档)

1件400元(吊牌均价)88%(幸运数字)+128元(军靴平均成



本)=480元

商品成本：400元(服装吊牌均价)0.35+128元(军靴平均成
本)=268元

毛利润：480元x268元=xx2元

活动口号买一赠1+1+1(买的`多送的多)

平均扣折：(70%+78%+85%)77%

活动对象：vip客群及周边潜在消费群体

利润说明：

赠品费用说明：台历成本约:8元洗衣卷成本约：5元

1、公司统一设计提供:kt版、pop、海报、部分礼品

2、场内外广告牌宣传：放置显眼位置

3、店铺布置:促销信息必须要提前安排制作宣传单(内容准确
无误、主题突出)和人手在目标群体集中区域发放，传递促销
活动信息，为店铺销售造势，条件允许的情况下可在当地使用
“短信通知的方式把促销内容信息传递给军备酷vip群体。

4、卖场布置，节日气氛隆重，如：树等具有节日元素的装饰
品

五一服装促销方案2

浪漫五一温馨

4月20日—5月20日



春节过后，“五一”节将是我们面对第二个销售旺季。旅游
节、园艺展、经贸会等活动和深圳新一佳超市开业都是市场
新亮点，为抓住有利时机，整合企业的内外资源，树立全新
形象，抢市造势，积极扩大销售，为引商招商，提升企业品
牌形象，势在必行。

1.有奖购物促销。凡在xx购物消费者，均可凭当天购物小票
连同身份证号一道，通过电话特服号码和手机短信参加抽奖。
每周开奖一次，奖面宽奖品价值低，如t恤等;每月的复式开
奖一次，奖面相对要窄，奖品价值高，可奖助力车等。开奖
仪式设在广场现场举行拉动宣传，刺激购买。话费收入与电
信、移动四六分成，每月约xx元左右，可用于奖品支出费用。
详案见合作协议书。

2.“采风，今夏清爽”淄博第二届空调节。

(1)购机抽奖，互赠空调。用户在xx购物广场购买柜机或挂机
可享受抽奖互赠优惠政策，即在您购买柜机时若中奖可以享
赠挂机一台，在购买挂机时若中奖可以享赠柜机一台。此项
活动只限部分品牌机型。

(2)销售排行榜。购物广场联合消费者协会等有关部门，对4
月20日—5月20日之间xx购物广场所销售空调按购买数量进行
排行，并将通过媒体进行发布，指导消费。

(3)主题为“空调与我现代生活”系列征文。顾客可以通过文
章表达自己对空调相关见解，也可以购买空调前后所感所思，
活动旨在倡导科学消费，推崇空调文化。征文与鲁中晨报联
办，择优在报纸上发表

五一服装店活动宣传语篇四

幸福大投“球”，下一个属于你。



：上午11：00开始

2遮阳伞摆好，工作人员到场，

3开业*，宣传标语要悬挂好。

主要的活动

以特别大的t恤(图案是以店铺名称，服装特色为内容)，悬挂
于门店上方，大衣里面用气球填充，使其饱满。——吸引过
路人留步。

在衣服下方设计两个超大口袋(使其能鼓起来)，左边
为“福(服)袋”，右边为“手袋”。观众通过从下往上仍纸
团，投中一方送相应礼品。(要求：纸团上写有姓名，联系方
式，活动后还将从中随机抽出数名幸运者。后期可以利用这
些信息定期传递我们门店最新优惠信息)——吸引学生参与其
中，了解门店信息。

最后，把特制大衣拍摄成艺术照片，并写上此次参与我们活
动，并且留下姓名与联系方式的学生姓名，然后贴在店铺墙
上。(活动的目的是为了来店铺的消费者有机会看到自身的名
字，产生一种自豪与归属感)。

规则与要求：

左边送——5元代金券(一月内使用有效)。

右边送——一些生活用品(比如洗衣粉，牙刷，牙膏以及肥
皂)

幸运者礼品——本店的牛仔裤一件或时尚t恤一件。(数名)

投纸团者与大衣的空衣袋要保持一定距离，在工作人员指挥



下头球与拿奖品。

特制的大衣要求：

1、颜色鲜艳，图案明显;

2、衣袋要大，要深;

3、活动前必须把大衣挂好(挂在何处暂定)

促销方案一：

一人行，第一件原价，第二件打8折。

两人行，两个人第一件打9折，第二件统统半价。

三人以上(包括三人)全部都是六折。

促销方案二：

凡是当天在本店购买服装的消费者，可获得服装店代金券10元
(或会员卡，可打8、8折与积分，积分越高，打折越低)，用
代金券牢牢抓住客户，抓住客户的心，提高长期回头客。

五一服装店活动宣传语篇五

借特殊的日子,进一步把握销售旺季，特为服装店五一节做出
以下促销活动方案策划：

一、活动主题：

五一节惊喜无限多

二、活动时间：



三、活动目的.：

提升销售，降低库存，发展vip客群

四、促销内容：

(针对某某品牌专卖店)

口号双节同欢，惊喜无限多

幸运大转盘，凡在专卖店购买某某品牌服装的顾客均可参加
幸运转盘游戏活动，所买产品按照幸运数字享受折扣优惠(先
买单再做游戏根据结果给与结算)，另加128元赠军靴一双，
台历一份vip一张。

全场服装参与活动，平均折扣约：(58%+68%+78%+88%)73%

活动对象：周边潜在消费群体

利润说明：

58%折扣(最低档)

毛利润：360元x268元=92元

88%折扣(中高档)

毛利润：480元x268元=xx2元

活动口号买一赠1+1+1(买的多送的多)

平均扣折：(70%+78%+85%)77%

活动对象：vip客群及周边潜在消费群体



利润说明：

赠品费用说明：台历成本约:8元洗衣卷成本约：5元

五、活动宣传计划：

1、公司统一设计提供:kt版、pop、海报、部分礼品

2、场内外广告牌宣传：放置显眼位置

3、店铺布置:促销信息必须要提前安排制作宣传单(内容准确
无误、主题突出)和人手在目标群体集中区域发放，传递促销
活动信息，为店铺销售造势，条件允许的情况下可在当地使用
“短信通知的方式把促销内容信息传递给军备酷vip群体。

4、卖场布置，节日气氛隆重，如：树等具有节日元素的装饰
品。

五一服装店活动宣传语篇六

一、指导思想：

发扬广大劳动人民的高尚品质，弘扬爱劳动、爱学习的精神，
展示当代少先队员朝气蓬勃、奋发进取的精神风貌，引导和
激励广大少先队员自觉把个人的成长进步和祖国发展紧密联
系在一起，为构建社会主义和谐社会贡献智慧和力量，学校
德育处决定于x月xx日举办“传承文明青春”活动为主题的迎
五一文艺大型文体活动。

二、活动口号：

用我们的方式庆祝五一!

用我们的热情庆祝五一!



用我们的行动迎接五一!

三、活动形式

活动形式分为文艺和体育两大类。歌舞以演唱、舞蹈、朗诵
等丰富多彩的艺术形式打造一台体现青春气息，积极健康、
富于激情的文艺晚会。体育活动以学生竞赛活动、教师游艺
活动的形式开展。

四、文体活动组委会

组委会主任：(xx乡中心小学校长)

组委会副主任：(xx乡中心小学副校长)

组委会成员：(xx乡中心小学教导主任)

(xx乡中心小学总务主任)

(xx乡中心小学少先大队辅导员)

组委会下设筹备组、技术组、后勤组：

筹备组：处理活动筹备期间的日常事务，协调各部门工作，
检查各项准备工作的落实情况。

组长：

组员：、

技术组：协助各级、各班搞好节目把关和节目筛选工作，对
节目提供必要的指导。

组长：



组员：、

后勤组：协调活动中相关工作(包括体育比赛中的裁判评分)。

组长：

组员：、

五、文艺节目

1、舞蹈：《开门红》

编排：

表演：六年级(1)班等。

2、表演唱：《过家家》，辅导老师：

编排：

表演：三年级等

3、鼓舞《踏浪》

编排：

表演：二年级等

4、诗朗诵：《我站在祖国地图前》

编排：、

5、舞蹈《浪漫樱花》

编排：



表演：五年级(1)班等。

6、舞蹈：《娃哈哈》

舞蹈编排：

表演：一年级等

7、口风琴演奏：《马兰花开》

编排：

表演：音乐兴趣组等

8、舞蹈：《老鼠爱大米》

编排：

表演：五年级(2)等。

9、舞蹈《欢庆》

编排：、

表演：四年级、等。

10、舞蹈《快乐摇摆》

编排：

表演：六(2)班等。

11、舞蹈《春晓》

编排：：、



表演音乐兴趣组等。

六、学生体育活动及教师活动。

五一服装店活动宣传语篇七

随着五一劳动节的到来，从年初开始的安全问题终于缓解的
差不多了。而我们商场的'生意和工作也在这个阶段逐渐完全
复工完毕。尽管在年初的时候遇到这么多的不利，但是眼见
着大好的销售实际到来，我们也将一切都倾注在了这次的五
一劳动节的假期上！

在四月左右，我们就已经开始为这次的五一活动充分的准备，
毕竟是久违的大型促销活动，面对如今的情形，我们必定会
大大的准备一番。以下是这次促销活动的总结：

商品方面：五一即将到来，各大商家也开始盯住这次的机会
准备大搞活动做好促销，尽管我们已经准备的很早了，但在
商品补货上面依旧很吃力。毕竟在最近大家都在家中囤积了
很多日用品，但到了现在，应该也到了补充的时候了。

在最终大家的努力下，加上之前的囤积，我们的商场货物充
足，并已经将所有折扣活动的标价做好了准备。

人员方面：面对五一的人流，我们对于员工也做好了充分的
培训，不仅配发了更多的口罩和消毒液，并且对各种情况的
可能做了准备和培训，加强了商场员工以及保安的安全意识。

根据情况的分析，我们依旧将宣传的重点放在网络和海报上，
并且在活动前几日就对商场做了一部分的装饰，并且放出了
部分提前的小折扣，炒热了活动前几天的气氛，也通过顾客
们的购物在各大居民区做好了宣传。

这次的宣传情况显然并不充分，但是已经是目前能做的比较



适合的准备了，尽管如此，但在五一当天过来的顾客依旧络
绎不绝。

此次的活动中，我们结合当前的情况在卫生家具方面给出了
较多的折扣，并且还有不少于相关商品捆绑销售的折扣。其
次，在零食、健身器材等娱乐休闲商品也做了不少的优惠活
动。

在五一活动的这几天，顾客到来的比我们预想的还要多，并
且在销售额上也是频频高增。面对众多的人流，我们也积极
的维持了商场秩序，并为客户做好服务。

值得一提的是，这次的活动优惠券的发放方式是使用商场网
购软件领取的，这不仅很好的宣传了我们商场的线上购买软
件，还给顾客带来了一份放心。

总的来说，这次的活动非常的成功，尽管期间有一些小问题，
但是在大家的努力下，我们顺利的挽回了之前的淡季状况。
在之后的工作中，还要继续加油啊！

五一服装店活动宣传语篇八

1、素质提升，交流分享，精耕深耕，永续辉煌。

2、本周举绩，皆大欢喜，职域行销，划片经营。

3、忠诚合作积极乐观努力开拓勇往直前。

4、时不我待，努力举绩，一鼓作气，挑战佳绩！

5、落实拜访，本周破零，活动管理，行销真谛！

6、技巧提升，业绩攀升，持之以恒，业绩骄人！



7、业务规划，重在管理，坚持不懈，永葆佳绩。

8、回馈客户，从我做起，心中有情，客户有心。

9、时不我待，努力举绩，一鼓作气，挑战佳绩。

10、全员齐动，风起云涌，每日拜访，铭记心中！

11、快乐工作，心中有梦，齐心协力，再振雄风！

12、一马当先，全员举绩，梅开二度，业绩保底！

13、三心二意，扬鞭奋蹄，四面出击，勇争第一！

14、一鼓作气，挑战佳绩。

15、众志成城飞越颠峰。

五一服装店活动宣传语篇九

幸福大投"球"，下一个属于你。

上午11：00开始

音乐放弃（首先暖场，音乐打造声势，吸引群众，聚集一定
的`人群，烘托现场气氛），2遮阳伞摆好，工作人员到场，3
开业横幅，宣传标语悬挂好。

主要销售活动

以特别大的t恤（图案是以店铺名称，服装特色为内容），悬
挂于门店上方，大衣里面用气球填充，使其饱满。——吸引
过路人留步。

在衣服下方设计两个超大口袋（使其能鼓起来），左边为"福



（服）袋"，右边为"手袋"。观众通过从下往上仍纸团，投中
一方送相应礼品。（要求：纸团上写有姓名，联系方式，销
售活动后还将从中随机抽出数名幸运者。后期可以利用这些
信息定期传递我们门店最新优惠信息）——吸引学生参与其
中，了解门店信息。

最后，把特制大衣拍摄成艺术照片，并写上此次参加我们销
售活动，并且留下姓名与联系方式的学生姓名，然后贴在店
铺墙上。（目的是为了来店铺的消费者有机会看到自己的名
字，产生一种自豪与归属感）。

规则与要求：

1、左边送——"掘贝一家通"的5元代金券（一月内使用有
效）。

右边送——一些生活用品（比如洗衣粉，牙刷，牙膏以及肥
皂）

幸运者礼品——本店的牛仔裤一件或时尚t恤一件。（数名）

2、投纸团者与大衣的空衣袋要保持一定距离，在工作人员指
挥下头球与拿奖品。

特制大衣要求：

1、颜色鲜艳，图案明显；

2、衣袋要大，要深；

3、销售活动前必须把大衣挂好（挂在何处暂定）

方案一：



一人行，第一件原价，第二件打8折。

两人行，两个人第一件打9折，第二件统统半价。

三人以上（包括三人）全体六折。

方案二：

凡是当天在本店购买服装的消费者，可获赠服装店代金券10元
（或"掘贝一家通"会员卡，可打8。8折与积分，积分越高，
打折越低），用代金券牢牢抓住顾客，牢牢抓住顾客的心，
提高长期回头客。


