
社区国庆节活动方案(精选7篇)
方案是指为解决问题或实现目标而制定的一系列步骤和措施。
方案对于我们的帮助很大，所以我们要好好写一篇方案。以
下是小编为大家收集的方案范文，欢迎大家分享阅读。

社区国庆节活动方案篇一

1、电器有限公司成立19周年，为更好的证明了实力，传达经
营理念，提升企业品牌形象，开展全方位的推广活动势在必
行。

2、直接竞争对手好万家利用大量资金(无论是在电视广告、
报纸、单张上)全力反搏;国美电器欲于国庆前后在开业;大环
境上，国美、苏宁、永乐等电器连锁大鳄正在吞噬二、三级
别市场，家电行业激战越演越烈。

3、为了减少电器有限公司挂绿店的搬迁造成的负面影响，强
势宣传博罗店的成功签约。

4、中国传统的国庆节，是一个假期较长，消费能力强，拉动
商品消费、进行品牌宣传的好机会。

综上所述，我们应充分利用以上契机，最合理的整合资源，
有计划、有策略的开展一次时间跨度较长的系列促销活动，
带动经济增长，实现品牌形象与商品销量的同步提升。

1、活动主题

国庆期间活动口号：诚信铸就、十九辉煌;众店齐庆、礼礼俱
到;(具体时间：9月24日——9月30日)

国庆期间活动口号：贺国庆、一元家电惊爆全城，挑战价格



极限。(具体时间：9月28日——10月5日)

2、活动思路：充分利用两大契机，通过特惠酬宾、豪礼派送、
一元特价机热销等一系列促销手法，直接让消费
者“礼”、“利”双收，从而提高公司商品销量及展现辉煌
历史。

3、活动时间：9月24——10月5日

各连锁店(包括xx店)

总监督： 总负责部门：销售管理、采购部、各分店

各分店总负责人：各分店店长(监督人：销售管理部、采购
部)

1、各分店全场特价

各分店特价商品要保持在80%以上，特价商品主要定位在

a、库存量较大、急需处理商品

b、其它商家主推商品及公众敏感性机型

c、我司主推商品

d、厂家规定特价商品。

具体特价商品及销售定位见商品部下达的销售定位表，要求
特价与原价的差距有一定的幅度。

2、来就送(司庆有喜、畅饮畅赢，1000瓶可乐与您饮)

活动主要针对司庆期间光临电器连锁店的顾客，不需购物即



可免费赠送小可乐一瓶，人限1支，先到先得，送完即止。可
乐可由市场部统一购买或由各分店根据自身需要购买，各店
限350支，要做到有计划、有节制派送，活动结束后根据实际
送出数量再和市场部结算。

3、购又送(购物送麦当劳券)

活动主要针对国庆期间在电器连锁店购物的顾客，凭购物单，
购物满1000元送价值20元麦当劳使用券;购物满3000元送价
值30元麦当劳使用券;购物满5000元送价值50元麦当劳使用
券;购物满5000元送价值100元麦当劳使用券。

日日新店由负责联系券，xx店由负责联系，xx店由负责联系，
先从麦当劳或肯德基负责哪出50张，10月4日各分店活动结束
后根据实际送出数量再和对方结算。

4、厂家好礼送

及我司所存在的赠品做统一配送并于活动前2天传到各分店，
各分店根据采购部所制定的赠品配送政策事先书写好海报，
活动前1天晚上张贴在对应商品上，同时采购部根据赠品在活
动前根据赠品情况进行对应调拨。

5、老总签名、字字重金

活动期间联系众厂家资源分别在9月24日、25日，10月1日、2
日、8日、5日(星期六、日)开展老总签名售机活动，活动形
式：签名优惠、现场竞猜、游戏娱乐、文艺表演、购机有礼、
现场新机及主推机展示、赠送礼品等。

6、一元超低价活动

a、活动时间：9月24日——26日;10月1日——3日



b、超低价抽号券2种领取途径：

(a)、每天的排队的前150名顾客都可以领取抽号券。(凭单张
排队)

c、方法：9月24日—26日;10月1日—3日各分店每天上午9:30
开始派发抽号券，排队两列，一列为通过购物已经拿到抽号
券，一列为没有抽号券人员，派发只派发给没有抽号券的一
列，后两列共同把抽号券的抽号联投入到希望购买对应商品
箱子内，事先说明每人只能有一张，如发现一人有两张或多
张的只按照1张有效计算，其它的按作废处理。各分店箱子由
各分店美工负责制作并在箱子上书写“商品，1元”及数量，
并在现场用大海报纸书写细则。现场负责人：派发前由行政
专员负责对本项活动用话筒讲解，并有4名售后服务人员负责
现场秩序(廖总事先安排)，派发人员：文员、财务人员。

f、所有超低价商品必须在活动前开好收据在相对应地方填写
商品名称、型号、价格并盖本分店章，后交各分店负责本次
活动的财务人员处，由其在收款人处书写自己的名字活动前
统一保管，因本次超低价商品为非正常销售，顾客抽中后即
在现场交款，由现场财务人员负责收款，活动结束后统一交
到财务，如为赠品列为营业外收入，正常商品亏损列入店费
用。

g、当天所有超低价商品统一堆放在店门口显眼处，并由美工
负责书写海报并张贴在相应超低价商品上，要求堆放要有气
势，当通过抽号产生购买超低价商品后，由现场司仪宣布中
奖号码，并把超低价抽号联交到售超低价商品处，现场负责
人通过检查顾客的顾客联和抽号联及骑缝章是否相信吻合来
判定，如无误在现场付款后现场领取超低价商品。

h、活动开始的前一天晚

上(营业结束时)，各店把超低特价海报全部张贴于店门口显



眼位置。要求海报价格、商品及数量要明确突出，并尾注：
数量有限，送完即止。每次活动前晚由各分店行政专员负责
安排布置好超低价购物现场，并拉好隔离带，同时安排美工
书写“排队处”

i、在派发超低价购物券前由现场负责人通过咪头或大声公讲
解超低价购物细则。在派发超低价及抽号过程中由售后中心
安排维修师傅(4人)维持现场秩序。

7、购物抓现金活动

a、活动时间：9月24日——26日;10月1日——3日

b、活动地点：各连锁店

c、活动方式：购物抓现金

d、方法规则：

(a)、活动期间凭本公司购物满1000元及以上收款单据，即可
参加抓现金一次。满5000元及以上抓两次;购物满10000元以
上可抓三次，最多三次。

(b)、抓现金单据当日有效，对已抓现金客户的单据由抓奖负
责人注明“已抓奖，此单作废”字样。

(c)、顾客所抓硬币，通过现场抓奖负责人点数核对后，可直接
在兑奖区领取现金，并登记。(须登记有关资料：抓奖人姓名、
身份证号码、地址、电话、购物金额、单据号码、抓现金金
额等)

e、美工在活动前书写抓现奖明细海报(活动开始前日晚在店门
口规划好“购物抓现金”区。店长安排两名员工提前在排队
处接待及解释活动的具体做法，控制现场气氛。



f、各分店美工负责各分店抓现金箱;行政专员兑取抓现金的一
元硬币，数量可根据抓现金箱的大小来安排。

8、演艺狂欢、热力酬宾

a、活动时间：9月24日—25日、10月1日—2日、10月4日—5日

b、活动地点：各连锁店店门外

c、活动形式：根据厂家提供的文艺资

源，在现场开展歌舞表演、互动游戏、礼品派送、现场靓机
展销等一系活动。

d、场地气氛营造：拱门、汽球、彩旗、横幅、促销帐篷布置
以外，着重于舞台、舞台背景、音响(调试)、产品展示为主。

e、采购部根据厂家回复情况与市场部做统一调整和安排表演
具体时间、内容、具体厂家。

f、司仪、文艺节目、互动游戏、现场赠送礼品(糖果火为主)
要提前由市场部审核，尽量做到最好最有影响力。

9、放心服务全方位体验

已经很难由绝对胜出的把握，在服务方面的提升是目前各商
家所追随的，但真正在服务方面有所突出是少之又少，我司
在此时推出也是胜人一筹的措施，提升消费者购物的附加值。

b、活动时间：9月24日——10月5日(如消费者反应强烈可继续
实施)

c、活动主题：电器放心服务全方位体验;



d、活动内容：(a)、售前服务体验;(b)、售中服务体验;(c)、售后服
务体验。

e、活动详解及分：

a、售前服务：主要是指免费接送消费者，目前在家电零售行
业免费接送在还未曾见过，在超市行业已早实施，推出此项
业务主要基于：创造首家，制造舆论效果，从侧面提升影响
力;费用不是很大;突出服务质量;为以后的服务提供借鉴依据。

实施措施：

(a)时间：9月24日—10月5日，24日前通过广告宣传，渐渐把
顾客注意力注意到，国庆前再通过广告宣传活动内容以此把
活动推向高潮。

(b)是以打电话预约形式完成(未形成惯性，避免无目的性)，
我司通过广告形式向顾客说明预约电话号码，一般情况下是
提前1天预约，次日根据顾客的购买时间定时到顾客家中接人。

(c)各片区、分店接电话负责人：各分店文员，分店文员接电
话后登记顾客的姓名、电话号码、地址、及接送时间，如顾
客需当天来店内购买，文员电话至接送司机，司机负责到顾
客家中接人，每天下班前文员负责登记需接顾客名单并交班
给车队长。

(d)接顾客车安排：xx区安排面包车接顾客，安排售后面包车
接顾客，安排长安面包车接顾客，由车队长负责安排接顾客
司机(原则上一个司机负责一天接顾客的工作)。如司机把顾
客接到店内后又到其它地方接顾客首先到仓库询问是否有到
该地方的货物并顺代送货。

(e)顾客到车上后，司机负责给顾客发“购买商品意向”纸
条(到店门口用，后有介绍)，并告诉顾客把希望购买商品写



在纸上，由顾客保留，司机向顾客说明到店门口后交在门口
接待的服务人员。

b、售中服务：是指顾客到店门前后到购完商品后阶段的服务

(a)负责接顾客的司机把顾客接到店门口后，司机向顾客说明
到店门

口由接待员接待并把“顾客购买意向”书交给门口接待人员。

商品)，接待服务人员把顾客送到对应组并交接给销售员后再
回到原位。

(c)销售员在接到顾客后要微笑向顾客解说并在顾客选商品的
同时给顾客倒杯水，现场会出现顾客先不购物而是到其他商
场比较或者是等几天再购买的现场，销售员要极力挽留顾客，
提高购买完成率。

(d)顾客购物后，如小件商品顾客自行提走，如是大件商品顾
客可自愿选择自行走或跟车走，如顾客选择跟车走购物后到
休息区休息，各分店安排一个休息区，休息去旁要有饮水机
一台及当天或前日报纸，并在现场摆放一台彩电和dvd并播放
精彩电影，现场安排一名服务人员负责现场倒水和处理其他
事项工作，让顾客真正感受到的放心服务。

c、售后服务：具体由廖总负责，按照以往操作执行。

f、宣传安排

a、电视广告

(a)、电视广告词：

电器19周年志庆之放心服务体验



9月24日至10月5日，全面推出放心服务全面体验活动，凡乡
镇顾客购物可享受免费接送活动，只要您提前1天预约，免费
接送车辆会准时开到你家门口，让您享受尊贵服务。

比质量、比价格、比服务，就是

(b)、广告投放费用

b、横幅：30条：规格：12*0.75m，内容：“xx19周年志庆之放
心服务全面体验篇，拨打电话预约购物，免费接送，让您享
受尊贵服务”，数量分配：各分店门口各一条，xx市所属下乡
镇1条/镇，xx5条/县。由各分店行政主管负责相关报批及安排
悬挂工作。

单张：数量xx0张，a4彩色印刷，其中夹xx日报3000张，夹
报xx张，夹报3000张，其余各分店4000张，各分店店长安排
销售员在各所属乡镇派发。

c、费用预算（略）

10、彩车巡游

a、活动时间：9月23日—10月3日

b、活动形式：车辆巡游、人员巡游

c、具体安排：

(a)、车辆巡游：按照空调节方式进行。

(b)、人员巡游：人员巡游：各片区、分店于9月23日至10月3
日每天10名人员在所属片区内巡游，为推出效果新颖性和刺
激顾客的眼球，人员巡游的带头人为形象较好的女性并穿旗



袍手拿宣传牌，宣传牌上书写“电器欢迎您”，如单张印刷
出来后，巡游人员并负责派发单张工作，在路上巡游其间人
员不能走散，包保持单行行走，到路口后，人员可散开并开
始派发单张，隔段时间后人再排队开始巡游。

(c)、巡游路线：各分店根据各区的消费习惯及消费比例合理制
定相关巡游路线及派发单张数量。

(d)、彩车装饰：各分店安排3辆彩车巡游，彩车上配备宣传喷
画两张、车头插彩旗两面、车身插彩旗4面进行装饰，喷画具
体内容由市场部制定，并通知车辆于活动前2天到广告公司统
一安装。

(e)、彩车来源： 负责于9月20日租赁9辆0。6小货车，要求货
车不能太旧，司机手续齐全，并听从我司安排，活动期间巡
游车辆要求车身清洁定期清洗。预算：租赁费150元/天，油
费60元/天。

1、电视广告

a、投放时间：9月22日—9月24日;9月25日—10月1日

b、投放形式：密集投放文幕广告

c、媒体选择：、电视台

d、广告词：

贺司庆、迎国庆，千万让利、以“礼”服人

9月24日—10月5日各连锁店联合众厂家齐献礼：来就送可乐、
购物又送麦当劳券、厂家好礼送不停;购物抓现金、老总签名
售机，热歌热舞闪亮登台;更有全场特价80%，一元家电抢购
即将惊爆全城。



礼多人不让，我们承诺：只要您来，我们就送!

比质量、比价格、比服务，就是

e、广告投放时段及费用（略）

社区国庆节活动方案篇二

以“感恩伟大祖国，营造尊老氛围，建设和谐社区”为主题,
在社区内营造文明、和谐、幸福的人文环境，进一步深化社
区居委会服务体系，促进社区的和谐发展。

时间：20xx年9月24日

上午9：30—11：30、

地点：

主办单位：

协办单位：

活动主题：感恩伟大祖国 营造尊老氛围、建设和谐社区。

总策划：

策 划：

成 员：

主 持：



社区国庆节活动方案篇三

一、活动目的：

为了丰富__社区文化生活，与全体住户共庆国庆佳节，让居
民观赏精彩节目，__小区管理处与多家商户合作隆重举办了
此次国庆晚会。

二、活动时间：

三、活动地点：

__小区活动中心广场

四、协作单位：

__日报、__公司

五、活动内容：

节目表演现场抽奖

(一)节目表演：

2、节目内容包括歌伴舞、戏曲联唱、器乐表演、幼儿舞蹈、
老年人舞蹈等。(后附节目单)

(二)现场抽奖：

1、共发放1000张印有编码的晚会奖券(开场前在入口处发放。

2、共设五个奖项：特等奖1名、一等奖5名、二等奖10名、三
等奖20名。

3、抽奖方式：特、一、二、三等奖按投入抽奖箱中的副卷号



码由嘉宾抽取。并在现场兑奖。

4、幸运奖用抽乒乓球上号码的方式抽取2个末位数。幸运奖
兑奖于晚会结束后在指定兑奖处兑奖。

5、特、一、二、三等奖不可重复，但以上奖项中奖者仍可参
加幸运奖的抽奖。

六、现场布置：

(一)舞台：

舞台设在活动中心广场东侧，舞台上铺设红色地毯，背景用
红色幕布(上面粘贴晚会主题、主办单位、协办单位)，幕布
四周用亮光纸和彩色汽球装饰，舞台上共挂红灯笼100对，舞
台后侧阶梯上摆放高绿色盆景30盆，舞台前侧阶梯上摆放小
花卉120盆，舞台灯柱上缠绕彩色汽球。舞台左侧为奖品存放
点。

(注：舞台须加以严控，除演员、相关作人员及特邀嘉宾外任
何人不得上去)。

(二)嘉宾席：

嘉宾席设舞台正下方，共摆放6张长条桌、24把椅子(分成两
排摆放)。嘉宾席上铺设红绒布、矿泉水、果盘、嘉宾牌和节
目单。嘉宾席后面为小演员席，摆放100张小椅子。嘉宾席和
小演员席周围拉警戒带并拉出嘉宾通道。

(三)兑奖处：

设长条桌一张、椅子四把、标识牌一个以及相关奖品。

七、安全保障：



舞台上设10名安全员(每侧各5名)、嘉宾席左侧(包括嘉宾通
道)设4名安全员、嘉宾席右侧设两名安全员、兑奖处设4名，
其他12名安全员由主管安排设置在关键位置。

八、晚会所需物资：

__

九、经费预算：

物资购买(见上表格)：x元

备用金：x元

共需经费：x元。

社区国庆节活动方案篇四

一、 活动宗旨：

以“感恩伟大祖国，营造尊老氛围，建设和谐社区”为主题,
在社区内营造文明、和谐、幸福的人文环境，进一步深化社
区居委会服务体系，促进社区的和谐发展。

二、 时间和地点：

时间：20xx年9月24日(星期六)

上午9：30—11：30、

地点：花城社区文化广场

三、 活动单位：



主办单位：花城社区居委会

协办单位：碧桂花城物业管理公司、碧桂花城学校

活动主题：感恩伟大祖国 营造尊老氛围、建设和谐社区。

四、 参加人员：花城社区居民;特邀有关领导、嘉宾。

五、 组织机构：

总策划：陈金凤

策 划：刘莉

成 员：何杰潮、欧少芬、冯兆元、刘志伟

主 持：解力耘刘志伟

六、活动分工：

(一)资料组：

(1)主持稿、节目单。(解力耘、陈金凤)

(2)发放入场券、《节目单》、小礼品等物品资料。(黄思研、
公司员工)

(3)现场饮用水、标识，活动方案报辖区民警中队。(何杰潮)

(4)现场环境(横幅、嘉宾台、观众座位等)布置。(物业管理
公司)

(二)统筹：

(1)节目的.流程监控。(周倩雯)



(2)全场录像、拍摄。(何杰潮)

(3)现场音响。(阿康)

(4)交通、安保。(何杰潮)

(5)老年人专座、演员、嘉宾座位安排。(欧少芬)

(三)活动流程：

1、8：30—9：00时 工作人员就位，做好准备工作。

2、9：00—9：30时 暖场，播放音乐。

3、9：30时 主持人介绍领导和嘉宾。

梁淑艳 陈嘉茵 何海仪(政府) 黄绮霞 冯兆元(公司)

束轩 梁少蓉(学校)王春泉方佩玉黄汉光(老年人代表)

4、主持人宣布活动开始。

5、活动期间穿插抽奖。

6、活动结束，演职人员和领导嘉宾合影留念。

备注：

1、黄思研负责活动后剩余礼品的保管和活动报道

2、周倩雯负责演出服装、道具、音响的安置与保管

3、欧少芬负责嘉宾礼品的发放

4、何杰潮负责配合公司人员做最后清场



社区国庆节活动方案篇五

为热烈庆祝中华人民共和国成立__周年，热情讴歌新中国社
会主义现代化建议的伟大成就，以丰富多彩的文艺活动表
达__社区居民迎接共和国__华诞，为构建文明、富裕、和谐
新区而开拓奋进，勇创佳绩的豪迈心情，“庆国庆”文艺汇
演将隆重开幕，特制定方案如下：

一、活动主题

“与时代同步让青春飞扬”

二、指导思想

为了庆祝中华人民共和国建国__周年，丰富社区广大居民的
假日生活，__社区特举办庆国庆系列文化活动。展示我社区
居民健康向上的精神风貌和艺术特长，推动社区精神文明建
设。

二、组织机构

主办单位：__社区居委会

承办单位：武术协会、__社区红歌会

三、活动内容

1、健康向上，风格要清新，明朗，幽默，充分围绕“庆国
庆”主题，反应__社区居民奋发向上的精神面貌。

四、活活动地点

__社区



五、节目表演形式

主要表演形式为唱红歌等。

六、活动时间

演出时间10月3日

七、工作要求

1、突出主题，统筹协调，积极引导。要坚持团结稳定鼓劲和
正面宣传为主，紧扣贯彻落实党的精神、坚持中国特色社会
主义道路这条主线，对社区党员干部、居民群众进行爱党、
爱国、爱社会主义以及民族精神的教育。

2、积极宣传，营造氛围，推动工作。要充分利用外媒体和宣
传阵地，宣传好在庆祝活动中好的做法和经验。做好庆祝建
国__周年活动的宣传工作。

社区国庆节活动方案篇六

在此十一国庆节，我沿江社区举办文艺汇演，进一步丰富社
区居民的文化生活，提高社区的精神文化享受。特举办此活
动，构建和谐社会氛围。

道佐乡沿江社区

10月1日上午9：00

道佐乡文化站

文艺表演

组长：朱本辉



副组长：朱本仕

组长：朱本辉

成员：陈丽、陈英凤

1、负责活动方案制定；

2、制作宣传海报，组织社区群众参观；

3、活动演出节目选定、排序；

4、主持人选定；

5、表演背景墙的布置；

6、邀请领导及媒体。

组长：杨云全

成员：曾明秀、陈选明、徐艳霞

1、负责音响、舞台、背景墙的布置；

2、宣传氛围；

3、工作衔接；

组长：朱本仕

成员：杨焱、曾守秀

1、购买水、纪念品；

2、换服装安排、催场；



3、保管物品。

组长：朱本忠

成员：徐锦祥、徐木林

1、负责安全工作；

2、维护现场秩序。

社区国庆节活动方案篇七

地点：游泳池旁边篮球场

对象：花园中老年人

项目：(1)文艺表演类：

由花园各个小区居委会选拔后推荐出由中老年人排演的文艺
节目，反映中年人的精神风貌，老年人老有所乐，老有所为，
节目形式不限，曲艺、歌舞均可，能够反映社区中老年人的
精神面貌即可。为了调动整个会场的气氛，可以考虑邀请市
内一些知名的曲艺演员穿插表演，如：、等。

花园各小区居委会于9月25日前将所选送的文艺节目报送活动
组委会，每个小区可推荐1—3个文艺节目。

(2)书法绘画类：

参赛人员将自己的参赛作品递交到各小区居委会，在作品后
面注明姓名、联系电话。所有作品一律不退。由活动组委会
评选出相应奖次，在文艺表演活动中颁发奖品及证书。

各小区居委会于9月25日前将推荐作品递交到活动组委会，活



动组委会将选择优秀作品在10月2日当天在现场进行展览。

时间安排：上午8：30——11：30文艺节目表演

下午2：00——6：30参观书画展

花园庆国庆系列文化活动之——成长快乐

时间：10月4日

地点：游泳池旁边篮球场

对象：3—12岁小朋友

项目：(1)、文艺表演类：

唱歌、舞蹈、乐器演奏等均可;

所在小区居委会将与9月25日前将参赛节目推荐到活动组委会
选送。组委会将评出优秀节目。

(2)、现场绘画类：

在现场布置部分桌椅及遮阳伞，准备同类尺寸大小一样的绘
画纸及绘画笔(一套)，按免费(或按成本价)发放给小朋友，
同时参赛的小朋友可以免费领取一个纸品卡通造型的遮阳帽。

画完的小朋友在递交绘画作品后可领取一瓶饮料，同时作品
在现场进行布展。纸张和文具以及的准备根据预计参加小朋
友人数而定。

9：00——11：00文艺节目表演

花园庆国庆系列文化活动之——与时代同步让青春飞扬



时间：10月6日

地点：游泳池旁边篮球场

对象：青年人

项目：(1)文艺表演类：

时尚动感，唱歌、舞蹈、乐器演奏均可。

节目由各小区居委会筛选推荐，于9月25日前报送到活动组委
会，组委会将评出优秀节目。

(2)户外大型攀岩：

按两人赛制，每两个人分为一组，根据抽签的办法决定攀左
右岩壁，在攀岩墙的最顶端设置一铃铛，当选手攀到顶端触
摸到铃铛时为胜，可奖品一份，另外选手可获得纪念品一份。

同时可设助威团用锣鼓为选手助威加油，调动现场气氛。

时间安排：8：30——11：00文艺表演

9：00——11：30攀岩比赛

本次活动基本上是由活动组委会牵头，基本上以各小区居委
会为单位参与宣传和组织的模式，因此本次活动主要以各小
区组委会为主，在整个活动结束后组委会将评出相应的居委
会优秀组织奖。

各小区居委会于9月25日前将参赛项目，节目名称、人员等报
送活动组委会。


