
2023年西餐厅活动策划方案 西餐厅圣诞
节活动方案(大全7篇)

为了保障事情或工作顺利、圆满进行，就不得不需要事先制
定方案，方案是在案前得出的方法计划。通过制定方案，我
们可以有条不紊地进行问题的分析和解决，避免盲目行动和
无效努力。以下是小编精心整理的方案策划范文，仅供参考，
欢迎大家阅读。

西餐厅活动策划方案篇一

节日期间x将选拔10名小朋友为x今年的圣诞幸运小天使，参
加12月25日26日x举办的各项圣诞的活动。每位小天使将获赠
丰厚的.节日礼品一份。凡年龄在7周岁以上的小朋友即日起
即可到x一楼服务中心报名。x将根据报名先后，择优录用。

凡在唱歌、跳舞等方面有一定特长的小朋友，均可报名参
加12月24日晚x举办的“幻彩圣诞”狂欢晚会，使自己得到锻
炼成长，同时还可赢取精美的圣诞纪念礼品一份。即日起开
始，无论个人还是团体均可到x一楼服务中心报名，x将根据报
名先后择优录用。

节日期间，逢周六周日，x将在二楼举办谜语有奖竟猜活动，
只须光临x即可参加，靠您的聪明才智猜中谜语，赢得精美礼
品。

圣诞节的礼物，奇妙而又。12月24日——26日，只要您光临x
就有机会获得圣诞老人送给您的礼物，在这个浪漫的节日里
收获一份特别的惊喜！

圣诞节到来之际，x恭祝全市人民健康、快乐、平安、幸福！



宣传计划：

1、店内外装饰

12月11日前，完成圣诞氛围的营造

2、dm广告

12月10日前印制好，并开始发放

3、电视广告：

12月8日开始打字幕广告；12月15日开始上画面配音广告；

西餐厅活动策划方案篇二

云海轩咖啡厅

368元/位

1、提前购买餐券享受“五赠一”活动；

3、团队用餐不享受团队优惠政策；

4、以往所售的自助餐券或团购宾客可补差价用餐。

为了进一步烘托节日气氛，增加对外宣传，展示自助餐美食，
提升对外美誉度。

“龙虾圣诞晚宴”

以晚餐自助餐形式为主，配以小提琴、萨克斯现场演奏，主
要推广“鲜活波士顿龙虾”无限享用、海鲜等各式中西式菜
品和甜品。并有抽奖活动。



1、西餐厅以及大堂明显部位摆放相关活动内容的x展架。

2、餐厅门口制作泡沫雕刻，主题为龙虾、圣诞树、小鹿等。

3、餐厅内增设大型法式甜品展台。

4、餐厅内张贴圣诞树等各种相关图片，摆放圣诞树悬挂彩灯。

6、海鲜台摆放龙虾展台，且以生猛海鲜为主布置刺身台。

7、餐厅圆形凉菜台悬挂白色雪花。

8、餐厅内播放符合主题的圣诞节歌曲。

9、员工佩戴圣诞帽。

10、餐厅柱子悬挂圣诞吉祥物。

11、提前摆放相关宣传单页。

1、公关销售部以及餐饮经营管理部负责对客户提前做好宣传
工作。

2、餐饮部：

1）由西餐厅厨师长谢亚鹏全力保障出品；

2）做好24、25日接待工作，及数据分析和活动总结。

3、保安部负责现场用餐秩序的维护工作；

4、营销发展中心：

1）负责展架及宣传单页的制作；



2）微信平台的宣传工作。

5、工程部负责相关背景音乐的更换；

6、采供部负责协助采买圣诞节相关物品及原料。

西餐厅活动策划方案篇三

路演方式；在西餐厅周围搭建一个平台，邀请若干对情侣上
台表演，说出以你们的店名开头的再加上字体的形式展示，
如＂富贵餐厅+排骨＂（最少十个），这样推广自己的品牌。
谁说得多就奖励谁一个吻和一朵玫瑰（亲自送上）或其他。
（主要还是控制气氛的人）

七夕节，是中国传统节日中浪漫色彩的一个节日。在这样的
一个日子里餐厅的促销活动应该以爱为主题。

1、表达爱，传达爱

2、“爱她，就带她来吧”

1、路演方式；在西餐厅周围搭建一个平台，邀请若干对情侣
上台表演，说出以你们的店名开头的再加上字体的形式展示，
如＂富贵餐厅+排骨＂（最少十个），这样推广自己的品牌。
谁说得多就奖励谁一个吻和一朵玫瑰（亲自送上）或其他。
（主要还是控制气氛的人）

2、发宣传单；工作人员穿古装在人口密集地发放。穿古装服
给众人带来欣喜的感觉，引发大家的好奇心，加大对餐厅的
知名度。

3、拉横幅.如＂表达爱传达爱＂xx餐厅给你带来爱的惊喜。

4、杂志，报纸登刊：（因为比较高档的餐厅，所以，名流方



面不用多讲）该店的不好的地方：就是让你们两位情人，在
那种环境中表现出那种亲昵的冲动。

5、现金返还。现在很多企业开始实施现金返还的促销策略。
只要消费者购买了规定的产品，可立即在购买处获得现金返
还。现金返还可以让消费者感到这是实实在在的现金优惠，
可由消费者任意支配；而不会像返券那样在购货时受到时间，
地点和产品牌子的限制。因此这种促销方法更受消费者的欢
迎，促销效果更加明显。

6、推出折扣券，增加菜品，增值服务，开展娱乐活动；推出
一款情侣套餐，附增玫瑰一朵；就餐过程中可以播放轻音乐，
也可设置点歌频道。可以开展餐后抽奖活动，奖品为心型气
球，小型娃娃等以女性为主体的奖品，或亲一下，抱一下的
温馨字条。以降低成本为主。简单又不失浪漫。

7、（如果可以）飞机烟雾的形式或者电视。

8、室内装饰以简洁为主，粉色为佳，忌雍容华贵。

西餐厅活动策划方案篇四

1、活动主题：

2、浪漫烛光平安夜，缤纷圣诞狂欢节!

3、浪漫烛光西式牛排套餐，惊喜就在xxx!

(针对24日晚平安夜的)

4、本次活动主推牛排套餐，24日平安夜晚推出浪漫烛光牛排
晚餐，25日白天主推牛排家庭套餐，大搞节日氛围，宣传xxx
餐厅人气。



1、即“圣诞”活动之后再次宣传xxx餐厅，强化xxx餐厅知名
度，增加人气；

2、庆祝圣诞节，现如今圣诞节也是中国人比较喜欢过的一种
西方节日，有家庭式的，朋友式的，情人式的各种各样party。
在圣诞活动宣传期间，公司可宣传企业文化，提升品牌形象，
强化企业知名度。

20xx年12月24日晚(平安夜)

20xx年12月25日白天(圣诞节)

1、在餐厅开展圣诞节活动，在餐厅做圣诞布置，加强餐厅的
喜气、热闹的活跃气氛，重要的`是让顾客有种过节的感觉。
放置圣诞树，装饰圣诞树，礼品堆放在树下突显节日氛围。

2、餐厅推出特别圣诞牛排菜单，具体可分为：圣诞美餐，情
侣套餐，儿童套餐，家庭套餐。

3、针对平安夜售卖平安果(用包装纸装饰后的苹果)

5、进店消费的顾客消费满100即送咖啡特饮券1张(下次用餐
时可使用)，小朋友免费送气球，所有员工都着圣诞帽突显节
日氛围。

6、制作餐厅专属会员卡，免费赠送会积分会员卡，到餐厅消
费享受优惠。

7、餐厅内播放圣诞颂歌。

西餐厅活动策划方案篇五

路演方式;在西餐厅周围搭建一个平台，邀请若干对情侣上台
表演，说出以你们的店名开头的再加上字体的形式展示，如"



富贵餐厅+排骨"(最少十个)，这样推广自己的品牌。谁说得
多就奖励谁一个吻和一朵玫瑰(亲自送上)或其他。(主要还是
控制气氛的人)

七夕节，是中国传统节日中浪漫色彩的一个节日。在这样的
一个日子里餐厅的促销活动应该以爱为主题。

一、理念

1、表达爱，传达爱

2、“爱她，就带她来吧”

二、具体方案

1、路演方式;在西餐厅周围搭建一个平台，邀请若干对情侣
上台表演，说出以你们的店名开头的再加上字体的形式展示，
如"富贵餐厅+排骨"(最少十个)，这样推广自己的品牌。谁说
得多就奖励谁一个吻和一朵玫瑰(亲自送上)或其他。(主要还
是控制气氛的人)

2、发宣传单;工作人员穿古装在人口密集地发放。穿古装服
给众人带来欣喜的感觉，引发大家的好奇心，加大对餐厅的
知名度。

3、拉横幅.如"表达爱传达爱"__餐厅给你带来爱的惊喜。

4、杂志，报纸登刊：(因为比较高档的餐厅，所以，名流方
面不用多讲)该店的不好的地方：就是让你们两位情人，在那
种环境中表现出那种亲昵的冲动。

5、现金返还。现在很多企业开始实施现金返还的促销策略。
只要消费者购买了规定的产品，可立即在购买处获得现金返
还。现金返还可以让消费者感到这是实实在在的现金优惠，



可由消费者任意支配;而不会像返券那样在购货时受到时间，
地点和产品牌子的限制。因此这种促销方法更受消费者的欢
迎，促销效果更加明显。

6、推出折扣券，增加菜品，增值服务，开展娱乐活动;推出
一款情侣套餐，附增玫瑰一朵;就餐过程中可以播放轻音乐，
也可设置点歌频道。可以开展餐后抽奖活动，奖品为心型气
球，小型娃娃等以女性为主体的奖品，或亲一下，抱一下的
温馨字条。以降低成本为主。简单又不失浪漫。

7、(如果可以)飞机烟雾的形式或者电视。

8、室内装饰以简洁为主，粉色为佳，忌雍容华贵。

西餐厅活动策划方案篇六

情人节促销活动主题。餐厅酒店促销活动，餐厅酒店中国的
情人节)促销活动主题、策划方案。酒店情人节促销方案除了
要有一个好点子，还要具有可执行和可操作性，才能更好的
把情人节促销活动做好。

情人节，餐厅酒店应如何做好营销活动策划?当同质化的一遍
又一遍的上演的时候，谁可以推出新点子，奇点子，谁就可
以脱颖而出。我们一起看一下以往的一些酒店方案金点子。

位于广州环市路某四星级酒店，去年在情人节就搞了一个名为
“情人玻璃瓶”的主题活动：酒店提供彩色玻璃瓶，情人们
把爱情蜜语写在纸上，然后塞进瓶里，再用丝带绑好，送予
对方。据闻，这样的营销活动成本较低，然而效果却很好。

今年，该酒店则举行以玫瑰鲜花装饰的“花世界主题情人
夜”。会场用300多枝玫瑰及其它装饰物布置，营造浪漫温馨
的进餐环境。届时有歌手在餐桌旁助兴表演，为情侣唱上情
意绵绵的醉人乐曲，而别有风情的萨克斯演奏及吉它弹唱也



让人陶醉一番。在席间或离席时男士可随意摘取玫瑰，送赠
情人。爱的印记，永留心底。

在北京，曾有酒店举办黑白着装晚宴，规定参加的男士要穿
燕尾晚礼服，女士要么白的要么黑，室内乐团伴奏轻柔乐韵。
席间客人或进食自助餐，或翩翩起舞。有行家分析，这样的
主题宴会不一定是最好，但总比单一的餐饮推广要强。

酒店情人节促销方案除了要有一个好点子，还要具有可执行
和可操作性，才能更好的把情人节促销活动做好。

西餐厅活动策划方案篇七

导语：父亲的'关爱像一件衣，体贴孩子的呼吸。2016年的父
亲节马上就快到来了，西餐厅父亲节活动策划怎么写?下面小
编为大家推荐西餐厅父亲节活动策划范文，欢迎阅读!

6月16日-6月17日

1、通过活动刺激亲情消费，提升企业的良好品牌形象;

2、拉动消费量，竞争市场份额;

3、加大e餐销售量，提高各店的营业创收。

心系父亲节，勇丽一家亲。

勇丽美食城、勇丽海鲜城、勇丽海鲜广场、勇丽法尔春天餐
厅

1、活动期间，各店迎宾人员对来店消费的中老年男性送上节
日祝福“您好，节日快乐”。

2、活动期间，各店增加播放《报答一生》《父亲》这两首曲



目。

3、活动期间，订勇丽e餐均有好礼相送。凡电话订餐消费
满688元免费赠送勇丽e餐扑克牌4副，凡电话订餐消费满888
元免费赠送勇丽e餐及时送vip会员金卡一张，各店做好登记，
财务备存。

4、活动期间各店厨政部推出几款父亲节爱心套餐，价格各店
可根据自己的具体情况而定，菜式以健康，营养为主，菜品
名体现父爱(参考：感恩之爱、父爱如山、父爱似水、父子情
深)。并且主推一道父亲节特色菜品。

5、活动期间到店内消费的客人，单桌消费满800元可获赠免
费全家福(10寸塑封)一张，各店做好登记，财务备存。

6、企划部统一利用短信平台给客户发送父亲节祝福短
信：“心系父亲节，勇丽一家亲，多款父亲节爱心套餐温情
推出，勇丽餐饮祝天下所有父亲节日快乐!”

2、管理公司企划部于6月16日统一为各店客户发送父亲节祝
福短信，“心系父亲节，勇丽一家亲，多款父亲节爱心套餐
温情推出，勇丽餐饮祝天下所有父亲节日快乐!”。

1、各店认真组织员工学习活动方案，根据方案对员工进行相
关知识培训;

2、各店活动期间充分做好拍照、洗照工作，增加创收点;

3、积分卡活动、赠券活动与此活动同时进行。


