
最新商场中秋节的活动方案策划 中秋节
商场活动方案(大全6篇)

方案是指为解决问题或实现目标而制定的一系列步骤和措施。
大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的方案吗？以下是小
编为大家收集的方案范文，欢迎大家分享阅读。

商场中秋节的活动方案策划篇一

一.活动时间：

9月x日至9月__日(共13天)

二.活动主题：

桃李满园师恩永存

三.促销方式：

商品促销：

1.凡是凭借本人教师证购买的月饼的顾客可以享受月饼折扣，

2.学校教师团购礼物享优惠。

3.活动时间：9月__日

4.活动内容：为庆祝教师节的到来，答谢广大老师对人类社
会作出的巨大贡献;活动当天教师可凭购物小票(不限金额)和
教师证在服务台领取精美礼品一份。限量100份，送完即止。

四.活动主题：



礼情款款·欢度团圆节

活动一：轻轻松松来购物欢欢喜喜拿奖品

1.活动时间：9月__-__日(2天)

2.活动内容：凡当天购物累计满100元的顾客均可参加“惊喜
大抽奖”活动，抽到红色乒乓球均可获得一份奖品，奖品为
库存的赠品，样品。

3.活动操作：

(1)只能以当日购物小票参加活动，当日购物小票不可累加;

(2)每张购物小票只能参加一次;

(3)顾客在摸奖前，要明示当次活动奖品。

顾客持有效小票到服务台参加抽奖。

服务台工作人员必须检查小票是否有效，并在小票上签
上“已抽”字样。

服务台工作人员将顾客抽中的奖品登记好数量，次日交回招
商策划组统计。

4.活动准备：

(a)招商策划组负责活动的宣传

(b)门店负责活动的执行并做好登记后统一交回招商策划组。

活动二：中秋灯谜墙

1.活动时间：9月__-__日(2天)



2.活动内容：凡当天在惠而佳超市燕城店消费满68元的顾客，
均可参加活动。

3.活动操作：在墙面用胶带贴上100条灯谜，顾客凭小票均可
在灯谜墙上猜谜，顾客可根据谜面上的号码到服务台处对奖，
不可擅自将谜面取下，猜对一条可得礼品一份。已猜出的谜
语，由工作人员将谜面取下收回。

4.活动准备：

(a)招商策划组负责活动的宣传。

(b)门店负责活动的执行

五.活动的宣传计划：

宣传。

2.悬挂主题吊牌。

3.图文频道播放快讯内容。

六.部门配合：

1.招商策划组：

负责活动和开展活动区域的宣传及布置。

负责卖场关于商品促销和活动促销内容播音。

2.营运部(门店)：

活动现场的执行和主持带动氛围。

负责活动pop书写和宣传。



3.防损部：

活动期间，活动区域的人流疏导和维持秩序安全。

4.门店：

负责活动的执行并做好登记。

商场中秋节的活动方案策划篇二

当日现金消费满200元，可凭购物发票或小票再获赠“温馨月
饼”一块。(单独包装，价值约8元)

当日现金消费满500元，可凭购物发票或小票再获赠“亲情月
饼”礼盒一份。(价值约40元)

当日现金消费满1000元，可凭购物发票或小票再获赠“月饼
红酒”套装礼盒一份。(价值约80元)

各店按照赠礼价值自行同月饼厂家协商，定制礼品，活动结
束后，按照实际赠送数量结款，费用原则上同参加品牌各承
担50%。

“月圆中秋，情浓某商场”中秋礼品节

中秋节期间，在各门店划出专门区域，开辟中秋商品系列展
销区，展销商品品类包括：月饼、酒类、礼盒等中秋节日系
列商品，方便顾客在该区域进行选购。

月饼、酒类、礼盒等中秋节日系列商品展销的商品品类等由
各门店自行挑选组织，地点可选在超市或超市外的公共区域。

国庆节、某商场八一店五周年店庆：



活动时间：9月28日(周五)——10月7日(周日)

活动范围：某商场商城及八一店、某商场购物广场、北园店
及华信店

活动内容：

(一)穿着类、床品、箱包新品7折起

活动期间，凡单店当日购买穿着类、床品、箱包商品新品7折
起，原则上参加品牌范围要广，至少济南五店相同品牌要保
证相同力度。

(超市及特例品牌除外，活动期间，会员积分卡只积分不打
折)

(二)购物某商场，尽享意外惊喜—“国庆购物不花钱”

时间：200*年10月1日—7日

凡当日单店购物满300元的顾客,可凭购物发票参加抽奖,有机
会获得该票全额和半额消费返还。

具体操作如下：

各店设置一个抽奖箱,内有20个 乒乓球(其中全额返还1个,半
额返还2个，17个纪念奖，可选择超市商品)，工作人员需要
在参加活动顾客发票上加盖“l”章，即时开奖。

(三)国庆同欢乐，某商场送安康

此活动旨在通过购物加购的方式，经历过7.18暴雨事件后，
人们在面对意外事故、灾难时候的无助和彷徨，更加突出了
保险的重要性，拟通过购物赠送人身意外保险的方式，体现



出某商场以人为本，关心顾客，为树立某商场关注顾客健康
的形象，起到一定的积极作用。因国庆主题促销已经推出全
场7折起，为控制成本，此活动采用加购的方式，作为主活动
的附加活动，淡化商业气息，突出某商场送安康的营销思路，
能引起顾客的关注。

活动期间，凡当日单店购物累计满1000元(含超市)的顾客，
均可加一定金额的现金到各店总服务台办理“保险卡”一张，
每日每店500个，保险卡设置为：

a系列：加5元赠送保额为22000元的意外伤害保险(成本15元)。

b1系列：加10元赠送办理保额为63020元的意外伤害保险(成
本30元)。

b2系列：加10元赠送办理保额为281000元的交通意外伤害保险
(成本30元)。

c1系列：加20元赠送办理保额为155030元的意外伤害保险(成
本50元)。

c2系列：加20元赠送办理保额为540000元的交通意外伤害保险
(成本50元)。

商场中秋节的活动方案策划篇三

活动方式：

1.展出不同厂家的各种月饼礼品盒、散装月饼，采取多种方
式陈列，给人以丰富感。并联合厂家展开不同程度的优惠、
赠送小礼品等促销活动。

可以按月饼馅划分陈列区域，如肉馅月饼、无糖月饼，水果
馅月饼等。同时可以开设一些知名品牌月饼专柜。



2.推出中秋礼品组合套餐：把月饼跟其他保健品类礼品组合
包装在一起，分为几档，如88元、188元、288元….

中秋节，人们购买礼品孝敬老人或赠送朋友，一般除了购买
月饼外，还会买点其他什么礼品的，一般多是保健品之类的，
将月饼和其他礼品组合在一起，既方便了顾客购买，在价格
上也可以采取一定优惠。

3.现场制作月饼：去年的月饼风波可能在许多人心目中还留
有阴影,为了让顾客去除这种心理,现场制作月饼是一好方法，
可以联合厂家现场制作。

商场中秋节的活动方案策划篇四

限时抢购，抢购持续时间为“十分钟”，在抢购时间内购买
的商品一律八折，在收款台进行打折计算，以收款处结算时
间为准，以商场音乐时间为标志，当特定音乐响起的时候，
即抢购时间开始。

操作说明：

*事先不告知具体“抢购”时间，注意维持现场秩序。

*注明一些商品不参加抢购，并在现场用海报告示。

*此活动也可以采取在抢购时间内购买的商品返还30%付款金
额的做法，凭购物小票上的金额和时间到服务台领取返还金
额。

注：超市可以推出中秋节每日商品特价，每日推出两至三样
特低价商品，通过特低价商品来带动其他商品的销售，这些
特低价商品最好是跟中秋节有一定联系，跟其他商场相比，
这些商品在价格上要具有绝对竞争优势。



商场中秋节的活动方案策划篇五

购物满200元，凭购物小票可现场拍5寸照片一张，以作留念，
现拍现取。

时间：中秋节当天

地点：商场门口广场

协办：某某影楼或某某胶卷公司

操作说明：

*可现场布置一个场景，或搭建一个凉亭，营造出中秋古韵，
或布置成一个现代团圆喜庆场景。

*最好是将商场名称拍进去，以后看到照片就能想起商场。

商场中秋节的活动方案策划篇六

让“爱”动起来，共庆中秋月儿圆系列活动

20xx年10月x日上午9：30分

xx社区中心内

(1)和星儿一起做月饼(太空泥diy月饼)，献爱心给社区的高
龄独居老人。

(2)在社区爱心大厨房做月饼共庆中秋。

(3)中秋赏诗(青岛市国学学会诗文专家)

(4)亲子diy衍纸中秋贺卡



让孩子们和自闭症儿童一起游戏，促进亲子间的沟通交流，
培养儿童参加活动的兴趣、勇气，培养儿童的动手能力、提
高儿童们的洞察力，增长他们的知识面，并通过本次活动，
让孩子们感受到快乐，丰富孩子们的家庭活动。让社区老年
人享受到社区“亲情大家庭”中秋团圆的气氛。

1彩笔、卡片20份(由魔法图图赞助);月饼原材料(找赞助);衍
纸20份;太空泥20套。

3活动礼品

1.主持人宣布活动开始(记得说明并用手指出背景海报的主
题)

2.负责人、领导讲话、致辞。

3.主持人说明活动要求和规则及注意事项

4.热场：亲子互动游戏(在竹蜻蜓游戏老师的引导下，孩子将
其真实的潜意识展现出来!包括：团体合作、自信心、人际交
往、专注力、亲子关系等方面)

5.来参加的小朋友和爸爸妈妈开始diy精美5d魔法礼物一
份(由魔法图图提供)。志愿者协助他们进行。

6.制作结束后，每个孩子和家长展示成果，分享在本次活动
中的感受。

7.主持人为每个家庭颁发礼品并总结本次活动。

9.为来自星星的家庭赠送中秋节礼物

略


