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时间过得真快，总在不经意间流逝，我们又将续写新的诗篇，
展开新的旅程，该为自己下阶段的学习制定一个计划了。什
么样的计划才是有效的呢？以下是小编收集整理的工作计划
书范文，仅供参考，希望能够帮助到大家。
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资金如同企业的粮食，要保证企业每天有饭吃，不能饿肚子，
就要制定周密的资金运作计划。在企业刚启动时，一定要做
好3个月以上或到预测盈利期之前的资金准备。

但开业后由于各种情况会发生变化，比如销售不畅、人员增
加、费用增加等等，因此要随时调整资金运作计划。而且，
由于企业资金运作中有收入和支出，始终处于动态之中，创
业者还要懂得一些必要的财务知识。

3，为自己营造一个好的氛围

大学生创业由于缺少社会经验和商业经验，如果把自己独立
放到整体商业社会，往往会难以把握。这时可以先给自己营
造一个小的商业氛围，进入行业协会是比较有效的一条途径。
创业者可以借助行业协会了解行业信息，结识行业伙伴，建
立广泛合作，促成自己在行业中的地位和影响。同时，创业
者可选择一个能提供有效配套服务的创业(工业)园区落户，
借助其提供的优惠政策、财务管理、营销支持等服务，使企
业稳定发展。另外，还可以找一个经验丰富的企业管理咨询
师做企业顾问，并学会借助各种资源，学会和各方面的人合
作，千方百计给自己营造一个好的商业氛围，这对创业者的
起步十分重要。



4，从亲历亲为到建立团队

适的工作交给合适的人去做。一旦形成了一个高效稳定的团
队，企业就会跨上一个台阶，进入一个相对稳定的发展阶段。

5，盈利是做企业最终的目标

6，失败是迈向成功的阶梯

以上的六个方面，可以说是你在创业的初期必须要做好的准
备，只有做好了准备，才能在创业的这场战争中获得最终的
胜利，实现你的目的。
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时间稍纵即逝，前方等待着我们的是新的机遇和挑战，我们
要好好计划今后的工作方法。相信许多人会觉得工作计划很
难写吧，以下是小编收集整理的个人创业前期准备工作计划，
仅供参考，欢迎大家阅读。

现今社会有钱人多的是，许多人几乎天天都在动脑筋找寻新
的事业投资。每一个怀揣投资创业的人都希望能投资成功，
而投资创业成功的重要时期就是投资创业初期的细节准
备。“万事开头难”，可是只要把投资创业初期的准备工作
做充足，就能有事半功倍的.效果了!

在创业初期，创业者应规划的细节包括：

一、重视并评估自己的财务能力 企业由人才、产品和资金所
组成，自有资金不足，往往会导致创业者利息负担过重，无
法成就事业。因此，创业青年要有"有多少实力做多少事"的
观点，不要过度举债经营。



二、慎选行业 创业要选择自己熟悉又专业精通的行业，初期
可以小本经营或投股东合作，按照创业计划逐步拓展。

三、要有长期规划 企业的发展，"稳健"永远比"成长"重要，
因此要有跑马拉松的耐力及准备，按部就班，不可存有抢短
线的投机做法。

四、先求生存 企业应先求生存再求发展，打好根基，勿好高
务远、贪图业绩，不顾风险，必须重视经营本质，步步为营，
再求创造利润，进而扩大经营。

五、精兵出击 公司初期规模必须精简，有效率，重实质，不
要一味追求表面的浮华，以免增加费用。

六、要有意志力 有年度计划，有目标，有理想，就必须要有
坚强的耐心与意志力来贯彻，愈挫折愈勇不达目标绝不中止。

七、策略联盟 创业要讲究战略，小企业更需要与同业联盟，
也就是在自有产品之外，附带推销其他相关产品。用"策略联
盟的方式结合相关产业，不仅能提高产品的吸引力，满足顾
客的需要，也能增加自己的竞争力与收益。

八、有前瞻性规划 经营理念、经营方针与经营策略均衡详细
规划，结合智慧与力量，打好企业根基。

1.创业前期必知规则

2.创业资金准备

3.创业前期须处理的事情

4.创业的准备与创业的理由范文

5.留学前期准备的四个关键点



6.创业必知:创业准备期半年为宜

7.励志创业：要做有准备的创业者

8.创业要做好充分的准备
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关于创业有一个小秘密，那就是：创业是件很痛苦的事儿，
并且会让创业者不得安宁。越是伟大的创业想法越是会带来
挥之不去的痛苦，让创业搭档团队彻夜难眠。只有在创业思
路逐渐明朗成型后，痛苦可能才会稍微减轻一点。但是创业
者所要承受的.困扰，付出的汗水甚至流下的泪水却不会就此
结束。在痛苦的创业过程中，创业搭档团队应该了解以下几
点内容，以期可以让创业之路轻松一些。

1.目标明确

有明确的创业目标，奋发图强，努力实现自己的理想，不负
青春，为社会和人民做出贡献。

2.创造价值

初创公司所聘用的员工不仅要符合工作岗位的能力要求，还
要能够为公司创造附加值。最关键的创业初期，有能力的创
业者及其创业搭档是不会在用人方面总考虑节约的。

3.生活规划

创业者及其创业搭档应当将个人财务和公司财务划分开来管
理。在开始创业前，要先保证你的个人生活不会出现问题，
否则你很难取得成功。创业者及其创业搭档可以通过贷款解
决公司运营资金的需求。创业是为了生活得更好，而生活不



是为了更好地创业。

4.进退

最后，创业者和他的创业搭档要设定好退出策略，可以选择
转让、出售公司或者独立经营。创业者和他的创业搭档也一
定要知道何时该进，何时该退。

金钱未必就能让你生活幸福，但是出于某些原因，每个人又
都希望自己能够通过努力做个有钱的人。创业可能会让你整
晚失眠，暂时感到非常痛苦，但是一旦公司业务发展有所起
色，生活会因此变得更加幸福和成功。

投资创业注意1：创业毅力的问题。众所周知，发展靠实力，
创业靠毅力。有很多创业者之所以会失败，其中最主要的原
因就是因为毅力不足。当然，造成毅力不足的因素是多方面
的。一个创业者素质不高，对风险估计不足，没有足够的市
场知识，是一个重要因素。缺少支持和理解，缺少理念，又
是另一个因素。浮躁，短视，看重眼前利益，也是一个因素。

投资创业注意2：虽然个人独资企业的相关政策出台，对于创
业者来说无疑是个福音。但是相对于有限公司而言，这种企
业形式还是没有被国内的经济市场所真正认可。同时，根据
调查数据显示，所谓的一分钱当老板的个人独资企业在不同
的地区，设立的难度也有所不同。有的地区的工商部门根本
就不欢迎此政策，其主要原因是因为难以控制且税收少，因
此被放弃。

投资创业注意3：对于多数创业者来说，资本可能是最大的难
题。风险投资有多少创业者敢去考虑，即使创业者敢考虑，
那资本在哪里？银行贷款？虽然有的银行出台了个人投资贷
款，但是，能够申请到的人少之又少，没有资产没有不动产，
想要进行银行贷款是难之又难。当然如果有专利，有技术那
就另当别论了。



创业者在创业当中应该注意以上三个问题，要随时迎接着创
业道路上的挑战，敢于去解决面临的创业问题，在创业的过
程当中必须头脑清醒，认清形势，一旦决定，追求到底，这
才是一种明智的创业心态，一旦缺乏耐心，没有毅力，那么
将会与成功失之交臂。
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1、心理准备，商场如战场，有赚就有赔，既要有吃苦的思想
准备，还得有承担失败的心理准备，所以说前期的投入要在
自己的预算范围内，也就是说要在自己的可承受的最大范围
内。

2、行业准备，俗话说，三百六十行，行行出状元，自主创业
的范围很广，可选择的项目也多。但首先一点是要选择自己
了解的行业或市场刚需大的行业，这样做起来才会比较顺手，
并且才有可能赚钱。

3、资金准备，无论是从事什么行业，都需要一定的启动资金，
用于购买所需的用品。如果资金不足，需要等积累了一定的
资金后再做大，也可以选择和靠谱的朋友合伙，资源共享，
俗话说的三个臭皮匠顶一个诸葛亮，那样也确保前期会有一
笔丰富的启动资金，并且是在彼此都可以承受的范围之内。

4、要具备一定的经营管理知识，所谓术业有专攻，创业者必
须具备一定的经营之道，比如如何进货，如何打开销路、消
费者定位还有产品前期的宣传推广等方面的知识。

5、要有人际关系方面的准备。也就是说，在你创业之前，很
长一段时间你都要先积累好人脉，自主创业需要涉及许多方
面的问题，如工商、税务、质检、银行这些部门都与经营者
有关，要善于同他们打交道。同时，进货、销货、拓展市尝
广告宣传等，都要与人打交道建立良好的人际关系，从一定
程度上来说，创业者必须具备很多专项的技能，还要会说话，



说让别人动听的话。

创业是一件非常重要又不容易的事情，但是只要大家能够在
创业之前将事情都准备好的话，那么创业成功的机会还是比
较大的，因此大家都要加油哦!

你的资源面和执行能力和你创业方向的一个匹配度，盈利方
式，简单说要多少钱，能赚多少钱，用什么产品或者增值业
务让你在市场中得到消费者认同，帮用户解决什么问题，创
造怎么样的价值。

创业本质还是在于人，人才才是最重要的，任何时候，靠谱
的执行者，踏实做事，比长篇大论要踏实的多，政策调控、
法律风险、行业变革这些都是不可控因素，唯有团队，才是
创始人能够掌握的，也是唯一可以用来抗击风险的。好的团
队不是用钱能够打造的，团队成员应目标一致、文化、默契
度高度高，能力的优势互补才是一个合格的团队。

国内最重视hr的公司，就是阿里巴巴，对于公司文化，企业
愿景，价值观，归属感，阿里是做的非常好的，跟随马云创
业的十八罗汉，大部分都还在，而且都成为了最核心人物，
雷军创业也是先花两年时间找人，然后抓住硬件免费的趋势，
造就了小米帝国，雷军创业找合伙人优先考虑客户、朋友、
同事，其次是自己培训人，应届生就是最好的白纸，创业者
一定要做的岗位就是hr，做事的，永远是人，人性把控，团队
管理，才是最根本的。

能力就是用最小的代价把事情做好，创业永远都是钱不够用
的，特别是对于初期的创业公司，把钱花在刀刃上，现金流
很重要，简单就是如何找钱，找钱就是，你如何能够现金流
良好，融资能力，产品变现，自造血存活及其关键，没有钱，
连生活都保证不了，还谈什么梦想，如何支撑主营业务的亏
空，每个创业者都要心里有财务账本，找钱能力，是每个创
业者必备的素质。



注册好公司，我们就要同时准备很多初期的工作，比如：公
司的宣传，业务设计，企业文化、人员招聘等等。

公司资料介绍，包括公司主要业务，企业价值观，口号、愿
景，这是对外宣传，对内管理培训员工必背，一定要接地气，
画大饼在现在社会是走不动的，90后没有那么好忽悠了，鬼
精明的。

1、制定初期，成本预估计划，确定市场预算，运营成本估量，
阀值是多少，这只能是参考，因为钱往往不够用的，所以要
有赚钱计划。

创业前期文案工作计划 前期创业工作计划篇五

自谋生路并非像一些未涉商海的人所想象的或像文学影视作
品中描绘的那样潇洒有趣。实际上，对一个创业者来说，创
业的艰辛不是一句两句能说清的。你经常遇到诸如资金、从
事、市场等方面的各种困境，在你挣钱过程中可能会有数不
清的障碍和困难。只要有一个问题没解决，只要有一个障碍
迈不过去，就可能前功尽弃。

一些成功者从谋生到创业的历程，都是充满了艰辛和坎坷，
甚至到了山穷水尽的地步。当今中国著名私营企业家，深圳
政华集团总裁吴志剑，1985年2月自谋生路办鸡场，一场鸡瘟，
2000只鸡一夜之间全部死光，所有投资化为乌有。办水泥预
制厂，质量低销不出去，只好关门。办文化俱乐部，被流氓
砸垮。又办电子管厂，食品加工厂，相继失败。山穷水尽时，
他毅然决定去闯深圳，带了8个弟兄和大家凑的800元钱，白
天找活干，晚上睡公厕，硬是咬牙坚持下来。

经过十多年的艰苦奋斗，目前政华集团成为集高科技产业，
商业、金融、贸易、房地产、交通、轻工、食品等为一体的
大型企业集团，有万员工，28亿资产，年产值10个亿。香港
超人李嘉诚从茶楼跑堂和推销员干起，历尽艰辛，在他自立



门户创立长江塑胶厂之初，曾遇到客户退货，产品积压，工
厂面临倒闭的危险，他硬是凭着顽强的毅力坚持下来，成为
今天香港的巨富。无数个成功者从失败走向成功的道路告诉
我们，谋生与创业的艰难，充满各种危机和困难，如果没有
坚强的意志，良好的心理素质，只能在困难面前束手无策，
接受失败，前功尽弃，良好的心理素质，只能在困难面前束
手无策，接受失败，前功尽弃，从此消沉下去。

自谋生路，或当老板，比做一般的雇号要承受更大的压力。
对于工薪阶层的职员来说，公司垮了可以另谋职位，而对于
经营者来说，稍有不慎，整个事业有可能毁于一旦。在人生
旅途上，总是充满各种困难和挫折，有的挫折是由于自己不
慎造成的，有的则是不可避免的或意想不到的。有的人在失
败和挫折中沉沦下去，而有的人却在失败和挫折中奋发起来，
其中缘由就在于各人意志力的差别，做生意也是如此。大概
没有哪个生意人尝过失败的滋味。经济成长时期生意比较好
做，似乎那一行都有钱赚。

经济衰退时期许多企业就会陷入困境。一项决策的失误或计
划不周密，而导致经营失败，也是常有的事。人在得意时，
往往呼风唤雨事事顺手，当处于困境时则事事为难。银行不
愿贷款，卖主不敢批货，买主不愿购货，雇员离心离德，各
有打算，更有那些落井下石的人趁火打劫。身处逆境中，要
么咬紧牙关，勇往直前，要么一路退败，前功尽弃。怕失败
是人性之弱点，失败之后那种挫折感，能彻底摧毁一个人的
自信心，有些人会因此一蹶不振。但人生没有永远的失败，
也没有战胜不了的困难，办法总比困难多。一个人只有信心，
勇气和不屈不挠的精神，以积极的态度去迎接挑战，就能渡
过难关，最后取得成功。

自谋生路，不论做什么，都可能会遇到困难和挫折，可能出
现意想不到的问题，要有充分的心理准备，要有吃苦的心理
准备，要有遇到困难和挫折的心理准备，要有失败的心理准
备。有了心理准备，就能在遇到困难挫折的时候，泰然处之，



度过难关，走出失败的阴影，到达理想的彼岸。


