
2023年大学生创新创业协会工作计划 创
新创业工作计划(实用5篇)

光阴的迅速，一眨眼就过去了，成绩已属于过去，新一轮的
工作即将来临，写好计划才不会让我们努力的时候迷失方向
哦。那么我们该如何写一篇较为完美的计划呢？下面我帮大
家找寻并整理了一些优秀的计划书范文，我们一起来了解一
下吧。

大学生创新创业协会工作计划篇一

1.原则:

把每一分钱用在刀刃上，充分发挥每一分钱的价值

2.初期投资:

这一时期，资金主要用于进货渠道，第一个月进货费用500元。

3.利润预计

第一个月：1000;第二、三个月：1500;第四、六个月：2500.
第一年预计收入8000元。

大学生创新创业协会工作计划篇二

1、加强与兄弟协会的合作与交流，有意识的增加合作机会、
共同进步；同时密切与理事会的联系。

2、拓宽与社会的接触面，扩大合作单位的规模，增加合作机
会。为社会调研、职场风向标等活动以及提供有力的.支持。

3、不断的开辟新的资金渠道，寻求更多的赞助。(这个方面



上要争取有所突破)

4、增加与会员的联系，开展一系列有广度、深度的活动，提
高会员的积极性；进行系列的专业性质的培训，提高会员的
素质和能力。

5、协会将积极与学校各个社团、各系学生会、各协会进行沟
通、交流，并积极参与他们举行的各种有意义的课外活动，
在活动时协会每一位会员都要积极参与，充分发挥自己的才
智，让自己得到锻炼。把会员培养成一个有责任心，有爱心
的人。

6、协会将积极与贸易经济系、系学生会沟通，积极承办系部
各项活动，服务系部，服务学生，与系部共进退。也要让我
们的创业协会与我们的学校更加紧密的联系在一起，让创业
协会成为一个真正为全校所有有志创业的同学的一个好平台，
并成为学校里最优秀的社团。

7、在课余时间积极与贵州省各个高校的协会进行沟通、交流，
积极参与他们的各项活动，使广大会员得以更好的锻炼。

8、协会将与学校资助中心、系部爱心互助小组及外来公司衔

接，在各大节假日及周末为本协会成员争取兼职机会，使会
员积极

投身于社会实践，丰富会员的课余生活.

大学生创新创业协会工作计划篇三

立项的校级项目执行周期为一年，按一年时间进行进度安排。
要求项目负责人毕业离校之前必须结题。项目组成员特别是
负责人原则上不允许更改，若有特殊原因需要修改，需报学
校同意（对最终遴选为省级、国家级的项目还需报省教育厅



同意）。

大学生创新创业协会工作计划篇四

新的学期，就业创业协会成员会努力培养和锻炼自身的综合
素质和相关技能，以服务、贡献于林校同学，鼓励广大学生
参加实践活动，强调实践与学习的重要性，在实践中学习，
在学习中实践，增强创业与就业意识和积极性，总结经验，
改善不足。在新学期来临之际，我部拟定一下新一学期的工
作计划。

一、工作方面

1、我协会将收集企事业单位招聘信息，从中获取其部门在招
聘时最为看重学生哪方面知识和技能，并与分享此成果。

2、配合校就业指导中心和各类就业创业等实践类社团开展相
关的招聘活动。

3、注重培养和锻炼协会成员自我就业方面的能力，以期能够
独立自主地完成协会相关的工作。

二、工作设想

1、在新学期里，我协会计划将在校内多组织一些切合实际点
的活动，认此来锻炼协会成员的工作能力，同时宣传我协会
的主要工作，扩大我协会的知名度，让同学们更加认知就业
创业的重要性。

2、组织并承办各种就业创业方面的讲座及座谈会，来为同学
们展示前人的经验和所需的知识，技能储备，让同学们了解
和学习。

3、组织联系用人单位，主动与他们搭建信息桥梁，推荐优秀



毕业生以期提供满意的工作，通过我们的努力，让学生对自
己的就业问题以正确的心态来面对。

4、建立一个可以为学生提供兼职的平台，让学生可以勤工助
学，全方面的锻炼自身的各方面能力。

以上为我就业创业协会的一些工作设想，在具体实施过程中，
由于各种因素的影响，也许会有一些变更会有一些调整。相
信在学校给予支持下，各部门全力配合，一定会把协会工作
做好，一切让事实说话。

就业创业协会成员们一定会严格要求自己，从点滴做起，每
次列会按时到，工作计划，总结按时写，认真完成各项工作。
这样协会才会迅速做好。我就业创业协会会做好平时常规工
作，同时，了解其他部门工作，并配合他们的工作，以此促
动我部工作。调动我协会成员的积极性，更好的开展我协会
工作。这一年即将过去，我们将会迎来新一年，就业创业协
会会以以上计划作为我们的奋斗目标，认真贯彻学生会和我
就业创业协会的宗旨，服务于林校的全体学生，更加勤奋灵
活的工作，将就业创业协会的下一年工作推向新的高潮。

相信在学校领导和各职能部门的关心支持下，在协会所有成
员的努力下，我协会工作必将迎来更加辉煌壮丽的明天。

大学生创新创业协会工作计划篇五

2.支付方式

现金支付

3.订货方式

电话订购.花店直购.另外，我们重点推出倍受学生喜欢的短
信订购.



4.客户特点年轻化，99%为青年人，以男性学生为主;他们信
誉高，文化素质高，无坏帐现象.

5.消费特点中低档的鲜花欢迎.


