
销售订货会主持词 订货会发言稿(精选6
篇)

范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。相信许多人会觉得范文很难写？下面是小编为大家收集
的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋
友。

销售订货会主持词篇一

各位领导、各位来宾以及各位同仁：

大家好！在这春光明媚，万物更新的日子里，我们迎来了聊
城市烟花爆竹订货会的召开。在此谨让我代表我们鲁阳公司
向一贯关心支持我们公司发展的各级领导、同行企业表示诚
挚的谢意！

我们夏津县鲁阳花炮有限公司始建于1998年7月，坐落于鲁西
北夏津县城西308国道北侧，地理位置优越，交通方便。整个
厂区占地约300亩，现有职工680多人，其中，大专学历以
上18人，技术研发人员8人，安全管理人员32人，高级职称2
人，初、中级职称8人。主要从事组合烟花类、喷花类、旋转
类、升空类、旋转升空类、吐珠类、线香类、烟雾类、造型
玩具类、架子烟花类、爆竹类产品的生产。年产值6000万元
以上。

20xx年度在公司全体人员努力下，公司先后被评为“市安全
生产先进单位”、“安全文化建设示范企业”、“优秀班组
建设示范企业”、“山东省三星级诚信企业”“山东省以及
河北省收消费者欢迎企业”等殊荣。当然公司的发展与进步
永远都没有终点，我公司将一如既往的认真贯彻“安全第一，
预防为主，综合治理、全员参与、持续改进”的方针政策，



在各级领导的指导下把公司各项管理工作落到实处，要努力
营造全员参与的企业文化氛围。同时希望各级领导以及各位
行业同仁莅临公司指导、交流工作。

最后预祝本次订货会圆满结束！

谢谢大家！

销售订货会主持词篇二

大家好！。今天我们在长春zz宾馆举办东北地区20xx年新产
品展示订货会。首先我向前来参加本次会议的厂方领导、各
位来宾、经销商、朋友们表示热烈的欢迎和忠心的感谢！

承蒙各位经销商家电老总的关爱与支持，zz电器有限公司经
过6多年的发展壮大，保持了在同行中推出新产品最快最多的
主流地位，其产品品质优良，在市场有强大的竞争力。至真
至诚、精益求精”的经营理念，先进的管理、技术，雄厚的
人才实力，完善的质量保证及售后服务体系，成就了中国商
用冷柜主流品牌，在全国商业冷柜电器行业中成为一只主导
者，该公司投资近6千万元，建起了40000平方米的标准、合
理的现代化的厂房与办公大楼，建立了科学的设计、生产和
检验管理系统，完善了质量保证体系，制定了切实可行的技
术革新和新产品开发计划，并投资100多万元建成了型式实验
到计算机自动测试系统，同时加强售后服务，在省市级都设
立了特约维修服务中心。并成为乳品行业，肉食行业，冷饮
行业啤酒行业，等行业主选的合作企业。经过近几年来的培
育和发展，东北地区销售网络逐渐扩大和完善，形成一支稳
定的销售队伍，大大提高了品牌的知名度、美誉度。在广大
经销朋友的支持下，销售业绩节节攀升，前景喜人。这些成
绩的取得，离不开广大经销的支持，是与广大经销商的辛勤
劳动和业务员的忠诚敬业分不开的，我们用智慧和汗水共铸
了今天的辉煌。在此，我向大家再一次表示忠心的感谢！



随着国民经济的提高，党的会议确定全民发展观的深刻思路，
人民群众的生活水平的高度提高，食品要求越来越高，发展
精密环保商业冷柜成为一个商机。为进一步扩大市场份额，
扩展销售渠道，把握时代商机，我公司经过精心准备举办东
北地区20xx年家电新品展示订货会，并最大限度地让利于客
户。经过此次会议增进双方交流于合作，让经销商更加深入
地了解新型家电产品，增强开发市场的信心与决心，进一步
加强经销商之间的相互交流与沟通，进一步完善市场销售网
络，进一步抢占市场份额和优秀客户资源，进一步加大宣传
提高产品的知名度和市场美誉度，提升品牌形象，不断将市
场做大做强。

本次会议主要展示的产品有；六大系列一百五十多个型号。
其产品外型美观，尊贵典雅，做工精细加之人性化操作机界
面，无一漳显出产品的独特魅力，以其时尚气息。精巧造型
而倍受消费者喜爱，欢迎大家根据市场需求定购。

我们将会一如既往地为广大经销商朋友提供售前、售中、售
后等方面的服务，解除大家的后顾之忧。让我们团结协作，
同舟共济，奋力开拓，共同创造美好的明天！

最后，祝各位财源广进，生意兴隆，万事如意。

销售订货会主持词篇三

尊敬的各位嘉宾、各位朋友们：

大家晚上好！

在这春暖花开的美好时刻，再过几分钟，期待已久的诺曼
琦20xx秋季产品服装秀就将拉开帷幕，服装订货会致辞。借
助这个机会，我向各位尊敬的嘉宾，向各位新老朋友，向所
有的诺曼琦家人，致以诚挚的谢意，热烈欢迎你们的到来！



20xx年，对诺曼琦来说是取得辉煌业绩的一年。在国内外低
迷的经济环境中，诺曼琦人同心协力、共克时艰，成功举办
公司总部乔迁庆典、三个季度的订货会以及几次全国性的大
型培训会；在激烈的市场竞争中，诺曼琦适时推出了双品牌
战略，两个品牌从设计、生产到营销，都取得了跨越性的发
展，经营业绩稳步增长，品牌形象焕然一新，顺利实现了铭
瑜公司新五年发展规划开局之年的各项战略目标！

在这里，我代表铭瑜公司，向一直以来给予我司大力支持的
各级领导、各界朋友、全体代理商、全体加盟商，表示最真
挚的感谢！

凯歌高奏辞旧岁，豪情满怀迎新年！20xx年是诺曼琦新五年发
展规划的第二年，诺曼琦将走进新的发展阶段。根据公司的
品牌发展规划，从今年春季开始，诺曼琦淑女品牌和诺曼琦
时尚品牌将分开独立运营，可以预期，透过我们全体诺曼琦
人的努力进取，我们的品牌竞争力将更加强大，我们的市场
前景将更加美好！在新的一年里，顺应经济形势的变化和行
业竞争的新特点，诺曼琦将稳步推进各项工作，打造品牌核
心竞争力，稳步实现品牌的决定性飞跃，诺曼琦的产品设计
由两个团队分别负责，依据品牌定位进行产品开发，增加产
品的市场竞争力；营销中心将加大执行力度，落实20大重点
工作，真正为客户做实事，更好地服务终端客户。

在20xx年，诺曼琦的销售目标是比20xx年增加60%以上，这意
味着，在充满希望的20xx年，诺曼琦终端店铺的业绩将大幅
度提升。为了实现龙年的腾飞，实现60%以上的增长，让我们
满怀激—情，共同努力，把诺曼琦事业推向新的高度，铸造
诺曼琦品牌的新辉煌！

最后，预祝本次会议圆满成功，祝愿大家在新的一年里，龙
精虎威，万事顺意！



销售订货会主持词篇四

大家好！

产品订货会，那里我代表黑龙江省调味品协会对订货会的召
开表示热烈的祝贺。

长春是个美丽和谐发展的城市，充满了吉祥和兴旺，踏进长
春就预示着友谊常在、青春永驻，步入国贸饭店看见了x财食
品有限公司祝参会来宾度过一个完美愉快的周末，这一温馨
的祝福，我们又感觉到x财的真情，也说明了公司对人真诚处
事细嫩，本次会议准备的周到预示着合作的成功，x财公司成
立至今10多年来一向讲信誉、重情意、产品质量可靠，价格
适宜，已经牢牢站稳了全国各大市场，在黑龙江有着极高的
信任度，我公司经营x财产品也实实在在获得了良好经济效益，
事实证明与x财合作是明智的选择，是正确的，与x董事长成
为战略伙伴是无悔的、知心的。

最终祝福x财生意发达、事业鹏程。

祝各位嘉宾身体健康、财源广进。

多谢！

销售订货会主持词篇五

尊敬的各位嘉宾、各位朋友、诺曼琦的家人们：大家晚上好!
在这春暖花开的美好时刻，再过几分钟，期待已久的诺曼
琦xx秋季产品服装秀就将拉开帷幕。

借助这个机会，我向各位尊敬的嘉宾，向各位新老朋友，向
所有的诺曼琦家人，致以诚挚的谢意，热烈欢迎你们的到
来!20xx年，对诺曼琦来说是取得辉煌业绩的一年。



在国内外低迷的经济环境中，诺曼琦人同心协力、共克时艰，
成功举办公司总部乔迁庆典、三个季度的订货会以及几次全
国性的大型培训会;在激烈的'市场竞争中，诺曼琦适时推出
了双品牌战略，两个品牌从设计、生产到营销，都取得了跨
越性的发展，经营业绩稳步增长，品牌形象焕然一新，顺利
实现了铭瑜公司新五年发展规划开局之年的各项战略目标!在
这里，我代表铭瑜公司，向一直以来给予我司大力支持的各
级领导、各界朋友、全体代理商、全体加盟商，表示最真挚
的感谢!第二篇各位来宾、朋友们：大家好，首先我代表夏普
赛尔公司对大家的光临表示热烈的欢迎，对各位多年来对夏
普赛尔大力的支持，表示真诚的感谢。

今天，夏普赛尔公司在此召开订货会，有幸与大家共聚一堂，
重温友情，抢抓商机，共谋发展，实现双赢，夏普赛尔一路
走来离不开大家的鼎力支持，同时夏普赛尔也给大家带来了
可观的利润，是大家更快发展的坚实后盾。

众所周知，金融危机，市场低迷，但大家在过去的一年中能
与夏普赛尔一起历经风雨，长期以来相互信任、相互支持、
同舟共济、相濡以沫，携手并肩共同开拓，做大销量、做强
市场，从而取得了可喜的销售业绩。

在新的一年里，夏普赛尔将会一如既往与大家共谋发展，提
高市场费用投入，加强市场维护力度，在终端渠道精耕细作，
持续做大做强夏普赛尔这一山西人自己的饮料品牌。

我们要发展，要相互配合、相互理解，我坚信通过我们大家
一致的努力，市场营销网络不断发展壮大，销量也会节节攀
升，保证大家开心的赚钱，挣到更多的赚钱。

最后，我代表夏普赛尔公司预祝订货会圆满成功，同时再次
感谢各位对夏普赛尔的支持与厚爱，祝愿夏普赛尔能不断发
展、事业兴旺;也祝愿在座的各位合作伙伴生意兴隆、财源广
进.谢谢大家。



销售订货会主持词篇六

各位来宾、朋友们:

大家好！

延续至今的金融风暴让消费市场依然低迷不上，面对复杂多
变的市场形势，正是因为一路有你，你们的每一步每一个脚
印都烙下了或深或浅的足迹。“山再高,高不过头，路再远,
远不过足迹”。

公司的下一步战略部署是：合理规划，聚焦于重点市场；重
点市场重点投入；贴近消费市场，贴近终端，精耕细作；其
次，进一步完善品质保障体系，加强质量部门职能及责任。
提高公司内部各部门对客户需求的响应速度和解决能力。

我们要发展！要相互配合、相互理解，我坚信通过我们大家
的一致努力，rd女鞋的明天一定会更加美好灿烂。最后，预祝
本次订货会圆满成功！

谢谢！


