
2023年创业计划书封面 创业计划书摘
要(汇总5篇)

时间过得真快，总在不经意间流逝，我们又将续写新的诗篇，
展开新的旅程，该为自己下阶段的学习制定一个计划了。优
秀的计划都具备一些什么特点呢？又该怎么写呢？以下是小
编为大家收集的计划范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

创业计划书封面篇一

1、租用房能否产生足够的效益。周边环境、人流量、交通对
营业额可能产生的影响。

2、确定价格。

3、确定服务项目。收费项目：住宿、集体活动场地等。免费
项目：略。

4、装修设计的相关规定。

5、消防的要求对房间布局和房间大小、床位的影响。

创业计划书封面篇二

近几年来，我国的装饰装修市场发展迅猛，从而拉动了相关
产业的高速发展，新型装饰材料不断涌现，消费者的需求量
不断扩大，因此，有人说装饰装修产业是朝阳产业。但是，
在我们看到发展的同时，也看到许多与行业发展不利的因素
存在。如装饰房屋合同陷阱多，施工偷工减料、以次充好，
环保指标不达标，装修工人无证上岗等违规操作使消费者蒙
受巨大损失等情况屡见不鲜，同时也使整个行业信誉降低。
较低的市场准入使大批无资质的企业和个人承揽业务，争相
采用打折或送礼等手段激烈竞争，低价揽客。市场的无序竞



争，不仅使行业中规范运作的厂商蒙受损失的情况屡见不鲜，
同时也使消费者合法权益难以得到保障。

在未来两三年家装行业仍有较大市场。家装市场缺乏的是真
是能提供装潢材料、工程设计、施工等一站式服务的老百姓
信得过，具有一定品牌的装潢公司。我们的企业正是要抓住
这样的机遇，做好做大做强我们的一站式服务装潢品牌。

创业计划书封面篇三

二、目前广元图书零售行业已存在竞争者的分析

1、国有书店仍然占主导地位。

2、民营连锁书店在悄然兴起。

3、本地个体书店已长期存在

三、开设的时机——紧迫性书店定位：

一、小型---“小而精”

二、特色

三、核心竞争力投资

一、图书商品的采购

二、设备采购与装修

三、店面租金收益预测盈亏临界

分析--损益平衡点投资回收期风险规避远景规划

一、扩大单店规模。



二、开设分店书店的长期目标

一、广元图书零售市场的现状广元市区总人口约30余万，市
级与市中区直属机关和行政事业单位集中分布，各类学校20
余所，在校学生4万余人。（人口）广元市区是整个广元地区
经济文化的中心，经济相对发达，人均收入较高，形成了一
定对文化商品的购买力。（购买力）随着社会经济的发展，
社会价值观发生了巨大的变化。在类似广元这样的中西部经
济较落后的中小城市，人们更加渴望获取先进的信息，学习
优秀的文化，吸取更多的知识；藉以改变自身落后的面貌，
由此产生了对文化商品丰富的需求。（购买欲望）由于本地
文化发展的滞后，文化消费市场不发达，种类单一。虽然存
在各种书店，但没有充分满足读者日益增长的需要，图书零
售市场仍有容纳小型特色书店的空间。

二、目前广元图书零售行业已存在竞争者的分析

1、国有书店仍然占主导地位（广元市新华书店、四川省新华
书店集团下属连锁店）

1)声誉与品牌优势几十年来对广大读者根深蒂固的影响；

2)总体实力强大资金、人员、系统不是小型书店能够比拟的；

3)政策优势对教材教辅的垄断经营。

1)运行成本高，不具备价格优势；

2)管理环节较多，对市场需求反应速度慢；

3)服务意识缺乏，特色化个性化服务没有，欠缺文化氛围；

4)国家对教材教辅市场的逐步开放。

没有总体抗衡的实力，采取市场补缺者战略



1)细分目标市场，避开主导者的优势商品；

2)着力降低经营成本，让利于读者；

3)狠抓服务质量，提供多样化的服务形式，提高读者的认可
度和忠诚度。

2、民营连锁书店在悄然兴起（习殊书屋、百可悦目）优势：

1)在当地已有一定数量的读者群；

2)统一采购，销售方式灵活，有一定价格优势；

3)较为重视服务工作。

1)决策管理层不在当地，信息、决策沟通不畅；

2)门店营业人员素质普遍不高，欠缺工作热情和服务意识；

3)门店日常工作缺乏成熟的管理程序和操作流程。

最主要的竞争者，构成最大的威胁。采取市场跟随者战略，
待时机成熟可采用市场挑战者战略。

1)在市场区域和经营种类上形成差异；

2)加强特色化、个性化服务；

3)提高新书上架与读者订书到位的速度。

3、本地个体书店已经长期存在（小小书店、南街书店、利州
书店、弘文书店）

1)经营时间一般较长，有一定知名度和顾客群；



2)经营方式灵活：零售、少量批发、租书；

3)价格优势，且有可能出售盗版图书。

创业计划书封面篇四

公司股本结构中，初期投入资金100万，团队自筹资金30万，
风险投资30万，长期借款40万。风险投资占30%准备引入3-5
家风险投资共同入股，为分散风险，提高效益，合理增加负
债，优化公司财务结构。，其中40万为长期借款（银行贷款
年利率为6%左右），资金主要用于公司提供装潢材料、工程
设计、施工等一条龙服务。本公司的产品是技术型服务，是
一项投资少，回收快，收益大的项目。

前三年估计盈利100万，以后通过先进管理降低成本，将利润
率稳定在25%左右，风险资金在第3—5年撤出。

创业计划书封面篇五

企业背景：在众多的装饰公司如雨后春笋般涌进建筑市场的
今天，我们公司为顾客提供的是一条龙服务。

企业文化：良好的企业文化一定是一个长期的建设过程，一
定是循序渐进的过程，树立企业文化建设一定要立足与于企
业实际，一方面要依靠企业的全体员工这一主体来发挥作用，
另一方面又要作为客体来研究和训练、提升，同时说明了企
业文化建设的长期性、过程性、阶段性，也就是说明了一定
需要规划和策划。领导的榜样力量时刻默默地影响着周围员
工，需要及时有效发现和产生默默的榜样和典型，显现并用
好榜样的力量。企业文化建设的牵引力和推动力须与员工自
我发展的源动力默契结合。同时，企业文化中的组成部分是
不能分剖开来的，在建设企业文化。须默契结合，最后，优
良的企业文化能化作企业的生产力，劣质的落后的企业文化
阻碍企业发展。企业文化建设规划如何与企业发展战略规划



相结合：企业文化发展规划一定要服务和服从与企业发展战
略，建设企业文化的发展规划是企业发展战略的一个核心组
成部分，是促进其他系统战略规划实施的重要纽带。


