
超市开业营销活动方案策划 超市营销活
动方案(大全5篇)

当面临一个复杂的问题时，我们需要制定一个详细的方案来
分析问题的根源，并提出解决方案。优秀的方案都具备一些
什么特点呢？又该怎么写呢？以下是小编给大家介绍的方案
范文的相关内容，希望对大家有所帮助。

超市开业营销活动方案策划篇一

20xx年12月到20xx年2月是一个充满喜庆的年度，通过圣诞
节元旦节春节期间，以特卖的活动方式最低的折扣增加日月
光中心广场人气，吸引客流，在迎圣诞庆元旦期间推出节日
气氛，带动商场商家提高的销售业绩 。充分营造良好的购物
环境。为商场填补现尙未签约的商铺空间。增加整体商业项
目兴奋点。适当引进目标合作商家，为今后的`招商留空间。

“迎圣诞庆元旦大型品牌特卖会

20xx年12月9日—20xx年2月1日

活动场地一，日月光购物广场b1长廊中区

活动场地二，日月光购物广场b1长廊西区

活动面积约670平米

1特卖区域规划

日月光购物广场b1楼长廊区域约670平米主要以国内国外品牌
为主流，突出面向周边商务楼社区阶层，引领时尚休闲新生
活。



分男装区域，女装区域，箱包区域，鞋类区域，运动休闲区
域，童装区域，家纺区域，饰品杂货区域等。其价格将低于
市场价，在这里你可以因合理的价格买到你称心如意的商品。

2参与规格;

国内外品牌男装，女装，运动休闲装，皮具鞋类，床上用品，
儿童用品等。

1、流行服饰品牌

2、具备三证或代理授权

3、存货或备货充足

4、折扣让利

结算 展会结束后7个工作日后结算

一).现场布置

1、 广场主要出入口地铁口广场设置明显的路标指示标示及
大型横福宣传。

2. 特卖会大型展架周围以醒目的横幅，大型宣传海报加强热
烈现场销售气氛。

3.各商家以打折库存突出特卖抢购氛围。

二)媒体宣传

1、卖场正门口，即9号线轻轨正门出口处特卖广告牌，展区
内各种宣传氛围。

2、50万份dm单片发放全区各大商务楼，周边景点 小区，人



口聚集地，重要路口。

3、上海打折网.上海丁丁网.名品导购等等。短信10万条

5.收银条累计购物满300元即送礼一份。

一)特卖区域治安安全;

1.统一收银处配备定点保安提供安全保障。

2.商品货物安全管理，并有专人看管。

3.每天安排保安值班，确保商品货物安全。

二)环境卫生

1.特卖会现场，严禁所以商家现场吃饭抽烟等。

2.有专门清洁人员随时清理现场，以保持现场清洁卫生。

本活动由各地区商家参加本次服饰特卖会，提高双方积极性，
以公正、公平、守信的态度、诚恳对待客户。

超市开业营销活动方案策划篇二

人间百善孝为先，九九重阳享健康

敬老、爱老孝心大比拼

10月11日一一15日

负责人：xx

负责人：xx



1、超市类每天3个负毛利商品。

2、服装类预计论文联盟整理每天销售7万，3个时段销售占全
天销售的40%，相当于全场9.1折。

3、欢渡老人节购物送健康

负责人：xx

超市开业营销活动方案策划篇三

（1）在活动期间超市部分商品优惠出售，同时部分商品采取
买三赠一，买五赠一的优惠。例：凡一次性购买五袋方便面
者，即可获得火腿肠或者榨菜，让消费者的伙食不再单调。

（2）与生产厂家协商，采取买一赠一的销售方式，对部分商
品进行促销（例如买洗发水送护发素等），这样生产厂家既
可以增加知名度，超市也可以在促销中吸引消费者，增加消
费者对超市的认可度与关注。

（3）快乐竞答：凡购买参加活动的'顾客，可有机会参加有
奖竞猜活动。活动主办方在活动前准备好问题，内容涉及娱
乐、时政等多方面。参加竞猜的顾客在题库中任意挑选一道
题目，答对者有机会得到精美小礼物一份。

（4）有福同享：在上一环节答对题目的顾客可选择另一名顾
客同时进行下一环节，如能再次获胜，两人同时得到一份精
美礼品。

（5）活动意义：此次促销活动主要通过丰富多彩的活动组织，
从而吸引顾客与顾客简建立信任度，消费者将更倾向于去家
乐超市购买商品。

（1）活动目的：由于家乐超市之前已经推出会员卡制度，所



以对于已经拥有会员卡的消费者的优惠幅度将会更大。同时
推出一项新业务，消费者可以预存消费金额，通过消费者预
存消费额赠送一定金额的方法吸引顾客，让顾客感受
的“加”的温暖与实惠，从而提升超市的顾客回头率，提高
超市收入。

（2）对于没有办理会员卡的顾客，在活动期间可以优惠办理。

一次性消费300元，可办理会员卡一张，每人限办一张。持会
员卡在超市购物，可享受店内某些商品购物折扣优惠，并获
得相应积点，优惠幅度详见店内各品牌明示（特价、特卖商
品除外）。积点可反礼、不定期满额赠礼。

1.本卡是您尊贵身份的象征。

2.本卡可充值消费。

3.凭此卡在家乐超市消费可享受会员价优惠。

4.结转前请出示此卡，享受专属会员价。

5.持卡可享受超市为会员准备的一切会员礼遇。

6.此卡只限本超市使用。

7.此卡不挂失、不兑现、请妥善保管；8本超市保留此卡在法
律允许范围内的一切解释权！

通过这次以“欢度国庆，真情放送”为主题的营销活动，主
要塑造家乐品牌，使本地的消费者认同家乐，并且喜欢家乐，
提高家乐的美誉度与信任度，从而建立北辰市场稳固基础。
同时此次活动采用不同形式使参与活动的消费者享受到活动
的多样化与丰富化，有利于家乐超市稳固好客源，进一步保
持营业额的稳步提升。促销活动从实际活动中对消费者进行



心理干预，使得其提高对家乐的赞誉。最后活动将会员制度
作为家乐超市以后长期经营的份额手段，以求长远发展。不
仅赢得较高的美誉度，同时也拉住了客源，做到了一举两得。
同时，此次活动以“欢度国庆，真情放送”为主题，从各个
超市的销售市场来看，能够抢占先机，进而提高家乐在北辰
的市场份额。

1.活动安全组在活动前安排好安检人员，活动中要有专人不
定时安检，对活动中存在的安全隐患要立即排除，对于不能
排除的安全隐患要迅速向组委会报告，宣布活动暂停。

2.活动安全组要组织好工作人员不断地对电路进行维护与管
理，一旦发现电路上出现安全隐患有权停止一切活动。

活动所需物品：5000

优惠让利支出：小于10000元活动纯收入：大于100000元

超市开业营销活动方案策划篇四

喜庆新开业、百万豪礼大放送!(总计：53800元)

dm档期：1月x日-1月x日

震憾开张——意外惊喜送!费用预算：500元3天=1500元

(开业前3天)

三十万元购物卡大放送!(1月20日~26日)费用：15000元

活动内容：

活动期间现金购物满128元，凭购物小票+85元现金可换取100
元购物卡一张。(只限现金消费，限送3000张，米面油等特殊



商品除外，送完即止)

来就赚满就送!(1月20日-1月22日)费用：12600元

开业前3天

活动期间顾客一次性购物满48元(会员38元)以上，凭当日单
张电脑小票可获赠百姓精制购物袋一个。每天限送400个，送
完即止。

一次性购物满98(会员88元)元以上，凭当日单张电脑小票可
获赠黄豆酱油一桶。每天限送200桶，送完即止。

一次性购物满128(会员118元)元以上，凭当日单张电脑小票
可获赠精制大号钢化塑料盆一个。每天限送200个，送完即止。

费用预算：2元400名=800元3天=2400元

7元200桶3天=4200元

10元200个3天=6000元

整点购物幸运大免单!(开业前3天)费用预算：10000元

活动期间每个整点时段幸运大转盘就会转出一个幸运收银台
号，而此时正在此收银台结账的顾客朋友就可以获得免单，
买的多免的越多哦!(每次免单金额最多200元)

开业前三天，每天12个整点分别是：9点、10点、11点、12点、
13点、14点、15点、16点、17点、18点、19点、20点。转盘
放在收银线的一侧。

注：收银课财务防损等部门共同负责。

喜庆开业大奖等你拿!费用：11700元



即日起会员购物满48元(顾客购物满58元)即可参加，开业当
日晚举行大型抽奖庆典活动。

特等奖一名：奖42寸平板电视一台(3500元)

一等奖一名：奖32寸平板电视一台(2000元)

二等奖2名：奖洗衣机一台(2000元)

三等奖二名：各奖微波炉一台(1000元)

四等奖二十名：各奖5l大豆油一桶(1200元)

纪念奖200名：各奖精美礼品一份(2000元)

活动六：开店送温暖，幸福你我他

盛大开业当晚将进行大型抽奖活动及文艺晚会，敬请期待!舞
台音响!费用：(3000元)

超市开业营销活动方案策划篇五

随着炎热的夏天的来临，大部分消费者一开始足不出户。再
者七月是一个假期，很多消费者有空闲的时间来打扮自己。

切合市场情况，大多数商家已经开始了行动!夏季即将过完，
影响到夏季服饰的销售。

推广品牌，提升销量，拉近与客户的'关系!

“清凉夏日，时尚感受”

七月(待定)

西陵一路(夷陵广场右侧、十六中斜对面)



前期：

a、的活动宣传(宣传单的发放、报纸广告的刊登)

b、店面进行装饰(主要突出热血沸腾的环境)

c、活动货品的发放及整理

d、人员的安排落实

活动中期：

a、门边站一位礼仪小姐

b、收银台安排两位人员

c、店内剩下的人员和顾客沟通(导购)

d、总监控人员活动现场气氛(纳帕佳，加油!1，2加油)e、店内
音乐伴随

符：仓库管理人员与店内人员协助及时补充需求量大的货品

活动后期：

a、软性新闻跟近，报道特卖活动当日的火爆现场。为活动持
续加温。

b、结束后有店铺自行清货物数量并做好记载，进行上报。

c、店内收拾整理特卖的相关宣传硬件，注意保存。

1、室内：



店内天花板上挂特卖宣传吊牌、店内四周的天花板上挂折扣牌
(鞋子和衣物的吊牌

分类)

橱窗外贴写真宣传画

收银台贴背景墙

弧形墙面贴海报3张

2、室外：

门上帖条形图文(3张)共6张

门外方柱用写真包裹

进口地贴一张

店面装饰人员

仓库管理人员

收银人员2名

现场导购8名

迎宾礼仪小姐1名

总监控1名

总调度2名

基本达到本次活动的目的，吸引更多的顾客进入我
们lapargay的品牌店进行消费



和了解。提升品牌知名度和亲和力!


