
2023年三八节美容院方案 美容院庆祝三
八妇女节活动方案(精选5篇)

方案是从目的、要求、方式、方法、进度等都部署具体、周
密，并有很强可操作性的计划。优秀的方案都具备一些什么
特点呢？又该怎么写呢？以下就是小编给大家讲解介绍的相
关方案了，希望能够帮助到大家。

三八节美容院方案篇一

喜迎“三八”，打造“14”浪漫。

20xx年3月5日—8日。

（一）惊喜重重

1、减肥项目：整整一个冬季，不仅缺少锻炼，而且大鱼大肉
在过年时吃得过多。脂肪也悄悄的堆积在体内，所以减肥项
目最适合这个时候推出了。让消费者们能够找到迅速减肥了
好的方案。只要活动期间在普丽缇莎美容院加盟连锁店内，
消费五百块就能够享受到做一百个项目。将店内手臂、臀部、
腰部、腹部、大腿、小腿等多处位置组合成一个整体。消费
者全身进行多处的瘦身按摩，让消费者感受到美容院的诚意。

2、开办年卡：活动期间为了吸引消费者，特此推出年卡消费。
只要在美容院内办置半年卡，就能够获得由普丽缇莎提供
的1000元产品。如果在半年卡的基础上再加500元，就能够享
受全年卡的优惠，其优惠是半年卡一半的优惠。第三重年卡
优惠政策，如果半年卡的基础上加1000元，不仅可以享受到
年卡的优惠，还能够享受到手部护理10次、卵巢护理10次、
头皮护理10次，价值800元的产品。

（二）特价优惠



想要在妇女节活动期间出其不意。特价优惠政策一定要做的
出彩。所以这次特价优惠活动，主要针对的人群是男性。只
有男性在店内消费，才能够为自己的女友或者妻子到对折甚
至更低的折扣优惠政策。

夫妇套餐：在活动期间，只要男性带着自己的女友或妻子到
美容院内任意消费，不论消费金额，就能够让妻子享受到五
折，甚至一折的优惠政策。并且，如果丈夫或者男友买单，
还能够享受产品三折的优惠。

（三）三合一活动

只要在活动当天全价购面膜套盒一套（柔肤水+水凝+精华
素），就能够享受半价购眼部特护一套（眼霜+眼部赋活+水
份眼膜）同时还能够三折享受购春夏季养膜一套572元（滋养
保湿+赋活美容+再生素）一份。

三八节美容院方案篇二

主题：

美容院迎元旦惊喜大放送

时间：

xx年1月1日至3日

内容：

凡在美容院团购物满38元，即可扎破气球一个，气球内装有
现金。满588元扎两个，以此类推，单张小票限扎十个。

本活动为100%中奖，奖品为现金



一等奖：现金200元(每天限3名)

二等奖：现金100元(每天限10名)

叁等奖：现金50元(每天限15名)

四等奖：现金10元(每天限30名)

五等奖：现金5元(每天50名)

三八节美容院方案篇三

活动主题：喜迎“三八”，打造“14”浪漫

活动时间：2018年3月5日-8日

活动方案：

一、惊喜重重

1、减肥项目：整整一个冬季，不仅缺少锻炼，而且大鱼大肉
在过年时吃得过多。脂肪也悄悄的堆积在体内，所以减肥项
目最适合这个时候推出了。让消费者们能够找到迅速减肥了
好的方案。只要活动期间在普丽缇莎美容院加盟连锁店内，
消费五百块就能够享受到做一百个项目。将店内手臂、臀部、
腰部、腹部、大腿、小腿等多处位置组合成一个整体。消费
者全身进行多处的瘦身按摩，让消费者感受到美容院的诚意。

2、开办年卡：活动期间为了吸引消费者，特此推出年卡消费。
只要在美容院内办置半年卡，就能够获得由普丽缇莎提供
的1000元产品。如果在半年卡的基础上再加500元，就能够享
受全年卡的优惠，其优惠是半年卡一半的优惠。第三重年卡
优惠政策，如果半年卡的基础上加1000元，不仅可以享受到
年卡的优惠，还能够享受到手部护理10次、卵巢护理10次、



头皮护理10次，价值800元的产品。

二、特价优惠

想要在妇女节活动期间出其不意。特价优惠政策一定要做的
出彩。所以这次特价优惠活动，主要针对的人群是男性。只
有男性在店内消费，才能够为自己的女友或者妻子到对折甚
至更低的折扣优惠政策。

夫妇套餐：在活动期间，只要男性带着自己的女友或妻子到
美容院内任意消费，不论消费金额，就能够让妻子享受到五
折，甚至一折的优惠政策。并且，如果丈夫或者男友买单，
还能够享受产品三折的优惠。

三、三合一活动

只要在活动当天全价购面膜套盒一套(柔肤水+水凝+精华素)，
就能够享受半价购眼部特护一套(眼霜+眼部赋活+水份眼膜)
同时还能够三折享受购春夏季养膜一套572元(滋养保湿+赋活
美容+再生素)一份。

三八节美容院方案篇四

随着三八妇女节的即将到来，各美容院又纷纷做出各种促销
活动，来推动节日促销的大战，到底今年美容院要以什么样
的活动来吸引消费者呢?下面跟大家分享美容院三八妇女节促
销活动方案，为你的美容院在这一天打好促销战做准备!

：让您美丽，让您的男人心动

在1个星期的时间内，在美容院消费满280元即可赢得各类奖
品。要想赢得各类奖品，此中有上计，更有上上计，就看你
有没有弃小博大的妙计：



上计：凭消费凭证赠高档美白润肤露1支;

上上计：弃小博大，放弃赠品，参加美容院举办的刮卡抽奖
活动，给男人心动的惊喜，才是上上计。

奖品分设有：dvd，电动剃须刀、袖珍收音机及照相机等。

专为女性预备的双重厚礼

活动内容：在活动期间内，凡在美容院买500元产品的消费者
将有机会获得以下礼品：

1)手机1台，市值人民币1500元左右(限1个名额);

2)手机充值卡1张，市值人民币每张100元(限5个名额);

：贴心美容卡，给亲朋好友一份惊喜

随着人们的健康意识和美容意识的增强，三八妇女节对美容
市场有很大的拉动，也有越来越多的人选择美容卡作为礼物
送给亲朋好友。

今年三八妇女节，美容院也可推出以美容卡为主题的促销活
动，以“给亲朋好友惊喜”为主题，将美容的理念拓展
到“心”的层面。可以针对三八妇女节推出特别版本的美容
卡。

为了更好的提高美容院促销活动的效果，树立美容院的外在
形象，美容院促销活动方案就成了商家们审核的重点。美容
院促销活动方案是策划人智慧的结晶，是把美容院营销活动
科学化理性化的总结制定。这里为大家准备了一份美容院促
销活动方案，希望可以为大家带来一些促销思路。 美容院缺
乏系统培训，特别是销售。摸着石头过河是中国美容院的一
道风景线，要么是做心态调整，要么是销售技能提升，要么



是个案的店务管理，要么就是花样的终端会。这一切都是零
件，不是系统；只是局部，不是全面；只是战术，不是战略；
只是眼前，不是长远；只是头疼医头，不是整体提升。

一个店经营得好，为什么开不好第二个店；为什么会用大店
养小店；为什么做大了，人多了，就会觉得力不从心，左支
右绌。系统，还是系统，缺乏系统工程是美容院当务之急。
美容院未来的成功是靠一套系统，而不是靠一点聪明，系统
决定成败。

活动目的：

1、推广新服务项目

2、提高销量

3、提高美容院外在形象。

活动主题：共同迎接新的一天

活动内容：

一、新服务项目

针对本院服务范围白领人士居多，全新推出白领丽人美容服
务项目。

丽人月套餐一:价 格500

赠送护理

1、划卡消费8折；2、送4次经典护理或200元产品。

后期优惠 1、续卡送积分58分；2、送亲情卡一张（价值200
元）。



丽人月套餐二:

价 格 1500元

赠送护理 1、划卡消费7折；2、送7次经典护理或360元产品。

后期优惠 1、续卡送积分100分；2、送亲情卡一张（价值380
元）。

丽人vip套餐：

价 格 3880元年卡（限时卡）

赠送护理： 1、全年面部、肩、颈部经典护理；2、全年身体
护理包括：舒筋活络、背部刮痧排毒、健胸、肾保养、卵巢
保养、纤体等；3、自选计50次，限一年内使用。

后期优惠

1、赠送精油全身10次（价值1500元）；

2、赠手、足护理20次（价值800元）；

3、赠送牛奶香体贵妃浴20次（价值1000元）；

4、全年光波浴；

5、送亲情卡一张（价值380元）。

二、美容院形象促销

组织美容院在市区大型广场中统一进行产品促销活动，同时
进行免费皮

肤咨询以及优惠售产品和月卡、年卡等。派发形象宣传资料，



通过统一的行动迅速在当地推广品牌以及美容院的形象力，
迅速销售产品。 活动预算(略)

活动执行

事前准备：

1、店内：产品展示台、小汽球、促销方案张贴、美容卡、吊
旗和客户档案卡。

2、店外的布置（横幅、大汽球、展示牌、易拉宝）

3、促销方案、优惠政策

4、产品的培训：由组长负责培训

5、人员的搭配：安排好收银、库管、发货

6、邀请函派发：编号、定区域、定人、定量（可适当奖励）

7、心态调整：美容院召开活动前会议，提要求，熟悉整个会
议流程 事中工作：

1、怎么安排（参加人员的分工）

2、美容师要求（参照美容院管理规定）

3、要求：各尽职责,服从安排，责任到人

4、进入状态,人员的配合

事后工作：

总结活动情况，表扬先进个人



三八节美容院方案篇五

与“粽”不同

借助端午节人们小长假的机会，在美发会所门口营造出火爆
的`端午节氛围，以带动顾客消费为主要目的。

20xx年6月17日-6月22日

1、凡是有兴趣的顾客均可参与免费包粽子环节，在规定时间
内，不借助外力(上网查询、咨询他人)的情况下，少数服从
多数，粽子包的最漂亮者获胜，即可获得美发会所免费赠送
的美发产品一个和价值200元的优惠券一张。

2、凡是进店消费的顾客，都可凭兴趣参与包粽子环节，消费
满666元顾客均可以得到专业包粽子人士帮助。成功完成都可
免费获得价值200元优惠券一张。

3、凡是进店消费的会员顾客，在凭兴趣下完成包粽子均可免
费获得200积分以及价值200元的优惠券一张。

以上活动内容最终解释权归美发会所所有，个人包的粽子均
可免费带回家。


