
2023年超市活动方案(大全10篇)
方案可以帮助我们规划未来的发展方向，明确目标的具体内
容和实现路径。通过制定方案，我们可以有条不紊地进行问
题的分析和解决，避免盲目行动和无效努力。下面是小编为
大家收集的方案策划书范文，仅供参考，希望能够帮助到大
家。

超市活动方案篇一

金秋佳节是中国传统的节日，每年这个时候，月饼成了馈赠
亲友，表达祝福的最佳礼品，可是由于很多原因，如加班、
临时有事、面子问题、要送的人数太多亲自赠送很麻烦等，
人们即使很想也只能放弃这份祝福。现今地区各大超市都几
乎实行一惯的打折降价或加送其余礼品等促销活动，顾客已
经对此失去兴趣。直接面对面的馈赠对于有些人很难表达其
情感。

中秋送礼不用愁，――大使帮你亲自送到家。

因各种原因无法对亲友进行馈赠的人群。

1、通过此活动增加月饼销售利润，并增加其销售额。

2、通过中秋大使送礼时的良好言行感染客户，提升企业形象。

3、为顾客提供便利，吸引更多的顾客群。

4、为顾客传达情感。

5、以此活动为基本，可延伸到其它节日中使用，如圣诞或元
旦等。

6、增加企业竞争手段，做出差异。



1、时间：―月―日―――中秋前一天

2、地点：活动仅限惠――城区

3、活动准备：

1、安排一定量的运输车与“中秋大使”。

2、驾驶员必须熟悉城区行车路线，要求尽量在运送过程中减
少时间消耗，提高运送效率。

3、对“中秋大使”进行语言与动作的教育，并学习遇到问题
的处理方法。

4、对月饼售价进行适当改进，尽量提高总体利润额。

5、联系卡片经销商，购买一定数量的精美卡片，最好能根据
赠送对象不同而分类的卡片，如：情人卡、亲人卡、朋友卡
等。

4、活动推广：在活动实施前一星期左右在商场张贴海报对活
动进行宣传，也可通过报章、电台等途径加强宣传广度。但
要进行一定的成本核算方可实施。

宣传时应尽量做到语言简洁易懂，并需要对特殊情况进行必
要说明。

1、顾客购买礼品后要按其要求进行包装，并询问并登记要求
运送的详细地址和最佳运送时间段，最好能够让顾客提供其
联系电话和收礼人的联系电话以方便赠送时有特殊情况可以
取得联系。

2、“中秋大使”的言行代表着商场的荣誉，必须对“大使”
进行严格挑选，形象和语言亲和力方面必须良好，而且对于
可能遇到的问题必须对“大使”进行教育。



3、为避免一些问题，此活动的运送品只能限制在中秋礼品上，
不能涉及现金，在包装时必须对礼品进行检查，不能存在现
金。

4、由于可能会出现客户拒收等情况，在活动宣传时应予以说
明，并说明出现此情况商场把原礼品联系退回与顾客。

5、出现拒收或客户不在等情况时，“大使”必须尽快与商场
负责人取得联系，告知情况后继续进行下个任务，由商场有
关人员联系顾客或受礼人进行询问解决。

6、所送礼品必须为商场所购产品，购买人必须留下真实联系
号码和姓名，如因所留号码有误造成返还不到时，7日后商场
有对货品进行处理的权利，这点应在宣传或者活动开展时说
明。

7、卡片中的自写赠言是顾客对于受礼人最真挚的祝愿，是情
感的坦然流露，因此卡片的挑选一定要注重其外观精美和里
面的文字内涵。如果在月饼售价做调整，卡片也可改为台历
等，当然里面要有商场的有关介绍。

超市活动方案篇二

热烈、喜庆、节俭。

开业庆典+促销，特价大酬宾。

营造开业气氛，为开业聚集人潮，宣传xx超市的“便民、实
惠、放心”服务理念，与消费者形成互动沟通，在其心目创
造良好的口碑传播，藉此提升xx超市的知名度、美誉度和忠
诚度。

剪彩、演出、促销



月日，一天。

1庆典活动策划背景

xx年以来，随着信誉楼在零售业终端品牌运营的巨大成功，
全市的百货流通业迅猛发展，大型商场、超市连锁、专卖店
百花争艳般相继涌现。

xx年底，开业后的运营状况，证明消费者对零售商的认知标
准倾向于“诚信、服务和低价”，超市购物热潮日益高涨。

xx超市由小到大，是百姓“小本经营走向成功”的典范，在
原商圈内有一定的影响力和较大的支持群体。xx开业是xx超市
发展途中的一次跳跃，值此之际，借庆典活动不仅能进一步
吸引消费者注意力，还将为树立xx形象，宣传xx经营理念奠
定基础。

2庆典活动内容

(1)剪彩

(2)文艺演出

(3)超市优惠酬宾

(4)联合供货商开展促销活动

3会场布置

1、商厦门前搭建6米x4.5米主席台一座，背景为3米高x6米长，
台上铺红色地毯。

2、超市门口摆放拱门一座。



3、超市门廊、外墙等显眼处用小气球结装饰。

4、超市门前留有空地做燃放红鞭炮场地。

5、条幅、彩旗、pop、展牌等由超市自行安排布置。

6、建议：为达到庆典活动的预期目的，建议在超市门前设有
各大品牌商品的pop或促销展台，以烘托庆典气氛。

4开业庆典仪式(议程)

20xx年月日

(一)庆典开始

(1)7：30前，完成现场布置，主席台穿插播放轻音乐或欢快
喜庆的歌曲。

(2)8：30之前，剪彩服务、演职人员到位，并做好准备工作。

(3)9点(或9点半，或客户选定时点)文艺演出开始，目的是吸
引人潮。

歌曲必选：《好日子》、《好运来》、《红红的日子》、
《欢天喜地》、《恭喜发财》(男)等喜庆歌曲。

(二)剪彩仪式

(4)?点?分(由客户决定剪彩开始)

主持人宣布剪彩仪式正式开始。文艺演出暂停，播放迎宾典，
礼仪小姐引领来宾走上主席台。

(5)主持人(司仪)介绍贵宾，宣读祝贺单位名单。



(6)主持人：首先由xx超市老总致辞。

(7)主持人：请来宾代表致贺词。

(8)主持人：宣布由xxx、xxxx、xxxx共同为xx超市开业剪彩;礼
仪小姐携剪彩用品列队上台，嘉宾剪彩。剪彩同时放气球、
鞭炮，播放进行曲或欢快乐曲。

(9)主持人：宣布xx超市开业剪彩仪式结束，演出继续进行，
由民歌手演唱《好日子》歌曲。

(10)至?点?时，主持人：宣布xx超市开业仪式圆满结束，同
时上午的文艺演出也告一段落，晚场演出将在?点?分开始(考
虑开始时间7：30左右)。

注：演出过程中，为活跃现场气氛，可发放一些小礼品、纪
念品。

(11)晚场文艺演出按计划进行。

5备选项目

(1)来宾胸花、花篮等。

(2)舞台背景布(3米高，6米长)、彩旗、条幅、横幅。

(3)花篮?个、炮车。

(4)空飘气球。

(5)或客户自提要求。

策划案说明：



(1)本策划案以“节俭”为原则，以效果未目标，但整场活
动“精简而不失大气、节俭而不失档次”。费用控制
在8000-10000元，在此基础上可根据客户具体要求进行相应
调整。

(2)庆典活动的主题、目的具体由客户决定。

(3)后续活动，可考虑从开业第二天与供货商联合进行促销演
出，时间以晚7点―9点为宜。我们可设计方案，亦可协助联
系相关厂家。策划案另行拟定，从客户成本考量，费用可控
制在每场1200-1600元。

(4)本策划案为草案，得到客户认可后，将根据客户具体要求
另行制定详尽可执行方案。

超市活动方案篇三

(一)活动的策划：

1.由主办单位确定本次活动方案;

4.协助省工商局消保处在3月13日召开315纪念活动新闻通报
会。在会上通报省消委会的“20xx年消费投诉十大热点”
和315纪念活动情况。

(二)活动的组织和实施：

1.主办单位向相关企业发出组织活动的通知;

3.由承办单位负责活动的组织和筹备工作;

4.活动开幕仪式拟邀请省人民政府、省工商行政管理局、省
消委等有关领导参加并讲话;



6.由省消费向参加活动的企业颁发年消费维权定点联系企
业”证书、铜牌;

7.在现场散发刊有参展企业的特刊及年主题宣传资料;

8.为活跃现场气氛，将在开幕式后进行文艺表演(节目内容待
定);

9.在现场设立医疗救护(防疫)站、消费咨询台等;

10.组织治安、消防、防疫、医疗等部门入场开展相关工作。

超市活动方案篇四

2022年x月x日~2022年x月x日

端午购物嘉年华 xx送礼献真情

农历五月初五，俗称“端午节”。“五”与“午”
通，“五”又为阳数，故端午又名端五、重五、端阳、中天
等，它是我国汉族人民的传统节日。这一天 必不可少的活动
逐渐演变为：吃粽子，赛龙舟，挂菖蒲、艾叶，薰苍术、白
芷，喝雄黄酒。据说，吃粽子和赛龙舟，是为了纪念屈原，
所以解放后曾把端午节定名为“诗人节”，以纪念屈原。至
于挂菖蒲、艾叶，熏苍术、白芷，喝雄黄酒，则据说是为了
压邪。

1、场外布置

(1)营销店各制作横幅一条，悬挂于xx店店招下。

(2)门口处用气球进行布置，可选择吊挂式或是拱形悬挂式。



2、场内布置

(1)商场内主要是对专区进行布置，配合商品合理布置。

(2)对主通道重点布置，可用气球悬挂(见附图)。

(3)专区可用粽子悬挂成形状(如端午节快乐等)

1、商品陈列 ：各店在促销期间，应在主通道摆放x-x个粽子
堆头; 要求各店在促销期间利用冷柜，大面积陈列各牌粽
子，x月初三、四、五三天除冷柜之外各店应在主通道摆放x-x
个粽子堆头销售;各店在端午节当天在不影响粽子质量和销售
的情况下，可将大约x-x斤重的粽子用网袋装成若干数量
包(注意包装要很难解开，避免顾客拆包多装)，并打上价格，
悬挂于各店货架旁边或顾客方便看到的地方，以便刺激顾客
的购买欲望，促进粽子的节日销售;要求各店美工和管理干部
员工发挥水平，进行创意陈列和气氛布置(如在粽子堆头周围
用泡沫板刻上龙舟等图案)

3、商品要求 ：

(1) 相关促销商品品

项不低于20个(食品生鲜15个，生鲜5个);

(2)商品价格普遍低于市场价;

(3)同类商品选择价格较低商品;

(4)跟端午节一切有关连的商品，具体品项请参考如下(红色
字体为重点推荐商品)：

食 品 类



散装粽子 包装粽子 包装糯米 散装糯米 火腿肠 花 生 红
豆

绿 豆 芝 麻 五香粉 花 椒 白砂糖 食盐 红 枣

食用油 麻 油 虾 仁 黄 酒 红 酒 米 酒 鸡 精

糯米酒 甜 酒 啤 酒 红心咸蛋 松花蛋 咸鸭蛋 鸡 蛋

生 鲜 类

五花肉鸡肉牛肉虾肉豆制品汤料紫菜红枣蜜枣豆沙苏打粉。

1、端午节期间送礼的顾客比较繁多，对当地的政府部门及工
会提前进行拜访，并表明意向，可增加营销店的销售业绩。

2、端午节前期xx科组织对各区域的客户进行短信派送，并提
前祝节日快乐。

3、xx店均对顾客资料凡端午节及儿童节生日的小朋友(18岁以
下)赠送价值xx元左右礼品一份。

超市活动方案篇五

春节过后进入了淡季，针对这一情况我们应化被动为主动，
利用尽可能多的节日来减少淡季期间各门店的业绩下滑幅度。

“三八・妇女节”是女性的节日，而女性消费又是商场消费
的主流。借助本次促销活动拉动年初销量，塑造企业外在形
象。

健康的女人最美丽

3月1日――8日



一、健康女人街――组织商场内与女性健康有关的商品（如：
太太口服液、补血口服液等药用饮品，养颜美容茶类，日用
保健品，美体塑身内衣，家庭保洁用品……）搭建堆头，形
成女人用品一条街并布置好。

二、美丽特惠――女性商品特价优惠（冬季服装出清特价、
春季服装折扣酬宾、女鞋、化妆品、珠宝首饰等等）都可在
此期间推出优惠活动（参展商品可根据各门店具体情况定）。

三、评选健康好“煮”意――由女性顾客参加，根据商场内
所出售的食品或佑料，制定一份有益身体的食谱，要求：新
颖、易操作、健康指数高、所有配料均可在商场内购买。凡
参加者提供详尽的文字内容一份交各门店服务台报名参与，
并可领取精美礼品一份。再经美工书写编号刊登在门店外，
并接受顾客的评定投票，以半月为限（3月1日――3月15日）
得票最多的健康食谱成为健康好“煮”意得主，获奖金200元。

1、方案送审企划部05。2。24

通过营造商场的节日气氛、制造参与性的活动，来吸引消费者
（特别是女性消费者）频繁光顾产生消费行为，从而进一步
凸现香江的个性化经营。

超市活动方案篇六

一、活动缘由：

圣诞节(christmas)，这个名称是“基督弥撒”的缩写。弥撒是
教会的一种礼拜仪式。圣诞节是一个宗教节。因为把它当作
耶稣的诞辰来庆祝，因而又名耶诞节。而在很快就进入岁末
这个黄金季节――圣诞节和元旦，为学生尽情购物与狂欢留
有足够多的时间，利用好圣诞节及快到来的元旦，超市搞促
销就自然能提高期末销售额。本次策划以“感恩大回馈，燃
情圣诞”为主题，为期一周，打一场漂亮的短期的促销战。



二、活动主题：

感恩大回馈，燃情圣诞

三、活动时间：

12月19日（周一）――12月25日（周日）

四、活动目标：

超市的销售额比活动前有所增长。

五.活动内容：

主题：平安是“福”

活动方式：对当天在超市购物的顾客消费有50元者获赠
送“平安果”（苹果）活动。顾客可亲自“采摘”平安果，
寓意一年的收获。

需要支持：

若干顶圣诞帽

两棵大型的圣诞树

苹果n个，费用大约n元。

亲情卡片n张，费用大约n元。

超市活动方案篇七

为了庆祝五一国际劳动节，以我健康，我快乐为主题，举行
庆祝活动，特作如下方案。



一领导机构

组长

副组长

成员

二参加人员全体教职工

三活动内容

第二届教职工乒乓球男女混合团体赛

趣味体育比赛。

四活动时间至

五活动要求

各级组要高度重视，级组长要亲身组织

参加比赛队员要准时到位参加比赛。

六工作安排

趣味体育乒乓球比赛场地器材由体育科组负责

会场横标及摄影由温伟坚负责。

学校党支部

学校工会

附一



第二届教职工乒乓球男女混合团体比赛规程

一主办单位县二小工会

承办单位县二小体育科组

二比赛时间和地点

时间至星期四五一二下午—。

地点本校乒乓球室

三参加单位

各科级组共个代表队英语与体育共同组队

四参加办法和资格

.每队报领队级组长教练各名可兼队员,队员名至少有个女队
员。

.凡在我校教职工,身体健康者均可报名参加比赛

.报名截止星期五送交体育科组邓贵良老师。

五竞赛办法

比赛执行中国乒乓球协会最新审定的《乒乓球竞赛规则》。
比赛采用五盘三胜制，每盘比赛至少有个女队员上场，每局
分制，每球交换发球权。

.各参赛队

根据抽签，分小组进行比赛。



.第一阶段采用分组循环赛，取小组前二名进入第二阶段比赛
第二阶段小组前两名采用交叉赛制，决出至名。

.小组赛中如遇二队积分相等，则相互间竞赛胜者名次列前如
三队积分相等，则以整个循环赛中的净胜局数多少决定名次
如再相等则以抽签决定名次。

六比赛要求

一领队教练和队员要文明参赛，服从规程安排，服从裁判。

二参赛者应按时参赛，迟到十五分钟视为弃权。弃权者判负。

七录取名次和奖励

比赛取前十名，第一名奖元，第二名奖元，第三名奖元，第
四名奖元，第五至十名奖元。

八未尽事宜另行通知

附二

县城第二小教职工五一节趣味体育比赛规程

一主办单位县二小工会

承办单位县二小体育科组

二比赛时间和地点

星期三—

本校篮球场

三比赛规程



一背靠背挤篮球往返接力

以级组为单位组队，每队人，距离米，两人一组背靠背，两
手互握，手臂伸直，背上夹住个篮球，站在起跑线后，比赛
开始，两人夹着篮球侧向向前跑，绕过标志物，返回起跑处
交同队另一组，依次进行，直到最后一组运动员躯干任何部
位抵达终点线的垂直面时计取成绩，比赛采用每组队同时进
行，组全部比赛完后用时短者名次列前。

规则

交接球时，交球者必须踏上起跑线，才能交接，否则必须重
新交接。

夹球跑过程中如果球未夹住滚开，必须拾回在原位夹球继续
比赛。

二同心协力跑

比赛器材捆绑带若干条

参赛人员人女

比赛规则人一组至少女，用绳子把相邻的两只脚捆绑起来，
绳子在膝关节以下部位，即人只脚，以裁判鸣哨开始计时，
到对面标志处绕回，到达终点时计时结束，以用时少者为胜，
赛道长米宽米。在比赛中运动员如遇绑带脱落，应在原地重
新绑好再继续比赛，否则视无效。

四奖励办法每项比赛第一名奖元，第二名奖元，第三名奖元，
第四至十名奖元。

将本文的word文档下载到电脑，方便收藏和打印



推荐度：

点击下载文档

搜索文档

超市活动方案篇八

一、主题：

居然之家首届家居购物节五一开幕、全场六重惊喜回馈消费
者

二、活动内容：

六重惊喜：

1、家装满1000送180

2、家具、建材、家饰全场成交价基础上市场再打82折

3、五金涂料超市全场82折再送礼

4、500家高中档家具、建材品牌黄金周联手推出特惠惊喜

5、最新流行家具新品展览会、美国爱蒙5月4日大型艺演现场
美金大抽奖



6、全场当日购物满元现金，抽笔计本电脑、空调、dvd等大奖。

居然之家――重庆首家五星级家居建材主题购物中心，7000
个西南地区超大型免费停车位，黄金周掀起山城家居建材消
费新理念。

---------------------------------

一主题：

亿德家居首届家居购物节五一开幕。全场七重惊喜回馈山城
消费者。

二活动内容：

装修可打七折，满5万元者可打6折，满8万元可打5折。

到7日。（厂家支持）

3。地板超市全场8折再送设计+装修（与广场装修公司联手）

上在打9。8折优惠。

5。60家高中档家具，建材品牌黄金周联手推出特惠惊喜（厂
家支持）

宣传伞等。）

7全场当日购物满2000元现金，抽笔记本电脑，空调，dvd等大
奖。（奖品由商场提供）

家居建材消费新理念。



超市活动方案篇九

一、活动目的：

每年的“六一”是国际儿童节，这一天为了表示对孩子们的
祝贺，许多家长会带孩子逛商场、超市购物，而儿童的消费
带有许多特殊性。通过在儿童节搞本次活动能提高本量贩及
分店在少年儿童心目中的影响力，以家庭参与形式借助儿童
节来提高成人的消费。以特别的比赛形式来营造“六一节”
的欢乐气氛，促进儿童商品的销售。进一步提高.....的知名
度。

二、活动时间：

三、活动主题：

..首届......儿童节

四、活动内容：

1、“..杯”征文及绘画比赛——绿色家园优秀奖分年龄段：

3——6岁组绘画10名征文5名

7——15岁组绘画10名征文5名

颁奖仪式：

6月2日奇得优秀奖的小朋友将得到米兰春天和__公司共同颁
发的获奖证书及优秀奖品一份。6月5日——25日优秀作品将
分别在量贩、小溪分店、莲花分店、军区分店、凤凰分店进
行展出。

2、6元多一件购物小票再加6元，__到米兰春天量贩、分店服



务台还可获得“__”一件。

3、“六一节”买六送一4、少年儿童才艺秀

参赛方式：(2)少年儿童才艺表演内容：时装表演、唱歌、跳
舞、武术、讲故事、书法等

您是才童吗?走上米兰舞台，用欢快的歌儿把6月唱，参赛小
朋友需自带

vcd或cd、道具，报名时需填写比赛项目及内容。初赛：小组
入围奖5名

小组参与奖10名

决赛：一等奖1名二等奖1名

超市活动方案篇十

感恩大回馈，燃情xx月

活动期间，营造浓烈的节日气氛，提高来店的客流量，其中
超市的销售额比活动前增长10%。

1、疯狂时段天天有

(1)、活动时间：xx月xx日-xx月xx日。

(2)、活动地点：xx-xx楼。

(3)、活动内容：活动期间，周一至周五每天不定期选择1个
时段(在人潮高峰期)，周六至周日(另含24.25日)每天不定期
选择2个时段，在1—4f选1家专柜举行为时20分钟的抢购活动，



即在现价的基础上5折优惠。(抢购期间所售商品，建议免扣)。

2、超市购物新鲜派加1元多一件。

(1)、活动地点：xx。

(2)、活动时间：xx月xx日

(3)、活动期间，凡当日在我商场一次性购物满28元及以上者
均凭小票加一元得一件超值礼品。(每日限量，先到先得)

(4)、等级设置

购物满28元加1元得1包抽纸(日限量500包)

购物满48元加1元得柚子一个(日限量200个自理)

购物满88元以上加1元得生抽一瓶(日限量100瓶)

3、立丹暖万家冬季“羊毛衫、内衣、床品”大展销

(1)、活动地点：商场大门外步行街

(2)、活动时间：xx月xx日-xx日

(3)、组织本商场的羊毛衫、内衣和床上用品以场外花车的形
式进行特卖展销活动。(建议降扣，让厂家以特价进行销售)

4、耶诞礼品特卖会

(1)、活动地点：商场大门和侧门外步行街

(2)、活动时间：xx月xx日-xx日

(3)、组织超市和百货与圣诞礼品有关的商品以场外花车的`



形式进行展销活动。

5、耶诞“奇遇”来店惊喜

(1)、活动地点：全场

(2)、活动时间：xx月xx日-xx日

找圣诞老人，如果您找到圣诞老人，即可获得圣诞老人派发
的精美圣诞礼物一份，每人限领一份。特别提醒：在xx关店
时，出店顾客还可以得到一份特别的关店礼!数量有限，送完
为止。

6、“耶诞欢乐园”激情圣诞夜

(1)、活动地点：大门外步行街

(2)、活动时间：xx月xx日、xx日晚上xx-xx

(3)、活动内容：为了营造节日的热烈气氛，聚集人气，特在
平安和圣诞夜在商场大门外举办两场大型圣诞狂欢晚会，并
建议组织本商场的员工也参加该晚会，以带动现场顾客的参
与度。

(1)、dm宣传单：于xx月xx日通过夹报和入户派发的方式发放2
万份dm宣传单。

(2)、报纸广告：xx月xx日在《xx晚报》上发布半版活动信息广
告1期。

1、超市购物新鲜派加1元多一件500元×19天=9，500元。

2、耶诞“奇遇”来店惊喜2，000元。



3、“耶诞欢乐园”激情圣诞夜15，000元。

4、报纸广告及其他宣传费用：20，000元。

5、活动及圣诞气氛布置10，000元。

6、合计56，500。

本次活动费用，百货部分，可参照去年，通过圣诞气氛布置
费用，按厂家每平米加收1元进行分摊，超市建议让厂家承
担4000元。


