
青春演讲稿幽默文案 成功人士演讲稿青
春励志幽默(优秀9篇)

要写好演讲稿，首先必须要了解听众对象，了解他们的心理、
愿望和要求是什么，使演讲有针对性，能解决实际问题。那
么演讲稿怎么写才恰当呢？下面我给大家整理了一些演讲稿
模板范文，希望能够帮助到大家。

青春演讲稿幽默文案篇一

20日，我在乌镇参加了全球互联网峰会，在这个会议上有马
云，也有苹果公司的高级副总裁，主持人抛出了一个问题，
说雷军你说你有一个目标，要用5到20xx年的时间做智能手机
市场风格全球第一。我忙着点头，我的确说过，他问苹果公
司高管，说你怎么看?这个高管也很厉害，他说“easy to
say，hard to do”，我英文很差，正好我听懂了。

主持人说雷军你怎么想?那一瞬间我非常非常的尴尬，我冷静
了一下，我说马云在阿里巴巴上市的那一刻说过一句
话，“梦想还是要有的，万一实现了呢?”我的演说水平远远
没办法跟马云相比，马云的号召力和演说水平，我是望尘莫
及。

尤其是我听说马云还讲过，像他这样的人都能成功的话，80%
的中国人都可以成功，听得我们每个人都热血沸腾，他说我
高考几次落榜，好不容易上了杭州师范大学，还找不到工作。

马云今天有资格讲这个话，讲得也特别震撼，每一个，尤其
每一个屌丝都渴望像马云一样逆袭。

讲完马云这句名言以后，我又补了一段话，我说4年多前，小
米刚刚创业，在中关村十来个人、七八条枪要去做手机，有
谁相信我们能赢?手机这个行业是刀山火海，前面有三星、有



苹果，后面有联想、有华为，我们看到摩托罗拉不行了，诺
基亚也不行了，黑莓也不行了，连htc也不行了，最近索尼也
不行了，这个市场竞争极为激烈。一个正常人想到智能手机，
就觉得这个市场竞争很激烈。

3年前，我们产品刚刚发布，仅仅用了3年时间，谁又想过这
十来个人的小公司，在有苹果、有三星、有华为、有联想这
样的市场里面，杀到了全中国第一、全球第三。我们今天有
这样的业绩，有这样的起跑线，我觉得我们总应该有这一点
点梦想，用5到20xx年时间杀到全球第一吧。所以梦想还是要
有的。

其实，办小米对我来说是一个很难很难的事情，为什么?因为
我在办小米之前，我有幸参与了金山软件的创办，今天我依
然是金山软件的董事长和大股东，而且我还有幸的办过一个
电商公司叫卓越网，应该来说我的人生也足够了。

在ipo之后，我退休了，还干了三四年投资，而且做天使投资，
业绩还不错，绝对能进入中国天使投资界的第一排系列，肯
定没问题。

是什么样的动力使我下定决心去干这么累的一件事情?

我犹豫了半年，最后梦想激励我一定要去赌一把，我说只有
这样做，我的人生才是圆满的，至少当我老了的时候，我还
可以很自豪的说，我曾经有过梦想，我曾经去试过，哪怕输
了。我最后下定了决心，办了小米。刚开始，我认为我100%
会输，我想的全部是我怎么死，我真的很庆幸，我们竟然只
用了3年，完成了一个令我自己都无法相信的结果。

我为什么会有这样的梦想?是因为我跟大家同样岁数的时候，
在我18岁的那一年，曾经青春年少，无意之中在图书馆里看
了一本书，改变了我的一生，那是我大学一年级第一个学期，
我在武汉大学的图书馆里面看了一本书，这本书叫《硅谷之



火》，那是1987。这本书讲述的是70年代末、80年代初，那
些硅谷英雄的创业故事，其中主要的篇章就是讲苹果乔布斯
的，书中说乔布斯在70年代末、80年代初，代表着美国式的
创业。

看了这本书激动的我心情久久难以平静，我清晰的记得看完
这本书以后，我在武汉大学的操场上沿着400米的跑道走了一
天又一天，走了好几个通宵，我怎样才能塑造与众不同的人
生。在中国这个土壤上，我们能不能像乔布斯一样，办一家
世界一流的公司?我觉得只有这样你才无愧于你的人生，才会
使你自己觉得人生是有价值、有意义、有追求的。

当我有这样的梦想以后，我认为放到语言上是没有用的，怎
么能落实到实际的学习和工作中(才是最重要的)。我当时给
我制订的第一个计划，在26、20xx年前，2年修完大学所有过
程。

我用2年时间修完了成绩，在我们同学里面排到第六，我们全
年级100多人。我认为，要有基本功的沉淀，有了第一个基本
功的沉淀，我们又给出了第二个目标，大家说你没有本事在
一级学报上发表论文?我用2年时间，在我大二的时候，在一
级学报上发表了论文。

有梦想是件简单的事情，关键是有了梦想以后，你能不能把
这个东西付诸实践，你怎么去实践，怎么给自己设定一个又
一个可行的目标。当然，还需要长时间的坚忍不拔、百折不
挠。

我经常跟年轻人交流梦想，我自己特别特别喜欢的一句话
叫“人因梦想而伟大”。

我们每一个人，只要你有了梦想，你就变得与众不同。关键
要有梦想，有了梦想，是你迈向成功的第一步，有了第一步
以后，你一定要为自己的梦想去准备各种坚实的基础。



那么谈到梦想的实现，最近一句话挺出名的，叫“台风来的
时候，猪都会飞”。这个话其实想表达了两层意思，第一，
没有坚实的基本功，没有勤奋是成功不了的。第二，有了勤
奋，有了坚实的基础，也不一定能成功，还需要台风口，把
握大的发展机遇，抓住机会，你才有机会成功。

小米把握的是什么机会?其实，小米精准的踏到了智能手机换
机的时间点，诺基亚不行了，苹果刚刚起来，小米应运而生，
用了一套全新的模式，在短短的3年时间里面成了中国第一。
其实整个成长速度远超想象，3年下来，今年大概销售6500万
只手机，营业额大概会在700-800亿，这是一个3、4年的创业
公司。

这个应该已经创造了全球的奇迹，这背后是什么呢?这背后是
坚实的基本功和非常好的对时机的把握我自己工作了20多年，
我对各位同学们的建议就是，我觉得第一，要有梦想;第二，
要设定step by step的努力的目标，要制订阶段性的目标，不
要着急;第三，要重视机遇的重要性。很聪明的一些同学都觉
得聪明加勤奋天下无敌，其实仅有聪明和勤奋是远远不够的，
怎么把握时代的机遇，怎么在大方向上正确，我觉得这点也
非常关键。

互动环节：

问：我考上了北京大学工商管理学院，这次期中考试，虽然
已经尽自己所能的去考了，也达到了自己的目标，但我们院
的那些大神们还是存在很大的差别，难免会有一些失落。

雷军：这是北大清华学生的一个普遍的问题，一个学生的崛
起，就意味着100个同学的失望。我觉得考试不是最重要的，
这次我有幸在大学一年级上学的第一天，我去听了一个老教
授的一堂课，叫“怎么上好大学”，我今天都受益终生。他
讲，上大学的目的是学会怎么学习，不在于你学的东西。不
是我们真的要100%的把每个考试考到100分，一定要考到全年



级第一才叫成功，我觉得最最重要的是学会怎么学习。

我比大家早毕业20xx年以上，在我自己的工作岗位里面，我
就换过很多的岗位，我早期做wps，后来做金山毒霸，再后来
做电子商务，之后做投资、做手机，它的跨度是极大的。

我觉得核心问题是我知道怎么学习以后，可以克服每一个专
业之间的差距。我几乎可以肯定，毕业以后，80%人都不会干
上学时候学得这些东西。在这样的一种情况下，怎么去适应
新岗位，把握新机遇?所以，大学里真正学的是如何学习，上
研究生是学如何工作，所以你把这个基本点把握住了之后，
可能比大学里考不考第一更重要。

雷军：我刚才强调的学习是学习的能力，知道怎么去琢磨和
学习一个新的方向。对于创业来说，尤其第一次创业，每个
人都是小学生，怎么学会创业、怎么学会管公司，最最重要
的是要具备学习的能力。

第二，学习的态度，尤其是已经20多、30多、40多、50多，
关键是你怎么具备一个学习的态度，你愿不愿意敞开心扉去
学习，如果愿意，有一种极为简单的学习方法，就是你遇到
了困难、问题，99%的问题和困难别人都知道，你只要去问一
下就行了，你不需要自己琢磨。

极少有人是天才，去琢磨一个别人没有琢磨过的问题。你不
需要花很多时间琢磨，也不需要因为自己想不出答案得抑郁
症，你只要去问一问，敞开你的心扉去问问别人，去看看书、
去找一找，很多问题都已经有答案了，没有答案的问题，其
实不多。

当年我定了很多管理杂志，里面讲得很多的管理故事都精读
过，我知道他们遇到这样问题的时候，他们怎么想的、怎么
解决的，所以学习的方法和学习态度都同样重要。



雷军：我们的读者比较喜欢看成功的故事，其实过去我讲遭
遇挫折，怎么渡过挫折，我讲得非常的多。我觉得，帮你渡
过挫折和坎坷，第一肯定是梦想和信念，因为你有这个东西，
才是你真正内心无敌的东西。

因为你渴望成功，渴望做成这件事情，它比什么都重要。此
外，我觉得还要有热爱，你喜欢这件事情，你爱这件事情，
你把这件事情变成爱好，你做这件事情就不会觉得累，也不
会有牢骚，遇到困难都很容易去解决。我做手机，就是因为
我是个手机发烧友，我喜欢这个，我每天都琢磨，我不觉得
累，我也不觉得这是工作，它就是你的爱好。

如果大家未来要创业或者选择工作，我觉得引导的方向最最
重要的是你喜欢，一定要选喜欢的事情。选你喜欢的事情，
钱多钱少不在乎，累不累不在乎，我觉得这样更容易成功。

雷军：我觉得跟人合作挺容易的。第一，合作的过程中，你
愿不愿意多干活，有功劳、有钱拿的时候，能不能少拿一点
就好了。多干活、少拿钱，谁都愿意跟你合作。总结一句，
所有人都喜欢容易，如果你愿意吃亏，所有人都会喜欢你。
如果你要当好队长，你就要愿意吃亏，多干点活，荣誉的时
候往后站。)每个人，包括我在内，都会自觉或者不自觉的夸
大自己的能力、贡献，我们需要用放大镜看我们周围同事的
工作和贡献。

你拿放大镜去看他们的优点，你就平衡了，你就觉得可能不
是你少拿了，他们就应该奋斗的多，他的合作关系就好。

雷军：我上学的时候，应该是很偶然的看到这本书，我不知
道为什么。可能冥冥之中天注定，怎么寻找台风口，其实有
规律。

我们做任何事情都需要看5年以后的事情，想3年，认认真真
做好1、2年。其实大学的时候怎么看5年呢?你们只要去看大



学毕业，你们的学长毕业5年他们在干吗，大概就是你未来五
年的走向，这是统计学规律。

5年以上是极容易预测的，有了5年这个指南以后，你想未来3
年你要怎么干?接着想你怎么做好这1、2年。

当年为了2年修完所有学分，我第一件事情就是去找那些老乡，
大学四年级的，跟他们把所有的教材和当年的考卷拿来，挨
个去问系里的每个老师有什么特点，都已经做了详细的资料
分析，然后有针对性。

方法论很重要，你考虑问题的时候，先想方法论，怎么用一
个捷径对待这件事情，我说得基本不是捷径，就是考虑问题
的思想方法。

你知道五年是什么大方向，在那儿等着就行了。

我自己在20xx年、20xx年，成功的遇见了今天的移动互联网，
从20xx年就开始在台风口那儿等着，投了一堆的移动互联网
公司，所以我是国内甚至全球最早预见到移动互联网，并且
大规模开始投资这个领域的人，我今天肯定是赌对了，如果
你没有这种预见性，你会想到去做小米吗?你不会。

一听到，你头就大了，这么多公司，竞争这么激烈，你怎么
赢?根本就没法干。所以核心问题就是你要有5到20xx年的预
见能力，预见能力的方法，去问比你毕业五年的学长，去找
比中国市场早五年的行业，甚至是去学习互联网行业的经验
来对付某个传统行业，这都是领先5年以上。

你掌握了互联网行业的规律去对付非互联网行业的时候，事
半功倍，势如破竹，你要有好的方法。



青春演讲稿幽默文案篇二

大家好!

有一种爱叫宽容，有一种时间叫流年，有一段记忆叫青春。
青春是生命中最炽热的气息。 我们手中执掌的是命运，而我
们消耗的是青春。

也许因为正值青春，而年少轻狂，也许只有在青春才会肆无
忌惮的笑，才可以有那么一点叛逆，才能讲着笑话吊儿郎当。

看电影《那些年，我们一起追过的女孩》，感觉青春流逝得
如此之快。听歌曲《年华》，感叹在我们手上悄悄溜走的年
华。写作文《青春值得回味》，感慨我们曾经的或喜或悲。

若青春是一本书，我们便是这书中的内容;若青春是一幅画，
我们便是这画中的人儿;若青春是一部电影，我们便是这电影
的情节;若青春是一杯茶，我们便是这茶中的茶叶和水。青春
因为有了我们才绚烂多彩，但也可以因为我们而黯然失色。

我的演讲完毕。

谢谢大家!

青春演讲稿幽默文案篇三

各位老师，同学们：

大家好!我演讲的题目是《励志成功，始于信念》。我先给大
家讲个故事。

在非洲的一片茂密丛林中，走着四个皮包骨头的男子，他们
扛着一只沉重的箱子，在密林里踉踉跄跄地向前走。他们跟



随队长进入丛林探险，课时，队长却在任务即将完成时患疾
病二不幸长眠于丛林中了。

于是，打开箱子一看，竟是一堆无用的木头!就这么个故事，
看起来队长给了他们一箱无用的木头，其实，他却给了他们
行动的目的，使他们获得了比金子还贵重的`东西——生命。
这个故事启示着我们学习、做任何事情必须要有明确的目的
和奋斗目标。

聋哑人跳起了美丽的千手观音，盲人登上了珠穆朗玛峰，双
腿下肢被截去而重新驾驶飞机返回蓝天……许多正常人都难
以做到的事情，这些残疾人却把它们变成了现实，这不能不
让人感到惊讶，也更被它们坚韧的毅力、永不放弃的精神所
感动，他们成功的主要原因就是有着必胜的信念，朝着目标，
永不放弃。

“凡事预则立，不预则废”，确定了奋斗目标，如何才能坚
持不懈，如何才能永不放弃，那就必须要有行动的计划、成
功的信念，这是你行动的向导，是你挖掘和运用体内潜能的
催化剂。

如果你认为自己十分突出，你就真的会很优秀;如果你想象渺
小，你就会落后于人;如果你想象勇敢，你就会真的无所惧
怕;如果你想象辉煌，你就会变得很伟大。

因为当你行动之前进行头脑热身，构想要做之事的每一个细
节，梳理心路，然后把他们深深铭记在脑海中，当你行动的
时候，你就会得心应手，应付自如。幽默演讲稿同学们，励
志要有明确的目标，目标的实现要有成功的信念，从现在开
始，让他们在你的想象中成为现实——去感受它们、经历它
们、相信它们。相信，不久的将来你就会看到它们最终变成
现实。

我的演讲完毕，谢谢大家!



青春演讲稿幽默文案篇四

大家好！

担当是爱，溶化了严冬的积雪；担当是生，让幼苗抽出了新
芽。担当既是一份责任，更是一种勇气。它会助你走向成功
的彼岸。成长需要担当。

曾经看过一则报道：在武汉的一条街上，曾多次发生盗窃案。
起初嫌疑犯锁定为三名年轻人，的29岁，最小的不过19岁。
警方通过各种手段劝说嫌疑犯说出实情，但还是没能成功，
最后终于通过录像带找到证据。

这三名犯人就是不敢为自己的行为负责，不懂得承担自己的
过错。

我读完这篇报道后，心里有一个疑问：为什么他们不去承担
自己的过错呢？

也许，他们还小，这是第一次犯罪。

因为担当是需要勇气，但成长也同样需要承担。

在最后一堂自习课时，全班同学都在安静地写作业，班主任
则满足地看着这个安详的教室。

突然，一团白色的指团像针一般扎在同学们的眼球之中。

是谁？到底是谁？本来打扫的一尘不染的教室顿时显得十分
肮脏。

老师快要闭紧的双眼顿时睁得雪亮雪亮的，严厉的目光扫视
着我们。



“是谁扔的纸团，请那位同学捡起来。”

本来就十分安静的教室显得更加鸦雀无声。但仍是没有谁去
拣纸团。

“是谁扔的纸团，请那位同学拣起来。”老师又说了一遍，
声音提高了几分。

终于，有一位同学拣起了那团纸，抬手一扔，纸团在空中漂
亮的一个回旋，进了垃圾桶。

定睛一看，天哪！竟然是班里出了名的老实人吴！没想到是
她扔的！

同学们也用复杂的眼光看着她。那目光有惊讶，有愤怒，有
惋惜……

“吴同学，你为什么随便扔垃圾呢？”老师望着她的双眼说。

“老师……不……不是我。”一直低着头的吴突然抬头，她
的眼睛红红的。

“什么嘛！明明就是你！”琳生气地大叫。

“老师，对不起，纸团是我扔的……”我终于勇敢的站起来，
承认错误。

当我看到吴伤心的表情时，我突然想到一句话：自己犯下的
错就要自己承担。

或许老师会对我失望，父母也会责备我，但我明白了只有勇
于承担自己的行为，才能在人生的大海里扬帆勇进！

成长因勇于担当而更精彩。



我的演讲完毕。

谢谢大家！

青春演讲稿幽默文案篇五

大家好!

今天我非常荣幸的在这里参加坚朗销售员的演讲比赛。我
叫xxx，于20xx年3月加入xx公司，从事销售代表工作。

客户，客户是我们的衣食父母，他们是我们的宝贵财富。那
我们如何服务我们的客户，让客户买我们的产品呢!我觉得我
的领导何经理给我做了一个很好地榜样，在这里我讲两个他
的小事例：一是九龙湖花园项目，大家都知道九龙湖花园是
政府项目，我们一开始毫无头绪，没有资源，但我们何经理
没有放弃，充分的发挥了xx的精神“全力以赴、同心协力”，
积极拜访业主，门窗单位，做好每个细节工作。他的认真，
有效的执行力最终让我们赢得了此单。

会碰壁或者受气，每一次受挫之后，我都是这样鼓励自已：
吃的苦中苦，方为人上人。要想有一番作为，就必须苦其心
志，劳其筋骨。这样一种信念一直支撑我走向光明，当遇到
挫折时，不要轻言放弃，也许你离成功只差一步，踏实肯干，
不言放弃，这是我认为作为销售人员应该具有的素质。

作为业务员不要只流行于说，而要付出实际行动，那怎样付
出实际行动：我是这样认为的：1：要跟踪市场、寻找发现市
场、随时收集了解市场动态和市场信息，整理成资料2：组织
建立客户档案、发掘潜在客户对其进行定期拜访与联系3：了
解客户需求4：完善每一次合同签署工作，5：搞好售后服务，
一个不可或缺的环节，做到有始有终。工作当中肯定会有各
种累或者各种苦，一直都是这种信念支撑着我：成别人不能
成之事，受别人不能受之苦，当然说起来一切都可以变得很



容易，而实际投入到销售实践中，直面的问题会比想象中来
的更坚硬，而这个时候最需要的就是勇气和坚持，勇气让我
们勇于挑战，坚持会让我们在挑战中战胜困难。

古人云：不积跬步，无以致千里;不积小流，无以成江河。我
们把一点一滴的小事做好，就能成别人不能成之事;牢记企业
宗旨，坚定发展信念，人生没有信仰，生活就会丧失方向，
精神就会萎靡不振，自身只有坚定发展信念，才能受别人不
能受之苦。以上就是我今天的演讲!请大家提出宝贵意见。

我的演讲到此结束，谢谢大家!

青春演讲稿幽默文案篇六

大家好!

“光阴似箭催人老，日月如梭趱少年”，时间在慢慢地流逝，
回头看，这一路的辛酸坎坷是成长的必经之路，也是铸就成
长的良药。

成长的道路上不会一帆风顺，风儿是变幻莫测，花儿随时可
能会谢。经过的每一次风吹雨打，雨过天晴都是一次成长。
从我们出生到现在，也是一种成长。从最天真无邪的心灵百
炼成无坚不摧的心灵，行为由幼稚到成熟稳重，这都是成长。
这一路上我们会遇到许多的悲欢离合，喜怒哀乐，这都是我
们成长的助推器。

成长就好像在攀登，路过哪里都是焕然一新，不同的景物，
不同的景象，都会促进成长。然而成长的道路确是艰辛的，
正是因为有甜必有苦，或许有的人对成长憧憬，又或许有的
人对成长就像对待秋天的落叶一样。

成长的道路上是必定会有挫折的，或许因为某一次的受伤而
灰心，明天过后又重新振作起来，雨后的彩虹是最美丽的，



成长就像一条宽广的大路，它会带你走向最高峰，但这一路
都是层层困难、危机四伏，每走一步就成长一次，需要足够
的耐心与勇气。一路上的风花雪月使人双眼迷离，艰难险阻
使人变得像小草一样坚强，永不向困难低头。

不知不觉我在成长的道路上变得倔强了，就算黑夜再长，风
景全被遮挡，抬头还是会有一片星光照耀我，这条路是远的，
但终究会散发出不一样的光。也不知道从什么时候开始，我
变得执着了，执着和憧憬这条路，成长是两面性的，然而这
是我们必须遵守的。

成长是我们每个人都必须经历的，也是无法避免的。成长的
道路是漫长的，可能会伴随我们一生，但它会散发出不一样
的光芒，同时也会布满荆棘，让我们一路到达高峰，现在我
们已经在这条路上了。

我的演讲完毕。

谢谢大家!

青春演讲稿幽默文案篇七

大家好!

作为一名销售人员，我心里定义的幸福，是客户满意的笑，
是领导信任的眼神，是自己看着业绩单蒸蒸日上时心里被充
盈的满足感。

这样的幸福说起来简单却又来之不易，它就像初春里的一片
嫩芽，带着一丝清冽，又带着点梦醒时分朦朦胧胧心下一喜
的感觉。然而，它更像一声清脆的敲门生，在一个阳光明媚
的早晨，敲开你未来宽广的人生!只要相信幸福的存在，它总
会在你不经意的一天降临在你的身边。但前提是，一定要从
始至终地摆放好心态，努力地与时间拼搏，与时间赛跑，面



对困难毫不气馁，学会苦中作乐，学会欣赏痛苦与快乐奏出
的交响曲。

记得第一天面试的时候，人事问我，你认为的销售是什么呢?
我想也没想，脱口而出：销售就是通过各种合法的渠道，把
自己的产品推销出去。那时候的语气带着些轻松自在，带着
些刚迈出校门时毫无底气的自信，带着些对社会生活一无所
知的懵懂与生涩。

可是，在培训的日子里，在主管不厌其烦的教导中，我明白
了销售并没有当时想象的那样简单。它要学会与不同阶层、
不同脾性的人打交道，学会在各种突发事件中镇定自若并有
条不紊地将它完善好，学会与上级领导更好得沟通，以达到
部分与整体的完美结合，学会把微不足道的事情做完美无暇。

在这段时间中，通过不断地学习有关__的各方面知识，我与
客户之间的交流越来越娴熟，对销售这两个字有了更加深入
的了解。我开始对销售产生了兴趣，我开始有了前所未有的
动力与激情。销售业务员的生活应该是充满乐趣的，尤其是
当你身后站着一排等待着你事业有成的家人时，就更应该精
神满满信心百倍。

推销这行每天都有不同的新挑战要去应付及突破，你绝不知
道哪一天你有什么机会，或是何时赢得什么样的大奖，或是
何时会大祸临头。对销售员而言，每一天都是一个意想不到
的经验，在这个行业中，你会在48小时内，体验从点的兴奋
满足跌进最低点的失望气馁，然后再蹒跚地在第二天又爬回
原来的高峰。这样的感觉如同蹦极一般刺激。这样的挑战是
令人兴奋的、好玩的。

我爱销售，我选择了它，同时它也选择了我。这个工作是我
走向幸福的阶梯，每当我在清晨照镜子，看到自己胸前的挂
牌时，我就知道，这个身份这个行业正引导着我往更高的地
方走去。



身为销售业务员的人生就是这样，与所有人一样。酸甜苦辣
五味陈杂，但生活归根结底是快乐的，因为我们肩膀上所挑
的责任、我们的目标与我们的梦想使我们成长，我们为了担
负责任、达到目标以及达成梦想所付出的努力使我们周身散
发着吸引幸福的香气。

谢谢大家!

青春演讲稿幽默文案篇八

大家好!

今天我非常荣幸的在这里参加坚朗销售员的演讲比赛。我
叫___，于20_年3月加入__公司，从事销售代表工作。

客户，客户是我们的衣食父母，他们是我们的宝贵财富。那
我们如何服务我们的客户，让客户买我们的产品呢!我觉得我
的领导何经理给我做了一个很好地榜样，在这里我讲两个他
的小事例：一是九龙湖花园项目，大家都知道九龙湖花园是
政府项目，我们一开始毫无头绪，没有资源，但我们何经理
没有放弃，充分的发挥了__的精神“全力以赴、同心协力”，
积极拜访业主，门窗单位，做好每个细节工作。他的认真，
有效的执行力最终让我们赢得了此单。

会碰壁或者受气，每一次受挫之后，我都是这样鼓励自已：
吃的苦中苦，方为人上人。要想有一番作为，就必须苦其心
志，劳其筋骨。这样一种信念一直支撑我走向光明，当遇到
挫折时，不要轻言放弃，也许你离成功只差一步，踏实肯干，
不言放弃，这是我认为作为销售人员应该具有的素质。

作为业务员不要只流行于说，而要付出实际行动，那怎样付
出实际行动：我是这样认为的：1：要跟踪市场、寻找发现市
场、随时收集了解市场动态和市场信息，整理成资料2：组织
建立客户档案、发掘潜在客户对其进行定期拜访与联系3：了



解客户需求4：完善每一次合同签署工作，5：搞好售后服务，
一个不可或缺的环节，做到有始有终。工作当中肯定会有各
种累或者各种苦，一直都是这种信念支撑着我：成别人不能
成之事，受别人不能受之苦，当然说起来一切都可以变得很
容易，而实际投入到销售实践中，直面的问题会比想象中来
的更坚硬，而这个时候最需要的就是勇气和坚持，勇气让我
们勇于挑战，坚持会让我们在挑战中战胜困难。

古人云：不积跬步，无以致千里;不积小流，无以成江河。我
们把一点一滴的小事做好，就能成别人不能成之事;牢记企业
宗旨，坚定发展信念，人生没有信仰，生活就会丧失方向，
精神就会萎靡不振，自身只有坚定发展信念，才能受别人不
能受之苦。以上就是我今天的演讲!请大家提出宝贵意见。

我的演讲到此结束，谢谢大家!

青春演讲稿幽默文案篇九

大家好!

一只蚂蚁在路上看见一头大象，蚂蚁钻进土里，只有一只腿
露在外面。

其他蚂蚁不解的问：“为什么把腿露在外面?”

蚂蚁说：“嘘!别出声，绊他一跤!”

第二天，兔子看见整窝的蚂蚁排着队急匆匆赶路，问何故?

第三天兔子赶来问蚂蚁：那大象活了吗?蚂蚁无可奈何的说：
我把它抬回去了，真重，腰都累弯了，也太不经得摔了!

大象病好后要告蚂蚁，法庭判决，蚂蚁绊倒大象属恶意伤害，
监禁6月。



蚂蚁不服，“人身伤害罪最多监禁2月，为何判我半年?”

法官：“人身伤害罪判2月，绊倒大象为种族歧视罪，追加4
个月!”

谢谢大家!


