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在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
相信许多人会觉得范文很难写？下面我给大家整理了一些优
秀范文，希望能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

招商工作汇报篇一

今年以来，炭店镇党委、政府在县委、县政府的正确领导下，
坚持把招商引资工作做为保增长的战略性工作来抓，思想上
放开，工作上放手，政策上放宽，体制上创新，机制上创优，
强化措施，加大投入，招商引资工作呈现出强劲发展势头，
为完成全年招商引资目标任务奠定了坚实的基础。

现将我们的主要做法及推行的主要措施报告如下：

截止6月底，我镇20xx年引进农副产品企业2个，我镇今年前
半年与广东省xxxx区西丽镇金临泽枣业有限公司李先生洽谈，
在我镇林家堡村投资建设农产品大红晋枣加工厂。3-6月我镇
由主管领导负责搜集我镇自产大红晋枣生产相关资料和近5年
种植面积及销售情况。同时与山东省沃华农业科技服务有限
公司商谈并签订了协议。以早饭头和虎家湾村设施农业为依
托，引进先进技术，大力发展大棚钢葱的栽植与销售。

今年我镇创新招商方式，落实招商责任，广造发展声势，全
力推进招商引资工作。主要做法：一是成立专门班子抓招商。
为使招商引资工作实现新的突破，镇党委、政府进一步调整
充实了招商引资工作领导小组，形成了党政“一把手”亲自
抓，分管领导具体抓，全体干部共同抓的工作格局。二是优
化环境抓招商。在硬件环境建设上，加大资金投入，搭建引
资平台，提高招商引资的吸引力。去年我镇新修编了“炭店
镇总体利用规划”，划定了工业创业园区。在软件环境建设



上，推行积极的优惠政策，下大力气优化发展环境，对干扰、
影响经济发展环境的人和事给予坚决打击，努力营造稳定的
治安环境和亲商、安商、富商的浓厚氛围。在全镇营造“你
投资、我欢迎，你办厂、我服务，你发财、我发展”人文环
境。为切实抓好招商引资项目落实工作，我们采取项目到人，
跟踪服务的措施，实行招商项目，领衔负责制，在服务方式
上采取“一条龙”、“一站式”服务，为投资商提供优质全
程高效服务。三是主动出击抓招商。我镇招商小分队多次到
上海、江苏、浙江等地推介我镇和全县资源优势，寻求招商
项目，并充分利用亲情乡情招商，以商招商。我们收集整理
了本镇在外贤人能士档案，建立了炭店镇招商引资资源库。
积极与在外务工、经商、工作的人员取得联系，捕捉各类有
价值的招商信息。

一是加快在建项目进度，集中力量，克难攻坚，确保在建招
商项目在规定时限内得到落实。

二是充分利用好我镇林家堡农业生态观光园的田园风光、农
副特色产品等自然资源，在休闲渡假、观光旅游、农副特色
产品精深加工等项目上加大招商引资力度，另外通过外出招
商，加大与外界的联系力度，把一批工、农业资源作为招商
引资的重点，推向一线，努力开发一批，见效一批，在上大
项目，办大基地上有新的突破，使之成为全镇新的经济增长
点。

三是进一步提高服务水平，营造招商引资项目建设的良好环
境。努力推进项目建设工作，吸引更多更大更好的项目落户
炭店。

招商工作汇报篇二

我镇坚持走出去和请进来相结合的办法，把招商外出区域定
在xx人务工较集中的珠江一带，从20xx年底开始先后外出招
商2次，每次在外招商时间均在3天以上，每到一地，首先和



本镇在当地创业人员取得联系，通过他们接触了一批外商，
很好的宣传并推介了xx。

目前正在洽谈广州市特比克汽车配件有限公司，该公司坐落
在广州花都，是一家集汽车刹车片、座椅等汽车配件的大型
厂家。若能将该厂引进区产业园，借助华奥新能源汽车项目
已落户产业园，两家企业将达到双赢的局面。该企业主也提
出了他们的顾虑：如我区产业园的产业链配套还不够完善灵
活，能否在他们的落户、建设、投产中发挥“一站式”的服
务;相关的优惠政策没有形成文件颁布是否会造成政策难以落
实到位;相关部门能否协调解决投资初期融资难的问题等。下
一步我镇将与该企业保持密切联系，积极争取该企业落户我
区。

华电光伏发电项目目前已和区政府签订投资意向书。租用良
古村、李塘村、沙村共1000亩土地，目前xx市xx农业科技有
限公司已和此三村村委签订租地协议，下一步该公司还要跟
农户签订租地协议后,该公司再跟华电光伏有限公司签订合同。

目前已签约“春甜桔二号”标准生态果园建设项目。该项目
落实中团村，计划今年投资20xx万元，租地800亩，目前已跟
农户签订420亩的租地协议，近期还陆续有群众跟公司签租地
协议，已投资250万元，已种下6万株苗，正在布设滴管网。

华电光伏发电项目用地所涉及的三个村有113亩为纠纷地，目
前司法所正在调解处理纠纷中，调解进展顺利，但仍需一定
的时间。

1、加强外出招商引资力度，加大xx招商引资环境的正面宣传，
争取引进优质企业进驻，促进xx经济发展。

2、加强服务已落户企业，解决企业在发展过程中遇到的一些
如用地困难、与群众纠纷等问题，帮助企业营造一个良好的
投资环境。



招商工作汇报篇三

1、各部门分工合作，商场招商工作。

2、商场进货管理委员会审批被招商企业的资格，并且不定期
的对被招商企业商品的品质、种类、销售情况进行检查。

3、人力资源对导购员进行面试体检和岗前培训后方可上岗。

4、安保对导购人员的身份证、工作证、健康证、暂住证进行
审核，与被招商企业签订安全责任书。

5、行政部门发给导购工服、胸卡和借用财产管理工作。

6、百货商场规定一名经理专门负责被招商企业的日常管理工
作，提供其营业执照副本、招商审批表、联销协议、商品样
品、价格目录等各种证件。

百货商场招商工作流程二：招商条件

1、百货商场对商场招商工作实行动态管理，被招商企业要积
极配合，商场有权对无季节影响情况下3个月没完成工作任务
的企业或不安商场规定做的企业提出终止协议。

2、被招商的企业也必须是具备法人资格的或者是生产企业授
权的代理商。

3、被招商企业的商品必须实行三包，经营品种也必须是名特
优新，杜绝假冒伪劣商品。

4、合同期限一般为六个月或一年，如果认为有前途再决定是
不是续签。

百货商场招商工作流程三：招商审批程序



2、按照不重复招商和申报在先的原则进行严格的筛选工作。

3、对合要求的企业先向商场提出书面审请，商场再提供一系
列的证书，经进货管理委员会审批方可发给企业。

招商工作汇报篇四

（一）围绕主导产业，开展精准招商。今年以来，全区外出
招商xx余次，累计走访与接待企业xxx余家，先后考察并接待
了天麦生物、豪森制药、宇培集团、阳光控股集团、盛晟集
团、中粮集团、特步集团等一批行业领军企业。同时，设立
了三个由县级领导牵头的招商专项工作组，采取“走出去”和
“请进来”的方式，有针对性的考察重点企业和邀请重要客
商来我区考察，不断增强招商引资实效。

（二）招商成效初显，实现产业集聚。在区相关部门和开发
区的密切配合和共同努力下，全区招商引资成效初显。上半
年，鞋服生产基地（特步三期）、万豪新能源、盛康药业、
汽车电磁离合器、奥莱购物小镇等一批重大主导产业项目签
约、落地，项目协议投资额近xx亿元。随着安能（皖北）电
商物流快递产业园和鞋服生产基地（特步三期）项目的正式
签约，奥特莱斯购物小镇项目前期工作的有序推进，我区商
贸物流产业集聚优势逐步增强，辐射带动能力将进一步显现。

（三）加强帮办服务，优化营商环境。一是实行“一个项目、
一位领导、一套班子、一跟到底”的“首席服务官”责任制。
确定一名副科级及以上干部牵头项目帮办，帮办员针对项目
审批筹建、开工建设和生产经营三个阶段开展帮办，切实提
高帮办服务的主动性、规范性、实效性，建立健全招商引资
项目帮办服务长效机制。二是营造公开透明的政策环境和政
务环境，出台《创优“四最”营商环境投诉处理实施办法》，
强化对区营商环境投诉工作受理、指导、协调和监督，不断
提高服务保障水平。



1、在主导产业招大引强上出实招。一是持续聚焦xxx等产业
集中集聚的区域，借助中博会、世界制造业大会、徽商大会
等重大经贸活动平台，开展我区专题招商推介活动，多渠道、
多角度、全方位做好宣传推介。二是积极拓宽引资视野。抢
抓淮河生态经济带上升国家战略机遇以及x融入x都市圈的有
利时机，重点引进具有牵动性、带动性的大项目。三是深入
实施专题招商、以商招商、小分队招商等，成功探索了中介
委托招商，拓宽招商引资信息渠道，将源源不断的信息流转
化成项目流、资金流。四是围绕主导产业行业龙头企业，重
点引进产业附加值高、核心竞争力强，努力在世界xxx强工业
企业、央企、大型民企以及“隐形冠军”即细分行业市场占
有率较高企业的引进上取得实效。

2、在智能终端整机引进上求突破。目前，区内初步形成了手
机生产上下游配套企业xx余家，整机产品主要是附加值、科
技含量较低的功能机，仍缺少附加值高的品牌整机终端企业。
下一步将重点依托六二八光电科技给三星、华为、小米等国
际国内一线手机品牌配套的有利条件，积极引进智能整机生
产项目，努力形成引进一个整机项目，带动一批配套集聚的
发展局面。

3、在加快主导产业集聚发展上见实效。辖区内三大主导产业
已基本明确，下一步将重点围绕主导产业开展招商，招大引
强，加快实现主导产业集聚发展。一是硅基电子产业方面：
加快引进x联合创科技等产业链缺失环节目标企业；二是高端
生物医药产业方面：紧盯天麦生物、豪生制药等研发能力强、
产品竞争力强的高端医药企业，积极引进其新药研发、中试
以及原料药生产基地。加快推动中科院物质研究院、x大学化
工学院、华东理工大学化工学院等高校院所生物医药研发中
心和科技成果转移转化中心落地。三是商贸物流方面：扎实
做好奥莱购物小镇项目开工建设前期准备工作，加快推动宇
培集团电商冷链产业中心项目、韵达皖北快递电商产业园项
目、糯稻电商产业园项目签约落地。逐步形成以x六二八光电



科技为龙头的硅基电子产业集群，以x吉玛生物、x利夫生物为
龙头的生物医药产业集群，着力增强以万达广场、奥莱购物
小镇、“三通一达”为核心的商贸物流辐射带动力。

4、在项目审核评估履约上谋新招。一是规范签约协议文本。
严格参照市级招商引资协议范本，明确项目投资额、税收等
指标，明确项目经营期限、违约责任和退出机制。二是加强
效益评估测算。强化招商项目联评联审制度，在项目签约前，
加强对行业前景、企业实力评估以及项目经济效益指标测算，
确保项目可行、指标科学、政策合理。三是加强政策风险防
控。为解决企业履约不到位、追责难度大问题，建议协议约
定的各类投资补贴采取借转补方式给予，补贴资金可从企业
实际交纳的税收中进行抵扣。

5、在开发区体制机制改革上挖潜力。一是摸清家底。利用合
署办公人员下沉各产业集聚管理部的优势，加强与开发区各
产业集聚区管理部和相关职能部门的联系，尽快摸清区内闲
置土地、厂房以及僵尸企业情况，为引进新项目提供必要的
载体支撑。二是盘活资源。在做好新项目引进的同时，全面
摸排区内企业生产经营情况，对经营中遇到问题和困难的企
业，积极引进战略投资者，以入股、并购等方式推动双方合
作，解决企业在市场、资金、技术等方面的`问题，提升现有
企业经营效益。

招商工作汇报篇五

xx市“攻坚20xx”行动动员部署暨20xx年百日攻坚行动总结
会议精神，该局正通过采取多项措施，补齐招商引资工作短
板，推动外资工作取得新成效。

大力推进全员招商。进一步加大招商引资工作力度，建立省
市县三级联动招商机制，积极组织招商小分队参加专场招商
活动、赴境外招商等，多渠道、多方式开展招商活动，建立
联系渠道，发现投资线索。



积极开展产业链招商及服务业招商，试行委托第三方招商模
式。科学分析我市产业链关键环节和缺失环节，结合世界500
强、跨国公司在中国的布局情况，锁定目标外企，主动出击
开展精准招商。通过政府购买服务，委托部分中介机构负责
我市产业研究并开展外资招商活动。

完善项目动态管理机制。全面梳理重点外资项目，分批确定
重点推进项目，实行跟踪项目责任制以及招商一线考察干部
机制。重点推进沃尔玛山姆会员店项目、费森尤斯血液净化
中心、澳洲原产地活体肉牛羊/冻品加工生产及全国分拨中心
等项目，力争项目尽快落地。

加快推进签约外资项目落地。加大对“5·18”“9·8”“五
个一批”项目等签约外资项目跟踪推进力度，重点落实签约
项目履约率。每月定期召开实际利用外资调度分析会，督促
各县(市)区抓好实际利用外资工作，确保全年目标任务完成。


