
最新珠宝店演讲稿(模板6篇)
演讲稿是一种实用性比较强的文稿，是为演讲准备的书面材
料。在现在的社会生活中，用到演讲稿的地方越来越多。大
家想知道怎么样才能写得一篇好的演讲稿吗？下面是小编为
大家整理的演讲稿，欢迎大家分享阅读。

珠宝店演讲稿篇一

身份证号码：

乙方：

身份证号码：

甲、乙双方本着平等互利、协商一致的原则，签订本合同，
以资双方信守执行。

第一条：商品名称、种类、规格、单位、数量

品名：

种类：

规格：

单位：

数量：

第二条：商品质量标准

商品质量标准可选择下列第_______项作标准：



1、商品质量，按照______________标准执行。（副品不得超
过_______％）。

2、商品质量由双方议定。

第三条：商品单价及合同总金额

1、商品定价，甲乙双方同意按_____________定价执行。如
因原料、材料、生产条件发生变化，乙变动价格时，应经甲
乙双方协商。否则，造成损失由违约方承担经济责任。

2、单价和合同总金额：____________________________。

第四条：包装方式及包装品处理

按照各种商品的不同，规定各种包装方式、包装材料及规格。
包装品以随货出售为原则；凡须退还对方的包装品，应按铁
路规定，订明回空方法及时间，或另作规定。

第五条：交货方式

1、甲方产品交付方式为：乙方提货/甲方送货/甲方代办托运。

2、产品交付地点为甲方所在地，交货时间为合同生效
后_________天，若乙方对甲方产品有特殊要求的，甲方应当
在乙方提供相关确认文件后_________天内交货。但乙方未能
按约定付款甲方有权拒绝交货，乙方未能及时提供相应文件
的，甲方有权延期交货。

3、在合同约定期限内甲方违约未能及时交货的，产品的灭失、
毁损的风险由甲方承担；产品交付后或乙方违约致使甲方拒
绝交货、延期交货的，产品的灭失、毁损的风险由乙方承担。

第六条：验收方法：按照交货地点与时间，根据不同商品种
类，规定验收的处理方法。



第七条：付款日期及结算方式

乙方应在本合同书签订____________日内向甲方预付货
款____________元，甲方交付前给付价款_________元，余款
由乙方在收到甲方产品之日起_________天内付清。

乙方应当以现金、支票或即期银行承兑汇票方式支付甲方价
款。

双方同意乙方未能付清所有价款之前，甲方产品的所有权仍
属于甲方所有。

第八条：违约责任

1、乙方延付货款或付款后甲方无货。使对方造成损失，应偿
付对方此批货款总价____％的违约金。

2、甲方如提前或延期交货或交货不足数量者，甲方应偿付乙
方此批货款总值_____％的违约金。乙方如不按交货期限收货
或拒收合格商品，亦应按偿付甲方此批货款总值____％的违
约金。任意一方如提出增减合同数量，变动交货时间，应提
前通知对方，征得同意，否则应承担经济责任。

3、甲方所发货品有不合规格、质量或霉烂等情况，乙方有权
拒绝付款（如已付款，应订明退款退货办法），但须先行办
理收货手续，并代为保管和立即通知甲方，因此所发生的一
切费用损失，由甲方负责，如经甲方要求代为处理，并须负
责迅速处理，以免造成更大损失，其处理方法由双方协商决
定。

4、约定的违约金，视为违约的损失赔偿。双方没有约定违约
金或者预先赔偿额的计算方法的，损失赔偿额应当相当于违
约所造成的损失，包括合同履行后可以获得的利益，但不得
超过违反合同一方订立合同时应当预见到的因违反合同可能



造成的损失。

第九条：当事人一方因不可抗力不能履行合同时，应当及时
通知对方，并在合理期限内提出有关机构出具的证明，可以
全部或部分免除该方当事人的责任。

第十条：本合同在执行中发生纠纷，签订合同双方不能协商
解决时，可向人民法院提出诉讼。

第十一条：本合同书一式___份，双方各执____份。

乙方：（盖章）

________年______月_____日

甲方：（盖章）

________年______月_____日

珠宝店演讲稿篇二

珠宝有限公司策划书前言（公司简介）

随着社会的发展，生活质量的提高，越来越多的青年男女关
注珠宝类商品，不管是结婚庆典还是生日礼物，年轻人愿意
花在珠宝上面的时间和金钱也剧增，珠宝行业不容置疑地成
为一个热门行业。在北海市的较繁华地段建立的“南伊”珠
宝实体店，主要经营用天然珠宝玉石（天然宝石 天然玉石
天然有机宝石），人工宝石和贵金属（金 银 铂 钯）的原料、
半成品制成的佩戴饰品，工艺装饰品和艺术收藏品。我们立
足于中高档产品的销售，在保证质量的基础上力求款式设计
的新颖独特，（或者向设计出色的消费者提供来图销售，通
过向厂商定做等方式给消费者提供个性化的产品。）我们公
司也设计？ 一、策划目的1、宣传南伊品牌，提高品牌亲和



力和顾客接受度、忠诚度，提升品牌形象，提高品牌知名度
和美誉度。

2、推进公司产品的市场推广，扩大产品销量，实现公司市场
业绩的持续健康增长，提高产品市场占有率。

3、分析市场环境，诊断存在的问题和发展机会。明确公司的
季度及年度目标，指导公司的年度营销活动。

4、评估公司实施的市场营销活动效果和市场业态发展趋势，
适时引导市场发展。 一、市场环境分析 1、市场现状： 1）
高速增长，潜力巨大，经济快速增长，居民收入增加，政策
逐步放宽，市场逐步规范，市场潜力大增长猛。

2）（品牌众多，业内没有形成强势品牌。）不了解

3）需求多样化，理性消费。珠宝首饰消费结构和需求层次多
样性，属于比较理性消费行为。

4）价格混乱，良莠不齐。市场价格透明性差，品牌价格体系
混乱，产品质量参差不齐。

5）侧重产品，忽视服务。更多的关注产品的样式质量方面，
对服务重视力度和促销手段利用不够。

6）决胜终端，分销乏术。产品销售更多依靠终端门店零售，
销售方式选择和顾客层面的接触面窄。

7）直销为主，稳步发展。销售渠道以厂家直营运作为主，加
盟连锁初步抬头，市场稳步发展存在迟缓。

1）市场高速增长：北部湾经济发展态势良好，储蓄增长迅猛，
特别是先富起来的一部分群体，注重生活品质，对中高档珠
宝首饰消费需求旺盛。



2）市场潜力巨大：由于国家对北部湾经济发展的重视，众多
厂商的投资，使得经济稳定快速发展，并且在北海这样一个
旅游城市，游客数量逐年上升，市场消费基数大，随着居民
收入的稳定增长，消费结构发生变化，中高档消费比重趋大，
未来珠宝首饰市场规模巨大。3）政府鼓励消费，市场日趋规
范:政府实行积极的财政政策，保护消费者利益，打击假冒伪
劣，整顿和规范市场环境和秩序，逐步消除地方保护主义，
利于珠宝首饰行业的发展。

4）品牌：随着政府对珠宝实行零关税政策，香港企业将更大
规模的投资大陆，更多品牌产品投放大陆市场。北海作为有
名了旅游胜地，珠宝首饰所占的市场份额比较低。为了能够
更快的发展我们公司，我们应以最快的速度占领北海市场然
后再扩大占领其他市场。

3、产品状况：（内容不像在说产品）

1）珠宝装饰保值并蓄，收入增加投资多元化，对珠宝的需求
在装饰功能的前提下，也成为投资保值的不错选择。2）现今
珠宝市场由于消费产品档次的不同，销售点价格混乱，良莠
不齐，市场价格透明性差，品牌的价格体系混乱，不同档次
的产品价格不同，使消费者对珠宝的价格产生了很模糊的理
解。

3）珠宝销售者大多数都只注重产品的销售，在产品的保养方
面，很多都采取由消费者一方采取到店铺保养的方式，其实
很多消费者都因为抽不出时间等原因将珠宝的保养也忽视了。
2、消费者：（与前面重复）

珠宝产品的促销乏力，区域不均，缺少有力和有效的促销活
动推广措施，区域市场差异悬殊。二、swot分析 strength（优
势）

1）珠宝市场潜力巨大，随着中国经济的迅猛发展，市场消费



者的基数大，消费结构也发生变化，高档珠宝在工艺方面也
需比我们略胜一筹，但是在产品的设计和潮流行方面是我们
中小型的企业较有优势。

2）消费结构复杂，不同年龄和不同收入层次的需求明显差异
化，产品高中低档均有消费群体。

3）消费者需求多样，理性消费和感性消费并存，由于珠宝首
饰的消费结构需求层次多样，我们中小型珠宝公司才得以有
发展的有利空间。

1）中国珠宝市场品牌众多，包括国有的如周大福，金大福等
品牌，国外知名品牌如金伯利等强势品牌都在中国的市场造
势发展，给我们中小型珠宝公司的发展形成了阻力。2）以直
营连锁为主，有一定资金压力，规模扩张受限制，经营风险
偏大，成本偏高。

opportunity机会

四、市场营销策划实施战略 1、营销宗旨

b、品牌内涵：尊贵，经典，时尚，专业，独特，突出顾客的
个性化

a、产品的投放和销售政策：珠宝销售店自负盈亏平衡点和经
营的费用

a、直邮：将产品的信息和内容通过邮寄的形式寄送到客户所
登记的住址

d、海报：海报宣传一般运用在节假日里，如三八妇女节、母
亲节、情人节等，以传递“爱”为主题，在繁华地段挂立广
告牌，简明的传达南伊珠宝的产品信息 五、策划方案各项经
费预算 电视广告费用30万元、海报制作费用3万元、直邮费



用1万元、电话费用1万元。总共35万元。

珠宝店演讲稿篇三

供方：___________（以下简称甲方）

需方：___________（以下简称乙方）

乙方因工程需要，向甲方购买黄沙、水泥，为明确双方的权
利义务，经双方平等友好协商，订立以下条款。

1。乙方所需的黄沙、水泥全部从甲方购买。未经甲方书面同
意，乙方不得从其他渠道购买黄沙、水泥，否则，乙方应向
甲方支付违约金人民币伍万元整，同时甲方有权单方解除合
同。

2。乙方根据工程进度需要，分期向甲方购进所需黄沙、水泥，
乙方每次需货时，应提前1天通知甲方，经甲方确认后，甲方
应在2日内将该黄沙、水泥送到乙方工地。如果甲方逾期货的
价款的千分之三支付违约金。

3。黄沙、水泥接收验收方式：乙方收到货物后应先进行验收，
合格后方可使用，如有质量问题应在收到货物之日起2日内书
面通知甲方，并提出相关的检测报告，否则该批黄沙、水泥
的`质量视为完全合格。

4。付款方式：本合同项下黄沙、水泥款项按以下方式支付：
甲方黄沙、水泥送到乙方工地当日，乙方必须支付该批黄沙、
水泥总价款的30%，余款30日内付清。

5。双方应严格遵守本合同，如果双方有争议应先协商解决，
协商不成的，提交方所在地人民法院裁决。

6。本合同双方签字盖章后生效；每批送货合同金额及数量等



附明细表。

7。本合同一式二份。甲乙双方各执一份。

珠宝店演讲稿篇四

作者和其他文学家一样，在文章中讥笑了其时的世风，讥笑
了人性的虚荣，胆小，批判了权要主义和拜金主义。

在《珠宝》中，作者揭露了朗丹太太虚伪堕落之后并不就此
停笔，而是巧妙地用‘珠宝’来揭露朗丹——这小我私家物
的鄙俚心理和貌寝嘴脸。他寡廉鲜耻，装作正经地出卖珠宝
的历程，是他内心深处金钱欲望战胜羞耻心，出卖自己人格
名誉，出卖自己灵魂的历程，使文章的主题获得升华。

作者在这篇小说里，明显的批判了其时人与人之间裸露的金
钱关系，最后，小说不仅仅是使人愉悦的工具，它更是抒发
情感的一种方式。莫泊桑的小说主题都十明白显。莫泊桑生
活在一个动荡的年代，他的作品有着很深刻的爱国意识。和
许多其时的小说家一样，莫泊桑也用小说讥笑了其时的世风，
讥笑了人性的虚荣，胆小，权要主义和拜金主义。这才使得
这些精彩的文章可以保留下来。他的小说确实引人入胜，而
且越读越有味道。文章都十分耐人寻味。

莫泊桑的小说是很细致，很生动的。他对人物，景物的描写
和刻画让人物，情况的形象跃然纸上。如文中写道，朗丹夫人
“一边用手指转动着珍珠项链，或者摆弄宝石，让切面闪闪
发光，一边赞美：‘你倒是瞧瞧呀，真是做得巧夺天
工’。”用语言和行动的细节描写把一个虚荣的女人描写得
透透彻彻。这些描写使得小说越发生动。

这片《珠宝》让我明白金钱不是万能的，只有那种纯洁的心
灵才是最最名贵的，我们不能像郎丹一样，为了金钱而丧失
人格，那种既想当掉珠宝，有畏畏缩缩的样子，令人可笑。



让我们保持纯洁的心灵吧!

珠宝店演讲稿篇五

活动背景：中国浪漫情人节，成为男女们表达爱意的最佳时
机，而珠宝饰品是表达爱意的最佳礼物。

活动主题：相约佳瑞 浪漫一生

活动时间：8月22—8月26日

活动内容：

黄铂金：

1、千足金优惠10元/克 铂金优惠30元/克。

钻饰：全场9折，寓之爱情天长地久。

1、“爱之永恒”—为每一位情侣所购买钻戒内刻上名字，倡
导爱情的永恒。并发放“情归深处”卡一张。

“情归深处”—在爱情结晶出生时，凭“情归深处”卡领取
千足金生肖吊坠。(2克以内)

2、有爱就有奇迹

买了珠宝你自己送，而我们会在您想要的时间、您想要的地
点将鲜花送到您想要送的人手中。

“甜言蜜语传真情”我们将设计一些精美卡片，将您写下的
甜言蜜语随同鲜花一同送到您想送的人手中。

3、“11不舍“



佳瑞钻饰特推出“11不舍”特价套餐，让您体验不一样的爱
情。

老凤祥七夕活动方案

活动主题：牵手老凤祥 吉祥伴一生

活动时间：8月22—8月26日

活动内容：

黄铂金：

黄铂金消费满1500元送77元钻石

黄铂金消费满3000元送177元钻石

黄铂金消费满4500元送277元钻石

以此类推。

银饰：

老凤祥银饰全场9折。

钻饰：

挑选一系列产品，取名“携手永恒”并准备结婚纪念品。

1、相约老凤祥—“一生的约定”

凡购买“携手永恒”系列钻石产品者，可获得由老凤祥银楼
送出的价值288元结婚礼品一份。

2、相约老凤祥—“七年之痒”



凡购买“携手永恒”系列钻石产品者，可获得由老凤祥银楼
送出的价值588元结婚纪念日礼品一份。

3、你购钻饰我送金

凡购买钻石产品，

实付20xx元者，送红绳千足金转运珠手链一颗。编织费另计

实付5000元者，送红绳千足金转运珠手链两颗。编织费另计

实付8000元及以上者，送送红绳千足金转运珠手链三颗。编
织费另计

4、老凤祥钻石特价

在七夕情人节当天，挑选两款钻饰，以7.7折特价销售。

活动准备：

1、 店铺布置，店门放置粉色心形拱门。

2、 礼品定制，契合结婚纪念，相守永恒为主题。

3、 活动宣传：活动前期可短信发放(每店数量约2万条，澧
县两店合为一起。)

4、 网络宣传：常德论坛、同城交易网等宣传。

5、 dm单宣传。

珠宝店演讲稿篇六

1. 无懈可击的高贵。



2. 每一颗珍珠里都筑着一个少女梦。

3. 美丽珍人，只因珠"光宝气!

4. 真爱相伴，珍珠留情!

5. 简单优雅，开启您的优雅人生。

6. 珍珠，女人优雅的象征。

7. 珠润天泽，珍爱人生。

8. 遇见xx，爱上珍珠。

9. 经历风雨，粒粒真心。

10. 华美动人，昌辉永在

11. 华美动人，大爱昌明

12. 爱典珠宝，真爱无限，典藏永远!

13. 让爱多一点，爱典珠宝，心灵之约!

14. 打造完美配衬，构筑璀璨银河----金至尊珠宝

15. 得天独厚，因为有你----金至尊珠宝

16. 钻石恒久远，一颗永留传 ----迪比尔斯，珠宝

17. 景唐福珠宝,一生值得拥有的珠宝

19. 戴比尔斯的钻石广告语!爱她就给他最好的!


