
2023年工作总结古诗词优秀
围绕工作中的某一方面或某一问题进行的专门性总结，总结
某一方面的成绩、经验。那关于总结格式是怎样的呢？而个
人总结又该怎么写呢？那么下面我就给大家讲一讲总结怎么
写才比较好，我们一起来看一看吧。

2023年工作总结古诗词优秀篇一

1、2018年紧张又忙碌。回首过去，展望未来，我的心情难以
平静下来。艰难的一年，公司生产经营意义重大，生产经营
遇到了前所未有的困难。股东会、董事会、监事会、地方市
县以及所有人都得到了公司的关心和支持。

2、走到生命的哪一个阶段，都该喜欢那一段时光，完成那一
阶段该完成的职责，顺生而行，不沉迷过去，不狂热地期待
着未来，生命这样就好。不管正经历着怎样的挣扎与挑战，
或许我们都只有一个选择：虽然痛苦，却依然要快乐，并相
信未来。

3、岁月的流逝，那些曾经的往事，是否还记得它呢，如今的
伤感和走过的路，感情和事业的撞击下，会随着岁月而变淡，
时光的书卷因年久而变得模糊不清，总经不起时间的考验。

4、太阳无语，却放射出光辉；高山无语，却体现出巍峨。蓝
天无语，却显露出高远；大地无语，却展示出广博。

5、某一天你我暮年，静坐庭前，赏花落，笑谈浮生流年。今
夕隔世百年一眼，相携而过，才知姹紫嫣红早已看遍。

6、世上只有两种可以称之为浪漫的感情：一种叫相濡以沫，
另一种叫相忘于江湖。我们要争取和最爱的人相濡以沫，和
次爱的人相忘于江湖。



7、时光荏苒，一年的工作很快又将成为历史，2018年即将过
去，2019年即将到来。新的一年意味着新起点、新机遇、新
挑战。“决心再接再厉，上一层楼”，一定要努力开创工作
新局面。2018年工作完成较好，扬长避短，总结如下。

9、岁月，对人来说，是一样人捉摸不到的东西。

10、光之精灵彩衣斑斓，赤橙红绿青蓝紫，那是阳春予它的
骄傲，三月予它的娴雅，花瓣上的露珠折射出整个世界的柔
美，我将它抖落捧于手心，在指间溶成艳色一滴的倾城容颜，
凝聚成唯一不灭的记忆。 18蔷薇花又开了，与那年的一样幽
美芬芳。

11、天空收容每一片云彩，不论其美丑，所以天空宽阔无边。
大地拥抱每一寸土地，不论其贫富，所以大地广袤无垠。

12、二、工作总结文字表述的要求

13、要善于抓重点总结涉及本单位工作的方方面面，但不能
不分主次、轻重、面面俱到，而必须抓住重点。

15、人生的路漫长而多彩，就像在天边的大海上航行，有时
会风平浪静，行驶顺利；而有时却会是惊涛骇浪，行驶艰难。

16、天可补，海可填，南山可移。日月既往，不可复追。

17、在繁忙的工作中不知不觉又迎来了新的一年，20xx年这一
年是有意义的、有价值的、有收获的。回顾这一年的`工作历
程，作为一名员工，我深深感到xxxx企业之蓬勃发展的热
气，xxxx人之拼搏的精神。

18、请保留一份单纯，使你多一份与人的友善，少一些心灵
的冷漠麻木；请保留一份单纯，使你多一份人生的快乐，少
一些精神的衰老疲惫；请保留一份单纯，使你多一份奋进的



力量，少一些故作高深的看破红尘。

19、时间一晃而过，弹指之间，20xx年已接近尾声，过去的一
年在领导和同事们的悉心关怀和指导下，通过自身的不懈努
力，在工作上取得了一定的成果，但也存在了诸多不足。回
顾过去的一年，现将工作总结如下。

20、心累，就是常常徘徊在坚持和放弃之间，举棋不定。烦
恼，就是记性太好，该记的，不该记的都会留在记忆里。

21、要注意观点与材料统一总结中的经验体会是从实际工作
中，也就是从大量事实材料中提炼出来的。

23、它可能是一座山，让你感受巍峨，它可能是一片海，让
你体会壮阔，它可能是一首交响乐，让你领略激越，它可能
是一座石雕，让你明白雄健。

24、只是，你的幸福，常常在别人眼里。

25、谁在谁的命运里路过，谁在谁的忘记里飘落，生活原本
是一回珍惜和把握，不要过多的负累，只活一份洒脱。

26、日子总是像从指尖流过的细沙，在不经意间悄然滑落。
那些往日的忧愁和悲伤，在似水流年的荡涤下随波轻轻地逝
去，而留下的欢乐和笑靥就在记忆深处历久弥新。

27、思念终于抵不住时间，我看那张曾经无比诚挚的脸。我
的忧伤如线，突然从内心的最深处涌出来，千丝万缕，像那
盘丝洞里天真的妖精，缚住了别人牵住了自己。

28、如果说雏鹰腾飞苍穹要经历风雨的击打，那么那搏击长
空的意气就是它那犀利的双眼；如果说骏马奔驰于旷野要经
历千万里奔跑的锤炼，那么那奔腾万里为夙愿的意气就是助
其翻越千山万水的铁蹄；人，欲傲立于世，成为一代雄主立



一世伟业，那舍我其谁，勇战万方的意气就是其成功的基。

29、总是感慨时间的无情，却没有发现自己的无义；总是抱
怨时间的不公，却没有发现自己的懦弱；总是无视时间的存
在，却也没有发现自己的位置。

30、经验体会这部分是总结的主体，在第一部分概述情况之
后展开分述。

31、凌云高楼巍峨壮观，气势撼人，正因为那来自坚实基石
构成的三角形无语的支撑。所以，基陷楼必危。

32、我是你窗前的风铃，零乱了一生的心事；我是你手中的
棋子，左右了初时的情意；不后悔，只要能与你相依，好坏
我都愿意。

33、凝视着那一栋栋拔地而起的高楼大厦。

34、在全体同事的共同努力下，在公司领导的全力支持和关
心下，以服务客户为宗旨，着眼于优化服务，拓展xxx和xxx
的宣传信息功能，从客户利益的角度服务、管理业务，提高
知名度，实现企业利益最大化，通过脚踏实地的努力，
于2018年圆满完成了工作。

2023年工作总结古诗词优秀篇二

组长：林帅旗

组员：李桂芳 李若萍 谢涛 杨碧 陈家宝 巫国营 袁鸿福

为了更好地理解和掌握市场营销学知识，在社会实践中综合
运用所学的营销的理论与技能，提高自己分析问题,解决问题
的能力所以我们进行了为期1周的市场营销实训。按我们课程
的安排，第四周是我们的实训周，此次实训为推销实训。此



次实训的主要目的在于使学生把所学的知识运用并领会所学
理论的适用性,能更好地理论联系实际深入到各个部门,了解
市场营销工作的规律性,找出其中存在的问题及今后发展的主
要趋势。

首先感谢老师们是给予我们这么好的平台、这么好的机会，
让我们锻炼、学习，也很荣幸的参加了这次实训，也说明学
校对于我们学生的重视，反映了学校“重视人才，培养人
才”的战略方针。我们也很珍惜这次的实训机会。9月23号，
我们开始大二第一次实训周的第一天。老师召开全班会议，
跟我们讲清楚实训的时间、地点和实训时的要求。下午，我
们各小组成员一起前往实训地点--超市。当我们到达实训地
点--超市后，超市的老板跟我们说了超市的规矩和欢迎我们
到他的超市实训，然后给我们发放工作牌、安排工作位置。
按照安排，我们小组被分到了酒水科，领队向我们介绍了具
体的事宜之后，就分配了我们到各个岗位，有的人负责卖大
米，有的人负责卖凉茶，还有的人负责卖酒等等超市的物品，
我们的工作就是负责楼面的商品。

刚开始感觉还是很轻松地，但当我们在每个人所负责的区域
内站了十几分钟后，我们发现，可能是上班时间的原因，这
天下午的顾客很少，我们都有些无所事事，不知道该做些什
么，便四处游荡，到处看商品，了解商品属性等等，基本上
一个下午都是在无聊的等待中度过。期间老师来视察过，我
们也相互沟通了解，怎样去销售这些商品。终于，顾客稍稍
多起来了，我们也终于发现，原来推销没有想象中的那么简
单，顾客要是不想买某种产品，就算你把产品介绍得多好，
顾客也不会去买的。于是，我们又陷入了深深的无聊当中。
时间一点点地在溜走，我们的超市实训时间也结束了。在返
校的路上，同学们纷纷表示此次实训作用不大，纯属浪费时
间，于是，同学们在晚上与老师了交涉。由于各种原因，超
市实训改为米伦耳机业务，同学们表现出的情绪并不高兴，
但也不失落，我们猜他们只是不惊喜而已。米伦耳机给组员
们的客观印象不好不坏，或者说，有好有坏。但是说到跑米



伦耳机的业务，大家还是一致地感觉稍难，最主要的原因是
认为现在广州的中高端耳机市场不够大，或者说不成熟，对
比同类或者水平上下的耳机价格没有优势，甚至成为一个劣
势，而曾经的大一时的米伦实训的成绩貌似也验证了这个论
说。但是，我们很快意识到，我们已经经过一年的学习，能
力和思想都有了一个质的飞跃，市场也经过了一年的发展，
米伦耳机在我们手上是否能卖得出去该有个新的结论了。而
且，感性点说，大家正是青春当是时，满怀的大志，满腔的
热血，正好借实训这个机会来给自己一个机会，展示自己强
大的能力智慧和勇于面对挑战的人格魅力。9月24号，我们拜
访了市桥港禹坊电脑城的一位老板，除了向他介绍米伦耳机
特点之外，我们通过商业性质的交谈，深入地了解到此店面
所卖耳机的类型、进货价、零售价以及销售量。组员们综合
多种因素发觉米伦耳机不适合在此店面销售，而老板也因为
进货价太贵、产品不出名这两个原因而不愿意向我们下单。
接着我们拜访了三星手机专卖店和联想电脑店，由于此店以
卖手机为主，耳机销量不大，店老板也不在的原因推销没有
成功，但是同时也令我们推销米伦耳机的地点产生一些反思
和改变。在初战零业绩的情况下，我们选择了市桥易发商业
街，在商业街中连续拜访了几家手机贴膜店，其中难免会有
拒绝的情况发生，但是在我们锲而不舍的推销下，有一家中
档层次的手机贴膜店对米伦耳机产生了不小的兴趣，老板本
身对米伦耳机的音质比较满意，我们便接着介绍了米伦耳机
的记忆海绵，可装饰水晶钻石等其他特点。这激起了老板强
烈的购买欲望，但是因为进货价偏高，老板最后只想着先试
水代销一段时间，但是因为此次所带样品仅有2个、没有名片、
不能代销等综合客观条件限制，最终此次推销也以失败告终，
但是从此次的洽谈经历中，我们认为，我们发现了米伦耳机
进军销售市场的正确方向：手机贴膜店。第二天，我们走访
了市桥其他地点的手机店和路边贴膜摊，有很多店对米伦耳
机都有较大的兴趣，但是基本上都是因为进货贵且名声不大
这两个原因而失去了兴趣。

回首**年的销售历程，我经历许多，从年初的部门整改到年



中的部门合并，无疑来说是新的开始，新的要求。总的来说
在这一年对我取得很大的进步。不论与客户的谈判，还是销
售经验与新客户的接洽工作，都在不断进步中。

回顾自己这一年来的工作，全身心的投入工作，对于团队的
管理和帮助工作尽心尽责，一年下来，自己对本年的工作做
一下回顾，目的是吸取教训，提高自己，使自己的工作做的
更好，自己也有信心和决心，在新的一年里把工作做得更加
的出色。

年初的部门调整，我成为了销售部的部门经理，负责****销
售团队的管理工作，上半年的工作业绩完成的非常的好，完
成计划额的167%，全体销售人员个人完成比例也都在100%以
上，同时与上级经理沟通发现整个销售部同事个人的能力提
升、主动学习、高端版本的销售意识等方面进步很大，同时
意向客户积累、人员的流失率也较以往有很大提高。年中公
司根据目前的情况考虑部门合并。部门的合并，员工的绑带
取得了一定的效果，不管是个人能力还是团队凝聚力都有所
提升，自己的管理模式只是一个考核者和监督者的角色，能
力还应有大幅度的提升，部门同事给了我很大的帮助和鼓励，
感谢大家对我工作的支持。

一、部门管理工作

二、工作计划与完成情况

三、***年成绩与不足

一、主要问题及解决思路

1、确立公司的经营目标和市场定位

公司的目标和定位决定了公司后期的发展，公司的领导者可
能对于公司的后期发展有了一定的目标和定位，但是目标能



否实现的关键是整个公司从上到下，都理解和执行。公司目
前的状况是整个团队的大多数人对于目标的不了解，所以谈
不上执行。同时我相信公司的目标肯定不是今天挣多少钱和
明天挣多少钱的问题，而是公司在未来怎么长期持续稳定地
发展的问题。比如说：在经营目标上是以英飞拓或中威作为
可超越或追赶的对手，还是撇开以上两者不谈，力争几年内
把自己发展成预想中的目的。市场定位同样也关系到公司的
发展和策略，市场定位是企业及产品确定在目标市场上所处
的位置，简而言之：就是在客户心目中树立独特的形象，市
场定位主要分产品定位、企业定位和目标客户定位等几个方
面。

2、市场策略和核心竞争力

我们在竞争中应该抓住最基本的东西---产品和市场：

公司目前的市场主要集中在高速公路领域，交通领域的安防
监控只占全国监控项目的15%左右，其他领域的蛋糕还很大。

所谓的核心竞争力是企业应对于市场和竞争对手的优势所在，
我们公司目前的优势在哪里呢？培育公司下一步的核心竞争
力也应该一方面从产品性能提高，功能完善，质量稳定性等
方面下功夫，另一方面加强市场销售力量，拓展市场渠道，
构建合理，全面的营销平台。

3、营销队伍的建设与培养

各大区任务加重，增加人手迫在眉睫，一方面公司加强招聘
力度，另一方面各大区经理也要积极想办法，可以考虑在当
地发布招聘信息，每引荐一个成功转正后给予一定奖励。

二、2012年工作重点



2023年工作总结古诗词优秀篇三

首先，我想说一下，你这个问题很好，表现了你对诗的喜爱。
我也是爱诗之人，亦爱爱诗之人。

其次，我可以给您指点一下，呵呵：

写诗要有以下知识：

1、必须精于了解格律之道，无格律的诗词之作，只能是打油
之作，上不了档次的。关于格律，我已学习了三年，小有数
得，推荐您可以多读一下王力的 诗词十讲 之类的格律介绍
的书籍。

2、必须有深厚的文学功底，与文化积累。比如，诗词中常用
的典故之义，出自何处呀，可以用于何处等等，你必须精于
此道。又如，古代表示美女的代指的，你须知道有 娥眉 萧
娘 莫愁 粉黛等，你均须有详细知晓。

3、以上两点是基本的了，第三点，就是灵性与想象了。因此，
前两点要三年以上的研究，后一点呢，则于自己的情商有关
了，也可以培养呢。

2023年工作总结古诗词优秀篇四

1、知我者，谓我心忧，不知我者，谓我何求。

（诗经王风黍离） 2、人而无仪，不死何为。 （诗经风相鼠）
3、言者无罪，闻者足戒。

（诗经大序） 4、他山之石，可以攻玉。 （诗经小雅鹤鸣）
5、投我以桃，报之以李。

（诗经大雅抑） 6、天作孽，犹可违，自作孽，不可活。



（尚书） 7、满招损，谦受益。

（尚书大禹谟） 8、从善如登，从恶如崩。 （国语） 9、多
行不义必自毙。

（左传） 10、居安思危，思则有备，有备无患。 （左传）
11、人生得意须尽欢，莫使金樽空对月。

天生我材必有用，千金散尽还复来。李白《将进酒》 12、人
生愁恨何能免，销魂独我情何限！李煜《子夜歌·人生愁恨
何能免》 13、人有悲欢离合，月有阴晴圆缺，此事古难全。

苏轼《水调歌头·丙辰中秋》 14、人生如梦，一尊还酹江月。
苏轼《念奴娇·赤壁怀古》 15、人生自古谁无死？留取丹心
照汗青。

文天祥《过零丁洋》 16、少年不识愁滋味，爱上层楼。爱上
层楼，为赋新词强说愁。

而今识尽愁滋 味，欲说还休。欲说还休，却道天凉好个秋！
辛弃疾《 丑奴儿·书博山道中壁 》。

2023年工作总结古诗词优秀篇五

开学之前召开了一次全体教师会议，布置了本学期的园务工
作计划和教科研工作计划。业务园长结合《纲要》和《指南》
精神和教培研中心的工作思路，结合我园上半年度在教科研
方面取得的成绩和存在的问题，进行了全面的梳理和整改，
结合本园办园特色，从“幼儿园发展、教师发展、幼儿发
展”的角度，拟定了本学期的工作计划。会上对重点工作在
操作层面上进行了详细的布置和解读，从而给教师们明确了
工作方向。

完成幼儿各类信息（花名册、家校通、学籍管理、参保名单



等）的录入上报工作。并配合中心做好各类诸多报表的填写
上报工作。

1、期初下发了教育教学记录表及有关活动安排表，如：教师
任课安排表、专用教室和角色游戏安排表、各大型玩具安排
表、作息时间表、各班晨间体育锻炼场地安排、国旗下讲话
安排表等，让教师们有的放矢地开展工作。

2、统筹制订本学期的课程计划和数学活动计划。

3、召开了专用教室负责人会议，负责人做好内环境规划的张
贴和材料的整理。同时本学期规范统一了专用教室计划制定
的格式，从总目标到阶段目标再落实到月计划，让计划性更
强，便于操作。

4、各组重新收集、整理、录制

5、加强主题审议，认真研读主题说明，理解主题脉络，分阶
段实施，认真制定每个阶段集体教学活动目标。课程内容要
适宜、有连续性、层次性，要体现知识的系统性，给领域正
确定位。

6、进一步加强晨间区域性户外体育锻炼在操作层面上的管理。
首先，规范体锻计划的制定格式，做到计划层层落实。各组
能根据幼儿的年龄特点和动作发展水平，制定体能发展总目
标及各基本动作目标，并把基本动作发展目标分解落实到月
计划之中，在月计划中体现计划落实的层次性和递进性，从
而促进幼儿动作发展。

安全教育工作常抓不懈，期初召开了新学期全园教职工安全
工作会议，会上强调了安全工作的重要性，并与每一位教职
工签订了校园安全协议书和岗位安全协议书。

初期召开了大班组家长会。为了让家长更全面、清楚地了解



幼儿在园的生活情况，9月10日下午，会上业务园长向家长介
绍了幼儿园的作息时间、一日活动环节、课程设置以及对幼
儿的培养目标，还就家长们最关心的家庭教育问题进行了交
流和沟通，如：如何培养孩子的生活自理能力等。同时，提
高了家长对幼儿园教育的参与意识，又满足了家长对家庭教
育知识的需求愿望，进一步增强了家园共育的实效性。

做好角色游戏所缺材料统计和添置工作。教师们放弃“国
庆”长假的休息时间。做好区域活动内环境规划，根据幼儿
的年龄特点，合理设置区域内容，做好内环境规划，投放相
应的材料，制定好活动规则。


