
2023年保险公司承诺书(汇总5篇)
在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？这里我整理了一些优
秀的范文，希望对大家有所帮助，下面我们就来了解一下吧。

保险公司承诺书篇一

本人经某某股份有限公司授权为保险营销员。本人愿在授权
范围内依法开展业务活动，愿对下列事项郑重承诺，并承担
相应责任：

1、 本人提供的应聘资料（学历、工作经历、身份证明、健
康告知等）真实可靠。

2、 本人无犯罪及其他刑事记录。

3、 本人了解并愿意遵守公司的各项规章制度。

4、 本人将遵守职业道德，诚实守信，规范展业，不欺骗客
户，不欺骗公司，并在工作中做到：

（1） 如实告知客户的合同权益，准确解释合同条款，不曲
解夸大责任与收益。

（2） 正确指导客户亲笔填写合同 并签字，不代客户签名，
不唆使他人代签名。

（3） 在公司规定时间内送达合同正本，并如实告知客户享
有犹豫期内撤件的权利。

（4） 如实填写营销员报告书，不作一切欺诈行为。

（5） 在公司规定时间内将保费交到公司，不滞留，挪用和



侵占保费、保险金等。

（6） 不为客户回佣。

（7） 不代理其他保险公司的业务，不从事其他职业。

（8） 不从事《保险代理合同书》中要求营销员禁止的

其他行为。

5、 本人行为如有违以上承诺，公司可随时根据本人于公司
所签订的`《保险代理合同书》的有关规定解除该合同，由此
造成的一切后果由本人承担。

本人户口所在地派出所：——————————————

本人档案所在
地——————————————————————————

承诺人签字——————————————

见证人签字：（内担保
人）————————————————————————

xxxx年xx 月xx日

保险公司承诺书篇二

一、严格遵守《中华人民共和国道路交通安全法》和公司车
辆管理有关管理规定，履行车辆使用审批手续，坚持“文明
行车、安全第一”的职业行为准则。二、车辆仅用于公务外
出，且在公务结束后及时将车辆交回公司综合部，若我 系
公司部（所属部门） 因实际情况未能及时归还车辆，必须经
公司批准后方能延迟归还时间。



三、保证车辆使用期间的起始里程数、返回里程数及油耗等
数据记录及时、准确、真实、可查（拍照采集）。

四、在每次用车前，严格落实车辆“三查”制度，保持车辆
状况完好，如发现损坏或其他问题应及时报告公司综合部；
同时应带齐所有交通部门备查的证件，如驾驶证、行驶证等。

五、因违反交通规则、自身操作不当等个人原因造成车辆损
坏、遗失或发生安全责任事故，由此产生的一切罚款、赔偿
等费用及相关责任由本人承担。

六、造成交通事故后，除向附近公安机关报案外，必须及时
向公司综合部、保险公司报告。若造成交通事故后发生逃逸
或不及时按规定上报的，一切后果由本人承担。

七、未经公司批准，若在使用期间将车辆移交他人使用、保
管，造成的一切后果由本人承担。

八、若车辆在使用过程中发生故障，可视实际情况电话请示
公司综合部，获得同意后由本人就近进行修理，并对修理情
况进行监督、负责，产生的费用凭票据实报销。否则，产生
的一切费用由本人承担。

九、出车前或返回时，发现车辆需加油、加气、清洁或里程
数达到保养时间，需及时与公司综合部联系，以便做好随时
保养的准备。

十、附件：本人驾驶证复印件（一份）、身份证复印件（一
份）

特此承诺！

某某某某公司 承诺人（签章）：



（签章） 联系电话：

保险公司承诺书篇三

感谢您对平安的信任和支持，保险客户服务承诺书。正是缘
于千万象您一样客户的大力支持和深厚信任，平安保险才取
得了今天的.成绩和辉煌!

一张保单，一诺千金。在未来的日子里，您的需要及您全家
人的幸福将是我们服务追求，衷心祝愿：在人生的途中，平
安永远伴随您。

本人，杨森是您的保险代理人。“客户至上，服务至上”是
我从业的最高操守，是我毕生追求的目标!今后在对您的服务
中我将竭力做到：

1、需要服务时保证你能及时联系我，我的联系方式：

2、如果我的联系方式发生变化，保证及通知您。

3、如果公司有新资讯或新险种推出，我保证你将是最有权利
了解的人。

4、如果您因疏忽未能按时缴纳保费，或您通讯方式发生变化
时，请及时联系我，我将为您提供相应服务。

全国客户服务专线：

请相信，从现在开始，平安将长伴您左右

敬祝

全家平安万事如意



敬上

承诺人：

日期：xx年xx月xx日

保险公司承诺书篇四

我承诺：

不断设定更高的目标，今天的`最好变现是明天的最低要求。

诚信、创新、高效、共享。

攻守并重，全员实动，活动目标，服务导向。

观念身先，技巧神显，持之以恒，芝麻开门。

回馈客户，从我做起，心中有情，客户有心。

激情--乐观向上，永不言弃。

敬业--专业执着，精益求精。

立信于心，尽责至善。

情真意切，深耕市场，全力以赴，掌声响起。

热爱工作，顾全大局，不计较个人得失。

物竞互择，适者生存，选择寿险，无怨无悔。

要想飞，就得追;要成功，努力干。

一份保险，一份爱心。



以积极乐观的心态面对日常工作，不断自我激励，并获得成
功。

以客为尊，专业服务。

有保险的地方，就有一片绿荫。

专业经营，诚信服务。

做人诚实信用，做单精明干练。

承诺人：

日期：xx年xx月xx日

保险公司承诺书篇五

我是，请大家为我见证：

作为团队的一名营销主管，我将以持续发展团队为使命，致
力提升团队创富能力，我必须做好表率，带领团队取得好成
绩。为此，在20xx年一季度期间：我个人的收入要达到：，
个人业务方面，十年及以上期交保费，五年期交保费。团队
十年及以上期交保费，五年期交保费。团队有效人力人，增
员人。我保证每天最少完成531，保证组织实施及参与公司及
团队的各项会议。我保证每天认真召开二次早会，批改组员
工作日志，辅导和追踪组员的目标达成。

为了实现以上目标，我将全力以赴，身先士卒，勇往直前，
没有任何借口，哪怕是花费更多的`时间，付出更多的努力，
也一定要实现！

签名：



日期：


