
最新马云励志短句 马云最经典的励志句子
(模板8篇)

编辑是文稿最后呈现给读者的重要环节。在编辑时，我们可
以适当地删减冗长的句子和无关的内容，使文章更加简洁明
了。以下是小编为大家整理的编辑范文，供大家参考和学习。

马云励志短句篇一

1、最大的挑战和突破在于用人，而用人最大的突破在于信任
人。

2、发令枪一响，你是没时间看你的对手是怎么跑的。只有明
天是我们的竞争对手。

3、什么都想自己干，这个世界上你干不完。

4、网络上面就一句话，光脚的永远不怕穿鞋的。

5、互联网上失败一定是自己造成的，要不就是脑子发热，要
不就是脑子不热，太冷了。

6、不是你的公司在哪里，有时候你的心在哪里，你的眼光在
哪里更为重要。

7、在我看来有三种人，生意人：创造钱;商人：有所为，有
所不为;企业家：为社会承担责任。企业家应该为社会创造环
境。企业家必须要有创新的精神。

8、注重自己的名声，努力工作、与人为善、遵守诺言，这样
对你们的事业非常有帮助。

9、我为什么能活下来?第一是由于我没有钱，第二是我



对internet一点不懂，第三是我想得像傻瓜一样。

10、我们说上市就像我们的加油站，不要到了加油站，就停
下来不走，还得走，继续走。

12、三年以前我送一个同事去读mba，我跟他说，如果毕业以
后你忘了所学的东西，那你已经毕业了。如果你天天还想着
所学的东西，那你就还没有毕业。学习mba的知识，但要跳
出mba的局限。

13、互联网像一杯啤酒，有沫的时候最好喝。

14、我们是教人钓鱼，而不是给人鱼。

15、每一笔生意必须挣钱，免费不是一个好策略，它付出的
代价会非常大。

16、今天很残酷，明天更残酷，后天很美好，但绝大部分人
死在明天晚上，看不到后天的太阳。

17、战略有很多意义，小公司的战略简单一点，就是活着，
活着最重要。

18、当你成功的时候，你说的所有话都是真理。

19、慈善必须以商业的计划执行，以商业的形式执行，慈善
才能走得久走得长。

20、只要不放弃就会有机会。

21、小企业有大的胸怀，大企业要讲细节的东西。

22、如果你看了很多书，千万别告诉别人，告诉别人别人就
会不断考你。



23、孙正义跟我有同一个观点，一个方案是一流的idea加三
流的实施;另外一个方案，一流的实施加三流的idea，哪个好?
我们俩同时选择一流的实施，三流的idea。

24、商业合作必须有三大前提：一是双方必须有可以合作的
利益，二是必须有可以合作的意愿，三是双方必须有共享共
荣的打算。此三者缺一不可。

25、不要贪多，做精做透很重要，碰到一个强大的对手或者
榜样的时候，你应该做的不是去挑战它，而是去弥补它。

26、30%的人永远不可能相信你。不要让你的同事为你干活，
而让我们的同事为我们的目标干活，共同努力，团结在一个
共同的目标下面，就要比团结在你一个企业家底下容易的多。
所以首先要说服大家认同共同的理想，而不是让大家来为你
干活。

27、这个世界不是因为你能做什么，而是你该做什么。

28、我们家保姆，我给她1200元，杭州市场价800元。她做得
很开心，因为她觉得得到了尊重。而那些高层他们月薪四五
万元，即使你给他加一万元、两万元，他也不会感到什么。
但是你对广大员工增加一些，那么士气会大增。

29、阿里巴巴的六脉神剑就是阿里巴巴的价值观：诚信、敬
业、激情、拥抱变化、团队合作、客户第一。

30、不管你拥有多少资源，永远把对手想得强大一点。

31、有时候死扛下去总是会有机会的。

32、一个好的东西往往是说不清楚的，说得清楚的往往不是
好东西。



33、好的东西往往都是很难描述的。

34、不做电子商务，五年后你会后悔。

35、永远记住每次成功都可能导致你的失败，每次失败好好
接受教训，也许就会走向成功。

马云励志短句篇二

马云就像是一个励志的神话，一起来看看经典马云励志句子
语录吧!!以下是本站小编为你精心整理的经典马云励志句子
语录，希望你喜欢。

1) 在中国做电子商务的人必须要站起来走路，而不能老是手
拉着手，老是手拉着手就要完蛋。我们跟市场的关系是手够
得着，我们与用户的关系是要他们自己站起来走。帮助需要
帮助的人，他才会感谢你的帮助。

2) 三年以前我送一个同事去读mba，我跟他说，如果毕业以
后你忘了所学的东西，那你已经毕业了。如果你天天还想着
所学的东西，那你就还没有毕业。学习mba的知识，但要跳
出mba的局限。

3) 让每一个人的才华真正地发挥作用的道理就像拉车，如果
有的人往这儿拉，有的人往那儿拉，互相之先乱掉了。我在
公司的作用就像水泥，把许多优秀的人才聚合起来，使他们
力气往一个地方使。

4) 人还是要有梦想的，万一实现了呢?

5) 公关是个副产品，由于你解决了以后会逐渐传出去，这才
是最好的公关。



6) 以后是想得可以很大，东西得一点点干，包括你请来mba，
请了一大堆人帮你做，你现在一个人在干。当ceo尽量少用我，
有我们可能更好一点。

7) 聪明是智慧者的天敌，傻瓜用嘴讲话，聪明的人用脑袋讲
话，智慧的人用心讲话。所以永远记住，不要把自己当成最
聪明的，最聪明的人相信总有别人比自己更聪明。

8) 一个企业家首先要具备优秀的职业经理人的一种品格，一
个职业经理人也必须要有企业家的胸怀和眼光才能做好一个
真正的职业经理人;所以只有把别人的时间精力资源当做自己
的时间精力资源去做的时候，他才会真正做一个好的企业家
和职业经理人。

9) 永远要把对手想得非常强大，哪怕非常弱小，你也要把他
想得非常强大。

10) 上世纪年代挣钱靠勇气，年代靠关系，现在必须靠知识
能力!

1) 不能统一人的思想，但可以统一人的目标千万不要相信你
能统一人的思想，那是不可能的。%的人永远不可能相信你，
不要让你的同事为你干活，而让他们为我们的共同目标干活。
团结在一个共同的目标下，要比团结在一个人周围容易的多。

2) 今天会很残酷，明天会很残酷，后天会很美好，但大部分
人会死在明天晚上。

3) 在我看来有三种人，生意人：创造钱;商人：有所为，有
所不为。企业家：为社会承担责任。企业家应该为社会创造
环境。企业家必须要有创新的精神。

4) 生存下来的第一个想法是做好，而不是做大。



5) 只为失败的结果而遗憾，不为失败的原因去遗憾，那将是
遗憾中的遗憾。

6) 一个公司在两种情况下最容易犯错误，第一是有太多的钱
的时候，第二是面对太多的机会，一个ceo看到的不应该是机
会，因为机会无处不在，一个ceo更应该看到灾难，并把灾难
扼杀在摇篮里。

8) 我觉得网络公司一定会犯错误，而且必须犯错误，网络公
司最大的错误就是停在原地不动，最大的错误就是不犯错误。
关键在于总结和反思我们犯的各种各样的错误，为了明天跑
的更好，错误还得犯，关键是不要犯同样的错误。

9) 中国企业都有一个从少林小子到太极宗师的过程。少林小
子都会打几下，太极宗师有章有法，有阴有阳，中国企业要
从第一天就有练太极的想法才行。

10) 我自己不愿意聘用一个经常在竞争者之间跳跃的人。

11) 拥有独立判断，其次是保持乐观，第三是讲真话。

12) 战略有很多意义，小公司的战略简单一点，就是活着，
活着最重要。

13) 就像他今天是种萝卜的，才刚种下去，你们就要让我把
苗拔起来，看是否长出萝卜，看萝卜长得多大。只要种的是
萝卜，总能长成大萝卜的。

14) 刚走出校门的时候，如果能够找到好的单位，好的就业
岗位的话，应该先就业去学习一些东西。当你有一定积累的
时候，再创业，我相信成功的几率会更大。

15) 创意是企业运营中一个很重要的一环，但它只是一环，
不是所有，所以要把每项工作落实到实处。



16) 愚蠢的人用嘴讲话，聪明的人用脑子讲话，智慧的人用
心讲话或者说用行动讲话。能反映一个人本质的是那些小动
作，小动作太多就会让人不信任。

17) 我既要扔鞭炮，又要扔炸弹。扔鞭炮是为了吸引别人的
注意，迷惑敌人;扔炸弹才是我真正的目的。不过，我可不会
告诉你我什么时候扔鞭炮，什么时候扔炸弹。游戏就是要虚
虚实实，这样才开心。如果你在游戏中感到很痛苦，那说明
你的玩法选错了。

18) 我们公司是每半年一次评估，评下来，虽然你的工作很
努力，也很出色，但你就是最后一个，非常对不起，你就得
离开。

19) 有结果未必是成功，但是没有结果一定是失败。

20) 我是一个对未来的信仰者，我永远相信人类的未来会越
来越好。不管有多大的困难，总会有人找出办法，只是你没
有找出办法。

1) 这个世界只要有梦想，只要你不断努力，不断学习，不管
你长得如何，不管你是不是有钱，不管是这样还是那样，你
都是有机会的。

2) 必须先去了解市场和客户的需求，然后再去找相关的技术
解决方案，这样成功的可能性才会更大。

3) 阿里巴巴能够走到今天有一个重要因素就是我们没有钱，
很多人失败就是因为太有钱了。以前我们没钱时，每花一分
钱我们都认认真真考虑，现在我们有钱了还是像没钱时一样
花钱，因为我今天花的钱是风险资本的钱，我们必须为他们
负责任，我知道花别人的钱要比花自己的钱更加痛苦，所以
我们要一点一滴地把事情做好，这是最重要的。



4) 永远要相信边上的人比你聪明。

5) 听说过捕龙虾富的，没听说过捕鲸富的。

6) 晚上想想千条路，早上醒来走原路。

7) 我为什么能活下来?第一是由于我没有钱，第二是我
对internet一点不懂，第三是我想得像傻瓜一样。

8) 商业计划绝对不是一个销售计划，里面有无数细节，无数
人才的运营。

9) 所有的创业者应该多花点时间，去学习别人是怎么失败的。

10) 多花点时间在你的其他员工身上。

11) 做企业不是做侠客。

12) 别人可以拷贝我的模式，不能拷贝我的苦难，不能拷贝
我不断往前的激情。

13) 看见只兔子，你到底抓哪一只?有些人一会儿抓这个兔子，
一会儿抓那个兔子，最后可能一只也抓不住。ceo的主要任务
不是寻找机会而是对机会说no。机会太多，只能抓一个。我只
能抓一只兔子，抓多了，什么都会丢掉。

14) 用人不疑，疑人不用，是一种无奈。

15) 再愤怒也不大吼大叫，保持冷静。

16) 创业时期千万不要找明星团队，千万不要找已经成功过
的人。创业要找最适合的人，不要找最好的人。

17) 注重自己的名声，努力工作、与人为善、遵守诺言，这



样对你们的事业非常有帮助。商业合作必须有三大前提：一
是双方必须有可以合作的利益，二是必须有可以合作的意愿，
三是双方必须有共享共荣的打算。此三者缺一不可。

18) 我们不能企求于灵感。灵感说来就来，就像段誉的六脉
神剑一样。

19) 碰到灾难第一个想到的是你的客户，第二想到你的员工，
其他才是想对手。

20) 一口价拍卖买卖街这些模式我们都会采用，当然也会采
用易趣开始运行的免费策略，时机合适的时候我们会收费，
很可能是三年之后。

21) 五年以后还想创业，你再创业。

22) 永远记住每次成功都可能导致你的失败，每次失败好好
接受教训，也许就会走向成功。

23) 有人跟我讲明年造一架飞机可以直接开到月亮上，我说
很好，你做出来我投资你。

24) 在一个商业组织里，有业绩而无价值观的是野狗，要杀
掉;没有价值有业绩观的是小白兔，也一样要杀掉。

25) 要找风险投资的时候，必须跟风险投资共担风险，你拿
到的可能性会更大。

26) 这世界上没有优秀的理念，只有脚踏实地的结果。

27) 趁着年轻，多出去走走看看。读万卷书，不如行万里路，
行万里路，不如阅人无数。

28) 创业首先是去做，想多了没用，光想不做那是乌托邦。
很多时候创业者因为自己搞不清楚而不去创业，实际上等你



搞清楚以后就更不会去创业了。书读的不多没有关系，就怕
不在社会上读书。

29) 我深信不疑我们的模式会赚钱的，亚马逊是世界上最长
的河，是世界上最高的山，阿里巴巴是世界上最富有的宝藏。
一个好的企业靠输血是活不久的，关键是自己造血。

30) 不管你拥有多少资源，永远把对手想得强大一点。

马云励志短句篇三

如果你看了很多书，千万别告诉别人，告诉别人别人就会不
断考你。

做战略最忌讳的是面面俱到，一定要记住重点突破，所有的
资源在一点突破，才有可能赢。

小企业有大的胸怀，大企业要讲细节的东西。

有时候死扛下去总是会有机会的。

服务是全世界最贵的产品，所以最佳的服务就是不要服务，
最好的服务就是不需要服务.

永远不要跟别人比幸运，我从来没想过我比别人幸运，我也
许比他们更有毅力，在最困难的时候，他们熬不住了，我可
以多熬一秒钟、两秒钟。

今天到北大演讲心里特别激动。我一直把北大的学子当做我
的偶像，一直考却考不进，所以我想如果有一天我一定要到
北大当老师。

看见10只兔子，你到底抓哪一只?有些人一会儿抓这个兔子，



一会儿抓那个兔子，最后可能一只也抓不住。ceo的主要任务
不是寻找机会而是对机会说no。机会太多，只能抓一个。我只
能抓一只兔子，抓多了，什么都会丢掉.

我们公司是每半年一次评估，评下来，虽然你的工作很努力，
也很出色，但你就是最后一个，非常对不起，你就得离开。

我们与竞争对手最大的区别就是我们知道他们要做什么，而
他们不知道我们想做什么。我们想做什么，没有必要让所有
人知道。

网络上面就一句话，光脚的永远不怕穿鞋的。

中国电子商务的人必须要站起来走路，而不是老是手拉手，
老是手拉着手要完蛋。我是说阿里巴巴发现了金矿，那我们
绝对不自己去挖，我们希望别人去挖，他挖了金矿给我一块
就可以了。

所有的创业者应该多花点时间，去学习别人是怎么失败的。

关注对手是战略中很重要的一部分，但这并不意味着你会赢。

马云励志短句篇四

我深信不疑我们的模式会赚钱的，亚马逊是世界上最长的河，
8848是世界上最高的山，阿里巴巴是世界上最富有的宝藏。
一个好的企业靠输血是活不久的，关键是自己造血。

马云语录:我们花了两年的时间打地基，我们要盖什么样的楼，
图纸没有公布过，但有些人已经在评论我们的房子怎么不好。
有些公司的房子很好看，但地基不稳，一有大风就倒了。

赚钱模式越多越说明你没有模式。



做企业不是做侠客。

建立自我、追求忘我。

天不怕，地不怕，就怕cfo当ceo。

永远要相信边上的人比你聪明。

五年以后还想创业，你再创业。

上当不是别人太狡猾，而是自己太贪，是因为自己才会上当。

其实很多人的问题是因为他们回答的全是对的。

一个一流的创意，三流的执行，我宁可喜欢一个一流的执行，
三流的创意。

蒙牛不是策划出来的，而是踏踏实实的产品、服务和体系做
出来的。

最优秀的模式往往是最简单的东西。

马云励志短句篇五

1)男人靠捧，女人靠哄。只要女人在场面上给足男人面子，
回家后你想咋的就咋的!有的女人是专业中的高手，确是生活
中的低能儿。就是因为她不懂得男人最需要的是面子!

2)你的团队离开你的时候，你要想到一点我们需要雷锋，但
不能让雷锋穿补丁的衣服上街去，让他们沟通跟你分享成功
是很重要的!

3)我们能够成功是因为我们相信，我们坚持，我们学习，我
们做正确的事，我们正确地做事。



5)从创业得第一天起，你每天要面对的是困难和失败，而不
是成功。我最困难的时候还没有到，但有一天一定会到。困
难不是不能躲避，不能让别人替你去扛。任何困难都必须你
自己去面对。

6)现在你需要踏踏实实，实实在在跟你一起干的人。

7)只要有价值，你遇到困难，遭受挫折，被人唾骂，被踩在
脚下都不可怕，最可怕的是，你是张白纸。

8)小公司的战略就是两个词：活下来，挣钱。

9)如果你要靠别人的鼓励才能发光，你最多算个电灯泡。我
们必须成为发动机，去影响他人发光，你自然就是核心!

10)一个成功的创业者，三个因素，眼光胸怀和实力。

11)放弃一些短期利益，长远来看路只会越走越宽。

12)花时间去学习别人失败的经验。

13)在我刚开始创业的那个时候，有人说如果阿里巴巴能够成
功，无疑是把一艘万吨巨轮从喜马拉雅山脚下抬到珠穆朗玛
峰顶，我就要让他们看看我是如何把这艘万吨巨轮从珠穆朗
玛峰顶抬到山脚下。

14)现代社会的人变得越来越势利，爱情也越来越无足轻重，
于是我不得不相信“天下有钱人终成眷属”就对现代爱情的
最确切的描述。

15)您能用一句话概括您认为员工应该具备的基本素质吗?今
天阿里巴巴的员工我们要求诚信，学习能力，乐观精神，和
拥抱变化的态度!

16)不要当三瓶女人：年轻时是花瓶，中年时是醋瓶，老年时



是药瓶。

17)行走在智慧中的女人最美丽，而要得到智慧就要参与一个
智慧的环境，在里面学习提高，只有学习，才不会被淘汰!因
为竞争太激烈了，已经竞争到家庭了!

18)孙正义跟我有同一个观点，一个方案是一流的idea加三流
的实施;另外一个方案，一流的实施加三流的idea，哪个好?我
们俩同时选择一流的实施，三流的idea。

19)我用望远镜也看不到对手，根本不在乎跟谁竞争。

20)对所有创业者来说，永远告诉自己一句话：从创业得第一
天起，你每天要面对的是困难和失败，而不是成功。我最困
难的时候还没有到，但有一天一定会到。困难不是不能躲避，
不能让别人替你去抗。九年创业的经验告诉我，任何困难都
必须你自己去面对。创业者就是面对困难。

文档为doc格式

马云励志短句篇六

1，但是商战完全可以摆脱战争的竞争模式，即水落石出——
通过贬低别打压别人抬高自己，商战的竞争模式可以是水涨
船高——造就双赢，用李嘉诚的说法是双方没有输家，共同
成长进步。

2，人生的格局取决于你看待问题的方式。你心中秉持的理念
决定了你对待周围人和事物的态度，而这种态度又决定你在
每一次事件当中是赢得朋友还是塑造敌人。

3，同理，在市场细分日益明确的今天，个人的处世哲学同样
适用于企业，企业同样需要团队化运作，协同和联盟其他企
业共同创造价值，否则的话就会举步维艰，障碍重重。任何



一个企业如果要想孤军奋战，独享整个市场，那么这种想法
就是它厄运的开始。

4，俗话说：得道者多助，是道者寡助，得人心者得天下;还
有说多一个朋友多条路，多一个敌人多堵墙，在分工精细化
的时代没有人是万能呢，能够圆满地完成所有事情，因为这
是个团队的时代。

5，怎么看待你的对手将决定你面临是否是一场战争，尽管商
场如战场，但是商战并不同于战争。

6，战争更多的情况下是你死我活、两败俱伤，尽管有和平解
决的至少也带来损失，无论是时间上、精神上、物质上乃至
生命。

7，最大的挑战和突破在于用人，而用人最大的突破在于信任
人。

8，什么都想自己干，这个世界上你干不完。

9，每一笔生意必须挣钱，免费不是一个好策略，它付出的代
价会非常大。

10，领导力在顺境的时候，每个人都能出来，只有在逆境的
时候才是真正的领导力。

11，碰到灾难第一个想到的是你的客户，第二想到你的员工，
其他才是想对手。

12，永远记住每次成功都可能导致你的失败，每次失败好好
接受教训，也许就会走向成功。

13，暴躁在某种程度上讲是因为有不安全感，或者是自己没
有开放的心态。



14，可能一个人说你不服气，两个人说你不服气，很多人在
说的时候，你要反省，一定是自己出了一些问题。

15，别人可以拷贝我的模式，不能拷贝我的苦难，不能拷贝
我不断往前的激情。

16，创业者光有激情和创新是不够的，它需要很好的体系、
制度、团队以及良好的盈利模式。

17，这个世界不是因为你能做什么，而是你该做什么。

18，要找风险投资的时候，必须跟风险投资共担风险，你拿
到的可能性会更大。

19，记住，关系特别不可靠，做生意不能凭关系，做生意也
不能凭小聪明。

20，不要贪多，做精做透很重要，碰到一个强大的对手或者
榜样的时候，你应该做的不是去挑战它，而是去弥补它。

21，你的项目感觉是一个生意，不是一个独特的企业。

22，建一个公司的时候要考虑有好的价值才卖。如果一开始
想到卖，你的路可能就走偏掉。

23，人要有专注的东西，人一辈子走下去挑战会更多，你天
天换，我就怕了你。

马云励志短句篇七

人要成功一定要有永不放弃的精神，当你学会放弃的时候，
你才开始进步。

今天很残酷，明天更残酷，后天很美好，但是大多数人死在



明天晚上，看不到后天的太阳！

晚上想想千条路,早上醒来走原路。

心中无敌者，无敌于天下。

我用望远镜也看不到对手，根本不在乎跟谁竞争。

最优秀的创业一定是简单的！优秀公司一定是简单的！

男人的胸怀是委屈撑大的，多一点委屈，少一些脾气你会更
快乐。

在别人把你当英雄的时候，你千万别把自己当英雄。如果你
真把自己当英雄，那么你就真的离死亡不远了。

懒不是傻懒，如果你想少干，就要想出懒的方法。要懒出风
格，懒出境界。像我从小就懒，连长肉都懒的长，这就是境
界。

做任何事，必须要有突破，没有突破，就等于没做。

蚂蚁走的好，大象也搞不死他。

我们必须学会尊重和理解别人。很多时候发现我们缺的不是
钙，而是爱！

上当不是别人太狡猾，而是自己太贪，是因为自己才会上当。

永远把别人对你的批评记在心里，别人的表扬，就把它忘了。

如果你看了很多书，千万别告诉别人，告诉别人别人就会不
断考你。

初次创业如初恋，失败的故事很凄美。



聪明是智慧者的天敌，傻瓜用嘴讲话，聪明的人用脑袋讲话，
智慧的人用心讲话。所以永远记住，不要把自己当成最聪明
的，最聪明的人相信总有别人比自己更聪明。

即使跪着，我也得最后倒下!

男人的长相往往和他的的才华成反比。

只为成功找方法，不为失败找理由。

短暂的激情是不值钱的，只有持久的激情才是赚钱的。

记住，关系特别不可靠，做生意不能凭关系，做生意也不能
凭小聪明。

有时候死扛下去总是会有机会的。

很多时候创业者因为自己搞不清楚而不去创业，实际上等你
搞清楚以后就更不会去创业了。

一个成功的创业者，三个因素，眼光、胸怀和实力。

很多人可以抄袭我们的创意，我们的模式，但是他们抄袭不
了我们付出的努力、付出的汗水。

我当年学英语，我没有想到后来英文帮了我的大忙。所以，
做任何事情只要你喜欢，只要你认为对的，就可以去做。如
果你思考问题功利性很强的话，肯定会遇到麻烦的。

人要有专注的东西，人一辈子走下去挑战会更多，你天天换，
我就怕了你。

当你成功的时候，你说的所有话都是真理。

每个人都应学会认真做事，大度做人。



如果有两种选择：一是一流的团队，三流的执行能力；二是
三流的团队，一流的执行能力。我情愿选择后者。

有结果未必是成功，但是没有结果一定是失败。

创业者书读得不多没关系，就怕不在社会上读书。

有时候把自己长项藏起来，弱项暴露出来没关系，这是我的
建议。

免费是最昂贵的产品。

别人可以拷贝我的模式，不能拷贝我的苦难，不能拷贝我不
断往前的激情。

什么都想自己干，这个世界上你干不完。

做一份工作，做一份喜欢的工作就是很好的创业。

80年代的人不要跟70年代，跟60年代的人竞争，而是要跟未
来，跟90年代的人竞争，这样你才有赢的可能性。

不要贪多，做精做透很重要，碰到一个强大的对手或者榜样
的时候，你应该做的不是去挑战它，而是去弥补它。

记住，关系特别不可靠，做生意不能凭关系，做生意也不能
凭小聪明。

创业的时候，我的同事可能流过泪，我的朋友可能流过泪，
但我没有，因为流泪没有用。创业者没有退路，最大的失败
就是放弃。

永远要相信你边上的人比你聪明。

这个世界不是因为你能做什么，而是你该做什么。



马云励志短句篇八

战略不能落实到结果和目标上面，都是空话。

绝大部分创业者从微观推向宏观，通过发现一部分人的需求，
然后向一群人推起来。

不管你拥有多少资源，永远把对手想得强大一点。

80年代的人不要跟70年代，跟60年代的人竞争，而是要跟未
来，跟90年代的人竞争，这样你才有赢的可能性。

商业计划绝对不是一个销售计划，里面有无数细节，无数人
才的运营。

战略有很多意义，小公司的战略简单一点，就是活着，活着
最重要。

必须先去了解市场和客户的需求，然后再去找相关的技术解
决方案，这样成功的可能性才会更大。

最核心的问题是根据市场去制定你的产品，关键是要倾听客
户的声音。


