
最新促销活动案例 促销活动策划案
例(优秀5篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？下面
是小编帮大家整理的优质范文，仅供参考，大家一起来看看
吧。

促销活动案例篇一

通过“浪漫七夕夜”这一主题，紧紧抓住围绕“有情人”这
一心理，展开商品促销和活动促销，以吸引客流，提高知名
度，达到销售的目的。大力推出“降价风暴”的降价促销活
动，让消费者感到真正的降价优惠。

二、促销时间

20__年_月__日——_月__日

三、宣传档期

20__年_月__日——_月__日

四、促销主题

1、示爱有道降价有理

2、备足礼物让爱情公告全世界

五、商品促销



促销活动案例篇二

五一大促销。

活动内容：

一、深呼吸海的味道

在__月__日到__月__日期间，凡在__超市各分店购物满__元
的顾客，可进行现场抽奖，抽取幸运__的名额，到__去感
受“海的味道”。

特等奖__名（__个店共__名）各奖__名额一个。

一等奖__名（__个店共__名）各奖__一个。

二等奖__名（__个店共__名）各奖__一个。

鼓励奖__名（__个店共__名）各奖__一卷。

二、服装打折自己做主

在__月__日到__月__日期间，凡在__超市商场购买男装、女
装、睡衣等的顾客，凭电脑小票可转动幸运转盘，转到几折，
顾客即可享受几折的现金折扣。

活动期间还将有服装秀和服装抢购活动。

服装抢购活动，每天举行两次，最低达到2折。

三、五一惊喜三重奏

一重奏：全城至低（各种商品价格全城至低，便宜至极）。

二重奏：二十万积分卡顾客“五一”倾情大回馈。



__月__日至__月__日期间，所有积分卡顾客凭积分卡可以
在__超市特惠购买指定商品。

三重奏：开心购物幸运有您。

__月__日至__日，一次性在__超市购物满__元的顾客可参加
现场活动，奖品丰富，永不落空。奖品有：__。

四、超市“五一”部分特价商品

五一期间__超市共推出了近千种的特价商品，包括了日用百
货、食品、电器、服装、生鲜等各种商品（本次活动最终解
释权归__超市所有）。

促销活动案例篇三

随着炎热的夏天的。来临，大部分消费者一开始足不出户。
再者七月是一个假期，很多消费者有空闲的时间来打扮自己。

切合市场情况，大多数商家已经开始了行动！夏季即将过完，
影响到夏季服饰的销售。

二、活动目的

推广品牌，提升销量，拉近与客户的关系！

三、主题

“清凉夏日，时尚感受”

四、时间

七月（待定）

五、地点



__广场右侧

六、活动流程

前期：

a、的活动宣传（宣传单的发放、报纸广告的刊登）

b、店面进行装饰（主要突出热血沸腾的环境）

c、活动货品的发放及整理

d、人员的安排落实

活动中期：

a、门边站一位礼仪小姐

b、收银台安排两位人员

c、店内剩下的人员和顾客沟通（导购）

d、总监控人员活动现场气氛（纳帕佳，加油！1，2加油）

e、店内音乐伴随（_网页主页音乐及相关音乐）

符：仓库管理人员与店内人员协助及时补充需求量大的货品

活动后期：

a、软性新闻跟近，报道特卖活动当日的火爆现场。为活动持
续加温。

b、结束后有店铺自行清货物数量并做好记载，进行上报。



c、店内收拾整理特卖的相关宣传硬件，注意保存。

七、活动场地的布置

1、室内：

店内天花板上挂特卖宣传吊牌、店内四周的天花板上挂折扣牌
(鞋子和衣物的吊牌

分类)

橱窗外贴写真宣传画

收银台贴背景墙

弧形墙面贴海报3张

2、室外：

门上帖条形图文（3张）共6张

门外方柱用写真包裹

进口地贴一张

八、人员需求

店面装饰人员

仓库管理人员

收银人员2名

现场导购8名



迎宾礼仪小姐1名

总监控1名

总调度2名

九、费用预算

略

十、预期效果

基本达到本次活动的目的，吸引更多的顾客进入我
们lapargay的品牌店进行消费和了解。提升品牌知名度和亲
和力！

促销活动案例篇四

一、活动概述：

活动主题：牵手渡鹊桥，相会于__活动时间：暂定 20___年8
月20日

活动目的：通过互动形式的体验和新颖的活动方式传播民生
银行的知名度，在客户与工作人员的交流互动中增加现有客
户的质量，以及拓展新客户的数量。

二、前期活动宣传

物料宣传：

1、活动前期配备活动海报、宣传单页进行落地的活动宣传。

2、在营业网点周边社区和写字楼及合作单位内摆放宣传物料



进行活动宣传。

电话营销：

3、每家营业网点向各自的存量客户通过电话邀约和现场拜访
的方式邀请客户参加活动。

媒体宣传：

4、在__银行的微信公众平台上以软文的形式发布本次活动的
相关信息，作为线上的推广渠道之一。

三、 活动内容：

(1)七夕节整体活动墙

1.营业网点放置一面活动背景墙，背景墙上面印有爱心的图
案或者恒丰银行的logo图案。

2.在背景墙上指定的logo处插满玫瑰

3.客户到营业网点内在背景墙前照相并发至朋友圈领取玫瑰
一朵。

(2)摄影作品甄选

营业网点收集在剪影墙前拍摄的摄影作品。参赛客户可在剪
影墙前摆出各种各样的姿势，根据在剪影墙前拍摄的照片作
为参赛作品。

(3)缘分墙寻觅有缘人

收集有征婚交友需求的客户信息填写表格，放置在缘分墙上，
作为整体活动墙的辅助功能，也是让整个活动更契合与七夕



有关的活动主题。

四、活动规则：

1.以”牵手渡鹊桥，相会于恒丰“为主题，用在剪影墙内摆
出的姿势作为摄影作品的表达形式，以评选出最佳作品。

2.参赛客户可以自带拍摄工具拍摄也可由银行工作人员辅助
拍摄。

3.在活动过程中，评比标准为：以参赛客户在剪影墙内摆出
的姿势传达出的姿态表达程度，创意和新奇程度作为评判标
准。


