
最新励志销售演讲(实用6篇)
每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？下
面我给大家整理了一些优秀范文，希望能够帮助到大家，我
们一起来看一看吧。

励志销售演讲篇一

人的生活方式有两种，第一种是像草一样活着，你尽管活着，
每年还在成长，但是你毕竟是一棵草，你吸收雨露阳光，但
是长不大，人们可以踩过你，但是人们不会因为你的痛苦他
也产生痛苦，人们不会因为你被踩了，而来怜悯你，因为人
们本来就没有看到你，所以我们每一个人都应该像树一样的
成长，即使我们现在什么都不是，但是只要你有树的种子，
即使被人踩到泥土中间，你依然能够吸收泥土的养分，自己
成长起来，也许两年三年你长不大，但是八年，十年，二十
年，你一定能长成参天大树，当你长成参天大树以后，遥远
的地方，人们就能看到你，走近你，你能给人一片绿色，一
片阴凉，你能帮助别人，即使人们离开你以后，回头一看，
你依然是地平线上一道美丽的风景线，树活着是美丽的风景，
死了依然是栋梁之材，活着死了都有用，这就是我们每一个
同学做人的标准和成长的标准。

容忍

你不能忍受的事情，但是你不得不忍受，而不忍受就不可能
成功我们未来生活最重要的一个能力，叫做忍辱负重的能力，
你不能忍受的事情，但是你不得不忍受而不忍受就不可能成
功，当我们自己的生命要想为一个伟大的目标而奋斗的时候，
你必须排除你生命中一切琐碎的干扰，你设想一个场景，假
如说你在路上被一辆自行车轧了一下，你奋起反击，结果一



不小心你的鼻梁骨被打断了，最后在医院躺了一个月，你的
生命就被医院消灭了一个月，但是如果倒过来说，这是小事，
我还有更重要的事情呢，你就告诉他对不起把路给你挡了，
对方再蛮横无礼，他还能揍你吗?还能打你吗 他马上就会说
说我不好，对不起，于是生命中的一件小事就化解掉了，韩
信就是因为钻了人家的裤裆，最后才帮刘邦打下了天下，你
要知道，这个世界上，你只有忍辱负重才能发展，你得为自
己争取时间，争取空间，争取未来，而争取时间空间未来最
重要的一个前提就是你有理想，但是你敢于忍受生活中出现
的一切对你的不公平或者是一切你认为受不了的事情。

水的精神

我有一个比喻，每一条河流都有自己不同的生命曲线，每一
条河流都有自己的梦想，那就是奔向大海，当我们遇到困难
的时候，不管是冲过去还是绕过去，只要我们能过去就行，
我希望大家能使自己的生命向梦想流过去，像长江黄河一样，
能流到自己梦想的尽头，进入宽阔的海洋，使自己的事业也
变得开阔，但是并不是说你想流就能流动过去的，其实这里
面要具备一种精神，这就是水的精神，我们的生命有的时候
会是泥沙，尽管你也跟着水一直往前流，但是由于你个性的
缺陷，面对困难的退步或者说胆怯，你可能慢慢的就会像泥
沙一样，沉淀下去了，一旦你沉淀下去了，也许你不用再为
了前进而努力了，但是你却永远见不到阳光了，上面的泥沙
会不断的把你压住，最后你会暗无天日，所以我会建议大家，
不管你现在的生命是怎么样的，一定要有水的精神，哪怕被
污染了也能洗净自己，像水一样不断的继续自己的力量，不
断的冲破障碍，当你发现时机不到的时候，把自己的厚度积
累起来，当有一天时机来临的时候，你就能够奔腾入海成就
自己的生命。

励志销售演讲篇二

你们好！



时间真是一种奇妙的东西。它时而如骄阳透过苍中芭蕉的光
影斑驳，绵长不息；时而如西风凋残了猪圈的丝丝气味；时
而又如冬日暖阳粲然射出的餐厅美味。二月的天空如果不肯
裂帛，六月的袷衣如何起头？三年时光的积淀开始酝酿别离
的感伤。

学习乃是我们的恋人。在这三年的青葱岁月中，我们与她长
相厮守，朝暮思恋。我们曾为她欣喜若狂，笑得花枝乱颤；
又曾为他伤心欲绝，哭得泪雨磅礴。我们白天念他，夜里梦
她。遗忘是种痛苦，思念更是一种折磨。之所以痛苦是因为
还没有记牢知识点，之所以折磨是因为还没有想出题目解法。
雨滴会变成咖啡，种子会开出玫瑰，考试是一种约会，不是
没人陪，只怪咖啡喝不醉，雨一碰就碎，只有学习依然完美。
我们会陷入热恋痴恋，也会处于苦恋失恋状态，这一切都看
你的表现。

不需要海誓山盟，行动就是的誓言。我们要早中晚全副武装，
争分夺秒。早上不要睡懒觉了，这闹钟就是高考的号角啊。
午饭和晚饭时刻也不要放过，听英语听力，让英语这美妙的
语言伴着美食嚼动的韵律，流入你荒凉的心田。走路，别闲
庭信步了，竞走，在你的脚下装风火轮吧。我知学习心，学
习计划制定好，上课思考要做到，门门功课都轻松。每天给
自己制定一个目标，让进步无形，让内心充实。课堂上充分
调动口、耳、眼、脑。让知识潜伏你的灵魂。老师是极其宝
贵的资源，要充分利用死缠烂打都ok。况且苍中老师都十分乐
意解答问题。同时要处理好与家长的关系，为自己的学习营
造一个良好的家庭环境和社会环境。

无论你现在是深坠尘埃还是高蹈云端，曾辜负她的人，好好
弥补吧，别再让她受伤，你可以和她破镜重圆，合好如初；
钟情她的人，一如既往吧，会像童话故事里，幸福和快乐是
结局。剩下的一百天，就让我们和高考谈一场轰轰烈烈的恋
爱吧！



谢谢大家！

励志销售演讲篇三

今天离高考还有30天，最后30天的特点是风云变幻，对一个
班级而言，这30天可以使一个好的班级一落千丈，也可以使
一个差的班级变成数一数二，对个人而言，30天也可以产生
翻天覆地的惊人变化。

到甚至于一次都没达到过，高考又有什么指望呢？那我告诉
你，30天可以创造奇迹。

同学们，我们即将走过高三，在这最后30天里，你打算留下
什么呢？我想，留下的应该是人生道路上第一次全力以赴的
拼搏身影，应该明白：拼搏人生，无怨无悔。

人生拼搏，无怨无悔。

只有搏过，才能无怨无悔。

人生能有几回搏，此时不搏待何时。

从你们呱呱坠地的那一天起，你们的父母就对你们寄予美好
的期望；从你们上小学的第一天起，你们就插上了理想的翅
膀！从你们迈进淮中校门的那一天起，你就告诉自己：这里
是我腾飞的地方！三十天，时间太短，对那些充满朝气、胸
怀理想的同学，将更加奋发努力，分秒必争，因为他们相信，
奇迹总是由强者创造的。

成功的人分三种，一是一路领先，志在必得的，这样的同学
身上有一股霸气；二是快马加鞭，更上层楼的，这样的同学
身上有一种志气；三是力挽狂澜，异军突起的，这样的同学
身上有一身的骨气。



面对失败，也有三种人，第一种是逃避失败，不敢面对，一
直生活在失败的阴影里，这种人成为被失败打垮的人；第二
种是不屑于失败，无所谓，仍我行我素，这样的人麻木不仁，
必将重复失败；第三种人是勇于直面失败，在失败的阵痛后
所做的第一件事就是爬起来，并采取积极的行动，去迎接下
一次的挑战，因为他明白，生命遭受痛苦的时刻也是面临最
大转机的时刻。

你选择做怎样的人呢？

高考是一场特殊的成人仪式，经历这场考试，你们不仅在年
龄上步入成人的行列，而且整个身心也将经历一次前所未有
的洗礼。

高考是对人生的激励，对待高考的态度正是你对待人生态度
的反映，经历高考却没有为之全力拼搏过的人生是缺憾的。

高考划出一条线，这边是懵懂的少年，那边是成熟的青年，
高考更是一道分水岭，两侧分明是不同的人生。

同学们，为了含辛茹苦的你所深爱的亲人；为了这宝贵的光
阴与闪亮的青春，也为了维护作为一名学生、一个人的尊严，
请努力吧！

30天，720个小时，作为你们的班主任，将伴随着你们迎来你
们人生关键的一刻，我感到无比荣幸和自豪。

我坚信，在这最后的30天的日子里，高三（18）班的高考一
定会创造淮阴中学历史上一个新的奇迹！

最后送同学们六个字，那就是：坚持，坚持，坚持。

因为成功就在这最后一刻的的坚持当中。



让我们共同努力吧，同学们，奋战30天，胜利一定是属于我
们的！

励志销售演讲篇四

惰性是人的天性，人们要进步，激励是必须的。激励有物质
激励和精神激励之分，在保险团队经营中，物质激励没多少
艺术含量，一个优秀的主管，更重要的技能在于精神激励。
对于激励的方法，首先是信任激励，相信是最重要的守则，
然后是物质激励，让金钱产生其力量，激励的最高境界
是“荣誉激励”，精神比物质更重要。

一、以荣誉为核心，以专业工具、高档培训、团队旅游为加
强。授予荣誉要有艺术：称号要响亮、大气，证书要精致、
仪式要隆重、宣传要及时、表扬要充分。

二、激励方案要重在奖励“好习惯”上。比如奖励出勤、奖
励当月第一周破零等等，破零代表着“成功”，好的开始是
成功的一半。

激励不仅能使人产生绩效，更重要的是激励能使人产生意愿。
能否满足需要是代理人能否被激励的主要原因。激励的原则
在于，激励从敬重对方开始，最高的激励就是激起对方的自
尊心，适当的常识、信任、授权是最有效的激励。

激励的对象不同，运用的激励方法和激励重点也不同。马斯
洛总结人类需求的五层次是生理、安全、社交、尊重和自我
实现。对生理需求阶段的人士，其主要需求是饱暖和健康，
激励的重点则以合理的薪资和福利制度为宜。对安全需求阶
段的人士，其主要需求是工作和安全保障，激励的重应该是
合理的绩效要求、医疗和意外保险。对社交需求阶段的人士，
需求的是认同感和团队精神，激励的方法则以定期业务会议、
聚餐、业务联谊、团队销售为宜。对受人尊重需求阶段的人
士来讲，其更多的需要是“地位和尊敬”，我们对之更多的



激励手段应倾向于职务晋升和公开表扬。对于自我实现需求
阶段的成功人士来讲，首要需求是“自我成就和挑战”，领
导者应给予其充分授权、赋予其特殊任务或项目提供更好的
训练。

作为业务主管,“业务推动”是必备技能，也是团队经营中必
要手段。没有业务推动，团队业绩是“自然业绩”，团队有
无主管一个样;有业务推动，团队业绩则是“经营业绩”，有
无主管就是不一样!平庸思维和卓越思维的主管，带领团队的
经营成果会截然不同。我经常讲，一般人认为，6月份的业绩
一定比7月份的高，因为众所周知的原因。然而，卓越的主管
则不同，他们认为并且带领团队做到---6月和7月，我想哪个
月业绩高，哪个月业绩就高。

这就是业务推动的魅力。业务推动可以加速任务的达成，提
升业务平台;可以养成业务人员达成目标的习惯;可以塑造业
务人员的成就感、荣誉感。业务推动要抓住时机，要善于配
合业务节奏、紧跟公司步骤、利用节日资源。顺势而为才有
所作为。在我国，有很多节日，1月，元旦、春节;2月元宵、
情人节;3月妇女节、植树节;4月清明节;5月劳动节、青年节、
母亲节、端午节;6月儿童节、父亲节;7月8月暑假;9月教师节、
中秋节;10月国庆节、重阳节;11月感恩节;12月圣诞节，这些
都可以成为业务推动的“借口”。

励志销售演讲篇五

1、每位同学都要正确认识自己，鼓起勇气、树立信心、正常
发挥，注重基础题，把自己的学习水平和能力发挥出来，就
是胜利。

2、考试前有些同学会心情紧张、精神压抑，需要进行自我调
整。可以要加强一些体育锻炼，例如散步、慢跑、做游戏等，
保持积极乐观心情。相信自己“我是最棒的，我一定会成
功”，不断进行自我激励，。



3、保证充足的睡眠，人如果睡眠不足，就容易烦躁，思维速
度下降。晚上睡眠必须保证8个小时以上，要求每位同学晚
上9点以前都能上床睡觉，确保精力充沛。

4、准备好考试时需要的文具，如：直尺、三角板、垫板等，
本年级答卷时所用的笔，低年级准备好铅笔，中高年级准备
好蓝黑钢笔。

5、诚信考试，每个人的学习都是自己的事，不能自欺欺人，
为了高分而失去自己人格，为了名声而不择手段，都会是人
瞧不起的。我们学校培养目标是：“做文明有礼，自强不息
的中国人”，“诚信”是文明的核心之一。每位同学都要从
一点一滴做起，不断完善自己。同学们!“一分耕耘，一分收
获”，我们今天所做出的努力是为了明天的幸福。我们有一
万个理由相信：同学们都是好样的，一定会在人格和成绩上
向自己的父母和老师交上一份满意的答卷!最后：祝老师们期
末工作圆满顺利！祝同学们人人考试取得优秀成绩！

谢谢大家！

励志销售演讲篇六

大家好！

我们的祖国是一个历史悠久，历经沧桑的文明古国。虽然祖
国在大家心中曾有一段忘不掉的经历，但祖国也有光辉璀璨
的一面。

我国有许多“世界之最”；世界最长的古代防御工事——万
里长城全长6330公里；世界的咸水湖——纳木错海拔4718米；
世界上的山峰——珠穆朗玛峰高达8844。43千米；世界第一
峡谷——雅鲁藏布大峡谷深6009米……这些，都是作为中国
人的骄傲。



我国有数不胜数的壮丽山河：东岳泰山，西岳华山，北岳恒
山，中岳嵩山，南岳衡山以及峨眉山，黄山，庐山等名山，
还有长江，黄河，珠江，黑龙江，钱塘江等名河。这些风景
名胜，总能令人流连忘返。

谢谢大家！


