
2023年口罩推销演讲稿(实用5篇)
演讲稿也叫演讲词，是指在群众集会上或会议上发表讲话的
文稿。演讲稿是进行宣传经常使用的一种文体。演讲的作用
是表达个人的主张与见解，介绍一些学习、工作中的情况、
经验，以便互相交流思想和感情。那么你知道演讲稿如何写
吗？下面是小编为大家整理的演讲稿，欢迎大家分享阅读。

口罩推销演讲稿篇一

在坐有很多对我们公司都不是很了解，娜由我来介绍下我
们xx公司，成立于1993年，其前身为xx美容化妆品经销有限
公司，也是大连地区最早的专业美容用品经销之一。经过了
十多年的风雨历程，现已成为一个以代理专业美容产品为核
心，以营销教育为依托，一品牌加盟店为网络。拥有3家分公
司，商学院教育，业务遍及东北三省的终合性美容集团公司。

扁鹊回答：长兄最好，中兄次之，我最差！

文王疑惑，又问：那为什么你最出名呢？

这个故事呢告诉我们”事后卜如事中控制，事中卜如事前控
制；可大多数人都匀未体会 这一点，等到错误造成了严重性
在寻求弥补，而到最后呢，怕是于事无补！

这个故事的意义大家明白了嚒》？好！进入正题，一 趋势：
现在欧洲八成以上女性都在口服胶原蛋白，台湾·香港60%的
人口胶原蛋白，胶原蛋白的作用，功效早已深入人心，大环
境势不可挡。

二 定义：有这么一句话“物以稀为贵”，健康，驻颜，归属于
“稀有”的一族，贵在于稀有的身份。2008年，isoi小分子胶
原蛋白肽为人类尊享，尊贵典范赋予人类黄金般的传奇色彩！



在这里isoi不仅仅是一个名称，一个品牌，而是一个阶层，一
个身份，一种生活方式，一个不老的传奇。

三 作用：我们用八个字来形容 支撑 连接 联合 保护就这八
个字

四 与人体关系：

2胶原与血管 胶原含量的多少与血管疾病之间有着十分密切
的关系,胶原蛋白是构成血管的主要成分;胶原蛋白的不足会
导致血管弹性变差,并影响血压稳定性,甚至导致各种心脑血
管疾病。

3胶原蛋白与骨骼 女性在20岁胶原蛋白已经开始老化、流失；
25岁则进入流失的高峰期； 40岁胶原蛋白含量不到18岁的一
半！女性由于月经、生育等生理因素的影响，胶原蛋白流失
量是男性的2.5倍。随着年龄的增长，易导致骨质疏松、骨折
等老化现象的就是女性。骨骼中胶原蛋白的含量以骨中总蛋
白质的量来计算，有80%是胶原蛋白，胶原蛋白是维持骨结构
的完整，防止骨质疏松，保持骨髓柔韧度的关键，摄入足够
的胶原蛋白肽，能保证正常机体钙质的摄入量，胶原蛋白就
像骨骼中一张充满小洞的网，会牢牢的留住钙质，免于流失，
身体中一旦缺乏胶原蛋白，即便是补充了足量的钙，也会白
白流失！

口罩推销演讲稿篇二

我竞聘秘书，有一个最不利的条件，即我的学历。你们说要
招具有本科以上的文凭的，而我仅此一张自考大专文凭。好
在任何事情都不是绝对的，事实不总是证明文凭等于水平，
学历等于能力。请允许我幸运地回顾一下往事：(出示杂志)
这篇打开写作之门的论文是我大专三年级时发表的，(出示证
书)这些奖证是95、96、97连续三年的优秀撰稿人证书，(出



示目录)这是我八年来发表在杂志上的文章目录，(出示文集)
这是我近年来公开发表的100多篇论文汇集，(出示文章)这是
我撰写的领导科学与艺术，这是我撰写的文秘调查报告。因
此，我来竞聘了。因为我明白，我竞聘秘书还有几个算得上
条件的条件：……竞聘者开始似乎在讲自己的劣势，但这恰
恰是诚实可靠的表现；而在给自己“抹黑”以示诚实之后趁机
“亮”出自己几条压轴的优势，让评委及听众对其实力不能
不心服。

人格与气度、礼貌与聪慧、信用与机智等素质、修养，是一
个人立身处世的主要因素，考察竞聘人时，当然要关注到这
一切。因此，竞聘人演讲时，要以自己的内涵力量去打动并
感染评委和听众，既要展示才华，也要展示德性。竞争固然
无情，但不可以诽谤和贬低别的竞聘人的方式来树立自己的
形象；参与竞争的过程中，有些细节也不可不注意，很可能
评判者就是要从这些细节中来考察你的素质。比如在现场设
置一些“举手之劳”的事看你“躬腰”否，故意让你久等看
你烦躁否。现在竞聘者中大学生研究生多得很，恐怕用人单
位更希望找到有才更有德有境界的人。某行署办公室招聘秘
书时，办公室领导有意在通往主考室楼梯上安排上访者，拦
住他们要见主要领导“理论理论”。不少应聘者以我现在还
不是办公室的人为由，视而不见，或绕道而走，或挣脱逃身。
只有一位从事过办公室文字工作的年轻女同志耐心询问上访
者的苦衷，倾听他们的意见和呼声，俨然以自己是行署办一
员的身份耐心细致地对他们作解释说服工作，并表示一定将
他们的意见转告领导，请求领导督促当地尽快解决。不想这
些上访者得寸进尺，说肚子锇，她便为他们买来方便面；说
没有返程路费，她掏出50元钱给他们。她在演讲中有这么一
段：做人，人格是第一位的。我一直这样评价自己：水平三
流，知识二流，人品一流；我深信行署办需要高水平的文秘
人员，我过去那些所谓的辉煌肯定微不足道，但是我也深知，
行署办文秘人员的工作成功也在很大程度上取决于他们的修
养。



评委当即报以热烈的掌声，打开了电视机，她才发现楼内楼
外的言行都在评委的监视之中。她被现场录取了，因为她把
握住了应有的谦虚、尊严、理智，应有的人生观、价值观、
世界观。

耳目一新、与众不同是征服评委的妙策。思维的独辟，观点
的独到，表达的独特，是竞聘者努力的方向。下面是一位高
中毕业生竞聘村委会主任的演讲词片断：我从没有担任过村
干部，缺少经验，这是劣势，但正因为从未在“官场”混过，
一身干净，没有官相官态、官腔官气，更不可能是官油子；
少的是畏首畏尾的私虑，多的是敢作敢为的闯劲。正因为我
一向生活在最底层，从未有过高高在上的“体验”，对
摆“官架子”看不惯，弄不来，就特别有民主作风。因此，
我的口号是“做一个彻底的.平民村委会主任”……这位竞聘
者的演讲词，可谓是“官念”新颖不俗。具有鲜明的个性和
风格。

精神状态影响着竞聘者的命运。斗志昂扬，意气风发，体现
了风风火火闯事业的饱满激情与蓬勃向上的自我形象，会给
评委留下好的印象。请看一次竞聘办公室秘书的最后一位竞
聘者的演讲片断：人们找到了竞争这种生活方式，我当然不
会放弃属于自己的那份公平。我清楚，评委不会无缘无故地
偏爱一个人，但是好感的砝码必然会加在信心十足、言行一
致人的身上。我认真地研究了你们招聘这个职务的条件，也
仔仔细细地分析了前面的竞争伙伴，我们相似的地方很多，
说心里话，我们都想赢。但这是特殊的选人，需要的是言行
一致、行过于言的人，而不是虚言巧语，言过于行的人。我
敢来竞聘，是因为我有闯劲，又有干劲，我做人的原则是说
真话干实事。所以我相信这次竞聘演讲给我带来的不会是别
的，而必定是下次的就职演讲。



口罩推销演讲稿篇三

大家好！

刚开始，我认为这份工作就是简单的开票，整理报表，接待
来自全国各地的客户。令我没有想到的是销售工作千变万化，
暗藏玄机。由于女孩子天生的羞怯感，我总是不知道该怎么
与客户沟通、不知道怎么介绍产品才能令客户满意？为此，
在刚开始的工作中，我经历了很多次的尴尬和失败。记得有
一次：有个从山**的客户咨询充电架和矿灯的型号和具体的
使用方法，办公室又刚好一个人也没有，我只好硬着头皮给
客户讲解，对客户的询问，我的回答驴唇不对马嘴，笑料百
出，最后，这个客户因为我极不专业的介绍选择了别的企业
的产品。这件事情对我的触动很大，虽然**没有批评我，但
是，我觉得自己愧对于工作，更愧对于**的信任，由于我的
不用心，而使公司失去了客户！给公司造成了损失！

这件事情以后，我认真审视了自己：我没有积极主动的去学
习，没有足够的重视。在之后的工作中，我主动地和每一个
业务员沟通，虚心的向生产、供应和财务等各部门的人员请
教。

换个态度对待自己的工作，反而觉得工作充实而又意义，自
己不但对咱豫光品牌的矿用产品也越来越了解，而且还自我
摸索出不同销售区域因气候等各方面的差异，会选择不同类
型的产品;怎样有策略的竞争别人已经占有的市场;(这句话我
没有看明白)与其他竞争对手相比，我们产品的优势在哪里？
劣势又在哪里？在与客户沟通的过程中，如何扬长避短，实
事求是地为客户推荐最适合他们的产品。我还发现：河南及
周边地区大部分客户会选择在周末来提货，为保证供货及时，
我放弃了自己的休息时间，尽心尽力的服务好每一个客户，
为此，我在朋友中又多了一个外号：“豫光第一忙”。

“闻道有先后，术业有专攻。”即使简单的内勤服务工作，



也有专业的地方，那需要靠经验的积累，也靠技巧的突破，
才能把看似简单的工作，做的比别人出色。

越是微不足道的工作，其实也越能成功，因为这些工作所面
对的都是生活中最基本的事物;许多人往往会忽略它的重要性，
却无法否认它的存在价值，因为它是我们工作中不可分割的
一部分。

朋友们，如果你在公司正从事着非常细微的工作，千万不要
灰心，不管做什么事情，我们都要尽力做到最好。职业不分
贵贱，贫富没有差距，只有我们拥有值得让别人信任的专业水
*，拥有让别人信服的工作态度，我们的人生才会有更多的超
越和收获。豫光给了我们这样一个广阔的*台，让我们一起在
这个*台上展现各自的风采，携手共创百年豫光，辉煌豫光。

口罩推销演讲稿篇四

人格与气度、礼貌与聪慧、信用与机智等素质、修养，是一
个人立身处世的主要因素，考察竞聘人时，当然要关注到这
一切。因此，竞聘人演讲时，要以自己的内涵力量去打动并
感染评委和听众，既要展示才华，也要展示德性。竞争固然
无情，但不可以诽谤和贬低别的竞聘人的方式来树立自己的
形象;参与竞争的过程中，有些细节也不可不注意，很可能评
判者就是要从这些细节中来考察你的素质。比如在现场设置
一些“举手之劳”的事看你“躬腰”否，故意让你久等看你
烦躁否。现在竞聘者中大学生研究生多得很，恐怕用人单位
更希望找到有才更有德有境界的人。某行署办公室招聘秘书
时，办公室领导有意在通往主考室楼梯上安排上访者，拦住
他们要见主要领导“理论理论”。不少应聘者以我现在还不
是办公室的人为由，视而不见，或绕道而走，或挣脱逃身。
只有一位从事过办公室文字工作的年轻女同志耐心询问上访
者的苦衷，倾听他们的意见和呼声，俨然以自己是行署办一
员的身份耐心细致地对他们作解释说服工作，并表示一定将
他们的意见转告领导，请求领导督促当地尽快解决。不想这



些上访者得寸进尺，说肚子锇，她便为他们买来方便面;说没
有返程路费，她掏出50元钱给他们。她在演讲中有这么一段：
做人，人格是第一位的。我一直这样评价自己：水平三流，
知识二流，人品一流;我深信行署办需要高水平的文秘人员，
我过去那些所谓的辉煌肯定微不足道，但是我也深知，行署
办文秘人员的工作成功也在很大程度上取决于他们的修养。

评委当即报以热烈的掌声，打开了电视机，她才发现楼内楼
外的言行都在评委的监视之中。她被现场录取了，因为她把
握住了应有的谦虚、尊严、理智，应有的人生观、价值观、
世界观。

耳目一新、与众不同是征服评委的妙策。思维的独辟，观点
的`独到，表达的独特，是竞聘者努力的方向。下面是一位高
中毕业生竞聘村委会主任的演讲词片断：我从没有担任过村
干部，缺少经验，这是劣势，但正因为从未在“官场”混过，
一身干净，没有官相官态、官腔官气，更不可能是官油子;少
的是畏首畏尾的私虑，多的是敢作敢为的闯劲。正因为我一
向生活在最底层，从未有过高高在上的“体验”，对摆“官
架子”看不惯，弄不来，就特别有民主作风。因此，我的口
号是“做一个彻底的平民村委会主任”……这位竞聘者的演
讲词，可谓是“官念”新颖不俗。具有鲜明的个性和风格。

精神状态影响着竞聘者的命运。斗志昂扬，意气风发，体现
了风风火火闯事业的饱满激情与蓬勃向上的自我形象，会给
评委留下好的印象。请看一次竞聘办公室秘书的最后一位竞
聘者的演讲片断：人们找到了竞争这种生活方式，我当然不
会放弃属于自己的那份公平。我清楚，评委不会无缘无故地
偏爱一个人，但是好感的砝码必然会加在信心十足、言行一
致人的身上。我认真地研究了你们招聘这个职务的条件，也
仔仔细细地分析了前面的竞争伙伴，我们相似的地方很多，
说心里话，我们都想赢。但这是特殊的选人，需要的是言行
一致、行过于言的人，而不是虚言巧语，言过于行的人。我
敢来竞聘，是因为我有闯劲，又有干劲，我做人的原则是说



真话干实事。所以我相信这次竞聘演讲给我带来的不会是别
的，而必定是下次的就职演讲。

这位竞聘者激情奔涌，精神饱满，他那坦然的气质，潇洒的
风度，强烈的自信，给评委留下了深刻的印象。总之，竞聘
演讲必须把握两个原则：一是用心去投入，展示一个真实的
自我;二是随机应变，巧妙推销，充分展示你的聪明才智。这
实际上是心理学中两个原则的运用：求同原则与求异原则。
竞争固然要说自己行自己好，但愚蠢者总是喜欢不着边际地
自我吹捧;而聪明者往往不是轻易地说自己是个人才，而是先
谈劣势说不足，曲径通幽，等到评委觉得你诚实时，再全方
位展示自己，效果当然好了。

一是实在，介绍自己的实力必须做到实事求是，而且要做
到“实”得“可信”。

二是艺术，比如运用心理学上的攻心理论，先抑后扬，先贬
后褒，腾挪跌宕，做到“实”得有“度”，“实”得“文
明”。

三是心机，在面试演讲中，评委总是有意无意地将第一位演
讲者作为参照对象。

口罩推销演讲稿篇五

1、你是我的，不是你的也是你的：不管你是谁的，我都是你
的。

2、如果你是我的，请你在每天的每一个时间，让我为你做最
好的事情。

3、我是个不会生病的人，我不知道你在哪里。

4、不要把我当成你的全部，因为我不想把你当成一个全世界。



5、你要相信，我是一个不会生病的人，我不会是一个爱哭的
人。

6、我们要做的，不是因为你不好我们去爱，而是我们要为你
付出所有。

7、我们不是天使，而是海豚。我们需要水，而不是鱼。我们
需要翅膀，而不是天使。

8、我是一个不太喜欢你和别人说话的人，我不要求太多，只
要做到你想做的。

9、我是一个不太喜欢你和别人说话的人，我不要求太多，只
要做到你想做的一切。

10、我们要相互理解和信任，相互宽容和理解，相互尊重和
宽容，相互支持和尊重。

11、人生的每一步，都会遇到困难和挫折，请相信自己，相信
“阳光总在风雨后”。我爱你!

12、我喜欢你，不是一时冲动就想说的话，而是因为喜欢你，
是我的习惯，是你自己选的路。

13、你说，你喜欢我，我喜欢了你也就不在乎了，不是因为
我爱你，是因为我喜欢你。

14、我们不是一群人，我们都是有梦想有追求有目标的人。

15、有你，有我，就是我们的世界，我们就是一群人。

16、我是你的，你是我的，都要爱你才是。

17、你是我的，不是你的，都要爱。



18、你是我的，不要问我为什么喜欢你，只是我不知道为什
么喜欢你。

19、你说的我是真的爱你，我爱你是真的喜欢你，我爱你是
真的爱你。

21、我喜欢你，不是一时冲动就想说的话，而是因为喜欢你，
是我的习惯，是你自己选的路。

22、我爱你，不是因为你是一个怎样的人，而是因为我喜欢
与你在一起时的感觉。

23、你说你是我的，我想你是我的，你不在我身后时刻刻的
牵绊。

24、你走了，在那漫长的时刻里，我的心就像秋树，叶片无
奈地飘洒一地，只把寂寞挂在枝头。

25、我想要的爱，我已经付诸行动，我已经习惯了等待，我
已经不爱你了，但是我还是习惯了一如既往的等待，你的爱
是我的，我爱你是我的事。

26、你是我的，不是你的都要爱，你是我的，不要问我为什
么喜欢你，只是我不知道为什么喜欢你，只知道你为什么喜
欢你。

27、我是一个不好说话的人，我不会让你难过，我不会让你
感到失望，我不会让你感到伤感，但是我会让你更喜欢我，
我会让你更想我。

28、我想要的爱情，是一个只有一个人懂的傻笑，只有一个
人懂的哭泣，只有一个人懂的笑容。

29、我想和你，在一起，在一个温暖的家里，在一个美丽的



星球上，在一个充满爱意的人间，在一个甜蜜的午后，在一
张充满笑声的小脸上，在一个快乐的晚上，共同享受一下阳
光的普照，享受一下甜蜜的美好。

30、当你想对我说的时候，我会告诉你，我真的很爱你。你
是我的，不要问我是不是很爱你，只要我知道你是真的很爱
我。

31、我想你，不是因为时刻想着你，而是因为我知道想念你，
而是因为我知道不会有结果。

32、我不能给你全世界，但是，我会为你全世界，爱你。

33、我喜欢你，不是说说而已，而是在你心里。

34、我喜欢你，不管是你的眼睛还是你的鼻子。

35、我爱你，不是爱你，是爱死你，是爱过，是一辈子。

36、我的心在等待，等你的出现。

37、我们之间不必太介意，因为我们还是一群很好的朋友。

38、你是我的，不要问为什么，我也不知道为什么喜欢你，
只知道，你是我的。

39、你是我永远的，不会后退半步。

40、你是我今生的，不会再爱你。

41、有一种幸福叫爱。有一种思念叫望穿秋水。有一种爱恋
叫永远不分离。有一种祝福叫我们的爱天长地久!

42、如果你在我身边，我愿做你的风，吹走你心中的忧伤，
也吹走你心中的无奈，让我们共同走完一生。



43、你知道我的心情


