
最新服装店五一活动策划方案(精选5篇)
为有力保证事情或工作开展的水平质量，预先制定方案是必
不可少的，方案是有很强可操作性的书面计划。通过制定方
案，我们可以有计划地推进工作，逐步实现目标，提高工作
效率和质量。以下是小编精心整理的方案策划范文，仅供参
考，欢迎大家阅读。

服装店五一活动策划方案篇一

五一假期销售小高潮到了，店铺如何打赢胜仗？以下八大方
面必不可少：

制定阶段性促销目标。几乎每个门店都会有月目标、周目
标……而在“五一”小长假，自然要促销方案策划之后要制
定一个阶段性的促销目标了，并细分到个人、每一天。

这个目标与月标并无直接关系，而就是五一黄金周。

根据阶段性促销目标设定奖励机制；

把五一看作是上半年最重要的销售周期，所以可以专门针对
五一期间及目标设置一套激励机制。

既然有了目标，自然就需要针对目标进行备货。

“五一”小长假自然要根据活动方案、活动定位和活动力度
来进行备货了；平时如果一个月上3次新货，一个五一黄金周
可能就要上2次货了，而货量更需要充足。沉着处理缺货、断
货情况。



在促销前组织所有员工开动员大会、鼓舞士气。

“五一”之前，可以针对目标周期开一场员工动员大会，比
如可以玩一下pk等等，让员工带着激情进入五一黄金周。

针对五一设计一套科学的促销方案，并针对促销方案进行员
工培训，把活动具体细则传达给每一位店员。让每一位员工
清晰的了解促销方案的原理、销售注意点等事项。

五一这样的大型节假日，一定要提前做广泛、大量的宣传。

可以对vip顾客进行一对一邀约，也可以提前找到异业店铺进
行联盟，并提前通过微信、网络等互联网工具进行顾客的邀
约。

海报、音乐、堆头、播唛，甚至甚至拱门等布置。

一定要把海报做好，一个好的方案+一套烂海报=失败的促销
结果！

根据人流量及促销力度配备相应的人员。

店长应该提前排好班，所有员工要以最好的状态来面对顾客，
有条件的，可以统一一下服饰和妆容。

服装店五一活动策划方案篇二

一、主题：幸福大投“球”，下一个属于你。

1音乐播放(首先暖场，音乐打造声势，吸引群众，聚集一定



的人群，烘托现场气氛)，

2遮阳伞摆好，工作人员到场，

3开业_，宣传标语悬挂好。

主要活动

以特别大的t恤(图案是以店铺名称，服装特色为内容)，悬挂
于门店上方，大衣里面用气球填充，使其饱满。——吸引过
路人留步。

在衣服下方设计两个超大口袋(使其能鼓起来)，左边
为“福(服)袋”，右边为“手袋”。观众通过从下往上仍纸
团，投中一方送相应礼品。(要求：纸团上写有姓名，联系方
式，活动后还将从中随机抽出数名幸运者。后期可以利用这
些信息定期传递我们门店最新优惠信息)——吸引学生参与其
中，了解门店信息。

最后，把特制大衣拍摄成艺术照片，并写上此次参加我们活
动，并且留下姓名与联系方式的学生姓名，然后贴在店铺墙
上。(目的是为了来店铺的消费者有机会看到自己的名字，产
生一种自豪与归属感)。

规则与要求：

左边送——5元代金券(一月内使用有效)。

右边送——一些生活用品(比如洗衣粉，牙刷，牙膏以及肥
皂)

幸运者礼品——本店的牛仔裤一件或时尚t恤一件。(数名)

投纸团者与大衣的空衣袋要保持一定距离，在工作人员指挥



下头球与拿奖品。

特制大衣要求：

1、颜色鲜艳，图案明显;

2、衣袋要大，要深;

3、活动前必须把大衣挂好(挂在何处暂定)

方案一：

一人行，第一件原价，第二件打8折。

两人行，两个人第一件打9折，第二件统统半价。

三人以上(包括三人)全体六折。

方案二：

凡是当天在本店购买服装的消费者，可获赠服装店代金券10元
(或会员卡，可打8、8折与积分，积分越高，打折越低)，用
代金券牢牢抓住顾客，牢牢抓住顾客的心，提高长期回头客。

服装店五一活动策划方案篇三

幸福大投“球”，下一个属于你。

上午11：00开始

音乐播放（首先暖场，音乐打造声势，吸引群众，聚集一定
的人群，烘托现场气氛），2遮阳伞摆好，工作人员到场，3
开业，宣传标语悬挂好。

主要活动



以特别大的t恤（图案是以店铺名称，服装特色为内容），悬
挂于门店上方，大衣里面用气球填充，使其饱满。——吸引
过路人留步。

在衣服下方设计两个超大口袋（使其能鼓起来），左边为“福
（服）袋”，右边为“手袋”。观众通过从下往上仍纸团，
投中一方送相应礼品。（要求：纸团上写有姓名，联系方式，
活动后还将从中随机抽出数名幸运者。后期可以利用这些信
息定期传递我们门店最新优惠信息）——吸引学生参与其中，
了解门店信息。

最后，把特制大衣拍摄成艺术照片，并写上此次参加我们活
动，并且留下姓名与联系方式的学生姓名，然后贴在店铺墙
上。（目的是为了来店铺的消费者有机会看到自己的名字，
产生一种自豪与归属感）。

规则与要求：

左边送——x元代金券（一月内使用有效）。

右边送——一些生活用品（比如洗衣粉，牙刷，牙膏以及肥
皂）

幸运者礼品——本店的牛仔裤一件或时尚t恤一件。（数名）

2.投纸团者与大衣的空衣袋要保持一定距离，在工作人员指
挥下头球与拿奖品。

特制大衣要求：1.颜色鲜艳，图案明显；

2.衣袋要大，要深；

3.活动前必须把大衣挂好（挂在何处暂定）



方案一：

一人行，第一件原价，第二件打8折。

两人行，两个人第一件打9折，第二件统统半价。

三人以上（包括三人）全体六折。

方案二：

服装店五一活动策划方案篇四

五一劳动节来了，这可是一个大的节日，也是一个好的销售
季，我们服装店一定要抓住机会，做好营销工作。

幸福大投“球”，下一个属于你。

上午11：00开始。

1、音乐播放（首先暖场，音乐打造声势，吸引群众，聚集一
定的人群，烘托现场气氛）。

2、遮阳伞摆好，工作人员到场。

3、宣传标语悬挂好。

以特别大的t恤（图案是以店铺名称，服装特色为内容），悬
挂于门店上方，大衣里面用气球填充，使其饱满。——吸引
过路人留步。

在衣服下方设计两个超大口袋（使其能鼓起来），左边为“福
（服）袋”，右边为“手袋”。观众通过从下往上仍纸团，
投中一方送相应礼品。（要求：纸团上写有姓名，联系方式，
活动后还将从中随机抽出数名幸运者。后期可以利用这些信



息定期传递我们门店最新优惠信息）——吸引学生参与其中，
了解门店信息。

最后，把特制大衣拍摄成艺术照片，并写上此次参加我们活
动，并且留下姓名与联系方式的学生姓名，然后贴在店铺墙
上。（目的是为了来店铺的消费者有机会看到自己的名字，
产生一种自豪与归属感）。

规则与要求：

1、左边送——5元代金券（一月内使用有效）。右边送——
一些生活用品（比如洗衣粉，牙刷，牙膏以及肥皂）。幸运
者礼品——本店的牛仔裤一件或时尚t恤一件。（数名）

2、投纸团者与大衣的空衣袋要保持一定距离，在工作人员指
挥下头球与拿奖品。

特制大衣要求：

1、颜色鲜艳，图案明显。

2.衣袋要大，要深。

3.活动前必须把大衣挂好（挂在何处暂定）。

五

方案一：

一人行，第一件原价，第二件打8折。

两人行，两个人第一件打9折，第二件统统半价。

三人以上（包括三人）全体六折。



方案二：

凡是当天在本店购买服装的消费者，可获赠服装店代金券10元
（或会员卡，可打8.8折与积分，积分越高，打折越低），用
代金券牢牢抓住客人，牢牢抓住客人的心，提高长期回头客。

服装店五一活动策划方案篇五

在这个强调个性的年代，很多促销语如果有创意，有个性，
肯定能够在第一时间吸引消费的眼球，带来众多的客流。以
下就是几个经典的五一服装促销语。

1.站在街头看美女，不如走进店内陪美女。这样的广告语言
适合比较个性而潮流的服装店使用。

2.外面太热，进来脱吧。我们拥有足够的试衣间!足够抢眼的
广告语，适合大型的服装商场。

3.本店独家推出五一七彩套装，用色彩渲染你五一七天!适合
店里衣服颜色鲜亮的服装店。

五一·老顾客带新顾客优惠酬宾

老顾客可以享有新顾客消费总金额的25%项目优惠，举例说明：
一个老顾客带了一个新顾客来，新顾客当天在店里消费
了1000元，那么老顾客当天消费的项目可按照1000x25%优
惠。但可限制老顾客最低消费不要低于400元!这样老顾客实
际消费400元—(1000x25%)250元=150元(实际付款)。

当然要举一反三，很多时候要结合当地顾客消费情况和你发
廊的实际项目情况做一些有实际优惠的活动，生意上有一句话
“亏头赚尾”。

2.五一劳动节，购物满多少元，赠送礼品



可以选一些有新颖奇特的礼品赠送，返券和反现金是比较实
惠的，比如你件衣服原来卖150，现在你卖200反50现金。

3.赠送会员资格的促销

为了积累一些老顾客，在五一期间进行会员资格的促销也是
很有效果的。例如，购物满300元，成为金卡会员，获赠精细
礼品一份和x品牌化装品一支; 购物满600元，成为钻石卡会
员，获赠精细礼品一份和x品牌化装品一套等等。


